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Prefacio a Edicdo Revisada

Uma das baixas mais infelizes da Primeira Guerra Mundial, ao
que parece, foi a dos tratados de “principios” economicos. Antes da
Primeira Guerra Mundial, o método padrdo, tanto de apresentacao
quanto de avanco do pensamento econdmico, era escrever uma inves-
tigacdo que definisse a visdao de alguém sobre o corpus da ciéncia eco-
ndmica. Uma obra desse tipo tinha muitas virtudes que sdo totalmente
inexistentes no mundo moderno. Por um lado, o leigo inteligente, com
pouco ou nenhum conhecimento prévio de economia, podia 1é-lo. Por
outro lado, o autor ndo se limitava, a moda dos livros didaticos, a
compilacdes picadas e abordagens simplistas da doutrina atualmente
em voga. Para o bem ou para o mal, ele esculpia a teoria econdmica
em um edificio arquitetdnico. Algumas vezes o edificio era original e
nobre, outras vezes defeituoso; mas pelo menos havia um edificio para
os iniciantes verem e para os colegas adotarem ou criticarem. Detalhes
hiper-refinados, eram geralmente omitidos, pois impediam uma visao
completa da economia e eram designados aos periodicos. O estudante
universitario também aprendia economia com o tratado desde seus
“principios”; ndo se supunha que fossem necessarios trabalhos especi-
ais cuja duracao dos capitulos correspondesse as exigéncias dos cursos
e que fossem desprovidos da doutrina original. Assim, esses livros
eram lidos por estudantes, leigos inteligentes e importantes economis-
tas, todos os quais se beneficiavam deles.

O espirito deles é mais bem ilustrado por uma passagem prepara-
toéria de uma das ultimas espécies:

“Tentei neste livro afirmar os principios da economia de
tal forma que eles sejam compreensiveis para uma pessoa
educada e inteligente que ndo tenha antes feito nenhum
estudo sistemdtico do assunto. Embora tenha sido projeta-
do para iniciantes, o livro ndo ignora as dificuldades e
ndo evita um raciocinio severo. Ninguém pode compreen-
der fendbmenos econémicos ou estar preparado para lidar
com problemas econémicos se ndo estiver preparado para
seguir uma linha de raciocinio que exige aten¢do constan-
te. Fiz o melhor que pude para ser claro e explicar cuida-
dosamente as razdes por trds de minhas conclusées, bem
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como as proprias conclusées, mas ndo procurei em vdo
simplificar as coisas.”!

Desde a brilhante ruptura que nos deram os trabalhos de Wicks-
teed (1910), de Taussig (1911) e de Fetter (1915), esse tipo de tratado
desapareceu do pensamento econdmico e a economia se tornou terri-
velmente fragmentada, dissociada a tal ponto que quase ndo hd econo-
mia; em vez disso, encontramos uma miriade de pedacos de analises
descoordenadas. A economia foi primeiramente fragmentada em dareas
“aplicadas” — “economia da terra urbana”, “economia agricola”,
“economia do trabalho”, “economia das financas publicas” e assim
por diante. Ainda mais grave tem sido a desintegracao do que tem sido
confinado a categoria de “teoria econémica”. Teoria da utilidade, teo-
ria do monopdlio, teoria do comércio internacional, etc., até a progra-
macao linear e teoria dos jogos — cada uma das quais evoluiu em seu
proprio compartimento altamente isolado, com sua propria literatura
altamente refinada. Recentemente, a consciéncia dessa fragmentacado
levou a vagas misturas “interdisciplinares” com todas as outras “cién-
cias sociais”. A confusao tem sido ainda pior, resultando em incursoes
generalizadas de muitas outras disciplinas na economia, em vez da di-
fusdo da economia em outros lugares. De qualquer modo, é um tanto
imprudente tentar integrar a economia com tudo o mais, antes que a
propria economia seja colocada em seu proprio lugar. Somente entao
o lugar da economia entre as outras disciplinas se tornara aparente.

Acho justo dizer que, com uma excecdao (o Human Action de
Ludwig von Mises), nenhum tratado geral sobre principios economi-
cos apareceu desde a Primeira Guerra Mundial. Talvez a abordagem
mais proxima seja Frank H. Knight e seu Risk, Uncertainty, and Pro-
fit, que foi publicada muito antes de 1921. Desde entdo, ndo existe um
livro com um escopo tdo abrangente.

O tunico lugar onde podemos encontrar a economia tratada com
qualquer grau de abrangéncia é nos livros didaticos elementares. Esses
livros didaticos, no entanto, sdo substitutos infelizes de um verdadeiro
Tratado. Como devem, por sua natureza, apresentar apenas a doutrina
atualmente presente, seu trabalho é desinteressante para o economista
estabelecido. Além disso, como s6 podem resumir a literatura existen-
te, devem necessariamente apresentar ao estudante uma mistura de ca-

1 Frank W. Taussig, Principles of Economics (New York: Macmillan, 1911),
p. vii.
XVi



Prefacio a Edicdo Revisada

pitulos fragmentados, cada um com pouca ou nenhuma relagdo com o
outro.

Muitos economistas ndao veem nenhuma perda em tudo isso; na
verdade, eles anunciam esses desenvolvimentos como sinais do enor-
me progresso que a ciéncia tem feito em todas as frentes. O conheci-
mento cresceu de tal forma que nenhum homem pode abranger tudo.
No entanto, os economistas deveriam, pelo menos, ser responsaveis
por conhecer a economia — o essencial do corpo de sua disciplina.
Certamente, entdo, esses fundamentos ja poderiam ter sido apresenta-
dos até este momento. O fato é que a economia esta fragmentada pre-
cisamente porque nao é mais considerada um edificio; uma vez que é
considerada uma congregacdo de farpas isoladas, ela é tratada como
tal. Talvez a chave para essa mudancga seja que, anteriormente, a eco-
nomia era considerada como uma estrutura l6gica. Fundamentalmente,
quaisquer que fossem as diferencas de grau ou mesmo de metodologia
proclamada, a economia era considerada uma ciéncia dedutiva que
usava légica verbal. Fundamentado em alguns axiomas, o edificio do
pensamento econdmico era deduzido passo a passo. Mesmo quando a
analise era primitiva ou a metodologia anunciada era muito mais indu-
tiva, essa era a esséncia da economia no século XIX. Dai, o tratado so-
bre “principios” economicos — pois, se a economia procede por uma
l6gica dedutiva baseada em alguns axiomas simples e ébvios, entdo, o
corpus da economia pode ser apresentado como um todo interdepen-
dente ao leigo inteligente sem a perda do rigor final. O leigo é levado
passo a passo de verdades simples e evidentes para verdades mais
complexas e menos evidentes.

Os economistas “austriacos” perceberam melhor esse método e o
utilizaram de forma mais completa e convincente. Eles eram os em-
pregadores classicos, em resumo, do método “praxeolégico”. Nos dias
de hoje, no entanto, a epistemologia prevalecente descartou a praxeo-
logia por métodos, que sejam ao mesmo tempo, demasiadamente em-
piricos e demasiadamente “te6ricos”. O empirismo desintegrou a eco-
nomia a tal ponto que ninguém pensa em procurar um edificio com-
pleto; e, paradoxalmente, ele falsificou a economia, fazendo com que
0s economistas anseiem por introduzir suposicoes reconhecidamente
falsas e atalhos, a fim de tornar suas teorias mais facilmente “testa-
veis”. A desconfianca de Alfred Marshall de “longas cadeias de dedu-
¢do”, bem como todo o impulso de Cambridge para tais atalhos, con-
tribuiu muito para essa quebra. Por outro lado, a logica verbal na teo-
ria econdmica foi substituida pela matematica, aparentemente mais
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precisa e baseada na gléria refletida das ciéncias fisicas. A ala econo-
métrica dominante dos economistas matematicos também procura por
verificacOes empiricas e assim compde os erros de ambos os métodos.
Mesmo no nivel de pura integracao teorica, a matematica é completa-
mente inadequada para qualquer ciéncia da acdo humana. A matemati-
ca, de fato, tem contribuido para a compartimentacao da economia —
para monografias especializadas com um labirinto hiper-refinado de
matrizes, equacoes e diagramas geométricos. Mas o que é realmente
importante ndo é que os ndo matematicos ndo possam entendé-los; o
ponto crucial é que a matematica ndo pode contribuir para o conheci-
mento economico. Na verdade, a recente conquista da economia mate-
matica pela econometria é um sinal de reconhecimento de que a pura
teoria matematica em economia € estéril.

Este livro, portanto, é uma tentativa de preencher parte da enor-
me lacuna de 40 anos. Desde o tltimo tratado sobre “principios” eco-
ndmicos, a economia avangou muito em muitas areas, e sua metodolo-
gia tem sido imensamente melhorada e fortalecida por aqueles que
continuam a trabalhar na tradicdo praxeolégica. Além disso, ainda
existem grandes lacunas no corpo praxeoldgico, ja que tdo poucos
economistas tém trabalhado na sua formacdo. Dai, a tentativa neste li-
vro de desenvolver o edificio da ciéncia econdmica a maneira das anti-
gas obras sobre seus “principios” — construir lenta e logicamente por
sobre os axiomas basicos um edificio integrado e coerente de Verdade
Economica. Os hiper-refinamentos foram evitados tanto quanto possi-
vel. Em resumo, a citada declaracdo de intencao do professor Taussig
foi aqui também minha, com a adigdo de que senti a necessidade de
incluir, em pontos pertinentes, a refutacdo de algumas das principais
doutrinas opostas. Isso era especialmente necessario porque a falacia
econdmica prevalece muito mais amplamente do que na época de
Taussig.

Mencionei brevemente que houve um tratado geral desde a pri-
meira guerra mundial. O professor Paul Samuelson escreveu rapsodi-
camente sobre a alegria de ter menos de trinta anos na época da publi-
cacdo do General Theory de Keynes. Posso dizer o mesmo sobre a pu-
blicacdo do Human Action de Ludwig von Mises em 1949. Porque
aqui, finalmente, a economia tornou-se um todo novamente, um edifi-
cio. Ndo apenas isso — aqui esta uma estrutura de economia com mui-
tos dos componentes que foram recentemente contribuidos pelo pré-
prio Professor Mises. Nao ha espaco aqui para apresentar ou expor as
grandes contribuicdes de Mises para a ciéncia econdmica. Isso tera
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que ser feito em outro lugar. Basta dizer que, de agora em diante, pou-
co trabalho construtivo pode ser feito em economia, a menos que se
inicie a partir do Human Action.

O Human Action é um tratado geral, mas ndo um Principles a
moda antiga. Pelo contrario, pressupde um conhecimento econdmico
prévio consideravel e inclui dentro de seus vastos limites muitas intui-
coes filosoéficas e historicas. De certa forma, o presente trabalho tenta
isolar o econémico, preencher as lacunas e expor as implicacGes deta-
lhadas, como eu as vejo, da estrutura Misesiana. Nao se deve pensar,
entretanto, que o Professor Mises seja de alguma forma responsavel
por estas paginas. De fato, ele pode muito bem diferir em muitas se-
coes deste volume. No entanto, espero que este trabalho consiga acres-
centar alguns tijolos a nobre estrutura da ciéncia econdmica que atin-
giu sua forma mais moderna e desenvolvida nas paginas do Human
Action.

O presente trabalho deduz todo o corpus da economia de alguns
axiomas simples e apoditicamente verdadeiros: o axioma fundamental
da agdo — que os homens empregam meios para atingir fins, e dois
postulados subsidiarios: que existe uma variedade de recursos huma-
nos e naturais, e que o lazer é um bem de consumo. O capitulo 1 co-
meca com o axioma da acdo e deduz suas implicacoes imediatas; e es-
sas conclusoes sdo aplicadas a “economia Crusoé” — aquela andlise
muito maléfica, mas altamente 1til, que coloca o homem sozinho con-
tra a natureza e analisa suas acOes resultantes. O capitulo 2 apresenta
outros homens e, consequentemente, as relacées sociais. Varios tipos
de relacdes interpessoais sao analisados, e a economia da troca direta
(escambo) é apresentada. A troca nao pode ser analisada adequada-
mente até que os direitos de propriedade estejam totalmente definidos
— assim, o capitulo 2 analisa a propriedade em uma sociedade livre.
O capitulo 2, na verdade, marca o inicio do corpo do livro — uma
analise da economia da troca voluntaria. O capitulo 2 discute o livre
mercado de escambo, e os capitulos subsequentes tratam da economia
de troca indireta ou monetaria. Assim, analiticamente, o livro trata
plenamente da economia do livre mercado, desde suas relacdes de pro-
priedade até a economia do dinheiro.

O capitulo 3 introduz o dinheiro e traca os padroes de troca indi-
reta no mercado. O capitulo 4 trata da economia de consumo e dos
precos dos bens de consumo. Os capitulos 5-9 analisam a produgdo
em um livre mercado. Uma das caracteristicas dessa teoria de consu-
mo e producao é a ressurreicdo da brilhante e completamente negli-
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genciada teoria de aluguel do Professor Frank A. Fetter — i.e., o con-
ceito de aluguel como o preco de contratacdo do servico de uma uni-
dade. A capitalizagdo torna-se, entdao, o processo de determinacao dos
valores presentes dos aluguéis futuros esperados de um bem. A teoria
da preferéncia temporal pura de Fetter-Mises é sintetizada com a teo-
ria de aluguel de Fetter, com a teoria austriaca da estrutura de produ-
cdo, e com a separacdo dos fatores de producdo originais e produzi-
dos. Uma caracteristica “radical” de nossa analise da producdo é uma
ruptura completa com a moderna teoria de “curto prazo” da empresa,
substituindo-a por uma teoria geral de produtividade de valor marginal
e de capitalizacdo. E uma anélise de “equilibrio geral” no sentido di-
namico austriaco e ndo no sentido estatico, popular no presente, Wal-
rasiano.

O capitulo 10 expde uma teoria de monop6lio completamente
nova — que o monopodlio s6 pode ser definido significativamente
como uma concessao de privilégios pelo Estado e que um prego de
monopolio s6 pode ser alcancado a partir de tal concessao. Em resu-
mo, ndo pode haver monopdlio ou preco de monopolio no livre merca-
do. A teoria da concorréncia monopolista também é discutida. E o ca-
pitulo 11 apresenta a teoria do dinheiro no livre mercado, juntamente
com uma extensa discussao das teorias keynesianas. Tendo completa-
do a teoria do mercado puramente livre, avango no ultimo capitulo
para aplicar a analise praxeoldgica a uma discussao sistematica das
varias formas e graus de intervencdo coercitiva e suas consequéncias.
Os efeitos da intervencdo coerciva s6 podem ser estudados apés a
analise completa da constru¢cao de um mercado puramente livre. O ca-
pitulo 12 apresenta uma tipologia da intervencao, discute suas conse-
quéncias diretas e indiretas e os efeitos sobre a utilidade, e apresenta
uma analise necessariamente breve dos varios tipos principais de inter-
vencao, incluindo controle de precos, concessdes de monopolio, tribu-
tacdo, inflacdo, despesas governamentais e empresas governamentais.
O capitulo e o livro concluem com uma breve avaliacdo sumaria do li-
vre mercado, em contraste aos sistemas intervencionistas e aos outros
sistemas Coercivos.

Para esta edicdo revisada, decidi manter o texto original e as no-
tas de rodapé intactas, e limitar quaisquer alteracGes a este prefacio re-
visado. O professor Mises morreu em 1973, e no ano seguinte, por
sorte, a Escola Austriaca de Economia que Mises manteve viva em
uma existéncia quase subterranea irrompeu em um renascimento espe-
tacular. Ndo é por acaso que esse renascimento coincidiu com o quase
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colapso do paradigma keynesiano anteriormente dominante. Os key-
nesianos haviam prometido afastar facilmente a economia das armadi-
lhas recorrentes do boom inflacionério, da recessdo e do desemprego;
em vez disso, eles assegurariam prosperidade permanente e estavel,
trazendo-nos pleno emprego sem inflacdo. E ainda assim, apos trés dé-
cadas de planejamento keynesiano, enfrentamos um novo fen6meno
que nem sequer pode existir, muito menos ser explicado, no paradig-
ma keynesiano: inflacdo combinada com recessao e alto desemprego.
Esse espectro indesejavel apareceu pela primeira vez na recessao in-
flacionaria de 1973-74, e tem se repetido desde entdo, sendo a ultima
vez a recessao de 1990—?

O renascimento austriaco de 1974 também foi estimulado pelo
fato de F.A. Hayek ter recebido o Prémio Nobel de Economia naquele
ano, o primeiro economista ndo matematico e de livre mercado a rece-
ber essa honra. A obsessdo dos profissionais de economia com o No-
bel redespertou o interesse em Hayek e na Escola Austriaca. Mas esse
prémio a Hayek em si ndo pode ser coincidéncia, uma vez que reflete
a desilusdo dos economistas nos macromodelos Keynesianos.

Desde 1974, o numero de austriacos, de livros e de artigos de
austriacos, bem como o interesse pela escola, tem aumentado acentua-
damente. A diferenca na qualidade do ambiente académico nos dois
paises é um reflexo do fato de que, embora haja proporcionalmente
menos economistas nas escolas austriacas na Gra-Bretanha do que nos
Estados Unidos, a economia austriaca é muito mais respeitada na Gra-
Bretanha. Nas pesquisas opinativas e nos livros didaticos britanicos, a
economia austriaca, embora ndo seja muito popular, é tratada de forma
objetiva e justa como uma ala respeitavel do pensamento econdmico.
Nos Estados Unidos, pelo contrario, embora haja um grande nimero
de simpatizantes e aderentes na profissdo, os austriacos ainda sdo mar-
ginalizados, ignorados e ndo lidos pela maioria dos economistas.

A curiosidade intelectual, no entanto, tem o habito de irromper,
especialmente entre os estudantes e graduados do ensino superior. E
por isso que a Escola Austriaca prosperou nas ultimas duas décadas,
apesar dos sérios obstaculos institucionais.

De fato, o nimero de austriacos cresceu tanto e a discussdo se
tornou tdo ampla, que surgiram diferencas de opinido e ramos de pen-
samentos, em alguns casos se transformando em verdadeiros confron-
tos de pensamento. No entanto, todos eles tém sido confundidos e er-
roneamente aglutinados por ndo austriacos e até mesmo por alguns
dentro da escola, o que levou a uma grande confusdo intelectual, falta
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de clareza e erro em absoluto. O lado bom dessas disputas em desen-
volvimento é que cada lado esclareceu e afiou suas premissas subja-
centes e também sua visdo do mundo. De fato, tornou-se evidente nos
ultimos anos que existem trés paradigmas muito diferentes e conflitan-
tes na economia austriaca: o paradigma Misesiano ou praxeolégico
original, ao qual o autor presente adere; o paradigma Hayekiano, enfa-
tizando o “conhecimento” e a “descoberta” em vez da “acao” e da “es-
colha” praxeologica, e cujo expoente maximo agora é o professor Isra-
el Kirzner; e a visdo niilista do falecido Ludwig L.achmann, uma abor-
dagem antitedrica institucionalista tirada do inglés keynesiano-“subje-
tivista” G.L.S. Shackle. Felizmente, existe agora uma revista académi-
ca, The Review of Austrian Economics,” na qual o leitor pode se man-
ter informado sobre os desenvolvimentos em curso na economia aus-
triaca, bem como outras publicacGes, conferéncias e cursos de instru-
cdo do Instituto Ludwig von Mises. O Mises Institute, fundado no cen-
tenario de seu nascimento, mantém vivo o espirito de Mises e o para-
digma que ele legou ao estudo académico e ao mundo. Para os ulti-
mos, sobre os trés paradigmas austriacos, o leitor é remetido ao docu-
mento de trabalho no Mises Institute pelo presente autor, “The Present
State of Austrian Economics” (novembro de 1992).™

Minha divida intelectual primordial é, é claro, com Ludwig von
Mises. Mas, além disso, eu nunca poderia expressar totalmente minha
divida pessoal. Sua sabedoria, gentileza, entusiasmo, bom humor e en-
corajamento incansavel até mesmo dos menores sinais de produtivida-
de entre seus alunos foram uma inspiracao para a vida inteira daqueles
que o conheciam. Ele foi um dos grandes professores de economia, as-
sim como um dos grandes economistas, e eu sou grato por ter tido a
oportunidade de estudar durante muitos anos em seu Seminario de Te-
oria Economica Avanc¢ada na Universidade de Nova York.

Também nunca posso expressar plenamente minha gratidao a
Llewellyn H. Rockwell, Jr, que, em um ponto baixo da economia Mi-
sesiana, sem nenhum apoio financeiro, sem grandes promessas de
apoio, e armado apenas com uma ideia, fundou e dedicou sua vida ao
Instituto Ludwig von Mises. Lew tem feito um trabalho notavel de
construir e expandir o Instituto e de se dedicar ao Paradigma Misesia-
no. Além disso, Lew tem sido um amigo proximo valioso e um colega

*

The Quarterly Journal of Austrian Economics comecou a ser publicado
em 1998.

Esse ensaio foi reimpresso como o capitulo 7 em Murray N. Rothbard,
The Logic of Action I: Method, Money, and the Austrian School (Cheltenham,
U.K.: Edward Elgar, 1997)

*k
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intelectual por muitos anos. E 6bvio que, sem seus esforcos, esta nova
edicdo nunca teria visto a luz do dia.

Finalmente, preciso pelo menos tentar transmitir minha gratidao
a outro colega de longa data, Burton S. Blumert, do Mises Institute e
diretor do Centro de Estudos Libertarios, em Burlingame, Califérnia.
Autoconfiante e indispensavel, Burt sempre estd 14 — com sua inteli-
géncia, sabedoria, gentileza e amizade.

E impossivel enumerar todos os amigos e conhecidos que, duran-
te muitos anos, me ensinaram e me inspiraram na area da economia
austriaca ou na arena mais ampla da economia politica, e na natureza
da coercdo da liberdade. Sou grato a todos eles. Nenhum deles, é cla-
ro, é responsavel por qualquer erro aqui contido.

Murray N. Rothbard

Las Vegas, Nevada
Maio, 1993
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Introducao a Segunda Edicao
Inglesa de Homem, Economia e
Estado com Poder e Mercado

Murray N. Rothbard comecou a trabalhar nesta magnum opus em
1 de janeiro de 1952.! Em 5 de maio de 1959, Rothbard escreveu ao
seu mentor, Ludwig von Mises, informando-o: “E finito!”.2 Os mais
de sete anos que levaram para Rothbard completar o Homem, Econo-
mia e Estado se passaram durante, o que era até entdao, uma das mais
estéreis e retrogradas décadas na histéria da economia cientifica, que
remonta ao nascimento da ciéncia no tratado sistematico de Richard
Cantillon, publicado em 1755.2 Em vista da degeneracdo progressiva
do pensamento econdmico durante a década de 1950, a publicacao
eventual do tratado de Rothbard em 1962 foi um marco no desenvol-
vimento de uma teoria econdmica segura e um evento que resgatou a
ciéncia de sua autodestruigao.

A era da economia moderna emergiu com a publicacao do traba-
lho seminal de Carl Menger, Principles of Economics, em 1871. Nesse
livro fino, Menger expds a abordagem correta da pesquisa tedrica em
economia e elaborou algumas de suas implicagoes imediatas. Em par-
ticular, Menger buscou identificar as leis causais que determinam os
precos que ele observou sendo pagos diariamente nos mercados atu-
ais.* Seu objetivo declarado era formular uma teoria de precos realista
que proporcionaria uma explicacdo integrada da formacgdo de fendme-

! Rothbard para H. Cornuelle, junho de 1952; Rothbard Papers.

2 Rothbard para Mises, 5 de maio de 1959; Rothbard Papers. Em inglés, “It
is finished.” [N.T.: Em portugués “Esta terminado.”]

3 Richard Cantillon, Essai sur la Nature du commerce en Général, ed. e tra-
ducdo de Henry Higgs (Nova York; Augustus M. Kelley, 1964).

4 Carl Menger, Principles of Economics, tradugdo de James Dingwall e Bert

E. Hoselitz (Nova York: New York University Press, 1981). Menger trabalhou
como jornalista econdmico e como analista de mercado para os jornais diarios,
intermitentemente, por mais de uma década. Para uma visdo geral sobre a vida e
o pensamento de Menger consulte Joseph T. Salerno, “Carl Menger: The Found-
ing of the Austrian School”, em Randall G. Holcombe, ed., 15 Great Austrian
Economists (Auburn, Alabama: Ludwig von Mises institute, 1999) pp. 71-100 e
as fontes citadas la.
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nos de mercado valida para todos os tempos e lugares.® As investiga-
coes de Menger o levaram a descobrir que todos os precos de merca-
do, taxas salariais, aluguéis e taxas de juros poderiam, em ultima
analise, ser rastreados até as escolhas e acoes dos consumidores que se
esforcam para satisfazer seus desejos mais importantes ao “economi-
zarem” meios escassos ou “bens econdmicos”. Assim, para Menger,
todos os precos, aluguéis, salarios e taxas de juros eram os resultados
dos juizos de valor dos consumidores individuais que escolheram en-
tre unidades concretas de diferentes bens de acordo com seus valores
subjetivos ou “utilidades marginais” para usar o termo cunhado por
seu aluno Friedrich Wieser. Com esse insight nasceu a economia mo-
derna.

A abordagem causal-realista de Menger a teorizacdo economica
rapidamente comecou a atrair seguidores notaveis na Austria e, mais
tarde, por toda a Europa Continental e nos paises angléfonos. O que
veio a ser chamado de “Escola Austriaca” cresceu rapidamente em
prestigio e em nimeros e, por volta da Primeira Guerra Mundial, a
pesquisa tedrica baseada na abordagem causal-realista era considerada
a vanguarda da ciéncia econdmica. Por varias razoes, a escola sofreu
um declinio surpreendentemente rapido, especialmente na Gra-Breta-
nha e nos Estados Unidos, assim como na Austria, apés a guerra. Em
1920, a abordagem causal-realista havia sido ofuscada pela abordagem
de equilibrio parcial de Alfred Marshall na Gra-Bretanha, nos EUA e
até mesmo em partes da Europa Continental. Sua “estrela” caiu ainda
mais com a importacdo da abordagem de equilibrio geral matematico
de Léon Walras para o mundo de lingua inglesa no inicio da década de
1930. Um pouco mais tarde a abordagem de Menger foi quase enterra-
da pela Revolucao Keynesiana. Consequentemente, com o advento da
Segunda Guerra Mundial, deixou de haver uma rede autoconsciente e

5 Assim no prefacio ao livro dele, Menger (Principles, p. 49) escreveu,
“Eu devotei uma atencdo especial a investigacdo das conexdes
causais entre fenémenos econdmicos envolvendo produtos e os
agentes de producdo correspondentes [...] com o propésito de es-
tabelecer uma teoria de precos baseada na realidade e de colocar
todos os fenémenos de precos (incluindo juros, salarios, aluguel
de terra etc.) sob um ponto de vista unificado. [...] (Enfase adicio-
nada)”
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institucionalmente incorporada de economistas ativamente engajados
no ensino e na pesquisa da tradi¢do Mengeriana.®

Apébs a Segunda Guerra Mundial, uma nova e sufocante ortodo-
xia conhecida como a “sintese neoclassica” tinha descido sobre a eco-
nomia, especialmente nos Estados Unidos. Essa assim chamada “sin-
tese” foi na verdade uma mistura confusa das trés abordagens dispares
que haviam dominado a abordagem causal-realista Mengeriana no pe-
riodo entre as duas guerras. Ela mistura as abordagens Marshalliana e
Walrasiana para a determinacao de precos com a macroeconomia key-
nesiana. As duas primeiras abordagens concentraram-se estritamente
na analise da determinacdo de precos irreais, de equilibrio, seja em
mercados unicos (equilibrio parcial) ou em todos os mercados simul-
taneamente (equilibrio geral). A macroeconomia keynesiana negou
completamente a eficicia do sistema de precos na coordenagdo dos
varios setores de uma economia confrontada com o “fracasso da de-
manda agregada”. Foi suposto que essa tltima condicdo tivesse causa-
do a Grande Depressao e foi alegado mais profundamente por Keynes
e seus seguidores que essa seria uma caracteristica endémica da eco-
nomia de mercado. A sintese neoclassica assim proclamou que o siste-
ma de precos funcionava eficientemente para alocar recursos escassos
somente se 0 governo empregasse habilmente politicas fiscais e mone-
tarias para manter um nivel de demanda agregada ou de gastos totais
na economia que fossem suficientes para absorver um nivel de output
de pleno emprego.

Essa nova ortodoxia também promoveu uma hiperespecializacao
e uma correspondente desintegracdo da ciéncia economica em uma de-
sordem de subdisciplinas compartimentadas. Até mesmo o nucleo te-
orico da economia estava agora dividido em “microeconomia” e “ma-
croeconomia”, que tinham aparentemente pouca conexao entre uma e
outra. As revistas especializadas proliferaram e resultaram em uma
mudanca radical na cultura de pesquisa, com um prémio pela redacao
e leitura dos ultimos artigos da revista. Os poucos livros que foram
publicados eram monografias técnicas ou livros didaticos emburreci-

6 Para os fatores subjacentes a ascensdo e ao declinio do inicio da escola

austriaca, consulte Joseph T. Salerno, “The Place of Mises’s Human Action in
the Development of Modern Economic Thought”, Quarterly Journal of Aus-
trian Economics 2, no. 1 (Primavera de 1999): 35-65.
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dos; a era do grande tratado sistematico sobre teoria econdmica estava
chegando ao seu fim.”

Praticamente a Unica resisténcia contra essa revolucao intelectual
foi Ludwig von Mises. Com a publicacdao em 1940 do Nationaldkono-
mie, o precursor do Human Action em alemdo, Mises, sozinho, recu-
perou e avangou muito o sistema da teoria econdmica causal-realista.?
Em particular, ele integrou a teoria Mengeriana de valor e de precos
com sua prépria reafirmacdo anterior da teoria monetéria. Além disso,
ele forneceu uma base rigorosa para todo o sistema de teoria economi-
ca em uma ciéncia mais ampla da acao humana, que ele mesmo havia
exposto em trabalhos anteriores, agora mais elaborados. Essa ciéncia
da acdo humana ele chamou de “praxeologia”. Infelizmente, o grande
tratado de Mises foi quase completamente ignorado pelos profissio-
nais de economia do pds-guerra.’ Entretanto, ainda que tenha falhado
em inspirar uma renovacao imediata do movimento cientifico Menge-
riano, o Human Action lancou as bases para o posterior renascimento
dele. Esse renascimento foi iniciado pela publicacdo de “Homem,
Economia e Estado”, em 1962.10

7 Em verdade, no prefacio deste tratado, Rothbard lamenta o fim do “tratado
de estilo antigo sobre ‘principios’ econdomicos” ap6s a Primeira Guerra Mundial
e a consequente desintegracdo progressiva da economia, incluindo a teoria eco-
némica em subdisciplinas compartimentadas. Sobre os fatores que exacerbaram
essa fragmentacdo da economia apds a Segunda Guerra Mundial, consulte Jo-
seph T. Salerno, “Economics: Vocation or Profession”, Ludwig von Mises Insti-
tute Daily Article (17 de novembro de 2004), disponivel em https://mises.org/li-
brary/economics-vocation-or-profession.

8 Ludwig von Mises, Human Action: A Treatise on Economics, Edicao esco-
lar (Auburn, Alabama: Ludwig von Mises Institute, 1998).
9 Sobre as razdes para isso, consulte Salerno “The Place of Mises’s Human

Action”, pp. 59-761. Os livros que moldaram a economia do pds-guerra foram
cortados de um tecido completamente diferente do tratado de Mises e lidaram
primariamente com as técnicas formais, em vez da substancia, da teoria econ6-
mica. Esses incluiam, especialmente: J.R. Hicks, Value and Capital: An Inquiry
into Some Fundamental Principles of Economics Theory, 2° ed. (New York: Ox-
ford University Press, 1946); Paul A. Samuelson, Foundations of Economic
Analysis (Cambridge, Mass.: Harvard University Press, 1947); e George J.
Stigler, The Theory of Price (New York: Macmillan, 1947).

10 O papel central de Rothbard no renascimento moderno da economia aus-
triaca é detalhado em Joseph T. Salerno, “The Rebirth of Austrian Economics-In
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Quando Rothbard comecou a trabalhar no que viria a ser um tra-
tado completo, ele concebeu o projeto como um livro adequado tanto
para leitores ndo profissionais quanto para o ensino universitario que
traria “a superficie e [iluminaria] a natureza passo a passo do edificio
que Mises havia construido, mas, mais ou menos, tinha tomado como
certo que seus leitores iriam entender.”!! Isso foi necessario porque o
Human Action fora direcionado a um publico académico e Mises ti-
nha, portanto, assumido uma grande familiaridade entre seus leitores
com muitos dos conceitos e teoremas do que ele chamou de “econo-
mia subjetivista moderna”. Assim, Rothbard pretendia “fazer por Mi-
ses, o que McCulloch fez por Ricardo”, ou seja, fazer seu trabalho
compreensivel para um ptblico leigo e inteligente.!?

Mas Rothbard rapidamente percebeu que seu plano original era
falho e teve de ser abandonado por trés razdes. A primeira, o formato
tradicional do livro didatico era muito desorganizado em termos de ar-
ranjo e de tratamento de varios tépicos para acomodar o desenvolvi-
mento da teoria econdmica de forma logica e passo a passo, que Roth-
bard havia idealizado. Como tal, era inadequado para transmitir um
“sentido do amplo escopo do sistema coerente que integra e permeia
todos os aspectos da s6lida doutrina econdmica”.!®> A segunda, Roth-
bard descobriu que existiam “muitas lacunas” no “Organon econdmi-
co” de Mises que ele mesmo tinha de “preencher”.'# Além disso, as
deducdes passo a passo de Rothbard o levaram a concluir que a teoria
de monopolio de Mises, que era mantida pela maioria dos economistas
da tradicdo Mengeriana, era irreparavelmente falha e tinha de ser com-
pletamente revisada. O livro estava assim prometendo “envolver uma
boa dose de contribuicdo original” por parte de Rothbard. A terceira,
enquanto progredia na escrita do livro, Rothbard estava simultanea-
mente pesquisando a literatura e lendo amplamente, e comecou a per-

Light of Austrian Economics”, Quarterly Journal of Austrian Economics 5, no.
4 (Inverno de 2002): 111-28.

B Rothbard para H. Cornuelle, 28 de junho de 1952; Rothbard Papers.

12 Rothbard para H. Cornuelle, 14 de marco de 1951; Rothbard Papers.
“What McCulloch did for Ricardo” refere-se aos Principles of Political Econ-
omy de John Ramsay McCulloch (Nova lorque: Augustus M. Kelley, [1864]
1965).

13 Ibid.

14 Rothbard para R. Cornuelle, 9 de agosto de 1954; Rothbard Papers.
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ceber que o Human Action havia emergido de uma tradi¢do muito am-
pla, que incluia muito mais economistas do que apenas Mises e seus
famosos antecessores e protegidos diretos (e.g., Friedrich A. Hayek)
na Escola Austriaca nativa. Ademais, conforme Rothbard lia e escre-
via, tornou-se cada vez mais claro para ele que as varias vertentes des-
sa tradicdo tedrica, que incluiam muitas contribuicoes americanas e
britanicas importantes, além das grandes obras austriacas, ainda nao
haviam sido completamente integradas e seus principios totalmente
delineados em um tratado sistematico. De acordo, Rothbard concluiu
que “muitos pontos essenciais precisariam ser deduzidos originalmen-
te ou com a ajuda de outras obras” e, portanto, “o livro ndo poderia ser
simplesmente uma parafrase do Human Action”.'> O livro proposto
por Rothbard foi, assim, transformado, no proprio processo de sua es-
crita, de uma exposicao direta dos principios da doutrina recebida da
Escola Austriaca estreitamente concebida para um tratado que elabora
um sistema completo de teoria economica e que apresenta muitas de-
dugdes e teoremas originais e até mesmo radicalmente novos.

O préprio Mises, imediatamente reconheceu a profunda originali-
dade e significancia da contribuicdo de Rothbard. Em sua revisdao de
Homem, Economia e Estado, Mises escreveu que Rothbard

“se juntava as classificagdes de economistas eminentes ao
publicar uma obra volumosa, um tratado sistemdtico so-
bre economia. [...] Em cada capitulo de seu tratado, Roth-
bard [...] adota os melhores ensinamentos de seus prede-
cessores [...] e acrescenta a eles observagdes altamente
importantes. [...] 16

Mises passou a caracterizar o trabalho de Rothbard como

“[...] uma contribuigdo historica a ciéncia geral da agdo
humana, a praxeologia, e a sua parte mais bem elaborada

15 Rothbard para H. Cornuelle, 28 de junho de 1952; Rothbard Papers.

16 Ludwig von Mises, “Man, Economy and State: A New Treatise on Eco-
nomics” em idem, Economic Freedom and Interventionism: An Anthology of Ar-
ticles and Essays, ed. Bettina Bien Greaves (Irvington-on-Hudson, N.Y.: The
Foundation for Economic Education, 1990), pp. 155-156.
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até entdo e praticamente mais importante, a economia. De
agora em diante, todos os estudos essenciais nesses ramos
de conhecimento terdo de tomar consideragdes completas
das teorias e das criticas apresentadas pelo Dr. Roth-
bard.”?”

Dado o exigente padrao académico de Mises e sua conhecida par-
cimo6nia em elogiar as contribui¢oes cientificas, esse é um grande elo-
gio para um livro publicado por um economista de trinta e seis anos.'®
Mais importante ainda, Mises evidentemente viu o trabalho de Roth-
bard como a abertura de uma nova época na ciéncia econémica mo-
derna.

O préprio Rothbard ndo relutou em indicar os aspectos em que
considerava seu tratado como sendo um afastamento ou um avango do
trabalho de Mises. O mais importante, entre as inovacoes tedricas de
Rothbard, era sua formulacdao de uma teoria de producao completa e
integrada. Anteriormente, a teoria de producdo na analise causal-rea-
lista estava em desordem e consistia em uma série de correntes de
pensamento independentes e conflitantes, que tratavam o capital e os
juros, a teoria da produtividade marginal, a teoria de aluguel, o em-
preendedorismo e assim por diante, isoladamente. Um tanto surpreso
com essa grande lacuna na teoria de producao, comentou Rothbard:

“Mises tem pouquissimos detalhes sobre a teoria de pro-
dugdo e, por consequéncia, levou-me a muitos comegos
falsos, e muito do que acabou sendo um esfor¢o desperdi-
cado, antes que eu chegasse ao que me satisfez como uma
boa Teoria de Produgdo. (Isso envolveu uma emancipagdo
em relagdo a 90 por cento do material do livro atual.)”®

7 Ibid., pp. 156-157.

18 A seguinte declaracdo é indicativa da atitude de Mises a esse respeito:
“Nunca mais de vinte homens viveram ao mesmo tempo cujo trabalho contri-
buiu com algo essencial para a economia” (Mises, Human Action, p. 869).

1 Rothbard para R. Cornuelle, memorandum: “Textbook or Treatise?”;
Rothbard Papers.
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Em Homem, Economia e Estado, Rothbard elabora um tratamen-
to unificado e sistematico da estrutura de producao, da teoria do capi-
tal e dos juros, do preco e dos fatores, da teoria de aluguel e do papel
do empreendedorismo na producdo. Além disso, a teoria de producao
é apresentada como parte do niicleo da analise economica e cobre cin-
co dos doze capitulos do livro e aproximadamente 30% de seu texto.
Uma das maiores realizagdes de Rothbard na teoria de producao foi o
desenvolvimento de uma teoria de capital e de juros que integrou a
analise da estrutura temporal de producdo de Knut Wicksell e de Ha-
yek com a teoria de pura preferéncia temporal exposta por Frank A.
Fetter e por Ludwig von Mises. Embora as raizes de ambas correntes
de pensamento possam ser tracadas desde o trabalho de Bo6hm-
Bawerk, sua exposicdo era confusa e levantou contradi¢des aparente-
mente insoliveis entre as duas.?® Elas foram desenvolvidas separada-
mente em subsequéncia até que Rothbard revelou a conexdo léogica
inerente entre elas.

Apesar da apreciacdo generosa de Mises ao livro como um salto
histérico positivo na ciéncia econdmica, bem como o reconhecimento
geral entre muitos adeptos, observadores e criticos do movimento aus-
triaco contemporaneo, de que Homem, Economia e Estado é de fato
uma obra fundamental no renascimento da economia austriaca moder-
na, existem duas questdes cruciais em relacdo ao livro que, surpreen-
dentemente, nunca foram abordadas, muito menos resolvidas. A pri-
meira questdo diz respeito ao sentido preciso em que o tratado de
Rothbard pode ser descrito como uma obra de “economia austriaca” e
como o proprio Rothbard concebeu a conexdo entre seu tratado e esse
corpo de doutrina recebida. A segunda questdo diz respeito a percep-
¢ao de Rothbard sobre a relacao do sistema tedrico exposto em seu
tratado e a sintese neoclassica dos anos 50. Como veremos, as respos-
tas a essas perguntas ndo sao apenas surpreendentes, mas estdo carre-
gadas de implicagOes para com a interpretacdo de desenvolvimentos

20 Em Human Action, Mises evitou uma anélise profunda da estrutura tem-
poral de produgdo, talvez por associa-la ao conceito do “periodo médio de pro-
ducdo” anterior no trabalho de Bohm-Bawerk que ele criticou (Mises, Human
Action, pp. 485-486).
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recentes na economia austriaca, para com a avaliacdao de suas possibi-
lidades e perspectivas futuras.

Antes de abordar a questdo da filiacdo doutrinéria entre o Ho-
mem, Economia e Estado e a economia austriaca, é instrutivo exami-
nar a atitude de Mises em relacdo a Escola Austriaca, pois ela nao é
tdo direta como geralmente se supde e claramente influenciou a visao
de Rothbard. Ja em 1932, Mises havia argumentado que todas as idei-
as essenciais da Escola Austriaca de Economia haviam sido absorvidas
pela corrente dominante do que ele chamou de “economia subjetivista
moderna”.?! De acordo com Mises:

“As Escolas austriaca e anglo-americana e a Escola de
Lausanne [...] diferem apenas em seu modo de expressar
a mesma ideia fundamental e [...] sdo divididas mais pela
terminologia delas e pelas peculiaridades de apresenta-
¢do do que pela substdncia de seus ensinamentos. %

Agora, reconhecidamente, essa opinido foi expressa em uma conferén-
cia econdmica na Alemanha, que contou com a presenca de muitos
membros ainda influentes da Escola Histérica Alema que eram anta-
gonicos a teoria economica de todos os tipos. Certamente, pode ser ra-
zoavelmente argumentado que dado esse local, as observagoes de Mi-
ses pretendiam ser uma defesa genérica da pesquisa teérica em econo-
mia. Na verdade, um ano antes, Mises havia escrito,

“No campo da economia moderna, a Escola Austriaca
mostrou sua superioridade em relacdo a Escola de Lau-
sanne e as escolas relacionadas a essa tltima, que favore-
cem formulagdes matemdticas, ao esclarecer a relagcdo
causal entre valor e custo, ao mesmo tempo em que evita
o conceito de fun¢do, que em nossa ciéncia é desorienta-
dor.”%3

2 Mises, Human Action, p. 3.

2 Ludwig von Mises, Epistemological Problems of Economics, 3% ed.
(Auburn, Ala: Ludwig von Mises Institute, 2003), p. 228.

23 Ibid., p. 175.
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Apesar da adverténcia anterior, Mises continuou a sustentar que o
rotulo “Escola Austriaca” era um anacronismo, argumentando na ulti-
ma publicagdo de sua carreira em 1969, que a Escola Austriaca consti-
tuia um capitulo fechado na histéria do pensamento econdmico desde
a época da morte de Menger em 1921. Naquela época, segundo Mises,

“Todas as ideias essenciais da Escola Austriaca foram, de
modo geral, aceitas como uma parte integrante da teoria
econdémica [...] [e] jd ndo se distinguia mais entre uma
Escola Austriaca e outras escolas de economia. A alcunha
‘Escola Austriaca’ tornou-se o nome dado a um capitulo
importante da historia do pensamento econémico; ndo era
mais o nome da seita especifica com doutrinas diferentes
daquelas mantidas por outros economistas. ”?*

Como observado, Mises usou o termo “economia subjetivista
moderna”, para descrever a nova sintese de abordagens teoéricas que
ele acreditava ter comecado a surgir nos anos 1920. Existem dois pro-
blemas com esse rétulo, que podem explicar a atitude ambivalente de
Mises em relacao a inclusdao das Escolas Marshallianas e de Lausanne
sob sua lideranca. O primeiro, durante a Primeira Guerra Mundial, a
maioria dos economistas teéricos prestaram pelo menos um apoio la-
bial a alguma versdo da teoria do valor subjetivo, de modo que o sub-
jetivismo ndo era mais uma caracteristica distintiva de uma tnica
abordagem a pesquisa tedrica. O segundo, como vimos em nosso tem-
po, o termo subjetivismo é um termo notoriamente elastico que pode
ser estendido para denotar até mesmo a abordagem niilista da teoria
econdmica famosamente proposta por George Shackle, e posterior-
mente Ludwig Lachmann e varios economistas p6s-modernistas e her-
menéuticos.?

24 Ludwig von Mises, The Historical Setting of the Austrian School of Eco-
nomics, 2% ed. (Auburn, Ala: Instituto Ludwig von Mises, 1984), p. 41.

Para uma visdo geral e critica desta virada niilista na economia, consulte
David Gordon, Hermeneutics Versus Austrian Economics (Auburn, Ala.: Lud-
wig von Mises Institute, 1986), disponivel em http://mises.org/etexts/hermeneu-
tics.asp; Hans-Hermann Hoppe, “In Defense of Extreme Rationalism”:
Thoughts on Donald McCloskey’s The Rhetoric of Economics”, Review of Aus-
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Rothbard evidentemente seguiu Mises na constru¢do do termo
“Escola Austriaca” como a designa¢do para um movimento importante
na historia do pensamento economico. No texto de Homem, Economia
e Estado, Rothbard usa os termos “Austriaco” ou “Escola Austriaca”
pelo menos dez vezes entre aspas, como ele naturalmente faria se esti-
vesse se referindo a um movimento que tinha apenas importancia his-
térica para o leitor contemporaneo. Nos poucos momentos que ele uti-
liza esses termos sem aspas, ele se refere claramente as doutrinas his-
toricas ou controvérsias como “a teoria austriaca-wicksteediana do
preco” ou a Escola austriaca contra Alfred Marshall sobre a relagdo
entre precos e custos. A unica vez que Rothbard menciona “austriaco”
em seu Prefacio a primeira edicdo, ele o faz na frase “os economistas
‘austriacos’”, colocando a palavra entre aspas e usando-a em uma fra-
se com verbos no pretérito.°

Esta exegese textual nao pretende implicar que Rothbard nao
considerou seu trabalho como dando continuidade a grande tradigado
originada pelos primeiros economistas austriacos. Em verdade, Roth-
bard escreveu sobre:

“o mito entre os economistas de que a Escola Austriaca
estd efetivamente morta e ndo tem mais nada a contribuir
e que tudo de valor duradouro que tinha a oferecer foi
efetivamente declarado e integrado no Principles de Al-
fred Marshall.”?”

Ao contrario, o ponto é que o objetivo de Rothbard era recuperar
e avancar uma tradicdo doutrinaria muito mais ampla, para a qual os
trabalhos de Menger e de Bohm-Bawerk eram, indiscutivelmente, a
raiz principal. Assim, em seu prefacio, Rothbard declarou: “Este livro,
entdo, é uma tentativa de preencher parte da enorme lacuna temporal

trian Economics 3 (1989): 179-214, disponivel em https://mises.org/library/de-
fense-extreme-rationalism-thoughts-donald-mccloskys-rhetoric-economics; e
Murray N. Rothbard, “The Hermeneutical Invasion of Philosophy and Econom-
ics”, in idem, The Logic of Action Two: Applications and Criticism from the
Austrian School (Lyme, N.H.: Edward Elgar, 1997), pp. 275-93.

26 Rothbard, Homem, Economia e Estado, p. xvii.

7 Ibid., p. 341.
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de 40 anos”.?® A “lacuna” referida aqui por Rothbard separa a publica-
¢ao de Homem, Economia e Estado da dos trés ultimos tratados siste-
maticos de economia a serem publicados em inglés, de Philip Wicks-
teed (1910), de Frank Fetter (1910) e de Frank Taussig (1911).%° Os
tratados de Wicksteed e de Fetter em particular estavam no que Roth-
bard chamou de “a tradicdo praxeologica”. O procedimento deles,
como o de Rothbard, era “lenta e logicamente construir por sobre os
axiomas bésicos um edificio integrado e coerente de Verdade Econo-
mica.”® A razdo principal pela qual o tratado dele contém numerosas
referéncias a histérica escola austriaca foi porque Rothbard julgou que
os membros dessa escola haviam “melhor percebido este método e o
utilizaram de forma mais completa e convincente. Eles eram os em-
pregadores cldssicos, em resumo, do método ‘praxeoldgico’”.3!

Em contraste a “economia subjetivista moderna” de Mises, a re-
feréncia de Rothbard ao “método praxeolégico” tracou uma clara linha
entre aqueles que empregaram o procedimento de Menger na deducao
l6gica das leis econdmicas a partir de alguns fatos basicos da realidade
e aqueles que ndo o fizeram. A “praxeologia” era a elaboracdo explici-
ta e autoconsciente de Mises desse procedimento veneravel para des-
cobrir as leis causais que regem os fendomenos de mercado. A inicial
escola austriaca e seus seguidores, e até mesmo alguns dos melhores
economistas classicos, haviam utilizado esse método de pesquisa sem
estarem totalmente cientes disso. O método praxeolégico comeca com
a realidade evidente em si mesma da acao humana e suas implicacdes
imediatas. Em seguida, introduz outros postulados empiricos que re-
fletem as condicOes concretas da acdo, das quais surgem os fendmenos

28 Ibid., p. xviii.

29 Philip H. Wicksteed, The Common Sense of Political Economy and Se-
lected Papers and Reviews on Economic Theory, ed. Lionel Robbins, 2 vols.
(Nova York: Augustus M. Kelley, 1967); Frank A. Fetter, The Principles of Eco-
nomics with Applications to Practical Problems (Nova York: The Century Co.,
1910); F.W. Taussig, Principles of Economics, 2 vols. (Nova York: The Macmil-
lan Company, 1911). Rothbard ndo considerava o Human Action um “Principles
a moda antiga” porque “ela assume considerdveis conhecimentos econémicos
anteriores e inclui em seus amplos limites numerosas compreensoes filoséficas e
histéricas” (Rothbard, Homem, Economia e Estado, p. Xix).

30 Rothbard, Homem, Economia, e Estado, p. xviii.

31 Ibid., p. xvii.
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de mercado historicamente especificos que o economista busca anali-
sar. E, portanto, necessariamente sobre coisas reais. E por essa razio
que nao tem uso para fic¢des e invengdes como a “empresa represen-
tativa”, “o mercado perfeitamente competitivo” ou “a funcdo de bem-
estar social”’; nem se preocupa com a existéncia, a singularidade e a
estabilidade do equilibrio geral.

O uso altamente seletivo que o método praxeoldgico faz dos
constructos imaginarios tem um tnico objetivo: a elaboracdo siste-
madtica de um corpo teérico unificado compreendendo proposi¢cdes
significativas sobre as causas dos fendmenos econdémicos no mundo
tal como ele é, tem sido ou é provavel que seja. Como Mises coloca, o
método praxeolégico,

“[...] estuda a ag¢do sob condigbes ndo realizadas e ndo
realizaveis apenas de dois pontos de vista. Ele lida com
estados de coisas que, embora ndo reais no presente e no
mundo passado, poderiam possivelmente tornarem-se re-
ais em alguma data futura. E ele examina condigdes irre-
ais e irrealizdveis se tal inquérito for preciso para uma
satisfatoria apreensdo do que estd ocorrendo sob condi-
¢Oes presentes na realidade. ”3?

Mises concluiu, “O método especifico da economia é o método
das construcdes imaginarias. [...] [E]le é o inico método de inquérito
praxeoldgico e econémico”.?

Rothbard levou a sério o ditame de Mises e durante sete anos
mergulhou-se em empregar e aperfeicoar esse método ao elaborar um
sistema integrado de teoria econdmica. Isso explica o porqué de Roth-
bard identificar o uso do método praxeolégico, em vez de uma solta
orientacdo subjetivista, como a marca registrada e o teste decisivo da
economia cientifica. Durante o longo periodo de esforco sustentado ao
escrever o presente volume, Rothbard tornou-se, assim, um mestre
praticante do método de pesquisa praxeoldgico. Ele ndo apenas utili-
zou habilmente os varios constructos imaginarios cuja natureza e uso
especifico Mises havia explicitamente formulado no Human Action,

32 Mises, Human Action, p. 65.
33 Ibid., pp. 237-38.
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mas também formulou outros novos, conforme necessario, para dar
assisténcia na deducdo de novos teoremas para elucidar caracteristicas
ndo explicadas da realidade econdmica.?*

Tomemos um exemplo detalhado para ilustrar o procedimento de
Rothbard. Ao confrontar a assustadora tarefa de desembaracar e siste-
matizar a teoria da producdo causal-realista, Rothbard postula um
mundo imaginario de fatores especificos, no qual cada e todo trabalha-
dor individual, parcela de terra e bem de capital estdo irrevogavelmen-
te comprometidos com a producdo de um unico produto e ndo podem
ser convertidos ao uso em qualquer outro processo de producdo.3®
Rothbard, também imagina duas variagdes desse mundo. Na primeira,
os fatores de cooperacdo em cada estagio de um determinado processo
de producdo sdo coproprietarios do produto (i.e., o bem de capital)
desse estagio e, como os servicos de todos os bens de capital sdo in-
corporados no produto final, todos os fatores sdo, portanto, coproprie-
tarios do bem final que é vendido aos consumidores em troca de di-
nheiro. Os recibos monetarios sdo, entdo, distribuidos de acordo com
os termos de um contrato voluntario entre todos os coproprietarios do
fator. Na segunda variante, um tnico capitalista ou consércio de capi-
talistas paga os varios fatores envolvidos no amalgamado processo an-
tes da venda do produto final no mercado e em troca recebe a proprie-
dade dos bens de capital de cada estagio, bem como os estoques de
bens de consumo final e a receita monetaria obtidos de sua venda aos

34 Ibid., pp. 237-57.

35 Enquanto esse constructo é altamente ndo realista, ndo é irrealizavel como
a economia de rotacdo uniforme (ERU), que se abstrai completamente de mu-
dancas e incertezas e é usada para analiticamente isolar a renda de juros e a fun-
¢do capitalista que deriva dos lucros empresariais. Assim, um mundo em que
cada fator é adequado para uma e apenas uma tarefa ndo é inconcebivel ou logi-
camente contraditorio. Pelo contrario, a ERU é na verdade um constructo irreali-
zavel e autocontraditério. Ela descreve um mundo no qual, por exemplo, o futu-
ro é conhecido com perfeita certeza, mas a agdo, que sempre visa mudar o futu-
10, ocorre; e 0s agentes mantém balancos monetarios apesar da auséncia de in-
certeza quanto ao padrdo temporal de suas receitas e despesas futuras. Isso ndo
quer dizer que a proximidade da realidade torna um constructo imaginario me-
lhor ou mais ttil que outro; o tnico teste da utilidade de um constructo é a ajuda
que ele da a reflexdo para deduzir as leis causais que operam em mercados reais.
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consumidores.?®* Em ambas as variacdes do constructo, supde-se uma
economia de rotacdo uniforme a fim de se abstrair dos problemas do
empreendedorismo.

Com a ajuda desse constructo, Rothbard deduz uma série de teo-
remas e principios de producdao importantes. O primeiro, no caso da
propriedade conjunta do produto pela colaboragdo de fatores de terra e
de trabalho, ndo existem proprietarios independentes e primordiais de
bens de capital, que sdo bens intermediarios no processo de produgdo
e, portanto, resolviveis em trabalho e nos insumos de terra que coope-
raram ao produzi-los. O segundo, e consequentemente, toda a renda de
producdo consiste em salarios e aluguéis de terras — bens de capital,
que sdo meramente estacdes intermediarias no caminho para o produto
final e ndo rendem nenhum aluguel liquido para seus proprietarios. O
terceiro, todos os trabalhadores e proprietarios de terras cooperantes
precisam esperar por sua renda desde o inicio do processo produtivo
até seu término e a subsequente venda do produto final aos consumi-
dores. Entdo, o quarto, o tamanho da renda agregada dos proprietarios
dos fatores de cooperacdo depende unica e inteiramente da demanda
dos consumidores pelo produto deles. Uma relativa mudanca na de-
manda relativa do consumidor entre produtos finais recaira univoca e
completamente sobre os fatores especificos que estdo envolvidos na
producdo dos produtos afetados.

Uma vez que o capitalista é introduzido nesse mundo ficticio, um
quinto principio se torna imediatamente evidente: a fun¢do do capita-
lista é aliviar os proprietarios dos fatores do fardo de esperar pela ren-
da, uma vez que ele adianta para eles pagamentos em dinheiro presen-
te das poupancas acumuladas dele ao produto conjunto dos servicos
deles de trabalho e de terra. Em troca desses saldrios e aluguéis pre-
sentes, o capitalista recebe um rendimento dos juros sobre seus fundos
investidos, que é baseado na preferéncia temporal e reflete o desconto
das receitas monetdrias futuras, que ele recebera em relacao aos paga-
mentos monetarios presentes e que ele gasta nos servicos dos fatores.
Por outro lado, os proprietarios dos fatores concordam com essa dedu-
¢do da producdo da venda total do produto que é incorporado no sala-
rio descontado e nos pagamentos de aluguel do capitalista, porque es-

36 Para a explicagdo desse constructo, suas variagdes e a elaboragdo de suas
implicacoes, consulte Rothbard, Homem, Economia, e Estado, p. 314-329.
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ses pagamentos presentes os desacorrentam da dimensdo temporal do
processo de producdo. Um sexto principio é que, até mesmo em um
mundo de propriedade capitalista do completo processo de producao,
os bens de capital ainda ndao geram uma renda monetaria liquida para
0s seus proprietarios, porque o rendimento liquido dos juros obtidos
pelos proprietarios capitalistas é totalmente derivado do desconto in-
corporado nos saldrios e aluguéis atuais pagos aos proprietarios de fa-
tores de trabalho e de terras, que sdo os tnicos recebedores liquidos da
renda em um mundo sem capitalistas. Assim, as rendas de salario, de
aluguel, e de juros exaurem logicamente toda a renda da venda do pro-
duto final, ndo deixando nenhum remanescente para pagamentos liqui-
dos a bens de capital.?’

Essa analise do mundo hipotético de Rothbard de fatores pura-
mente especificos também estd repleta de implicacdes para o papel
dos custos subjetivos na producdo e nos pregos. Dado que fatores de
terra e bens de capital especificos nao tém usos alternativos nesse
mundo imaginado, uma inferéncia imediata é que o uso deles na pro-
ducdo é “sem custo” e que as respectivas curvas de oferta deles sdo
perfeitamente inelasticas. O trabalho quando especifico para um pro-
cesso de producdo particular, tem um uso custoso, em contraste, por-
que tem um uso alternativo na producao de “lazer” que é um bem de
consumo instantaneamente produzivel. Assim em um mundo sem ca-
pitalistas, o trabalho envolve a desutilidade de renunciar tanto ao lazer,
quanto aos bens presentes. A chegada de capitalistas na cena reduz,
mas ndo erradica, a desutilidade do trabalho. Essas inferéncias de-
monstram fortemente o principio de que todos os custos de producdo

sdo, em ultima instancia, essencialmente subjetivos. As preferéncias
37

Essa conclusdo da exaustdo da renda da producdo entre salérios, aluguéis
e receitas de juros se mantém verdadeira apenas sob o pressuposto de que as
condigoes futuras do mercado sdo conhecidas com certeza. Uma vez que essa
suposicdo é abandonada e é admitida a possibilidade de sobrevalorizagdo ou
subvalorizagdo dos complementos de fatores especificos pelos investidores capi-
talistas, os lucros e prejuizos empresariais entram em cena. Entretanto, em um
mundo de fatores puramente especificos, tais lucros e prejuizos ndo teriam uma
funcao alocativa, pois, por definicdo, os fatores ndo podem mudar entre proces-
sos de producdo. Ainda mais importante, torna-se claro que tais rendas acumu-
lam-se apenas para os capitalistas e que, portanto, no mundo real da incerteza, as
funcdes de capitalista e empreendedor estdo integradas no mesmo agente.
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de lazer e preferéncias temporais determinam, assim, os custos finais
de producao e esses custos sao puramente subjetivos e consistem na
valoracao das utilidades renunciadas dos produtores contra as receitas
monetdrias antecipadas dos consumidores. Uma vez que esses custos
(subjetivos) de producdo tiverem todos sido incorridos, os estoques
dos varios tipos de bens de consumo emergem do processo de produ-
cdo prontos para a venda aos consumidores. A menos que seus produ-
tores tenham um uso direto para as mercadorias, a venda deles aos
consumidores é completamente sem custo e 0s precos relativos deles
sao determinados unicamente pela estrutura da escala de valor dos
consumidores. Dai, salvo especulacoes sobre variagcdes de precos futu-
ros, as curvas de oferta para os diversos estoques de bens de consumo
sdao também perfeitamente ineldsticas. Em suma, os “custos de produ-
cdo” — isto é, as desutilidades do trabalho e a espera ja incorridas, ou
as utilidades de lazer e prazer imediato que ja foram renunciadas, pe-
los produtores — ndo tém nenhum papel na determinacdo dos pregos
dos estoques existentes de bens de consumo.

Rothbard também emprega a construcao ficticia que formulou
para demolir a teoria Marshalliana de precos, segundo a qual os precos
eram determinados por duas laminas de uma tesoura: os valores subje-
tivos dos consumidores que compdem uma lamina enquanto os custos
objetivos ou reais de producdo compdem a outra lamina. Enquanto
Marshall e seus seguidores contemporaneos admitem que no periodo
transitorio imediato, a 1dmina do valor subjetivo predomina na deter-
minacao de precos, eles argumentam que no equilibrio de longo prazo,
onde as tendéncias permanentes da economia se revelam, a lamina do
custo de producdo predomina porque o preco de cada produto esta de
acordo com seu custo médio de producdo. Assim, os Marshallianos
concluem superficialmente que os custos precisam, portanto, determi-
nar os precos. Entretanto, Rothbard demonstra facilmente que essa
conformidade entre o preco e o custo médio no equilibrio de longo
prazo, ou a ERU, que em si ndo é real, mas um constructo imaginario
util, é o resultado dos mesmos principios que regem a determinagao
dos precos atuais que prevalecem momentaneamente e nos quais as
trocas ocorrem nos mercados do mundo real. Em um mundo onde to-
dos os fatores sdao puramente especificidades de um tnico processo de
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producdo, Rothbard mostra que, no longo prazo, onde os erros empre-
sariais estdo ausentes e os lucros e prejuizos foram totalmente elimina-
dos, os pagamentos agregados a todos os fatores que cooperam em um
determinado processo de producgao sdo rigidamente regidos e precisam
corresponder perfeitamente as receitas agregadas gastas no produto fi-
nal pelos consumidores menos o rendimento dos juros aos capitalistas.
Aceitar essa deducao e dividir tanto as receitas agregadas quanto os
pagamentos agregados de fatores pela quantidade de produto implica
que a direcdo da causalidade da igualdade entre o prego e o custo mé-
dio, especialmente no longo prazo, vai do primeiro para o segundo.

A formulacdo de Rothbard e a implantacdo desse mundo imagi-
nario de fatores puramente especificos, resume a aplicacdo do método
praxeolégico na pesquisa tedrica. Como Mises apontou,

“A principal férmula para o projetar de constructos ima-
gindrios é abstrair da operagdo algumas condigbes pre-
sentes na agdo atual. Entdo, estamos em uma posi¢do
para apreender as consequéncias hipotéticas da auséncia

dessas condigdes e para conceber os efeitos da existéncia
delas.”38

Assim, Rothbard primeiro imagina que nesse mundo todos os proces-
sos de producdo sdo propriedade dos proprios fatores cooperantes, os
quais precisam perdurar sem renda até que o produto final tenha surgi-
do e seja vendido aos consumidores. Ao primeiro analisar o estado de
coisas na abstracdao da existéncia do capitalista, somos capazes de
apreender sua funcdo de mover sua poupanga acumulada para os fato-
res antes da venda do produto final e compreender a natureza de sua
renda como um rendimento da preferéncia temporal, que foi previa-
mente estabelecida muito antes na cadeia de deducdes praxeoldgicas
como uma inferéncia imediata do Axioma da A¢do. Ao assumir ausen-
te o capitalista, assumimos também ausentes 0s custos monetarios de
producgdo, uma vez que 0s Unicos pagamentos monetarios sao direta-
mente dos consumidores para os coproprietarios do produto final. Isso
nos permite ver que os custos monetarios totais sdao essencialmente de-

38 Mises, Human Action, p. 238.
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terminados por, e sdo iguais a, essas despesas monetarias totais, tais
como determinadas pelos consumidores e mediadas por capitalistas
que previamente adiantaram os salarios e aluguéis atuais aos proprie-
tarios dos fatores.

Em capitulos posteriores, Rothbard segue a abandonar a suposi-
cdo de fatores puramente especificos e admite varios graus de especi-
ficidade entre os fatores em sua andlise. Os efeitos de fatores relativa-
mente ndo especificos no processo de producao podem agora ser iden-
tificados ao investigar como a presenca deles modifica os resultados
de um mundo hipotético de fatores puramente especificos. Uma vez
que fatores ndo especificos podem ser convertidos para o uso em uma
ampla gama de processos de producdo, uma mudanga relativa na de-
manda do consumidor, ceteris paribus, mudara a alocacdo deles, afe-
tando apenas temporariamente seus precos. Mas, os principios ja de-
duzidos em relacdo a fatores especificos continuam a prevalecer nesse
mundo mais complexo e, portanto, somos capazes de concluir que os
precos dos fatores relativamente especificos em qualquer processo su-
portardo a maior parte da variacdo nas despesas agregadas do consu-
midor em um dado produto final. Assim, por exemplo, no caso de um
declinio relativo da demanda por diamantes, todas as outras coisas
iguais, os valores de capital das minas de diamantes e os salarios dos
joalheiros altamente qualificados também diminuirdo, enquanto os sa-
larios dos mineradores de diamantes e os aluguéis dos geradores
elétricos passardo por pequenas mudangas conforme esses fatores nao
especificos mudam para outros empregos. Além disso, a introducdo de
fatores ndo especificos na anélise fard com que uma grande parte dos
custos monetarios de producao pareca ser dada ao empregador-capita-
lista de fatores, independentemente da demanda por seu bem particu-
lar. Como um resultado, o capitalista reagira a uma mudanga em seus
custos ajustando seu nivel de producdo, da mesma forma que reagiria
no caso de uma mudanca na demanda por seu produto. Dai, na ausén-
cia de uma longa cadeia de raciocinios dedutivos utilizando construc-
tos imaginarios, a moda de Rothbard e de outros austriacos anteriores,
uma visao superficial da questdo tornara a metafora de Marshall das
duas laminas da tesoura como uma representacao plausivel da realida-
de. Sem o uso zeloso do método praxeoldgico, seria impossivel conce-
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ber que sdo as demandas dos consumidores pelos outputs de uma am-
pla gama de processos de producao, esses mediados pelas licitacoes
dos empreendedores-capitalistas, que sdo em ultima analise exclusiva-
mente determinativas dos precos de todos os fatores, tanto os relativa-
mente ndo especificos quanto os puramente especificos.

Esse método praxeoldgico tdo magistralmente empregado por
Rothbard havia sido utilizado, mesmo que implicita e cruamente,
como a principal ferramenta de pesquisa tedérica em economia até a
década de 1930. No entanto, como Rothbard aponta, foi precisamente
a desconfianca de Marshall em “longas cadeias de deducdo”, além de
“todo o impulso de Cambridge” para fazer suposi¢des curtas destina-
das a tornar a teoria deles mais testavel, que levaram a quebra gradual
do método praxeoldgico e sua substituicdo pelo positivismo.?® No ini-
cio dos anos 50, 0 método praxeoldgico e a logica verbal haviam sido
eclipsados pelo positivismo e por modelos matematicos. Por exemplo,
o principal economista do p6s-guerra, Paul Samuelson, agora afirmava
que a tarefa da teoria econdmica era “organizar os fatos em uteis e sig-
nificativos” padroes e, ao fazé-lo, fornecer descri¢coes econdomicas da
realidade complexa.*® Os teoremas econémicos, entdo, tinham de ser
enquadrados de uma forma que fossem “operacionalmente dotados de
significado”. De acordo com Samuelson, um teorema dotado de signi-
ficado era “simplesmente uma hipétese sobre dados empiricos que po-
deria concebivelmente ser refutada, mesmo que apenas o fosse em
condicdes ideais”. Se tal teorema era “falso”, ou “de importancia trivi-
al”, ou até mesmo de validade “indeterminada”, ndo era tdo importan-
te para Samuelson quanto ser enquadrado enquanto uma proposicao

capaz, em principio, de refutacdo empirica.*! Para Samuelson, os teo-
39

Rothbard, Homem, Economia e Estado, p. xviii. Enquanto Marshall utili-
zava o método de constru¢des imaginarias, sua aversdao a deducdes passo-a-pas-
so longas vai contra o aviso de Mises: que é “um método muito dificil de mane-
jar, pois pode facilmente levar a silogismos falaciosos. Ele conduz por uma ares-
ta afiada; e ambos os lados sdo portas ao abismo do absurdo e do sem sentido.”
(Mises, Human Action, p. 238).

Paul Samuelson, “My Life Philosophy: Policy Credos and Working
Ways,” em Michael Szenberg, ed., Eminent Economists: Their Life Philosophies
(New York: Cambridge University Press, 1993), p. 241.

41 Paul Samuelson, Foundations of Economic Analysis, 2* ed. (New York:
Atheneum, 1976), p. 4.

40
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remas estariam, assim, incorporados e expressados em modelos mate-
maticos altamente simplificados que poderiam ser submetidos a testes
empiricos se os dados estivessem disponiveis. Uma vez que, reconhe-
cidamente, os dados necessarios eram raramente acessiveis, 0 maximo
que poderia ser esperado de tais modelos abstratos era que eles “mui-
tas vezes apontassem o caminho para um elemento da verdade presen-
te em uma situacdo complexa” e que eles “fornecessem extrapolacoes
e interpolagdes toleravelmente precisas”.? No entanto, em uma retros-
pectiva, Samuelson lamentou a falta de sucesso do método positivo
“cru” na economia, escrevendo:

“Quando eu tinha 20 anos de idade [...] eu esperava que
a nova econometria reduzisse as incertezas em nossas teo-
rias econémicas. Seriamos capazes de testar e rejeitar fal-
sas teorias. Seriamos capazes de inferir novas e boas teo-
rias. [...] [P]rovou-se impossivel chegar a uma aproxima-
¢do da verdade inquestiondvel [e] parece objetivamente
que ndo existe um conjunto convergente de resultados
econométricos, convergindo para uma verdade verificd-
vel.”43

E claro que isso ndo significa que a fé de Samuelson no método
positivista tenha sido abalada. Ao contrario, confirmou sua crenca an-
terior de que a verdade era multifacetada e, portanto, “a precisao em
fatos deterministicos ou em leis de probabilidade pode, na melhor das
hipéteses, ser apenas parcial e aproximada”.**

Se Samuelson minimizou o alcance da verdade, como um objeti-
vo de pesquisa tedrica em favor da formulacdo de teoremas operacio-
nalmente significativos, o outro avatar do positivismo na economia do
pés-guerra, Milton Friedman, eliminou todas as referéncias a verdade
e ao realismo na avaliacdo da validade dos teoremas economicos. Re-

42 Paul Samuelson, “International Factor Price Equalisation Once Again,”
em The American Economics Association, Readings in International Economics
(Homewood, Ill.: Richard D. Irwin, 1968), pp. 58; and idem, “My Life Philoso-

phy,” p. 241.
43 Samuelson, “My Life Philosophy,” p. 243.
44 Ibid., p. 244
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jeitando o positivismo légico grosseiro de Samuelson, Friedman reve-
lou a falsidade ou “irrealismo” das suposicées de um teorema e ofere-
ceu a alternativa aparentemente mais sofisticada do “falsificacionis-
mo”, que supostamente se baseava na filosofia da ciéncia de Karl Pop-
per.*> A posicdo de Friedman foi resumida concisamente na declaragdo
de Mark Blaug: “Nenhuma suposicdo sobre o comportamento econo-
mico é absolutamente verdadeira e nenhuma conclusdo tedrica é vali-
da para todos os tempos e lugares. [...]”46

Apesar da adesdo formal da maioria dos profissionais aos méto-
dos positivistas durante os anos 50, a busca de Rothbard para recupe-
rar e reconstruir o edificio da teoria econémica sélida o levou a procu-
rar novas ideias e entendimentos na literatura contemporanea com o
mesmo cuidado com que examinou os escritos de seus predecessores
na tradicdo causal-realista. O tratado de Rothbard contém citacoes de
mais de 150 livros, artigos de revistas, anais de conferéncias, docu-
mentos governamentais, dissertacdes e monografias de institutos de
politica e pesquisas publicadas entre o aparecimento da Agdo Humana
em 1949 e o Homem, Economia e Estado em 1962.47 O engajamento
profundo de Rothbard com a literatura contemporanea valeu a pena,
pois ele descobriu que muitas dessas obras continham pesquisas que
esclarecem, refinam ou avancam a teoria causal-realista e ele avida-
mente integrou essas contribui¢coes em seu proprio trabalho.

>

45 Milton Friedman, “The Methodology of Positive Economics,” in idem,
Essays in Positive Economics (Chicago: University of Chicago Press, 1970), pp.
1-43. Alguns metodologistas argumentaram que a metodologia Friedmaniana-
positivista compartilha pouco mais do que vocabulério com a filosofia da cién-
cia de Popper. Por exemplo, ver Lawrence A. Boland, The Foundations of Eco-
nomic Method (Boston: Allen & Unwin, 1982), pp. 155-196.

46 Mark Blaug, Economic Theory in Retrospect, 4* ed. (New York: Cambrid-
ge University Press, 1986), p. 3.
47 Na verdade, algumas das referéncias na presente edicdo sdo a trabalhos

publicados depois de 1962, porque este volume inclui Poder e Mercado, que foi
originalmente escrito como o terceiro volume de Homem, Economia e Estado,
mas foi publicado separadamente oito anos depois. Para saber mais sobre a his-
toria por tras da decisdo editorial de truncar Homem, Economia, e Estado e pu-
blica-los em dois volumes e a reacdo de Rothbard a isso, consulte Stromberg,
pp. Ixv-Ixxi.
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Por exemplo, em seu notavel desenvolvimento de uma explica-
cdo dos custos e do rendimento do investimento da empresa que se
desviava fortemente da teoria Marshalliana da empresa, Rothbard foi
fortemente influenciado por dois artigos negligenciados co-autorados
por André Gabor e L.F. Pierce sobre a teoria “Austro-Wickselliana” da
empresa.*® Rothbard cita uma discussdo do economista de Cambridge
Roy Harrod, além de uma discussdo de Bohm-Bawerk, como fonte
para sua propria identificagdo de um quarto componente na renda bru-
ta de negdcios do empreendedor-capitalista. Esse aluguel de “proprie-
dade” ou de “tomada de decisdo” é distinto, e vai além, dos salarios
implicitos da administracao, do rendimento dos juros sobre o capital
investido e do lucro puro.*® Em sua extensa critica as teorias de con-
corréncia perfeita e monopolistica e em sua formulagdo original de
uma teoria positiva da concorréncia como um processo dinamico,
Rothbard cita favoravelmente as contribuicdes de varios de seus con-
temporaneos no mainstream, notadamente G. Warren Nutter; Wayne
Leeman; Marshall I. Goldman; e Reuben Kessel. Rothbard destaca um
livro de Lawrence Abbott publicado em 1952 intitulado Quality and
Competition (Qualidade e Concorréncia), com elogios especiais, ca-
racterizando-o como “uma das obras tedricas mais marcantes dos ulti-
mos anos”.”%>! De fato, a teoria da concorréncia de rivalidade que
Rothbard expoe é claramente influenciada pelos argumentos de Abbott
sobre a importancia central das dimensoes qualitativas da concorrén-
cia.

O fato de que a pesquisa tedrica empregando a l6gica verbal e o
método praxeologico ainda permaneceu relativamente difundida entre

4 André Gabor e L.E. Pearce, “A New Approach to the Theory of the Firm,”
Oxford Economic Papers 54 (October 1952): 252-65; idem, “The Place of
Money Capital in the Theory of Production,” Quarterly Journal of Economics
72 (November 1958): 537-57.

49 Roy Harrod, “Theory of Profit”, in idem, Economic Essays (New York,
Harcourt and Brace & Co., 1952), pp. 190-95. Para uma discussao detalhada do
conceito de Rothbard sobre o aluguel para tomada de decisGes e seu significado
para as teorias do empreendedorismo e da empresa, consulte Joseph T. Salerno,
“The Entrepreneur: Real and Imagined,” Quarterly Journal of Austrian Eco-
nomics 11 (3).

50 Lawrence Abbott, Quality and Competition: An Essay on Economic The-
ory (Westport, Conn.: Greenwood Press, 1973).
51 Rothbard, Homem, Economia e Estado, p. 641-42, fn. 28.
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os economistas académicos, mesmo no final dos anos 50, destaca as
raizes profundas e robustas da tradicdo causal-realista. Essa é também
a razdo pela qual Rothbard ndo viu nenhuma vantagem em se apropri-
ar do rétulo “austriaco” para diferenciar seu tratado da economia con-
temporanea. De fato, em uma correspondéncia particular datada de fe-
vereiro de 1954, Rothbard expressou sua confianca de que os tedricos
econdmicos tradicionais ainda pudessem ser trazidos de volta a agenda
de pesquisa causal-realista e que seu trabalho atual:

“Atraird, creio eu, a aten¢do da profissdo como um trata-
do devido a sua considerdvel elaboragdo em dreas ndo
desenvolvidas por Mises, suas diferencas com Mises em
dreas como monopdlio, ética bancdria e governo [...] e
suas refutagées da teoria econémica atual.”>?

Embora em retrospectiva possamos ser tentados a descartar a ousada
previsdao de Rothbard como uma explosdo de otimismo juvenil, ela di-
ficilmente reflete a atitude de alguém que pretende romper completa-
mente com a doutrina dominante e fundar uma escola heterodoxa de
pensamento.

No inicio dos anos 70, no entanto, a teoria econémica dominante
havia se afundado em profundidades quase insondaveis, degenerando-
se em uma série de modelos matematicos vagamente relacionados que
tinham pouco contato com a realidade. Seguindo a metodologia Fried-
maniana e positivista dominante, a tentativa de “validade” — nunca a
verdade — desses modelos foi putativamente estabelecida testando
empiricamente sua capacidade de prever ou, mais precisamente, retro-
agir usando os métodos da econometria. Os ultimos vestigios da abor-
dagem Mengeriana desapareceram assim dos curriculos dos progra-
mas de pos-graduacdo em economia e a pesquisa tedrica causal-realis-
ta foi agora completamente banida das revistas académicas, que havi-
am se tornado o principal, se ndo o unico, meio de pesquisa para a
economia convencional.

52 Rothbard para R. Cornuelle, memorandum: “Textbook or Treatise?”;
Rothbard Papers.
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Por volta do mesmo tempo em que essa mudanca radical na teo-
ria econdmica e no método comecgou a se formar fora da instituicdo
formal da economia académica, um novo movimento intelectual que
foi diretamente inspirado pela reconstrucdo de Rothbard do érganon
tedrico causal-realista em Homem, Economia e Estado. Esse movi-
mento era composto principalmente por estudantes de p6s-graduacdo e
jovens professores associados a instituicoes académicas americanas
que estavam insatisfeitos com a sintese neoclassica ortodoxa, que ha-
via comecado a desmoronar com o fracasso das politicas da “Nova
Economia” de Kennedy-Johnson para controlar a inflacdo da Guerra
do Vietnd e o subsequente surgimento da estagflacdo no inicio dos
anos 70.

Em meados dos anos 70, o novo movimento havia crescido a tal
ponto que a oportunidade se apresentou para institucionalizar e pro-
mover sua existéncia por meio de uma conferéncia académica formal
sobre economia austriaca, realizada em South Royalton, Vermont, em
junho de 1974. A denominacao “austriaco” foi escolhida por essa nova
tendéncia intelectual principalmente por razdes estratégicas. Como o
movimento Rothbardiano abracou um método e um corpo de doutrina,
que agora compartilhava muito pouco terreno em comum com a orto-
doxia positivista entrincheirada, o rétulo pelo menos proporcionou ao
movimento uma afiliacdo reconhecivel com uma das grandes corren-
tes do pensamento marginalista primitivo que se alimentava dessa cor-
rente dominante moderna. O nome também deu instantaneamente ao
movimento o grande carimbo associado aos nomes conhecidos dos
membros fundadores da Escola Austriaca, como Carl Menger, Eugen
von Bohm-Bawerk e Friedrich von Wieser e seus ultimos representan-
tes Ludwig von Mises e Friedrich A. Hayek. O prestigio da marca
“austriaca” foi ainda maior quando Hayek se tornou um dos principais
beneficiarios do Prémio Nobel de Economia, no final daquele ano. O
termo tinha a virtude adicional de identificar a orientacao tedrica geral
do movimento.

Rothbard e seus seguidores avidamente abracaram a nova desig-
nagdo e comegaram a se referir a si mesmos como membros ou segui-
dores da moderna Escola Austriaca, que agora se posicionava como
uma desafiadora heterodoxa a “economia mainstream”. Apesar de suas
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significativas virtudes estratégicas de curto prazo, no entanto, cunhar o
nome da escola de pensamento que se uniu na conferéncia de South
Royalton como “austriaca” gerou uma série de sérios problemas a lon-
go prazo. Primeiro, chegou a obscurecer o quanto a moderna Escola
Austriaca foi diretamente inspirada por Rothbard. De fato, ndo é exa-
gero dizer que uma grande maioria dos cerca de trinta participantes da
conferéncia de South Royalton aderiu ao corpo da teoria causal-realis-
ta elaborada em Homem, Economia e Estado. Segundo, esconde o
fato, observado acima, de que ao escrever este tratado, Rothbard ex-
traiu de uma literatura muito mais ampla do que aquela emanada da
Escola Austriaca original e de seus descendentes intelectuais diretos.
Terceiro, o rotulo desvia a atengao da principal missao de Rothbard ao
escrever seu tratado, que é purgar a economia moderna de seus ele-
mentos positivistas e formalistas matematicos alienistas, e reconstrui-
la ao longo de linhas causais-realistas coerentes. Nao pode ser afirma-
do tdo frequentemente ou tdo enfaticamente que desenvolver uma rup-
tura radical com a teoria econdmica padrdo e estabelecer uma escola
heterodoxa de pensamento que rejeitava todas formas de andlise de
equilibrio e o uso de constructos imaginarios ndo era o proposito de
Rothbard ao escrever o Homem, Economia e Estado. De fato, como
vimos, uma das contribui¢des mais importantes de Rothbard em seu
tratado é sua explicacdo detalhista do contetido e o uso adequado de
constructos ficticios e estados imaginarios do mundo na derivagao de
proposicdes significativas sobre os determinantes causais dos fenéme-
nos econdémicos observaveis.

A ultima e talvez mais significante desvantagem da aplicacdo nao
qualificada do termo “austriaco” ao movimento econdomico pés-South-
Royalton é o fato de que ele fomenta uma conflagdo de programas de
pesquisa muito diferentes e conflitantes que cresceram sob esse véu
semantico opaco. Rothbard reconheceu e lamentou esse estado de coi-
sas no Prefacio da edicdo revisada de Homem, Economia e Estado,
publicada em 1993:

“De fato, o ntimero de austriacos se tornou tdo grande, e
a discussdo tdo ampla, que surgiram diferengas de opini-
do e ramos de pensamento, em alguns casos transfor-
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mando-se em verdadeiros confrontos de pensamento. No
entanto, todos eles foram confundidos e bloqueados por
ndo austriacos e até mesmo por alguns dentro da escola,
0 que levou a uma grande confusdo intelectual, falta de
clareza e erro absoluto. O bom desses conflitos continuos
é que cada lado esclareceu e afiou seus principios subja-
centes e sua visdo do mundo. De fato, tornou-se claro nos
ultimos anos que existem trés paradigmas conflitantes na
economia austriaca: o paradigma Misesiano ou praxeolo-
gico original, ao qual o atual autor adere; o paradigma
Hayekiano, que enfatiza ‘conhecimento’e ‘descoberta’ em
vez de ‘acdo’ e ‘escolha’ praxeoldgica e cujo principal re-
presentante hoje é o Professor Israel Kirzner; e a visdo
niilista do falecido Ludwig Lachmann, uma abordagem
institucionalizada antitedrica tirada do ‘subjetivista’ Key-
nesiano inglés G.L.S Shackle.” (p. xiv)

Embora isso descreva com precisdo o estado da economia austri-
aca no inicio dos anos 90, a situacdo se tornou ainda mais contenciosa
e confusa desde entdo. Embora o ramo Lachmanniano tenha perdido
parte de sua influéncia, desenvolveu-se uma nova e muito eclética ten-
déncia que propoe juntar indiscriminadamente elementos de Menger,
Mises, Hayek, Lachmann, Kirzner e Rothbard, com alguns elementos
aleatdrios da teoria da economia de Adam Smith, da teoria de escolha
publica, da nova economia institucional, da economia de custos de
transacdo, da modelagem da teoria dos jogos, da economia hermenéu-
tica e dos estudos de casos etnograficos e histéricos, tudo sob a rubri-
ca da economia austriaca ou “boa economia”. Desnecessario dizer,
que a situacdo é ainda menos satisfatéria hoje do que era quando
Rothbard escreveu a passagem acima. Os interessados em pesquisas
teodricas na tradicao causal-realista Mengeriana sao agora considerados
pelos profissionais, gragas ao termo austriaco, como parte de um mo-
vimento heterodoxo fragmentado e conflitante mais interessado em
discursar sobre esoterismo metaecondomico ou conceber explicacdes
de "ordem espontanea” para episodios historicos obscuros do que ana-
lisar as questdes “mundanas” no cerne da economia mainstream — te-

li



Homem, Economia e Estado

oria do valor, teoria dos pregos, teoria do capital, teoria monetaria e ci-
clos econdmicos.

Felizmente, o livio Homem, Economia e Estado aponta a saida
para esse atoleiro de confusdo que ameaca a marginalizacdo perma-
nente e total de todos os ramos da economia austriaca. Cada pagina do
tratado de Rothbard estd impregnada de uma profunda consciéncia de
que o sistema tedrico causal-realista que ele expoe é parte de uma tra-
dicdo econdmica internacional que tem sua origem na revolucdo mar-
ginalista. Seu tratado ndo pretendia, portanto, ser o programa de um
novo movimento heterodoxo ou o renascimento de um antigo; ao con-
trario, representava uma tentativa de reconstruir a economia ortodoxa
sobre os fundamentos inabalaveis do método praxeoldgico e de usar
esse método para avancgar substancialmente a teoria. Em um sentido
crucial, a economia havia perdido temporariamente seus rumos e esta-
va comecando a se afastar de sua rica heranga, e Rothbard pretendia
coloca-la novamente no caminho certo. Consequentemente, ele nunca
concedeu a corrente mainstream da ciéncia econdmica e aos discipu-
los da modelagem matematica e do método positivista, que ele consi-
derava como um culto irracionalista que havia sequestrado a economia
e cujas doutrinas bobas acabariam mais cedo ou mais tarde no caixote
do lixo da historia intelectual.

Rothbard tem sido provado certo. A modelagem matematica re-
velou-se um exercicio em vao e formalista incapaz de explicar as cri-
ses monetarias internacionais, as bolhas do mercado de acoes e imobi-
lidrio, e as crises financeiras globais que assolaram nosso mundo nas
ultimas duas décadas. Esta ficando cada vez mais claro, mesmo para
os economistas profissionais, que o tortuoso desvio positivista tem le-
vado a um impasse intelectual. Assim, seitas heterodoxas bizarras
como a economia comportamental, a economia experimental, a litera-
tura sobre “felicidade”, a neuroeconomia etc., sdo agora abundantes.
Alguns economistas orientados para o mercado até mesmo abandona-
ram completamente a teoria econdmica moderna em favor da retérica
e de metaforas menos rigorosas da “mao invisivel” de Adam Smith e
da “ordem espontdanea” de Hayek.>?

53 E claro que o conceito de “ordem espontanea” foi apenas uma das muitas
contribui¢des de Hayek. A grande parte dessas contribuicdes estava diretamente
lii
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A sentenca de morte estd agora soando para os farsantes mate-
maticos e positivistas do mainstream da economia. Chegou a hora dos
austriacos recuperarem sua posi¢do legitima como verdadeiros repre-
sentantes da tendéncia central da teoria econ6mica moderna, afirman-
do o método praxeoldgico como o método de pesquisa da economia.
Os frutos prodigiosos desse método estdao diante de n6s na integrada
estrutura tedrica exposta em Homem, Economia e Estado.

ligada a tradicdo causal-realista Mengeriana e tratava de temas da economia
mundana como a teoria do capital, teoria do ciclo econémico, teoria monetaria
internacional e instituicGes monetarias comparativas. Para uma colecdo dos tra-
balhos mais importantes de Hayek nessas areas, veja Prices and Production and
Other Works: F.A. Hayek on Money, the Business Cycle, and the Gold Standard,
ed. Joseph T. Salerno (Auburn, Ala: Instituto Ludwig von Mises, 2008). Ver
também Peter G. Klein, “The Mundane Economics of the Austrian School”,
Quarterly Journal of Austrian Economics 11, no. 3 (Outono de 2008), para o ar-
gumento de que a nogdo de ordem espontanea, corretamente entendida, tem rai-
zes na economia causal-realista de Menger.

liii






Homem, Economia e Estado
Um Tratado sobre os Principios Economicos






capitulo .
1 Fundamentos da A¢do Humana'

1. O Conceito de Acdo

A caracteristica distintiva e crucial no estudo do homem é o con-
ceito de ag¢do. A agdo humana é definida simplesmente como compor-
tamento propositado. Portanto, é nitidamente distinguivel daqueles
movimentos observados que, do ponto de vista do homem, ndao sao
propositais. Isso inclui todos os movimentos observados de matéria
inorganica e aqueles tipos de comportamento humano que sdo pura-
mente reflexos, que sao simplesmente respostas involuntdrias a certos
estimulos. A acdo humana, por outro lado, pode ser significativamente
interpretada por outros homens, pois é regida por um certo propdsito
que o agente tem em vista.? O propdsito do ato de um homem é o seu
fim; o desejo de atingir esse fim é o motivo do homem para instituir a
acao.

Todos os seres humanos agem em virtude de sua existéncia e de
sua natureza como seres humanos.? Ndo poderiamos conceber seres
humanos que ndo agissem propositadamente, que nao tivessem fins
em vista que desejam e tentam atingir. Coisas que ndo agiram, que
ndo se comportaram propositadamente, ndo seriam mais classificadas
como humanas.

E essa verdade fundamental — esse axioma da agio humana —
que forma a chave de nosso estudo. Todo o dominio da praxeologia e
sua mais desenvolvida subdivisdo, a economia, é baseado na analise

1 Para leitura adicional sobre esse topico, a melhor fonte é o trabalho his-
torico de Ludwig von Mises, Human Action (New Haven, Conn.: Yale Univer-
sity Press, 1949), pp. 1-143, e passim.

2 Cf. ibid., p. 11; F.A. Hayek, “The Facts of the Social Sciences”, em Indi-
vidualism and Economic Order (Chicago: University of Chicago Press, 1948),
pp. 57-76; Hayek, The Counter-Revolution of Science (Glencoe, Ill.: The Free
Press, 1952), pp. 25-35; e Edith T. Penrose, “Biological Analogies in the Theory
of the Firm”, American Economic Review, dezembro de 1952, pp. 804-19, espe-
cialmente 818-19.

3 Cf., Ethica Nicomachea, Livro I, especialmente cap. vii.
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das implica¢Oes légicas necessarias desse conceito.* O fato de que os
homens agem em virtude de serem humanos é indiscutivel e incontro-
vertivel. Supor o contrario seria uma absurdidade. O contrario — a au-
séncia de comportamento motivado — se aplicaria apenas a plantas e
matéria inorganica.’

2. Primeiras Implicacoes do Conceito

A primeira verdade a ser descoberta sobre a agdo humana é que
ela pode ser realizada apenas por “agentes” individuais. Somente 0s
individuos tém fins e podem agir para alcanga-los. Nao existem fins
ou acoes de “grupos”, “coletivos” ou “Estados”, que ndo ocorram
como acdes de varios individuos especificos. “Sociedades” ou “gru-
pos” ndo tém existéncia independente além das acOes de seus mem-
bros individuais. Assim, dizer que os “governos” agem €é meramente
uma metafora; na verdade, certos individuos estdo em uma certa rela-
¢do com outros individuos e agem de uma forma que eles e os outros
individuos reconhecem como “governamental”.® A metafora precisa
ndo ser entendida como significando que a propria instituicdo coletiva
tenha qualquer realidade além dos atos de varios individuos. Da mes-
ma forma, um individuo pode contratar a agir como um agente em re-

4 Este capitulo consiste unicamente em um desenvolvimento das implica-
¢Oes logicas da existéncia da agdo humana. Os capitulos futuros — as outras
partes da estrutura — sdo desenvolvidos com a ajuda de um nimero muito pe-
queno de suposicoes subsidiarias. Cf. Apéndice abaixo e Murray N. Rothbard,
“Praxeology: Reply to Mr. Schuller”, American Economic Review, dezembro de
1951, pp. 943-46; e “In Defense of ‘Extreme Apriorism’”, Southern Economic
Journal, janeiro de 1957, pp. 314-20.

5 Nao ha necessidade de entrar aqui no dificil problema do comportamento
animal, desde os organismos inferiores até os primatas superiores, que pode ser
considerado como uma fronteira entre o comportamento puramente reflexivo e o
motivado. De qualquer forma, os homens podem entender (como distinto de
meramente observar) tal comportamento somente na medida em que possam im-
putar aos animais motivos que eles possam entender.

6 Dizer que apenas individuos agem ndo é negar que sdo influenciados em
seus desejos e a¢des pelos atos de outros individuos, que podem ser membros de
vérias sociedades ou grupos. Nao assumimos de forma alguma, como alguns
criticos da economia acusaram, que os individuos sejam “atomos” isolados uns
dos outros.
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presentacdo de outro individuo ou em nome de sua familia. Ainda as-
sim, apenas individuos podem desejar e agir. A existéncia de uma ins-
tituicdo como o governo torna-se significativa apenas influenciando as
acoes daqueles individuos que sdo e daqueles que ndo sdo considera-
dos como membros.”

Para instituir a agdo, nao é suficiente que o homem individual te-
nha fins ndo atingidos que gostaria de cumprir. Ele precisa também
presumir que certos modos de comportamento irdo o possibilitar a
atingir seus fins. Um homem pode ter um desejo pela luz do sol, mas
se ele perceber que ndo pode fazer nada para atingi-lo, ele ndo age de
acordo com esse desejo. Ele precisa ter certas ideias sobre como atin-
gir seus fins. A agdo, assim sendo, consiste no comportamento de indi-
viduos direcionados a fins, de modo que eles acreditam que cumprirao
seu proposito. A acao requer uma imaginacao de um fim desejado e
“ideias tecnoldgicas” ou planos de como chegar nesse fim.

Os homens encontram-se em um certo ambiente ou situacdo. E
essa situacdo que o individuo decide mudar de alguma forma para
atingir seus fins. Mas o homem s6 pode trabalhar com os numerosos
elementos que encontra em seu ambiente, ao reorganiza-los a fim de
causar a satisfacao de seus fins. Com relacao a qualquer dada agao, o
ambiente externo ao individuo pode ser dividido em duas partes: aque-
les elementos que ele acredita que ndo pode controlar e precisa deixar
inalterados, e aqueles que ele pode alterar (ou melhor, pensa que pode
alterar) para atingir seus fins. O primeiro pode ser denominado de
condigdo geral da acao; o ultimo de meio usado. Assim, o agente indi-
vidual é confrontado com um ambiente que gostaria de mudar para
atingir seus fins. Para agir, ele precisa ter ideias tecnolégicas sobre
como usar alguns dos elementos do ambiente como meios, como ca-
minhos, para atingir seus fins. Todo ato precisa, portanto, envolver o
emprego de meios por agentes individuais para tentar chegar a certos
fins desejados. No ambiente externo, as condi¢des gerais ndao podem
ser objetos de qualquer acdo humana; apenas os meios podem ser em-
pregados na agao.®

7 Cf. Hayek, Counter-Revolution of Science, p. 34. Veja também Mises, Hu-
man Action, p. 42.
8 Cf. Talcott Parsons, The Structure of Social Action (Glencoe, Ill.: The Free

Press, 1949), pp. 44 ff.
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Toda a vida humana precisa ocorrer no tempo. A razdo humana
nao pode sequer conceber uma existéncia ou uma a¢ao que ndo ocorra
através do tempo. Em um tempo em que um ser humano decide agir
para atingir um fim, seu objetivo, ou fim, pode ser final e completa-
mente atingido apenas em algum ponto no futuro. Se todos os fins de-
sejados pudessem ser alcancados instantaneamente no presente, entao
todos os fins desejados do homem estariam alcancados e ndo haveria
razdo para ele agir; e vimos que a acdo € necessaria para a natureza do
homem. Portanto, um agente escolhe meios de seu ambiente, de acor-
do com suas ideias, para chegar a um fim esperado, completamente
atingivel apenas em algum ponto do futuro. Para qualquer dada agao,
podemos distinguir trés periodos de tempo: o periodo antes da acao, o
tempo absorvido pela agao, e o periodo apés a agao ter sido completa-
da. Toda acdo visa tornar as condi¢ées de um tempo no futuro em mais
satisfatorias para o agente do que seria o caso sem a intervencao da
acao.

O tempo de um homem sempre é escasso. Ele ndo é imortal; seu
tempo na terra € limitado. Cada dia de sua vida tem apenas 24 horas
nas quais ele pode atingir seus fins. Além disso, todas as acdes preci-
sam ocorrer ao longo do tempo. Portanto, o tempo é um meio que o
homem precisa usar para atingir seus fins. E um meio que é onipresen-
te em toda acao humana.

A agdo ocorre ao escolher quais fins serdo satisfeitos pelo empre-
go de meios. O tempo é escasso para 0 homem apenas porque quais-
quer que sejam os fins que ele escolhe satisfazer, existem outros que
precisam permanecer insatisfeitos. Quando precisamos usar um meio
de forma que alguns fins ficardo insatisfeitos, surge a necessidade de
uma escolha entre os fins. Por exemplo, Jones esta assistindo a um
jogo de beisebol na televisdo. Ele se depara com a escolha de gastar a
proxima hora em: (a) assistir ao jogo de beisebol, (b) jogar bridge ou
(c) passear. Ele gostaria de fazer todas essas trés coisas, mas seus mei-
os (tempo) sado insuficientes. Como resultado, ele precisa escolher; um
fim pode ser satisfeito, mas os outros precisam permanecer insatisfei-
tos. Suponha que ele decida pelo curso A. Essa é uma indicacao clara
de que ele classificou a satisfacdo do fim A como mais alta do que a
satisfacdo dos fins B ou C.
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A partir desse exemplo de acdo, muitas implicacdes podem ser
deduzidas. A primeira, todos os meios sdo escassos, i.e., limitados em
relacdo aos fins que possivelmente poderiam servir. Se os meios estao
em abundancia ilimitada, entdo eles ndo precisam servir como objeto
de atencdo de qualquer acdao humana. Por exemplo, o ar na maioria
das situacOes esta em abundancia ilimitada. Portanto, ndo é um meio e
ndo é empregado como meio para o cumprimento de fins. Nao precisa
ser alocado, como o tempo é, para a satisfacdo dos fins mais importan-
tes, uma vez que é suficientemente abundante para todas as exigéncias
humanas. O ar, entdo, embora indispenséavel, ndo é um meio, mas uma
condigdo geral da acdo humana e do bem-estar humano.

A segunda, esses meios escassos precisam ser alocados pelo
agente para servir a certos fins e deixar outros fins insatisfeitos. Esse
ato de escolha pode ser chamado de economizar os meios para servir
aos fins mais desejados. O tempo, por exemplo, precisa ser economi-
zado pelo agente para servir aos fins mais desejados. O agente pode
ser interpretado como classificando seus fins alternativos de acordo
com o seu valor para ele. Esse escalar de fins pode ser descrito como
atribuicdo de classificacoes de valor aos fins pelo agente ou como um
processo de valoragdo. Assim, suponha que Jones classificou seus fins
alternativos para o uso de uma hora da seguinte forma:

(Primeiro) 1. Continuar a assistir ao jogo de beisebol

(Segundo) 2. Ir para um passeio

(Terceiro) 3. Jogar bridge
Essa era sua escala de valores ou escala de preferéncias. A oferta de
meios (tempo) disponivel era suficiente para o cumprimento de apenas
um desses fins, e o fato de ele ter escolhido o jogo de beisebol mostra
que ele classificou esse mais altamente (ou o primeiro). Suponha ago-
ra que ele esta alocando duas horas de seu tempo e pode gastar uma
hora em cada busca. Se ele passar uma hora no jogo e depois uma se-
gunda hora passeando, isso indica que sua classificacdao de preferén-
cias é como acima. A classificagdo mais baixa — jogar bridge — ndo
é realizada. Assim, quanto maior a oferta de meios disponiveis, mais
fins podem ser satisfeitos e mais baixa é a classificacao dos fins que
precisam permanecer insatisfeitos.
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Outra licdo a ser derivada é que a agdo nao significa necessaria-
mente que o individuo é “ativo” em oposicdao a “passivo”, no sentido
coloquial. A¢do ndo significa necessariamente que um individuo preci-
sa parar de fazer o que estad fazendo e fazer outra coisa. Ele também
age, como no caso acima, quando escolhe por continuar em seu curso
anterior, mesmo que a oportunidade de mudancga estivesse aberta para
ele. Continuar a assistir ao jogo é tanto uma a¢do quanto sair para um
passeio.

Além disso, a acdo ndo significa de forma alguma que o indivi-
duo precisa gastar muito tempo deliberando sobre a decisdo de agir. O
individuo pode tomar a decisdo de agir rapidamente ou apds grande
deliberacdo, de acordo com sua escolha desejada. Ele pode decidir so-
bre uma acao com frieza ou acaloradamente; nenhum desses cursos
afeta o fato de que a acdo esta sendo realizada.’

Outra implicacdao fundamental derivada da existéncia da agao hu-
mana é a incerteza do futuro. Isso precisa ser verdade porque o contra-
rio negaria completamente a possibilidade de acdo. Se o homem co-
nhecesse os eventos futuros completamente, ele nunca agiria, uma vez
que nenhum ato seu poderia mudar a situacdo. Assim, o fato da agdo
significa que o futuro é incerto para os agentes. Essa incerteza sobre
os eventos futuros origina-se de duas fontes basicas: a imprevisibilida-
de dos atos humanos de escolha e o insuficiente conhecimento sobre
os fendmenos naturais. O homem nao sabe o suficiente sobre os fen6-
menos naturais para prever todos os seus desenvolvimentos futuros, e
ele ndo pode saber o contetido das escolhas humanas futuras. Todas as
escolhas humanas estdo continuamente mudando como resultado de
mudangas nas valoragoes e nas mudangas de ideias sobre os meios
mais apropriados de se atingir os fins. Isso ndo significa, é claro, que
as pessoas nao facam o possivel para estimar os desenvolvimentos fu-
turos. Na verdade, qualquer agente, ao empregar meios, estima que as-
sim chegara ao objetivo desejado. Mas ele nunca tem conhecimento
certo do futuro. Todas as suas a¢des sdo necessariamente especulagoes
baseadas em seu juizo sobre o curso dos eventos futuros. A onipresen-
ca da incerteza introduz a possibilidade sempre presente de erro na

9 Alguns escritores acreditam infundadamente que a praxeologia e a econo-
mia assumem que toda acdo é legal, calculista e deliberada.
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acdo humana. O agente pode descobrir, depois de completar sua acgao,
que os meios foram inapropriados para a realizagdo de seu fim.

Para resumir o que aprendemos até agora sobre a acdo humana: A
caracteristica distintiva dos seres humanos é que todos os humanos
agem. Acgao é comportamento propositado direcionado para o atingi-
mento de fins em algum periodo futuro que envolvera a satisfagcdo de
necessidades que de outra forma permaneceriam insatisfeitos. A acdo
envolve a expectativa de um estado menos imperfeitamente satisfeito
como um resultado da acdo. O agente individual escolhe empregar ele-
mentos em seu ambiente como meios para a conquista esperada de
seus fins, economizando-os ao direciona-los para seus fins mais valo-
rados (deixando os menos valorados insatisfeitos), e das maneiras que
sua razao diz que sdao mais apropriados para atingir esses fins. Seu mé-
todo — seus meios escolhidos — pode ou ndo se revelar como inapro-
priado.

3. Outras Implicacoes: Os Meios

Os meios para a satisfacdo das necessidades do Homem sdo cha-
mados de bens. Esses bens sdo todos os objetos da acao economizado-
ra.'0 Tais bens podem ser classificados em qualquer uma das duas ca-
tegorias: (a) eles sdo imediata e diretamente serviveis na satisfacao das
necessidades do agente, ou (b) eles podem ser transformados em bens
diretamente serviveis apenas em algum ponto no futuro — i.e., sdo
meios indiretamente serviveis. Os primeiros sdo chamados de bens de
consumo ou bens de consumidor ou bens de primeira ordem. Os ulti-
mos sdao chamados de bens de produgdo ou fatores de produgdo ou
bens de ordem superior.

Vamos tragar as relacdes entre esses bens considerando um fim
humano tipico: comer um sanduiche de presunto. Tendo um desejo por
um sanduiche de presunto, um homem decide que essa é uma necessi-
dade que deve ser satisfeita e passa a agir de acordo com seu julga-
mento dos métodos pelos quais um sanduiche de presunto pode ser
preparado. O bem de consumidor é o sanduiche de presunto no ponto

10 A distingdo comum entre “bens econémicos” e “bens gratuitos” (como o
ar) é equivocada. Como explicado acima, o ar ndo é um meio, mas uma condi-
cdo geral do bem-estar humano, e ndo é objeto de agdo.
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de ser comido. E 6bvio que existe uma escassez desse bem de consu-
mo, assim como existe para todos os meios diretos; caso contrario, es-
taria sempre disponivel, como o ar, e nao seria o objeto de acao. Mas
se 0 bem de consumo é escasso e nao obviamente disponivel, como
pode ser tornado disponivel? A resposta é que o homem precisa rear-
ranjar varios elementos de seu ambiente para produzir o sanduiche de
presunto no lugar desejado — o bem de consumo. Em outras palavras,
o homem precisa usar varios meios indiretos como fatores cooperati-
vos de producdo para atingir os meios diretos. Esse processo necessa-
rio envolvido em toda agdo é chamado de producdo; é o uso pelo ho-
mem dos elementos disponiveis de seu ambiente como meios indiretos
— enquanto fatores de cooperacdo — para atingir eventualmente um
bem de consumo que ele pode usar diretamente para chegar ao seu
fim.

Vamos considerar o padrdao de alguns dos inimeros fatores de co-
operacao que estao envolvidos em uma economia moderna desenvol-
vida para produzir um sanduiche de presunto como um bem de consu-
mo para o uso de um consumidor. Tipicamente, para produzir um san-
duiche de presunto para Jones em sua poltrona, é necessario para sua
esposa gastar energia desembrulhando o pao, fatiando o presunto, co-
locando o presunto entre as fatias de pao e levando-o para Jones. Toda
essa operacdo pode ser chamada de o trabalho da dona de casa. Os fa-
tores de cooperacdo que sdo diretamente necessarios para chegar ao
bem de consumo sdo, entdo: o trabalho da dona de casa, o pao na cozi-
nha, o presunto na cozinha e uma faca para cortar o presunto. Também
necessaria é a terra para que haja espaco para viver e para realizar es-
sas atividades. Além disso, esse processo precisa, € claro, levar tempo,
que é outro fator de cooperacdo indispensavel. Os fatores acima po-
dem ser chamados de bens de produgdo de primeira ordem, uma vez
que, nesse caso, eles cooperam na producao do bem de consumo. Mui-
tos dos bens de producdo de primeira ordem, no entanto, também es-
tdo indisponiveis na natureza e precisam ser, eles proprios, produzi-
dos, com a ajuda de bens de producdo. Assim, o pdo na cozinha preci-
sa ser produzido com a cooperacdao dos seguintes fatores: os pdes no
varejo e o trabalho da dona de casa em carrega-lo (mais a sempre-
presente terra como local-de-permanéncia e o tempo). Nesse procedi-
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mento, esses fatores sao bens de producdo de segunda ordem, uma vez
que cooperam na producdo de bens de primeira ordem. Fatores de or-
dem superior sdo aqueles que cooperam na producao de fatores de or-
dem inferior.

Assim, qualquer processo (ou estrutura) de producdo pode ser
analisado como ocorrendo em diferentes estdgios. Nos estagios inici-
ais ou “superiores”, os bens de producdo precisam ser produzidos, es-
tes irdo mais tarde cooperar na producdo de outros bens de producao,
que irdo finalmente cooperar ao produzir o bem de consumo desejado.
Dai, em uma economia desenvolvida, a estrutura de produgdo de um
dado bem de consumo pode ser muito complexa e envolver numerosos
estagios.

Importantes conclusdes gerais podem, de qualquer modo, ser tira-
das, essas que se aplicam a todos os processos de produgdo. Em pri-
meiro lugar, cada estagio de producao leva tempo. Em segundo lugar,
os fatores de producdo podem ser todos divididos em duas classes:
aqueles que sdo eles mesmos produzidos e aqueles que ja se encon-
tram disponiveis na natureza — no ambiente do homem. Estes ultimos
podem ser utilizados como meios indiretos sem terem sido previamen-
te produzidos; os primeiros precisam ser, primeiramente, produzidos
com a ajuda de fatores para que auxiliem nos estagios posteriores (ou
“inferiores”) de producdo. Os primeiros sdo os fatores de produgdo
produzidos; os ultimos sdo os fatores de produgdo originais. Os fato-
res originais podem, por sua vez, ser divididos em duas classes: a des-
pesa de energia humana e o uso de elementos ndo humanos forneci-
dos pela natureza. O primeiro é chamado de Trabalho; o ultimo de
Natureza ou de Terra. Assim, as classes dos fatores de producdo sdo
Trabalho, Terra e os fatores produzidos, que sdo denominados Bens de
Capital.

Trabalho e Terra, de uma forma ou de outra, entram em cada es-
tagio da producao. O Trabalho ajuda a transformar as sementes em tri-
go, o trigo em farinha, os porcos em presunto, a farinha em pao etc.
Nao s6 o Trabalho esta presente em todos os estagios da producdo,
mas também esta a Natureza. A Terra precisa estar disponivel para for-

1 O termo “terra” pode ser desorientador nesse contexto porque nao é usado

no sentido popular da palavra. Ela inclui recursos naturais como 4gua, petréleo
e minerais.
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necer espaco em todos os estagios do processo, e o tempo, como foi
estabelecido anteriormente, é necessario para cada estagio. Além dis-
so, se quisermos rastrear cada estagio de producdo, suficientemente,
até as fontes originais, precisamos chegar a um ponto onde apenas o
trabalho e a natureza existiam e ndo existiam bens de capital. Isso pre-
cisa ser verdade por implicacdo logica, uma vez que todos os bens de
capital precisam ter sido produzidos em estagios anteriores com a aju-
da do trabalho. Se pudéssemos tracar cada processo de producao, sufi-
cientemente, no tempo, precisariamos ser capazes de chegar ao ponto
— 0 estagio inicial — em que o homem combinou suas forcas com a
natureza sem a ajuda de fatores de producao produzidos. Felizmente,
nao é necessario que os agentes humanos performem essa tarefa, uma
vez que a acao usa materiais disponiveis no presente para chegar aos
objetivos desejados no futuro, e ndo ha necessidade de se preocupar
com o desenvolvimento no passado.

Existe outro tipo tinico de fator de producdo que é indispensavel
em todos os estadgios de todo processo de producdo. Esse fator é a
“ideia tecnolégica” de como passar de um estagio para outro e, final-
mente, atingir o bem de consumo desejado. Isso é apenas uma aplica-
¢ao da analise acima, a saber, que para qualquer acdo, precisa haver
algum plano ou ideia do agente sobre como usar coisas como meios,
como caminhos definidos, aos fins desejados. Sem tais planos ou idei-
as, ndo haveria acdo. Esses planos podem ser chamados de receitas de
producdo; sdo ideias de receitas de producao que o agente usa para
chegar ao seu objetivo. Uma receita de produgdo precisa estar presen-
te em cada estagio de cada processo de producdo, a partir do qual o
agente passa para um estagio posterior. O agente precisa ter uma recei-
ta de producao para transformar ferro em aco, trigo em farinha, pao e
presunto em sanduiches etc.

A caracteristica distintiva de uma receita de producao é que, uma
vez aprendida, geralmente ndo precisa ser aprendida novamente. Pode
ser anotada e lembrada. Uma vez lembrada, ela ndo mais tem de ser
produzida; ela permanece com o agente como um fator de producgdo
ilimitado que nunca se desgasta ou precisa ser economizado pela acdao
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humana. Torna-se uma condicao geral de bem-estar humano da mesma
forma que o ar.!?

Deveria ser claro que o fim do processo de producdao — o bem de
consumo — é valorado porque é um meio direto de satisfazer os fins
do homem. O bem de consumo é consumido, e esse ato de consumo
constitui a satisfacdo das necessidades humanas. Esse bem de consu-
mo pode ser um objeto material como o pao ou imaterial como a ami-
zade. Sua qualidade importante ndo é se é material ou ndo, mas, se é
valorado pelo homem como um meio de satisfazer suas necessidades.
Essa funcdo de um bem de consumo é chamada de seu servico no
atendimento das necessidades humanas. Assim, o pdo material é valo-
rado ndo por si mesmo, mas por seu servico na satisfacdo de necessi-
dades; assim como algo imaterial, como a musica ou o atendimento
médico, é obviamente valorado por tal servigo. Todos esses servicos
sdo “consumidos” para satisfazer necessidades. “Econémico” nao é de
forma alguma equivalente a “material”.

Também é claro que os fatores de producdo — os varios bens de
producao de ordem superior — sdo valorados unicamente por causa
de sua antecipada utilidade para ajudar a produzir bens de consumo
futuros ou para produzir bens de produgdo de ordem inferior que aju-
dardo a criar bens de consumo. A valoracao dos fatores de producao é
derivada da avaliacdo dos agentes de seus produtos (estadgios inferio-
res), todos os quais eventualmente derivam sua valoragdo do resultado
final — o bem de consumo.'?

Além disso, o fato onipresente da escassez de bens de consumo
precisa ser refletido na esfera dos fatores de producdo. A escassez de
bens de consumo precisa implicar uma escassez de seus fatores. Se os
fatores fossem ilimitados, entdo, os bens de consumo também seriam
ilimitados, o que ndao pode ser o caso. Isso ndo exclui a possibilidade
de que alguns fatores, tais como receitas de producdo, possam ser ili-
mitados e, portanto, condi¢Ges gerais de bem-estar em vez de meios
escassos indiretos. Mas outros fatores em cada estagio de producdo

12 Nao trataremos, neste ponto, com as complicac¢oes envolvidas no aprendi-
zado original de qualquer receita de producdo pelo agente, que é o objeto da
acdo humana.

13 Cf. Carl Menger, Principles of Economics (Glencoe, Ill.: The Free Press,
1950), pp. 51-67.
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precisam ser de oferta escassa, e isso sera responsavel pela escassez
do produto final. A busca incessante do homem por maneiras de satis-
fazer suas necessidades — i.e., para aumentar sua produgdo de bens
de consumo — assume duas formas: aumentando a oferta disponivel
de fatores de producao e melhorando suas receitas de producao.

Embora tenha parecido evidente que existem varios fatores coo-
perantes em cada estagio de producdo, é importante perceber que para
cada bem de consumo sempre precisa haver mais de um fator de pro-
ducgdo escasso. Isso esta implicito na prépria existéncia da agdo huma-
na. E impossivel conceber uma situacdo em que apenas um fator de
producdo produz um bem de consumo ou até mesmo avance um bem
de consumo de seu estagio anterior de producdo. Assim, se o sandui-
che na poltrona ndo exigisse os fatores de cooperagdo do estagio ante-
rior (trabalho de preparacdo, transporte, pao, presunto, tempo etc.), en-
tao estaria sempre no status de um bem de consumo — sanduiche-na-
poltrona. Para simplificar o exemplo, suponhamos que o sanduiche ja
esteja preparado e na cozinha. Entdo, para produzir um bem de consu-
mo desse estagio em diante sdo requeridos os seguintes fatores: (1) o
sanduiche; (2) carrega-lo para a poltrona; (3) o tempo; (4) a terra dis-
ponivel. Se presumissemos que é requerido apenas um fator — o san-
duiche — entdo, teriamos de presumir que o sanduiche foi, de forma
magica e instantanea, movido da cozinha a poltrona sem esforco. Mas,
nesse caso, 0 bem de consumo nem sequer teria de ser produzido, e es-
tariamos na suposicdo impossivel do Paraiso. Da mesma forma, em
cada estagio do processo produtivo, o bem precisa ter sido produzido
por pelo menos mais de um fator (de ordem superior) de cooperacao
escasso; caso contrario, esse estagio de producdo ndo poderia sequer
existir.

4. Outras Implicacoes: Tempo
O tempo é onipresente na acao humana como um meio que preci-

sa ser economizado. Cada acgdo esta relacionada ao tempo da seguinte
forma:
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Tempo | | »
A E

Figura 1

[...] A é o periodo anterior ao inicio da acdo; A é o ponto no tempo em
que a acao comeca; AB é o periodo durante o qual a acao ocorre; B é 0
ponto no qual a acdo termina; e B [...] o periodo apds o término da
acao.

AB é definido como o periodo de produgdo — o periodo desde o
inicio da acdo até o momento em que o bem de consumo esta disponi-
vel. Esse periodo pode ser dividido em varios estagios, cada um levan-
do um periodo de tempo. O tempo gasto durante o periodo de produ-
cdo consiste no tempo durante o qual a energia do trabalho é gasta
(ou tempo de trabalho) e no tempo de maturagdo, i.e., 0 tempo neces-
sario sem a necessidade de dispéndio simultaneo de trabalho. Um
exemplo 6bvio é o caso da agricultura. Pode haver seis meses entre o
momento em que o0 solo é arado e o momento em que a colheita é fei-
ta. O tempo total durante o qual o trabalho precisa ser despendido
pode ser de trés semanas, enquanto o tempo restante de mais de cinco
meses consiste no tempo durante o qual a colheita ira amadurecer e o
fara por meio dos processos naturais. Outro exemplo de um longo pe-
riodo de maturagao é o envelhecimento do vinho para melhorar a sua
qualidade.

Claramente, cada bem de consumo tem seu préprio periodo de
producdo. As diferencas entre o tempo envolvido nos periodos de pro-
ducdo dos varios bens podem ser, e sdo, intimeras.

Um ponto importante que deve ser enfatizado ao se considerar a
acdo e o periodo de producgdo é que o agente homem ndo remete aos
processos de producdo anteriores as suas fontes originais. Na secado
anterior, rastreamos os bens de consumo e os bens de producdo até
suas fontes originais, demonstrando que todos os bens de capital fo-
ram originalmente produzidos exclusivamente pelo trabalho e pela na-
tureza. O agente homem, entretanto, ndo esta interessado em proces-
sos passados, mas apenas em usar 0s meios atualmente disponiveis
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para alcancar fins futuros antecipados. A qualquer momento, quando
ele comeca a acdo (digamos A), ele tem a sua disposicdo: trabalho,
elementos dados pela natureza e bens de capital produzidos anterior-
mente. Ele comeca a acdo em A esperando chegar ao fim em B. Para
ele, o periodo de produgdo é AB, uma vez que ele ndo esta preocupado
com a quantidade de tempo gasto na producao passada de seus bens de
capital ou com os métodos pelos quais eles foram produzidos.!# As-
sim, o agricultor que esta prestes a usar seu solo para cultivar safras
para a proxima temporada ndo se preocupa se ou em que medida seu
solo é um fator original, dado pela natureza ou se ele é o resultado de
melhorias de desmatadores anteriores e fazendeiros. Ele ndo esta preo-
cupado com o tempo anterior gasto por aqueles que melhoraram no
passado. Ele esta preocupado apenas com os bens de capital (e outros)
no presente e no futuro. Esse é o resultado necessario do fato de que a
acdo ocorre no presente e visa o futuro. Assim, o agente homem consi-
dera e valoriza os fatores de producdo disponiveis no presente de acor-
do com seus servigos antecipados na producdo futura de bens de con-
sumo, e nunca de acordo com o que aconteceu aos fatores no passado.
Uma verdade fundamental e constante sobre a acdo humana é que
0 homem prefere que seu fim seja alcancado no menor tempo possivel.
Dada a satisfacdo especifica, quanto mais cedo ela chegar, melhor.
Isso decorre do fato de que o tempo é sempre escasso e um meio a ser
economizado. Quanto mais cedo qualquer fim for alcancado, melhor.
Assim, com qualquer dado fim a ser alcancado, quanto menor o perio-
do de agdo, i.e., a produgdo, mais preferivel ele é para o agente. Esse é
o fato universal da preferéncia temporal. Em qualquer ponto do tem-
po e para qualquer acdo, o agente prefere mais ter seu fim alcangado
no presente imediato, o segundo melhor para ele é o futuro imediato, e
quanto mais longe no futuro a obtencdo do fim parece ser, menos pre-
ferivel isso é. Quanto menos tempo de espera, mais preferivel é para

ele.1>
14

Para cada agente, entdo, o periodo de producdo é equivalente ao seu tem-
po de espera — o tempo que ele precisa esperar pelo seu fim apds o inicio de
sua agao.

A preferéncia temporal pode ser chamada de preferéncia pela satisfagdo
presente sobre a satisfacdo futura ou bem presente sobre bem futuro, desde que
seja lembrado que é a mesma satisfacdo (ou “bem”) que esta sendo comparada

14

15



Fundamentos da Acdo Humana

O tempo entra na acao humana nao apenas em relagdo ao tempo
de espera na producgdo, mas também no periodo de tempo em que o
bem de consumo ird satisfazer as necessidades do consumidor. Alguns
bens de consumo irdo satisfazer seus desejos, i.e., atingir seus objeti-
vos, por um curto periodo de tempo, outros por um periodo mais lon-
go. Eles podem ser consumidos por periodos mais curtos ou mais lon-
gos. Isso pode ser incluido no diagrama de qualquer acdo, conforme
mostrado na Figura 2. Esse periodo de tempo, BC, é a duragdo da uti-
lidade do bem de consumo. E o periodo de tempo que o fim servido
pelo bem de consumo continua a ser alcangado. Essa duracdao de ma-
nutencdo difere para cada bem de consumo. Pode ser quatro horas
para o sanduiche de presunto, periodo ap6s o qual o agente deseja ou-
tra comida ou outro sanduiche. O construtor de uma casa pode esperar
usa-la para atender as suas necessidades por 10 anos. Obviamente, 0
poder durativo esperado do bem de consumo para servir ao seu fim
entrara nos planos do agente.!®

Claramente, todas as outras coisas permanecendo iguais, o agente
ira preferir um bem de consumo de maior durabilidade a um de menor,
uma vez que o primeiro ira render mais servico total. Por outro lado,
se 0 agente valoriza o servico total prestado pelos dois bens de consu-
mo igualmente, ele ird, por causa da preferéncia temporal, escolher o
bem menos duravel, uma vez que ira adquirir seus servigos totais mais
cedo do que o outro. Ele tera que esperar menos pelos servicos totais
do bem menos duravel.

ao longo dos periodos de tempo. Assim, um tipo comum de objecdo a afirmacdo
da preferéncia universal pelo tempo é que, no inverno, um homem preferira a
entrega de gelo no préximo verdo (futuro) a entrega de gelo no presente. Isso,
entretanto, confunde o conceito “bem” com as propriedades materiais de uma
coisa, enquanto na realidade se refere a satisfagdes subjetivas. Como o gelo no
verdo proporciona satisfacdes diferentes (e maiores) do que o gelo no inverno,
elas ndo sdo a mesma coisa, mas mercadorias diferentes. Nesse caso, sdo dife-
rentes satisfacdes que estdo sendo comparadas, apesar do fato de que a proprie-
dade fisica da coisa pode ser a mesma.

Tornou-se costume designar bens de consumo com maior duracdo de ser-
vigo como bens durdveis, e os de menor duragdo como bens ndo durdveis. Obvi-
amente, porém, existem inimeros graus de durabilidade, e tal separacdo sé pode
ser nao cientifica e arbitréria.

16
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Tempo | | ! k
A B C

Figura 2. Periodo de producao e consumo

Os conceitos de periodo de producao e duragdo da servicibilidade
estdo presentes em toda agdo humana. Ha também um terceiro periodo
de tempo que entra em acdo. Cada pessoa tem um horizonte de tempo
geral, que vai do presente ao futuro, para o qual planeja varios tipos de
acdo. Considerando que o periodo de producdo e a duragao da servici-
bilidade se referem a bens de consumo especificos e diferem com cada
bem de consumo, o periodo de fornecimento (o horizonte de tempo) é
a duracao do tempo futuro para o qual cada agente planeja satisfazer
seus desejos. O periodo de provisao, portanto, inclui agdes planejadas
para uma variedade consideravel de bens de consumo, cada um com
seu proprio periodo de producdo e duracao. Esse periodo de provisao
difere de agente para agente de acordo com sua escolha. Algumas pes-
soas vivem dia ap6s dia, sem dar atencdo a periodos posteriores; ou-
tros planejam ndo apenas para a duragao de suas proprias vidas, mas
também para seus filhos.

5. Outras Implicacoes
A. Fins e Valores

Toda acdo envolve o emprego de meios escassos para atingir os
fins mais valiosos. O homem tem a opc¢do de usar 0os meios escassos
para varios fins alternativos, e os fins que ele escolhe sdo os que ele
mais valoriza. Os desejos menos urgentes sdo aqueles que permane-
cem insatisfeitos. Os agentes podem ser interpretados como classifi-
cando seus fins ao longo de uma escala de valores ou escala de prefe-
réncias. Essas escalas diferem para cada pessoa, tanto em seu conteu-
do, quanto em suas ordens de preferéncia. Além disso, eles diferem
para o mesmo individuo em momentos diferentes. Assim, em algum
outro momento, o agente mencionado na secdo 2 acima pode escolher
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sair para dar uma volta de carro, ou sair para passear e depois jogar
bridge, em vez de continuar assistindo ao jogo. Nesse caso, a classifi-
cacdo em sua escala de preferéncia muda para esta ordem:

(Primeiro) 1. Indo para um passeio

(Segundo) 2. Jogando bridge

(Terceiro) 3. Continuar a assistir ao jogo de beisebol
Além disso, entretanto um novo fim pode ter sido introduzido, para
que o agente pudesse gostar de ir a um concerto, e isso pode mudar
sua escala de valores para o seguinte:

(Primeiro) 1. Ir para um passeio

(Segundo) 2. Ir a um show

(Terceiro) 3. Jogar bridge

(Quarto) 4. Continuar a assistir ao jogo de beisebol
A escolha de quais fins devem ser incluidos na escala de valor do
agente e a atribuicdo de classificacdo dos varios fins constituem o pro-
cesso de juizo de valor. Cada vez que o agente classifica e escolhe en-
tre varios fins, ele esta fazendo um julgamento de seu valor para ele.

E muito util atribuir um nome a essa escala de valores mantida
por todos os agentes humanos. Nao estamos absolutamente preocupa-
dos com o contetido especifico dos fins dos homens, mas apenas com
o fato de que varios fins sdo classificados em ordem de importancia.
Essas escalas de preferéncia podem ser chamadas de felicidade, bem-
estar, utilidade, satisfacdo ou contentamento. O nome que escolhemos
para as escalas de valor ndo é importante. De qualquer forma, permite-
nos dizer que sempre que um agente atinge um determinado fim, ele
aumenta seu estado de satisfacdo, ou seu contentamento, felicidade
etc. Inversamente, quando alguém se considera em pior situacdo — e
alcanca menos fins —, sua satisfacao, felicidade, bem-estar etc., dimi-
nuird.

E importante perceber que nunca ha qualquer possibilidade de
medir aumentos ou diminui¢cdes na felicidade ou satisfacdo. Nao é
apenas impossivel medir ou comparar as mudancas na satisfacao de
diferentes pessoas; ndo é possivel medir as mudancgas na felicidade de
nenhuma dada pessoa. Para que qualquer medicdo seja possivel, é ne-
cessario que haja uma unidade eternamente fixa e objetivamente dada
com a qual outras unidades podem ser comparadas. Nao existe tal uni-
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dade objetiva no campo da valoracdo humana. O individuo deve deter-
minar subjetivamente por si mesmo se esta melhor ou pior como re-
sultado de qualquer mudanca. Sua preferéncia s6 pode ser expressa em
termos de simples escolha ou classificacdo. Assim, ele pode dizer:
“Estou melhor” ou “Estou mais feliz”, porque foi a um concerto, em
vez de jogar bridge (ou “Estarei melhor” por ir ao concerto), mas seria
completamente sem sentido para ele tentar atribuir unidades a sua pre-
feréncia e dizer: “Estou duas vezes e meia mais feliz por causa dessa
escolha do que estaria jogando bridge”. Duas vezes e meia o qué? Nao
ha unidade possivel de felicidade que possa ser usada para fins de
comparagao e, portanto, de adicdo ou multiplicacdo. Assim, os valores
ndo podem ser medidos; valores ou propriedades ndao podem ser soma-
dos, subtraidos ou multiplicados. Eles s6 podem ser classificados
como melhores ou piores. Um homem pode saber que é ou sera mais
feliz ou menos feliz, mas ndo por “quanto”, ndo por uma quantidade
mensuravel.!”

Toda agdo é uma tentativa de trocar um estado de coisas menos
satisfatério por outro mais satisfatério. O agente se encontra (ou acre-
dita encontrar-se) em um estado ndo perfeito e, ao tentar atingir seus
fins mais urgentemente desejados, espera estar em um estado melhor.
Ele ndo pode medir o ganho em satisfacdo, mas ele sabe quais de seus
desejos sdo mais urgentes do que outros e ele sabe quando sua condi-
¢do melhorou. Portanto, toda agdo envolve troca — uma troca de um
estado de coisas, X, por Y, que o agente antecipa serd mais satisfatorio
(e, portanto, mais alto em sua escala de valor). Se sua expectativa for
correta, o valor de Y em sua escala de preferéncia serd maior do que o
valor de X, e ele obteve um ganho liquido em seu estado de satisfacao
ou utilidade. Se ele cometeu um erro, e o valor do estado que ele aban-
donou — X — é maior do que o valor de Y, ele sofreu uma perda

17 Assim, os niimeros pelos quais os fins sdo classificados em escalas de va-
lor sdo nimeros ordinais e ndo nimeros cardinais. Os niimeros ordinais sdo
apenas classificados; eles ndo podem estar sujeitos aos processos de medigdo.
Portanto, no exemplo acima, tudo o que podemos dizer é que ir a um show é
mais valorizado do que jogar bridge, e qualquer um deles é mais valorizado do
que assistir ao jogo de beisebol. Ndo podemos dizer que ir a um concerto é valo-
rizado “duas vezes mais” do que assistir ao jogo; os niimeros dois e quatro nao
podem estar sujeitos a processos de adi¢ao, multiplicagdo etc.
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liquida. Esse ganho (ou lucro) e perda psiquica ndo pode ser medido
em termos de unidades, mas o agente sempre sabe se experimentou lu-
cro psiquico ou perda psiquica como resultado de uma troca-de-
acdo.'®

Os agentes humanos valorizam os meios estritamente de acordo
com sua valorizagao dos fins aos quais acreditam que os meios podem
servir. Obviamente, os bens de consumo sdo classificados em valor de
acordo com os fins que os homens esperam que eles satisfacam. As-
sim, o valor atribuido ao prazer proporcionado por um sanduiche de
presunto ou por uma casa determinara o valor que um homem dara ao
sanduiche de presunto ou a prépria casa. Da mesma forma, os bens de
producdo sdo valorados de acordo com sua contribuicdo esperada na
producdo de bens de consumo. Os bens de producao de ordem superi-
or sdo valorados de acordo com seu servi¢o antecipado, na formagao
de bens de producao de ordem inferior. Consequentemente, os bens de
consumo que servem para atingir fins mais valiosos serdo mais valori-
zados do que aqueles que servem a fins menos valiosos, e esses bens
de produgdo que servem para produzir bens de consumo mais valiosos
serdo eles proprios mais valorizados do que outros bens de producao.
Assim, o processo de atribuigdo de valores aos bens ocorre na direcao
oposta ao processo de producdo. O valor procede dos fins para os bens
de consumo, para os varios bens de producdo de primeira ordem, para
os bens de producdo de segunda ordem etc.'® A fonte original de valor
é a classificacao dos fins pelos agentes humanos, que entdo atribuem
valor aos bens de consumo, e assim por diante, aos pedidos de bens de
produgdo, de acordo com sua capacidade esperada de contribuir para
servir aos diversos fins.?’

18 Um exemplo de sofrer uma perda como resultado de uma acgdo errénea se-
ria ir ao concerto e descobrir que ndo era nada agradavel. O ator entdo percebe
que teria ficado muito mais feliz continuando a assistir ao jogo de beisebol ou
jogando bridge.

9 Uma grande parte deste livro estd ocupada com o problema de como este
processo de imputacao de valor pode ser realizado em uma economia moderna e
complexa.

20 Esta é a solugdo de um problema que atormentou 0s escritores no campo
econémico por muitos anos: a fonte do valor das mercadorias.
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B. A Lei de Utilidade Marginal

E evidente que as coisas sdo valoradas como meios de acordo
com sua capacidade de atingir fins valorados, como mais ou menos ur-
gentes. Cada unidade fisica de um meio (direto ou indireto) que entra
na acao humana é valorada separadamente. Assim, o agente esta inte-
ressado em valorar apenas aquelas unidades de meios que entram, ou
que ele considera que entrardo, em sua acdo concreta. Os agentes es-
colhem e avaliam ndo “carvao” ou “manteiga” em geral, mas unidades
especificas de carvao ou manteiga. Ao escolher entre adquirir vacas ou
cavalos, o agente ndo escolhe entre a classe de vacas e a classe de ca-
valos, mas entre unidades especificas delas — e.g., duas vacas contra
trés cavalos. Cada unidade que entra em agdo concreta é graduada e
avaliada separadamente. Somente quando varias unidades juntas en-
tram na acao humana, é que elas sdo avaliadas em conjunto.

Os processos que entram na valoracdo de unidades especificas de
bens diferentes podem ser ilustrados neste exemplo:?! Um individuo
que possui duas vacas e trés cavalos pode ter de escolher entre desistir
de uma vaca ou de um cavalo. Ele pode decidir, nesse caso, manter o
cavalo, indicando que neste estado de seu rebanho, um cavalo é mais
valioso para ele do que uma vaca. Por outro lado, ele pode ser apre-
sentado com a escolha de manter seu estoque inteiro de vacas ou seu
estoque de cavalos. Assim, seu curral e sua cavalarica podem pegar
fogo, e ele é apresentado com a escolha de salvar os animais de um ou
de outro edificio. Nesse caso, duas vacas podem ser mais valiosas para
ele do que trés cavalos, de modo que ele preferira salvar as vacas. Ao
decidir entre as unidades de seu estoque, o agente pode, portanto, pre-
ferir o bem X ao bem Y, enquanto ele pode escolher o bem Y se preci-
sar agir sobre o estoque completo de cada bem.

Esse processo de valoracdo de acordo com as unidades especifi-
cas envolvidas fornece a solugdo para o famoso “paradoxo do valor”
que intrigou os escritores durante séculos. A questdo era: como 0s ho-
mens podem dar menos valor ao pao do que a platina, quando pao é
obviamente mais util do que platina? A resposta é que o agente ho-

21 Cf. Ludwig von Mises, The Theory of Money and Credit (New Haven:
Yale University Press, 1953), p. 46.
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mem ndo valora os bens abertos a ele por classes abstratas, mas em
termos das unidades especificas disponiveis. Ele ndo se pergunta se
“pao em geral” é mais ou menos valioso para ele do que “platina em
geral”, mas se, dado o estoque disponivel de pao e platina, uma fatia
de pao vale mais ou menos para ele do que “uma onga de platina”. Por
isso, na maioria dos casos, 0 homem preferir o ultimo ndo é surpre-
sa.??

Como foi explicado acima, valor ou utilidade ndo pode ser medi-
do e, portanto, ndo pode ser adicionado, subtraido ou multiplicado.
Isso vale para unidades especificas do mesmo bem, da mesma forma
que vale para todas as outras comparacoes de valor. Assim, se a man-
teiga é um objeto que serve a fins humanos, sabemos que duas libras
de manteiga tera um valor superior a uma libra. Isso sera verdade até
que se chegue a um ponto em que a manteiga esteja disponivel em
quantidades ilimitadas para satisfazer as necessidades humanas e, en-
tao, sera transferida da condicdo de meio para a condicao geral de
bem-estar humano. No entanto, ndo podemos dizer que duas libras de
manteiga sdo “duas vezes mais tteis ou valiosas” do que uma libra.

O que esta envolvido no conceito-chave de “unidades especificas
de um bem”? Nesses exemplos, as unidades do bem sdo intercambid-
veis do ponto de vista do agente. Assim, qualquer libra concreta de
manteiga foi valorada neste caso perfeitamente igual a qualquer outra
libra de manteiga. A vaca A e a vaca B eram valoradas igualmente
pelo individuo, e ndo fazia diferencga para ele qual vaca deveria esco-
lher poupar. Da mesma forma, o cavalo A foi valorado igualmente
com o cavalo B e com o cavalo C, e o agente nao estava preocupado
com qual cavalo especifico ele deveria escolher. Quando uma merca-
doria esta de tal forma disponivel em unidades homogéneas especifi-
cas igualmente capazes de prestar o mesmo servigo ao agente, esse
estoque disponivel é denominado oferta. Uma oferta de um bem, esta
disponivel em unidades especificas, cada uma perfeitamente substitui-
vel, uma pela outra. O individuo acima tinha uma oferta disponivel de
duas vacas, trés cavalos e uma oferta de libras de manteiga.

2 Também cf. T.N. Carver, The Distribution of Wealth (New York: Macmil-
lan & Co., 1904), pp. 4-12. Veja abaixo uma discussdo adicional sobre as in-
fluéncias na valorizacdo do homem de unidades especificas resultantes do tama-
nho do estoque disponivel.
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E se uma libra de manteiga fosse considerada pelo agente como
de melhor qualidade do que outra libra de manteiga? Nesse caso, as
duas “manteigas” sdo realmente bens diferentes do ponto de vista do
agente e serdo valoradas de forma diferente. As duas libras de mantei-
ga sdo agora dois bens diferentes e ndo sdo mais duas unidades do su-
primento de um produto. Da mesma forma, o agente precisa ter valori-
zado cada cavalo ou cada vaca de forma idéntica. Se ele preferisse um
cavalo a cada um dos outros, ou uma vaca a outra, entao eles nao seri-
am mais unidades da oferta do mesmo bem. Seus cavalos ndo sao
mais intercambidveis. Se ele classifica o cavalo A acima dos outros e
considera os cavalos B e C indiferentemente, entdo ele tem suprimen-
tos de dois bens diferentes (omitindo as vacas): digamos, “cavalos
grau A — uma unidade”; e “cavalos grau B — duas unidades”. Se
uma unidade especifica for valorada de maneira diferente de todas as
outras unidades, a oferta desse bem é apenas uma unidade.

Aqui, novamente, é muito importante reconhecer que o que € sig-
nificativo para a agao humana ndo é a propriedade fisica de um bem,
mas a valoracdo do bem pelo agente. Assim, fisicamente pode ndo ha-
ver diferenca perceptivel entre uma libra de manteiga e outra, ou uma
vaca e outra. Mas se o agente opta por valora-los de forma diferente,
eles ndo fazem mais parte da oferta do mesmo bem.

A intercambialidade de unidades no fornecimento de um bem nao
significa que as unidades concretas sejam realmente valoradas da mes-
ma forma. Eles podem e serdo valorados de maneira diferente sempre
que sua posi¢cdo na oferta for diferente. Assim, suponha que o indivi-
duo isolado encontre sucessivamente um cavalo, depois um segundo e
depois um terceiro. Cada cavalo pode ser idéntico e intercambiavel
com os outros. O primeiro cavalo atendera as necessidades mais ur-
gentes que um cavalo pode atender; isso decorre do fato universal de
que a acdo utiliza meios escassos para satisfazer os desejos mais ur-
gentes ainda ndo satisfeitos. Quando o segundo cavalo for encontrado,
ele serd colocado para trabalhar satisfazendo o mais urgente dos dese-
jos restantes. Essas necessidades, no entanto, precisam ser classifica-
das abaixo das necessidades que o cavalo anterior satisfez. Da mesma
forma, o terceiro cavalo adquirido pode ser capaz de realizar o mesmo
servico que os outros, mas ele sera colocado para trabalhar satisfazen-
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do a maior das necessidades restantes — que, no entanto, ainda tera
um valor inferior as dos outros.

A consideracdo importante € a relacdo entre a unidade a ser ad-
quirida ou cedida e a quantidade de oferta (estoque) jd disponivel
para o agente. Assim, se nenhuma unidade de um bem (qualquer que
seja o bem) estiver disponivel, a primeira unidade ira satisfazer os de-
sejos mais urgentes que tal bem é capaz de satisfazer. Se a esse supri-
mento de uma unidade for adicionada uma segunda unidade, esta aten-
derd as necessidades mais urgentes restantes, mas estas serdo menos
urgentes do que as primeiras atendidas. Portanto, o valor da segunda
unidade para o agente sera menor que o valor da primeira unidade. Da
mesma forma, o valor da terceira unidade do estoque (somado a um
estoque de duas unidades) sera menor que o valor da segunda unidade.
Pode ndo importar para o individuo qual cavalo é escolhido primeiro e
qual é o segundo, ou quais libras de manteiga ele consome, mas as
unidades que ele usa primeiro serdo aquelas que ele valorizard mais.
Assim, para todas as a¢ées humanas, conforme a quantidade da ofer-
ta (estoque) de um bem aumenta, a utilidade (valor) de cada unidade
adicional diminui.

Consideremos agora uma oferta do ponto de vista de uma possi-
vel diminui¢do, em vez de um aumento. Suponha que um homem te-
nha um estoque de seis cavalos (intercambiaveis). Eles estdo empe-
nhados em satisfazer seus desejos. Suponha que ele agora enfrente a
necessidade de desistir de um cavalo. Segue-se agora que esse estoque
menor de meios ndo é capaz de prestar tantos servicos a ele quanto o
estoque maior. Isso decorre da prépria existéncia do bem como
meio.?? Portanto, a utilidade de X unidades de um bem é sempre maior
do que a utilidade de X — 1 unidades. Devido a impossibilidade de
medicdo, é impossivel determinar o quanto um valor é maior do que o
outro. Agora, surge a pergunta: de que utilidade, de que fim, o agente
cede porque esta privado de uma unidade? Obviamente, ele desiste da
necessidade menos urgente que o estoque maior teria satisfeito. Assim,
se o individuo estava usando um cavalo para cavalgar por prazer e ele

23 Isso ndo seria verdade somente se o “bem” ndo fosse um meio, mas uma
condi¢do geral de bem-estar humano, em que uma unidade a menos de supri-
mento ndo faria diferenca para a agdo humana. Mas nesse caso, nao seria um
bem, sujeito a economia da acao humana.
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considera isso menos importante que suas necessidades que foram sa-
tisfeitas pelos seis cavalos, a perda de um cavalo fara com que ele dei-
xe de cavalgar por prazer.

Os principios envolvidos na utilidade de um suprimento podem
ser ilustrados no seguinte diagrama de escala de valores (Figura 3).
Estamos considerando qualquer meio dado, que é divisivel em unida-
des homogéneas de uma fonte, cada uma delas intercambidvel e capaz
de prestar servico igual ao das outras unidades. A oferta precisa ser es-
cassa em relacdo aos fins que é capaz de cumprir; caso contrario, ndo
seria um bem, mas uma condicdo de bem-estar humano. Assumimos,
para simplificar, que existem dez fins que os meios podem cumprir e
que cada unidade de meio é capaz de servir a um dos fins. Se a oferta
do bem é de 6 unidades, entdo os primeiros seis fins, classificados em
ordem de importancia pelo individuo que valora, sdo as que estao sen-
do satisfeitas. Fins classificados de 7 a 10 permanecem insatisfeitos.
Se assumirmos que o estoque chegou em unidades sucessivas, entdo, a
primeira unidade foi para satisfazer o fim 1, a segunda unidade foi
usada para servir o fim 2, etc. A sexta unidade foi usada para servir o
fim 6. Os pontos indicam como as unidades eram usadas para os dife-
rentes fins, e a seta indica a direcdo que o processo tomou, i.e., que 0s
fins mais importantes foram atendidos primeiro; a préxima, a segunda
etc. O diagrama ilustra as leis acima mencionadas de que a utilidade
(valor) de mais unidades é maior do que a utilidade de menos unida-
des e que a utilidade de cada unidade sucessiva é menor conforme a
quantidade da oferta aumenta.
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Figura 3. Diagrama de Escala de Valor

Agora, suponha que o agente seja confrontado com a necessidade
de desistir de uma unidade de seu estoque. Seu total serd 5 em vez de
6 unidades. Obviamente, ele desiste de satisfazer o fim classificado
em sexto e continua a satisfazer os fins mais importantes 1-5. Como
resultado da intercambialidade das unidades, ndao importa para ele
qual das seis unidades ela venha a perder; a questdo é que essa deixara
de servir esse sexto fim. Visto que a acdo considera apenas o presente
e o futuro, ndo o passado, ndo importa para ele quais unidades adqui-
riu primeiro no passado. Ele lida apenas com seu estoque atualmente
disponivel. Em outras palavras, suponha que o sexto cavalo que ele
adquiriu anteriormente (denominado “Seabiscuit”), foi usado para ca-
valgar descontraidamente. Suponha que ele agora venha a perder outro
cavalo (“Man o’ War”) que havia chegado antes e que estava empe-
nhado na tarefa mais importante (para ele) de conduzir uma carroga.
Ele ainda desistira do fim, simplesmente transferindo Seabiscuit dessa
funcdo para a finalidade de dianteiro-da-carroca. Essa consequéncia
decorre da intercambialidade definida de unidades e da desconsidera-
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¢do de eventos passados que ndo tém consequéncias para o presente e
o futuro.

Assim, o agente desiste da necessidade de classificacdo mais bai-
xa que o estoque original (nesse caso, seis unidades) foi capaz de sa-
tisfazer. Essa unidade a qual ele precisa pensar em abandonar é cha-
mada de unidade marginal. E a unidade “na margem”. Essa finalidade
menos importante alcangada pelo estoque é conhecida como a satisfa-
¢do fornecida pela unidade marginal, ou a utilidade da unidade mar-
ginal — em suma: a satisfacao marginal, ou utilidade marginal. Se a
unidade marginal for de uma unidade, entdao a utilidade marginal da
oferta é o fim que precisa ser abandonado como resultado da perda de
uma unidade. Na Figura 3, a utilidade marginal é classificada em sexto
lugar entre os fins. Se a oferta consistisse em quatro unidades e o
agente fosse confrontado com a necessidade de desistir de uma unida-
de, entdo o valor da unidade marginal, ou utilidade marginal, teria
uma classificacdo de quatro. Se o estoque consistisse em uma unidade,
e ela tivesse que ser abandonada, o valor da unidade marginal seria um
— o valor do fim mais bem classificado.

Estamos agora em condi¢des de completar uma importante lei in-
dicada acima, mas com uma fraseologia diferente: quanto maior a
oferta de um bem, menor a utilidade marginal; quanto menor a ofer-
ta, maior a utilidade marginal. Essa lei fundamental da economia de-
riva do axioma fundamental da acdao humana; é a lei da utilidade mar-
ginal, as vezes conhecida como lei da utilidade marginal decrescente.
Aqui, novamente, deve ser enfatizado que “utilidade” ndo é uma quan-
tidade cardinal sujeita aos processos de medicao, como adicao, multi-
plicacdo etc. E um niimero classificado demonstravel apenas em ter-
mos de ordem superior ou inferior nas preferéncias dos homens.

Essa lei da utilidade marginal vale para todos os bens, indepen-
dentemente do tamanho da unidade considerada. O tamanho da unida-
de sera aquele que entra na acdo humana concreta, mas seja o que for,
o mesmo principio se aplica. Assim, se em certas situacoes, o agente
precisa considerar apenas pares de cavalos como as unidades a adicio-
nar ou subtrair de seu estoque, em vez dos cavalos individuais, ele
construira uma nova e mais curta escala de fins com menos unidades
de suprimento a serem consideradas. Ele entdo passara por um proces-
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so semelhante de designar meios para servir aos fins e desistira do fim
menos valioso caso perca uma unidade de suprimento. Os fins serdo
simplesmente classificados em termos de usos alternativos de pares de
cavalos, em vez de cavalos individuais.

E se um bem ndo pode ser dividido em unidades homogéneas
para fins de acao? Ha casos em que o bem deve ser tratado como um
todo na acao humana. A lei da utilidade marginal se aplica em tal
caso? A lei se aplica, uma vez que tratamos a oferta como consistindo
em uma unidade. Nesse caso, a unidade marginal é igual em tamanho
a oferta total possuida ou desejada pelo agente. O valor da unidade
marginal é igual a primeira categoria dos fins aos quais o bem total
poderia servir. Assim, se um individuo deve se desfazer de todo seu
estoque de seis cavalos, ou adquirir um estoque de seis cavalos juntos,
os seis cavalos serdo tratados como uma unidade. A utilidade marginal
de seu suprimento seria entdo igual ao fim da primeira classificacao
que a unidade de seis cavalos poderia fornecer.

Se, como acima, considerarmos o caso de acréscimos em vez de
diminuicoes de estoque, lembramos que a lei derivada para essa situa-
cdo era que, conforme a quantidade de oferta aumenta, a utilidade de
cada unidade adicional diminui. No entanto, essa unidade adicional é
precisamente a unidade marginal. Assim, se em vez de diminuir o su-
primento de seis para cinco cavalos, o aumentarmos de cinco para
seis, o valor do cavalo adicional é igual ao valor do fim da sexta clas-
sificacdo — digamos, cavalgar por prazer. Essa é a mesma unidade
marginal, com a mesma utilidade, como no caso de diminuir o estoque
de seis para cinco. Assim, a lei derivada anteriormente era simples-
mente outra forma da lei da utilidade marginal. Quanto maior a oferta
de um bem, menor a utilidade marginal; quanto menor a oferta, maior
a utilidade marginal. Isso é verdadeiro mesmo que a unidade marginal
seja ou ndo a unidade de diminuicdo do estoque ou a unidade de adi-
cdo ao estoque, quando estas sdo consideradas pelo agente. Se um ho-
mem possui uma oferta de um bem de X unidades, e ele esta conside-
rando a adicdo de uma unidade, essa é a unidade marginal. Se sua
oferta for X + 1 unidades, e ele estiver considerando a perda de uma
unidade, essa também € sua unidade marginal e seu valor é idéntico ao
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anterior (desde que seus fins e sua classificacdo sejam os mesmos em
ambos o0s casos).

Lidamos com as leis da utilidade conforme se aplicam a cada
bem tratado na acdao humana. Agora precisamos indicar a relacao entre
os varios bens. E 6bvio que mais de um bem existe na acdo humana.
Isso ja estd definitivamente comprovado, pois foi demonstrado que
precisa existir mais de um fator de producdo e, portanto, mais de um
bem precisa existir. A Figura 4 abaixo demonstra a relacdo entre os va-
rios bens na acdo humana. Aqui, as escalas de valor de dois bens sdo
consideradas — X e Y. Para cada bem, a lei da utilidade marginal é
valida, e a relacao entre oferta e valor é revelada no diagrama para
cada bem. Para simplificar, vamos supor que X é cavalos e Y vacas, e
que as escalas de valor que representam aqueles mantidos pelo indivi-
duo sdo as seguintes (linhas horizontais sdo tracadas em cada fim para
demonstrar a relagdo na classificacdo dos fins dos dois bens); O fim Y-
1 é classificado em primeiro lugar (digamos, vaca um); seguido dos
fins X-1, X-2 e X-3 (cavalos um, dois e trés); Y-2; Y-3; X-4; Y-4; X-5;
Y-5; X-6; X-7; Y-6; Y-7.

Agora, as escalas de valor do homem irdo revelar suas escolhas
envolvendo alternativas de acao em relacdo a esses dois bens. Supo-
nha que seu estoque seja: 3Y (vacas) e 4X (cavalos). Ele se depara com
a alternativa de desistir ou de uma vaca ou de um cavalo. Ele escolhe-
ra a alternativa que o privara do fim menos valorizado possivel. Uma
vez que a utilidade marginal de cada bem é igual ao valor do fim me-
nos importante do qual ele seria privado, ele compara a utilidade mar-
ginal de X com a utilidade marginal de Y. Nesse caso, a unidade mar-
ginal de X tem uma classificacdo de X-4, e a unidade marginal de Y
tem uma classificacao de Y-3. Mas o fim Y-3 é classificado mais alto
em sua escala de valor do que X-4. Portanto, a utilidade marginal de Y
é, nesse caso, maior do que a utilidade marginal de X. Uma vez que
ele desistira da menor utilidade possivel, ele desistira de uma unidade
de X. Assim, apresentado a uma escolha de unidades de bens a desis-
tir, ele desistird do bem com unidades de menor utilidade marginal em
sua escala de valor. Suponha outro exemplo: que seu estoque seja de
trés cavalos e duas vacas. Ele tem a alternativa de desistir de 1X ou
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Figura 4. Escalas de Valor

1Y. Nesse caso, a utilidade marginal de Y é classificada em Y-2 e a de
X em X-3. Mas X-3 ocupa uma posi¢ao mais alta em sua escala de va-
lores do que Y-2 e, portanto, a utilidade marginal de Y é nesse ponto
menor do que a utilidade marginal de X. Ele desiste de uma unidade
de Y.

O inverso ocorre se 0 homem deve escolher entre a alternativa de
aumentar seu estoque em uma unidade de X ou em uma unidade de Y.
Assim, suponhamos que seu estoque seja de quatro unidades de X e
quatro unidades de Y. Ele deve escolher entre adicionar um cavalo ou
uma vaca. Ele entdo compara a utilidade marginal do aumento, ou
seja, o valor do mais importante dos desejos ainda nao satisfeitos. A
utilidade marginal de X é entdo classificada em X-5; de Y em Y-5. Mas
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X-5 esta classificado acima de Y-5 em sua escala de valor e, portanto,
ele escolhera o primeiro. Assim, diante da escolha de adicionar uni-
dades de bens, ele escolherd a unidade de maior utilidade marginal
em sua escala de valor.

Outro exemplo: Anteriormente, vimos que o homem em uma po-
sicdo de (4X, 3Y), se confrontado com a escolha de desistir de uma
unidade de X ou Y, desistiria da unidade de X, com uma utilidade mar-
ginal menor. Em outras palavras, ele preferiria uma posicdo de (3X,
3Y) a (4X, 2Y). Agora suponha que ele esta em uma posicao de (3X,
3Y) e confrontado com a escolha de adicionar uma unidade de X ou
uma unidade de Y. Uma vez que a utilidade marginal de X aumentado
€ maior do que a de Y, ele escolhera adicionar a unidade de X e chegar
a uma posicdo de (4X, 3Y) em vez de (3X, 4Y). O leitor pode trabalhar
as escolhas hipotéticas para todas as combinacGes possiveis do esto-
que do agente.

E evidente que, no ato de escolher entre desistir ou adicionar uni-
dades de X ou Y, o agente precisa ter, com efeito, colocado ambos os
bens em uma tnica escala de valor unitdrio. A menos que ele pudesse
colocar X e Y em uma escala de valor para comparacdo, ele ndo pode-
ria ter determinado que a utilidade marginal da quarta unidade de X
era maior do que a da quarta unidade de Y. O proprio fato da acdo em
escolher entre mais de um bem implica que as unidades desses bens
precisam ter sido classificadas para comparagao em uma escala de va-
lor do agente. O agente ndo pode medir as diferencas de utilidade, mas
precisa estar engajado em classificar todos os bens considerados em
uma escala de valor. Assim, devemos realmente considerar os fins ser-
vidos pelos dois meios classificados em uma escala de valor da se-
guinte forma:

Fins (Ranqueados)
1—Y-1
2—X-1
3—X-2
4—X-3
5—Y-2
6 —Y-3
7—X-4
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8—Y4
9 —X-5
10 —Y-5
11 — X-6
12 — X-7
13 —Y-6
14 —Y-7

Esses principios permitem ser estendidos de dois a qualquer nu-
mero de bens. Independentemente do nimero de bens, qualquer ho-
mem sempre tera uma certa combinacdo de unidades deles em seu es-
toque. Ele pode se deparar com a escolha de desistir de uma unidade
de qualquer bem que escolher. Ao classificar os vérios bens e os fins
servidos pelas unidades relevantes, o agente desistira da unidade da-
quele bem cuja utilidade marginal para ele é a mais baixa. Similar-
mente, com qualquer combinacdo de bens em seu estoque, e diante da
escolha de adicionar uma unidade de qualquer um dos bens disponi-
veis, o agente escolhera aquele bem cuja utilidade marginal de aumen-
to sera mais alta. Em outras palavras, todos os bens sdo classificados
em uma escala de valor de acordo com os fins a que servem.

Se o agente ndo possui unidades de alguns bens em sua posse,
isso ndo afeta o principio. Assim, se ele ndo possui unidades de X ou Y
em sua posse, e deve escolher entre adicionar uma unidade de X ou
uma unidade de Y, ele escolhera a unidade marginal de maior utilida-
de, neste caso, Y. O principio é facilmente estendido para o caso de n
bens.

E preciso reiterar aqui que, as escalas de valor ndo existem no va-
zio, além das escolhas concretas de acdo. Assim, se o agente tem um
estoque de (3X, 4Y, 2Z e etc.), suas escolhas para somar e subtrair do
estoque ocorrem nesta regido, e nao ha necessidade de ele formular es-
calas de valor hipotéticas para determinar quais escolhas teriam sido
feitas se seu estoque fosse (6X, 8Y, 5Z e etc.). Ninguém pode prever
com certeza o curso de suas escolhas, exceto que elas seguirdo a lei da
utilidade marginal, que foi deduzida do axioma da acdo.

A solucdo do paradoxo do valor mencionado acima agora esta to-
talmente clara. Se um homem prefere uma onca de platina a cinco
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pdes, ele esta escolhendo entre as unidades dos dois bens com base na
oferta disponivel. Com base na oferta disponivel de platina e de pdo, a
utilidade marginal de uma unidade de platina é maior do que a utilida-
de marginal de uma unidade de pdo.?*

6. Fatores de Producado: A Lei dos Rendimentos

Concluimos que o valor de cada unidade de qualquer bem é igual
a sua utilidade marginal em qualquer ponto no tempo, e que esse valor
é determinado pela relacdo entre a escala de necessidades do agente e
o estoque de bens disponiveis. Sabemos que existem dois tipos de
bens: bens de consumo, que atendem diretamente aos desejos huma-
nos, e bens de producdo, que auxiliam no processo de produgdo para
eventualmente produzir bens de consumo. E claro que a utilidade de
um bem de consumo é o fim diretamente servido. A utilidade do bem
de producdo é sua contribuicdo na producdao de bens de consumo.
Com o valor imputado retroativamente dos fins aos bens de consumo
por meio de varias ordens de bens de producdo, a utilidade de qual-
quer bem de producdo é sua contribui¢ao para o seu produto — o bem
de producao de estagio-inferior ou o bem de consumo.

Como foi discutido acima, o préprio fato da necessidade de pro-
duzir bens de consumo implica uma escassez de fatores de producao.
Se os fatores de producdo em cada estagio ndo fossem escassos, have-
ria quantidades ilimitadas de fatores do estdgio mais baixo seguinte.
Da mesma forma, concluiu-se que, em cada estagio da produgdo, o
produto precisa ser produzido por mais de um fator escasso de produ-
¢do de ordem superior. Se apenas um fator fosse necessario para o pro-
Cesso, 0 processo em si ndo seria necessario e os bens de consumo es-
tariam disponiveis em abundancia ilimitada. Assim, em cada estagio
da produgao, os bens produzidos devem ter sido produzidos com o au-
xilio de mais de um fator. Esses fatores cooperam no processo de pro-
ducdo e sdo chamados de fatores complementares.

24 Sobre o tema da utilidade marginal, consulte Eugen von Béhm-Bawerk,

The Positive Theory of Capital (New York: G.E. Stechert, 1930), pp. 138-65, es-
pecialmente pp. 146-55.
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Os fatores de producdo estdo disponiveis como unidades de um
fornecimento homogéneo, assim como os bens de consumo. Com base
em quais principios um agente valorarda uma unidade de um fator de
producdo? Ele valorard uma unidade de suprimento com base no pro-
duto de menor valor, que ele teria de renunciar se fosse privado do fa-
tor unitario. Em outras palavras, ele valorizara cada unidade de um fa-
tor como igual as satisfacdes fornecidas por sua unidade marginal —
neste caso, a utilidade de seu produto marginal. O produto marginal é
o produto perdido por uma diminuicdo da unidade marginal, e seu va-
lor é determinado ou por seu produto marginal no préximo estagio de
producdo, ou, se for um bem de consumo, pela utilidade do fim que
satisfaz. Assim, o valor atribuido a uma unidade de um fator de produ-
cdo € igual ao valor de seu produto marginal, ou sua produtividade
marginal.

Desde que o homem deseje satisfazer tantos de seus fins quanto
possivel, e no menor tempo possivel (veja acima), segue-se que ele se
esforcara para obter o mdximo produto de dadas unidades de fatores
em cada estdgio de produgdo. Enquanto os bens sdo compostos de
unidades homogéneas, sua quantidade pode ser medida em termos
dessas unidades, e o agente pode saber quando eles estdo em maior ou
menor oferta. Assim, enquanto o valor e a utilidade ndo podem ser
medidos ou sujeitos a adigdo, subtracao, etc., quantidades de unidades
homogéneas de uma oferta podem ser medidas. Um homem sabe
quantos cavalos ou vacas possui e sabe que quatro cavalos sao o dobro
de dois cavalos.

Suponha que um produto P (que pode ser um bem de producao
ou um bem de consumo) seja produzido por trés fatores complementa-
res, X, Y e Z. Esses sdao todos bens de producdo de ordem superior.
Uma vez que as ofertas de bens sdo quantitativamente definiveis, e
uma vez que, na natureza, as causas quantitativas levam a efeitos
quantitativamente observaveis, estamos sempre em posicao de dizer
que: uma quantidade a de X, combinada com b quantidades de Y e ¢
quantidades de Z, levam a p quantidades do produto P.

Agora, vamos supor que mantemos os valores quantitativos b e ¢
inalterados. Os valores a e, portanto, p podem variar livremente. O va-
lor de a produzindo o maximo p/a, ou seja, o rendimento médio maxi-
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mo do produto sobre o fator, é chamado de quantidade 6tima de X. A
lei dos rendimentos estabelece que com a quantidade de fatores com-
plementares mantidos constantes, sempre existe alguma quantidade
ideal do fator varidvel. Conforme a quantidade do fator variavel dimi-
nui ou aumenta em relacdao ao 6timo, p/a, o produto unitdrio médio di-
minui. A extensdao quantitativa dessa queda depende das condicOes
concretas de cada caso. Conforme a oferta do fator variavel aumenta,
logo abaixo desse 6timo, o rendimento médio do produto sobre o fator
variavel estd aumentando; depois do 6timo esta diminuindo. Esses po-
dem ser chamados de estados de rendimentos crescentes e rendimen-
tos decrescentes para o fator, com o rendimento maximo no ponto 6ti-
mo.

A lei de que tal 6timo precisa existir pode ser provada contem-
plando as implicacdes do contrario. Se ndao houvesse um 6timo, o pro-
duto médio aumentaria indefinidamente conforme a quantidade do fa-
tor X aumentasse. (Ndo poderia aumentar indefinidamente conforme a
quantidade diminui, uma vez que o produto sera zero quando a quanti-
dade do fator for zero.) Mas se p/a sempre pode ser aumentado sim-
plesmente aumentando a, isso significa que qualquer quantidade dese-
jada de P poderia ser assegurada simplesmente aumentando a oferta
de X. Isso significaria que a oferta proporcional dos fatores Y e Z pode
ser muito pequena; qualquer diminuicdo em sua oferta sempre pode
ser compensada para aumentar a producdo, aumentando a oferta de X.
Isso significaria que o fator X é perfeitamente substituivel pelos fato-
res Y e Z e que a escassez dos ultimos fatores ndo seria motivo de pre-
ocupacdo para o agente, desde que o fator X estivesse disponivel em
abundéncia. Mas a falta de preocupagdo com sua escassez significa
que Y e Z ndo seriam mais fatores escassos. Apenas um fator escasso,
X, permaneceria. Mas vimos que precisa haver mais de um fator em
cada estagio da producdo. Consequentemente, a propria existéncia de
varios fatores de producao implica que o rendimento médio do produ-
to para cada fator precisa ter algum valor maximo, ou 6timo.

Em alguns casos, a quantidade ideal de um fator pode ser a tinica
quantidade que pode cooperar efetivamente no processo de producao.
Assim, por uma férmula quimica conhecida, pode exigir precisamente
duas partes de hidrogénio e uma parte de oxigénio para produzir uma
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unidade de dgua. Se a oferta de oxigénio for fixada em uma unidade,
entdo qualquer oferta de hidrogénio em duas partes ndo produzira ne-
nhum produto, e todas as partes além de duas de hidrogénio serdo to-
talmente intteis. Nao apenas a combinacdo de dois hidrogénios e um
oxigénio sera a combinacgdo ideal, mas sera a unica quantidade de hi-
drogénio que sera ttil no processo de producao.

A relacdo entre o produto médio e o produto marginal com um
fator variavel pode ser vista no exemplo hipotético ilustrado na Tabela
1. Aqui estd uma imagem hipotética dos rendimentos para um fator
variavel, com outros fatores fixos. O produto unitario médio aumenta
até atingir um pico de oito a cinco unidades de X. Esse é o ponto 0ti-
mo para o fator variavel. O produto marginal é o aumento no produto
total fornecido pela unidade marginal. Em qualquer dada oferta de
unidades do fator X, a perda de uma unidade acarretara a perda do pro-
duto total igual ao produto marginal.

Tabela 1
Média
Fator Y Fator X Produto Unitéaria do Prodgto
. . Total Marginal
b unidades | a unidades . Produto
p unidades Ap/Aa
p/a
3 0 0 0
3 1 0 4 4
3 2 4 5 6
3 3 10 6 8
3 4 18 7.5 12
3 5 30 8 10
3 6 40 7.5 5
3 7 45 7 4

Assim, se a oferta de X aumenta de trés unidades para quatro unida-
des, o produto total aumenta de 18 para 30 unidades, e esse aumento €é
o produto marginal de X com uma oferta de quatro unidades. Da mes-
ma forma, se a oferta for reduzida de quatro unidades para trés unida-
des, o produto total sera reduzido de 30 para 18 unidades e, portanto, o
produto marginal é 12.
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E evidente que a quantidade de X que produzird o 6timo do pro-
duto médio ndo é necessariamente a quantidade que maximiza o pro-
duto marginal do fator. Frequentemente, o produto marginal atinge seu
pico antes do produto médio. A relacao que sempre se mantém mate-
maticamente entre a média e o produto marginal de um fator é que,
conforme o produto médio aumenta (rendimentos crescentes), o pro-
duto marginal é maior do que o produto médio. Por outro lado, con-
forme o produto médio diminui (rendimentos decrescentes), o produto
marginal é menor do que o produto médio.?

Segue-se que quando o produto médio esta no maximo, ele é
igual ao produto marginal.

E claro que, com um fator variavel, é facil para o agente definir a
proporc¢ao dos fatores para produzir o rendimento 6timo para o fator.
Mas como pode o agente estabelecer uma combinagdo 6tima de fato-
res se todos eles podem variar em sua oferta? Se uma combinacdo de
quantidades de X, Y e Z produz um rendimento 6timo para X, e outra
combinagdo produz um rendimento 6timo para Y, etc., como o agente
deve determinar qual combinacdo escolher? Visto que ele ndao pode
comparar quantitativamente unidades de X com unidades de Y ou Z,
como ele pode determinar a propor¢do 6tima de fatores? Esse é um
problema fundamental para a agdo humana, e seus métodos de solugao
serdo tratados nos capitulos subsequentes.

7. Fatores de Producao: Conversibilidade e Valoracao

Fatores de producdo sao valorados de acordo com sua contribui-
¢do prevista na eventual producdo de bens de consumo. Os fatores, no
entanto, diferem no grau de sua especificidade, ou seja, a variedade de
bens de consumo cuja producdo eles podem servir. Certos bens sdao
completamente especificos — sdo luteis na producdao de apenas um
bem de consumo. Assim, quando, em épocas passadas, folhas de man-
dragora eram consideradas uteis na cura de doencas, a mandragora era
um fator de producdao completamente especifico — era util puramente
para esse propoésito. Quando as ideias das pessoas mudaram e a man-

25 Para prova algébrica, consulte George J. Stigler, The Theory of Price
(New York: Macmillan & Co., 1946), pp. 44-45.
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dragora foi considerada sem valor, as folhas perderam completamente
o seu valor. Os outros bens de producdo podem ser relativamente ines-
pecificos e capazes de ser usados em uma ampla variedade de empre-
gos. Eles nunca poderiam ser perfeitamente inespecificos — igual-
mente Uteis em toda a producdo de bens de consumo — pois, nesse
caso, seriam condi¢cOes gerais de bem-estar disponiveis em abundancia
ilimitada para todos os fins. Nao haveria necessidade de economiza-
los. Fatores escassos, entretanto, incluindo os relativamente ndo espe-
cificos, devem ser empregados em seus usos mais urgentes. Assim
como um suprimento de bens de consumo ira primeiro para satisfazer
os desejos mais urgentes, depois para os proximos desejos mais urgen-
tes, etc., também uma oferta de fatores sera alocada pelos agentes em
primeiro nos usos mais urgentes na producao de bens de consumo e
entdo para os proximos usos mais urgentes, etc. A perda de uma unida-
de de uma oferta de um fator implicara na perda do menos urgente dos
usos presentemente passiveis de satisfagao.

Quanto menos especifico for um fator, mais convertivel ele sera
de um uso para outro. A mandragora perdeu seu valor porque nao
pbde ser convertida para outros usos. Fatores como ferro ou madeira,
no entanto, sdo convertiveis em uma ampla variedade de usos. Se um
tipo de bem de consumo cair em desuso, o output de ferro pode ser
deslocado para outra linha de produgao. Por outro lado, uma vez que o
minério de ferro foi transformado em mdaquina, ele se torna menos fa-
cilmente convertivel e muitas vezes completamente especifico para o
produto. Quando os fatores perdem uma grande parte de seu valor
como resultado de um declinio no valor do bem de consumo, eles se-
rdo, se possivel, convertidos para outro uso de maior valor. Se, apesar
da queda no valor do produto, ndo houver melhor uso para o qual o fa-
tor possa ser convertido, ele permanecera naquela linha de produtos ou
deixara de ser usado por completo se o bem de consumo ndo tiver
mais valor.

Por exemplo, suponha que os charutos percam repentinamente
seu valor como bens de consumo; eles ndao sdao mais desejados. As
maquinas de charutos que ndo sao utilizaveis em qualquer outra capa-
cidade perderdo o valor. As folhas do tabaco, entretanto, perderdo par-
te de seu valor, mas podem ser convertiveis para usos como a produ-
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¢do de cigarros, com pouca perda de valor. (A perda de todo desejo
por tabaco, entretanto, resultara em uma perda muito maior no valor
dos fatores, embora parte da terra possa ser recuperada mudando-se do
tabaco para a producao de algodao, por exemplo).

Suponha, por outro lado, que algum tempo depois que os charu-
tos perderem seu valor, essa mercadoria retorne a estima do publico e
recupere seu valor anterior. As maquinas de charuto, que haviam per-
dido o valor, agora recuperam-se de sua grande perda de valor. Por ou-
tro lado, as folhas de tabaco, a terra, etc., que passaram dos charutos
para outros usos, serdo transferidos para a producao de charutos. Esses
fatores ganhardo valor, mas seu ganho, como foi sua perda anterior,
sera menor que o ganho do fator completamente especifico. Esses sao
exemplos de uma lei geral segundo a qual uma mudanga no valor do
produto causa uma mudan¢a maior no valor dos fatores especificos
do que nos fatores relativamente inespecificos.

Para ilustrar ainda mais a relacdao entre conversibilidade e valora-
¢do, vamos supor que os fatores complementares 10X, 5Y e 8Z produ-
zam uma oferta de 20P. Em primeiro lugar, suponha que cada um des-
ses fatores seja completamente especifico e que nenhuma parte da
oferta dos fatores possa ser substituida por outras unidades. Entdo, se
a oferta de um dos fatores for perdido (digamos 10X), o produto intei-
ro sera perdido e os outros fatores perderao o valor. Nesse caso, a ofer-
ta daquele fator que deve ser abandonado ou perdido é igual ao valor
de todo o produto — 20P, enquanto os outros fatores tém valor zero.
Um exemplo de produgdo com fatores puramente especificos é um par
de sapatos; a perspectiva de perda de um sapato é valorada pelo valor
de todo o par, enquanto o outro sapato perde o valor em caso de perda.
Assim, em conjunto, os fatores 10X, 5Y e 8Z produzem um produto
que é valorado, digamos, como posi¢ao 11 na escala de valor do agen-
te. Perca o suprimento de um dos fatores e os outros fatores comple-
mentares tornam-se completamente sem valor.

Agora, vamos supor, em segundo lugar, que cada um dos fatores
seja inespecifico: que 10X pode ser usado em outra linha de produgao
que rendera um produto, digamos, classificado em 21° na escala de va-
lor; que 5Y em outro uso resultara em um produto classificado em 15°
na escala de valor do agente; e que 8Z pode ser usado para produzir
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um produto classificado em 30°. Nesse caso, a perda de 10X significa-
ria que, em vez de satisfazer uma falta de classificagdo 11, as unidades
de Y e Z seriam deslocadas para seu proximo uso mais valioso, e as
necessidades classificadas em 15° e 30° seriam satisfeitas. Sabemos
que o agente preferiu a satisfacdo de um desejo classificado em 11° a
satisfacdo de um desejo classificado em 15° e 30° caso contrario, 0s
fatores ndo estariam envolvidos na producao de P em primeiro lugar.
Mas agora a perda de valor esta longe de ser total, uma vez que os ou-
tros fatores ainda podem render um rendimento em outros usos.
Fatores convertiveis serdo alocados entre diferentes linhas de
producdo de acordo com os mesmos principios que os bens de consu-
mo sdo alocados entre os fins que podem servir. Cada unidade da ofer-
ta serd alocada para satisfazer as necessidades mais urgentes ainda nao
satisfeitas, ou seja, onde o valor de seu produto marginal é o mais alto.
A perda de uma unidade do fator privara o agente de apenas o menos
importante dos usos presentemente satisfeitos, isto é, aquele uso em
que o valor do produto marginal é o mais baixo. Essa escolha é analo-
ga aquela envolvida em exemplos anteriores, comparando a utilidade
marginal de um bem com a utilidade marginal de outro. Esse produto
marginal de classificagdo mais baixa pode ser considerado o valor do
produto marginal de qualquer unidade do fator, com todos os usos le-
vados em consideracao. Assim, no caso acima, suponha que X seja um
fator convertivel em uma miriade de usos diferentes. Se uma unidade
de X tem um produto marginal de, digamos, 3P, um produto marginal
em outro uso de 2Q, 5R, etc., o agente classifica os valores desses pro-
dutos marginais de X em sua escala de valor. Suponha que ele os clas-
sifique nesta ordem: 4S, 3P, 2Q, 5R. Nesse caso, suponha que ele en-
frente a perda de uma unidade de X. Ele desistird do uso de uma uni-
dade de X na producdo de R, onde o produto marginal é classificado
como o mais baixo. Mesmo que a perda ocorra na producao de P, ele
nao desistira de 3P, mas mudara uma unidade de X do uso menos vali-
0s0 R e desistira de 5R. Assim, como o agente desistiu do uso de um
cavalo em passeios de lazer e ndo em puxar carrocas passando do pri-
meiro para o tltimo uso, o agente que (por exemplo) perde um cordao
de madeira destinada a constru¢do de uma casa ira desistir de um cor-
dao destinado a um servigo menos valioso para ele — digamos, cons-
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truir um trend. Assim, o valor do produto marginal de uma unidade de
um fator sera igual ao seu valor em seu uso marginal, ou seja, aquele
uso servido pelo estoque do fator cujo produto marginal esta classifi-
cado como o mais baixo em sua escala de valor.

Agora podemos ver mais por que, nos casos em que os produtos
sdo feitos com fatores especificos e convertiveis, a lei geral sustenta
que o valor dos fatores convertiveis muda menos do que o de fatores
especificos em resposta a uma mudanca no valor de P ou nas condi-
¢oes de sua producado. O valor de uma unidade de um fator convertivel
é determinado, ndo pelas condicOes de seu emprego em um tipo de
produto, mas pelo valor de seu produto marginal quando todos os seus
usos sao levados em consideracdo. Uma vez que um fator especifico
pode ser usado em apenas uma linha de produgado, seu valor unitério é
definido como igual ao valor do produto marginal naquela linha de
producdo apenas. Portanto, no processo de valoragdo, os fatores espe-
cificos respondem muito mais as condi¢cdes em qualquer processo de
produgdo do que os fatores ndo especificos.?®

Assim como acontece com o problema de propor¢des 6timas, o
processo de imputagcdo de valor dos bens de consumo aos fatores le-
vanta muitos problemas que serdo discutidos em capitulos posteriores.
Uma vez que um produto ndo pode ser medido em relacdo a outros
produtos, e unidades de diferentes fatores ndo podem ser comparadas
entre si, como pode ser imputado valor quando, como em uma econo-
mia moderna, a estrutura de producdao é muito complexa, com miria-
des de produtos, com fatores convertiveis e ndo convertiveis? Sera
visto que a imputacdo de valor é facil para agentes isolados do tipo
Crusoé, mas que condi¢Oes especiais sao necessarias para permitir que
o processo de imputacdo de valor, bem como o processo de alocacao
de fatores, ocorra em uma economia complexa. Em particular, as va-
rias unidades de produtos e fatores (ndo os valores, é claro) precisam
ser mensuraveis e comparaveis.

26 Para leitura adicional sobre este assunto, consulte Bohm-Bawerk, Positive

Theory of Capital, pp. 170-88; e Hayek, Counter-Revolution of Science, pp. 32-
33.
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8. Fatores de Producao: Trabalho versus Lazer

Deixando de lado o problema de alocar a producdo nas linhas
mais desejadas e de medir um produto em relagdo ao outro, é evidente
que todo homem deseja maximizar sua produgdo de bens de consumo
por unidade de tempo. Ele tenta satisfazer tantos seus objetivos impor-
tantes quanto possivel, e o mais cedo possivel. Mas para aumentar a
producdo dos bens de consumo, ele deve aliviar a escassez dos fatores
escassos de producao; ele deve aumentar a oferta disponivel desses fa-
tores escassos. Os fatores dados-pela-natureza sao limitados por seu
ambiente e, portanto, ndo podem ser aumentados. Isso o deixa com a
escolha de aumentar sua oferta de bens de capital ou de aumentar seus
dispéndios de trabalho.

Pode-se afirmar que outra maneira de aumentar sua producdo é
melhorar seu conhecimento técnico de como produzir os bens deseja-
dos — melhorar suas receitas de producao. Uma receita de produgao,
no entanto, sé pode definir limites externos para seus aumentos de
producdo; os aumentos reais podem ser realizados apenas por um au-
mento na oferta de fatores produtivos. Assim, suponha que Robinson
Crusoé atraque, sem equipamento, em uma ilha deserta. Ele pode ser
um engenheiro competente e ter pleno conhecimento dos processos
necessarios envolvidos na constru¢do de uma mansdo para si mesmo.
Mas sem o suprimento necessario de fatores disponiveis, esse conheci-
mento ndo seria suficiente para construir a mansao.

Um método, entdo, pelo qual o homem pode aumentar sua produ-
cdo por unidade de tempo é aumentando seu gasto de trabalho. Em
primeiro lugar, entretanto, as possibilidades para essa expansao sdo es-
tritamente limitadas — pelo nimero de pessoas existentes a qualquer
hora e pelo numero de horas do dia. Em segundo lugar, é limitado pela
capacidade de cada trabalhador, e essa capacidade tende a variar. E,
por fim, ha uma terceira limitacdo na oferta de trabalho: seja o traba-
lho diretamente satisfatério em si mesmo ou ndo, o trabalho sempre
envolve a renidncia ao lazer, um bem desejavel.?’

27 Esta é a primeira proposicao deste capitulo que nao foi deduzida a partir

do axioma de acdo. E uma suposicao subsidiaria, baseada na observacdo empiri-
ca do comportamento humano real. Ela ndo é dedutivel da acdo humana porque
seu contrario é concebivel, embora geralmente ndo exista. Por outro lado, as su-
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Podemos conceber um mundo em que o lazer ndo seja desejado e
o trabalho seja apenas um fator escasso ttil a ser economizado. Em tal
mundo, a oferta total de trabalho disponivel seria igual a quantidade
total de trabalho que os homens seriam capazes de despender.

Todos estariam ansiosos para trabalhar ao maximo de sua capaci-
dade, uma vez que o aumento do trabalho levaria ao aumento da pro-
dugdo dos bens de consumo desejados. Todo o tempo ndo necessario
para manter e preservar a capacidade de trabalhar seria gasto no traba-
l1ho.?® Tal situacdo poderia existir, e uma analise econémica poderia
ser elaborada com base nisso. Sabemos, por observacao empirica, en-
tretanto, que tal situacdo é muito rara para a acdo humana. Para quase
todos os agentes, o lazer é um bem de consumo, a ser pesado na balan-
¢a contra a perspectiva de adquirir outros bens de consumo, incluindo
a possivel satisfacdo com o préprio esforco. Quanto mais um homem
trabalha, menos lazer pode desfrutar. O aumento da mao de obra, por-
tanto, reduz a oferta disponivel de lazer e a utilidade que ela oferece.
Consequentemente, “as pessoas trabalham apenas quando valorizam o
rendimento do trabalho mais do que a diminuicdo da satisfacao provo-
cada pela reducdo do lazer.”? E possivel que incluida nesse “rendi-
mento” da satisfacdo produzida pelo trabalho esteja a satisfacdo no
trabalho em si, no gasto voluntéario de energia em uma tarefa produti-
va. Quando tais satisfacdes do trabalho ndo existem, entdo simples-
mente o valor esperado do produto gerado pelo esforco sera pesado
contra a desutilidade envolvida em abrir mdo do lazer — a utilidade
do lazer renunciado. Onde o trabalho fornece satisfacdes intrinsecas, a
utilidade do produto gerado incluira a utilidade fornecida pelo préprio
esforco. Conforme a quantidade de esforco aumenta, entretanto, a uti-
lidade das satisfacGes proporcionadas pelo préprio trabalho declina, e
a utilidade das unidades sucessivas do produto final também diminui.
Tanto a utilidade marginal do produto final quanto a utilidade margi-
nal da satisfacdio com o trabalho diminuem com o aumento de sua

posicdes acima de relagdes quantitativas de causa e efeito estavam logicamente
implicitas no axioma da a¢do, uma vez que o conhecimento de relacdes de causa
e efeito definidas é necessério para qualquer decisdo de agao.
28 Cf. Mises, Human Action, p. 131.
2 Ibid., p. 132.
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quantidade, porque ambos os bens seguem a lei universal da utilidade
marginal.

Ao considerar um gasto de seu trabalho, o homem nao sé leva em
consideracdao quais sdao os fins mais valiosos aos quais pode servir
(como ele faz com todos os outros fatores), esses fins possivelmente
incluindo a satisfacdo derivada do proéprio trabalho produtivo, mas ele
também pesa a perspectiva de se abster do gasto de trabalho para ob-
ter o bem de consumo, o lazer. O lazer, como qualquer outro bem, esta
sujeito a lei da utilidade marginal. A primeira unidade de lazer satisfaz
um desejo sentido com mais urgéncia; a proxima unidade serve a um
fim menos altamente valorado; a terceira unidade, um fim ainda me-
nos altamente valorado, etc. A utilidade marginal do lazer diminui
conforme a oferta aumenta, e essa utilidade é igual ao valor do fim
que teria de ser renunciado com a perda da unidade de lazer. Mas, nes-
se caso, a desutilidade marginal do trabalho (em termos de perda de
lazer) aumenta a cada aumento na quantidade de trabalho realizado.

Em alguns casos, o proprio trabalho pode ser positivamente desa-
gradavel, ndo apenas por causa do lazer renunciado, mas também por
causa de condigoes especificas ligadas ao trabalho particular que o
agente considera desagradavel. Nesses casos, a desutilidade marginal
do trabalho inclui tanto a desutilidade devido a essas condi¢cdes quanto
a desutilidade devido ao lazer renunciado. Os aspectos dolorosos do
trabalho, como a rendncia ao lazer, sdo tolerados em prol do rendi-
mento do produto final. A adi¢do do elemento desagradavel em certos
tipos de trabalho pode reforcar e certamente nao neutraliza a crescente
desutilidade marginal imposta pela acumulacdo de lazer renunciado
conforme o tempo gasto no trabalho aumenta.

Assim, para cada pessoa e tipo de trabalho realizado, o peso da
utilidade marginal do produto das unidades de esforco potenciais em
relacdo a desutilidade marginal de esforco incluira a satisfacdo ou in-
satisfacdo com o trabalho em si, além da valoracao do produto final e
do lazer perdido. O trabalho em si pode fornecer satisfacdo positiva,
dor ou insatisfacdo positiva ou pode ser neutro. Nos casos em que o
proprio trabalho proporciona satisfagOes positivas, entretanto, estas
estdo entrelacadas e ndo podem ser separadas da perspectiva de ob-
tengdo do produto final. Privado do produto final, o homem considera-
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ra seu trabalho sem sentido e inutil, e o trabalho em si ndo mais trara
satisfacOes positivas. Aquelas atividades que se dedicam exclusiva-
mente ao seu proprio beneficio ndo sdo trabalho, mas puro jogo, bens
de consumo em si mesmos. O jogo, como um bem de consumo, esta
sujeito a lei da utilidade marginal, assim como todos os bens, e o tem-
po gasto no jogo sera equilibrado com a utilidade a ser derivada de ou-
tros bens obtidos.*

No dispéndio de qualquer hora de trabalho, portanto, o homem
pesa a desutilidade do trabalho envolvido (incluindo o lazer perdido
mais qualquer insatisfacdo decorrente do proprio trabalho) contra a
utilidade da contribuicdo que fara naquela hora a producdo do deseja-
do bem (incluindo bens futuros e qualquer prazer no préprio trabalho),
ou seja, com o valor de seu produto marginal. A cada hora, ele des-
pendera seus esforcos para produzir aquele bem cujo produto marginal
€ o0 mais alto em sua escala de valor. Se ele deve desistir de uma hora
de trabalho, ele desistira de uma unidade daquele bem cuja utilidade
marginal é a mais baixa em sua escala de valor. Em cada ponto, ele ira
equilibrar a utilidade do produto em sua escala de valor com a desuti-
lidade de trabalho posterior. Sabemos que a utilidade marginal de um
homem dos bens fornecidos pelo esfor¢o diminuird conforme seu gas-
to de esfor¢o aumenta. Por outro lado, com cada novo dispéndio de es-
forco, a desutilidade marginal do esforco continua a aumentar. Portan-
to, um homem gastara seu trabalho enquanto a utilidade marginal do
rendimento exceder a desutilidade marginal do esforco de trabalho.
Um homem ir4 parar de trabalhar quando a desutilidade marginal do
trabalho for maior do que a utilidade marginal dos bens aumentados
fornecidos pelo esforgo.3!

Entdo, conforme seu consumo de lazer aumenta, a utilidade mar-
ginal do lazer diminuird, enquanto a utilidade marginal dos bens re-
nunciados aumenta, até que finalmente a utilidade dos produtos margi-

30 Lazer é a quantidade de tempo ndo gasto em trabalho, e o lazer pode ser

considerado como uma das formas que o lazer pode assumir ao gerar satisfagdo.
Sobre trabalho e lazer, cf. Frank A. Fetter, Economic Principles (New York: The
Century Co., 1915), pp. 171-77, 191, 197-206.

31 Cf. Albert Hahn, Common Sense Economics (New York: Abelard-Schu-
man, 1956), pp. 1 ff.
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nais perdidos se torna maior do que a utilidade marginal do lazer, e o
agente vai retomar trabalho novamente.

Essa andlise das leis do esforco laboral foi deduzida das implica-
¢oes do axioma da agdo e da suposicdo do lazer como um bem de con-
sumo.

9. A Formacao de Capital

Com os elementos dados pela natureza limitados por seu ambien-
te, e seu trabalho restrito tanto pela oferta disponivel quanto pela desu-
tilidade, s6 ha uma maneira pela qual o homem pode aumentar sua
produgdo de bens de consumo por unidade de tempo — aumentando a
quantidade de bens de capital. Comecando com trabalho desamparado
e natureza em seus estados puros, ele deve, para aumentar sua produti-
vidade, misturar sua energia de trabalho com os elementos da natureza
para formar bens de capital. Esses bens ndo sdo imediatamente titeis
para satisfazer suas necessidades, mas devem ser transformados por
mais trabalho em bens de capital de ordem inferior e, finalmente, nos
bens de consumo desejados.

Para esclarecer acerca da natureza da formacao de capital e a po-
sicdo do capital na producao, vamos comecar com o exemplo hipotéti-
co de Robinson Crusoé encalhado em uma ilha deserta. Robinson, ao
atracar, presumimos, se encontra sem o auxilio de bens de capital de
qualquer espécie. Tudo o que esta disponivel é seu préprio trabalho e
os elementos que a natureza lhe d4. E 6bvio que, sem capital, ele po-
derd satisfazer apenas algumas necessidades, das quais escolhera as
mais urgentes. Digamos que os unicos bens disponiveis sem a ajuda
do capital sao frutas e lazer. Digamos que ele descubra que pode co-
lher 20 frutas comestiveis por hora e, com base nisso, trabalhar 10 ho-
ras na colheita e desfrutar de 14 horas por dia de lazer. E evidente que,
sem a ajuda do capital, os tnicos bens disponiveis para consumo sao
os de menor periodo de produgdo. O lazer é aquele que se produz qua-
se que instantaneamente, enquanto as frutas silvestres tém um periodo
de producdo muito curto. Vinte cerejas tém um periodo de produgao
de uma hora. Bens com periodos de producdo mais longos nao estao
disponiveis para ele, a menos que adquira bens de capital.
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Existem duas maneiras pelas quais processos de producdo mais
longos por meio do uso de capital podem aumentar a produtividade:
(1) eles podem fornecer uma maior producao do mesmo bem por uni-
dade de tempo; ou (2) podem permitir que o agente consuma bens que
ndo estdo sequer disponiveis em processos de producao mais curtos.

Como exemplo do primeiro tipo de aumento de produtividade,
Robinson pode decidir que, se tivesse o uso de uma vara longa, pode-
ria sacudir muitas cerejas das arvores em vez de colhé-las manualmen-
te. Dessa forma, ele pode aumentar sua producao para 50 cerejas por
hora. Como ele poderia adquirir a vara? Obviamente, ele deve gastar
trabalho para pegar os materiais, transporta-los, molda-los em uma
vara, etc. Digamos que seriam necessarias 10 horas para esta tarefa.
Isso significa que, para obter a vara, Crusoé precisa renunciar a 10 ho-
ras de producdo de bens de consumo. Ele precisa sacrificar 10 horas
de lazer ou 10 horas de cerejas a 20 por hora (200 cerejas), ou alguma
combinacao dos dois. Ele precisa sacrificar, por 10 horas, o gozo dos
bens de consumo e despender seu trabalho na producao de um bem de
capital — a vara — que nao tera uso imediato para ele. Ele podera co-
mecar a usar o bem de capital como uma ajuda indireta para a produ-
¢do futura somente apés as 10 horas. Nesse interim, ele precisa renun-
ciar a satisfacdo de seus desejos. Ele precisa restringir seu consumo
por 10 horas e transferir seu trabalho para esse periodo da producao
de bens de consumo que satisfacam imediatamente para a producdo de
bens de capital, o que provara sua utilidade apenas no futuro. A restri-
¢do do consumo é chamada de poupanga, e a transferéncia de trabalho
e terra para a formacdo de bens de capital é chamada de investimento.

Vemos agora o que esta envolvido no processo de formacdo de
capital. O agente precisa decidir se restringe ou ndo seu consumo e in-
veste na producao de bens de capital, ponderando os seguintes fatores:
a utilidade gerada pelo aumento da produtividade do longo processo
de producgdo, supera o sacrificio que preciso fazer dos bens presentes
para adquirir bens de consumo no futuro? Ja vimos acima o fato uni-
versal da preferéncia temporal — que um homem sempre preferira
obter uma dada satisfacdo mais cedo do que mais tarde. Aqui, o agente
precisa equilibrar seu desejo de adquirir mais satisfacées por unidade
de tempo com o fato de que, para isso, ele deve desistir das satisfacoes
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no presente para aumentar sua producdo no futuro. Sua preferéncia
temporal pelo presente em vez do futuro explica sua desutilidade na
espera, que deve ser contrabalanceada com a utilidade que sera even-
tualmente fornecida pelo bem de capital e pelo processo de producao
mais longo. A forma como ele escolhe depende de sua escala de valo-
res. E possivel, por exemplo, que se ele pensasse que a vara lhe daria
apenas 30 cerejas por hora e levaria 20 horas para ser feito, ele ndo to-
maria a decisdo de poupanca-investimento. Por outro lado, se a vara
levasse cinco horas para ser feita e pudesse fornecer 100 frutas por
hora, ele poderia tomar a decisdo prontamente.

Se ele decidir investir 10 horas para aumentar seus bens de capi-
tal, hd muitas maneiras de restringir seu consumo. Como mencionado
acima, ele pode restringir qualquer combinagdo de frutas silvestres ou
lazer. Pondo de lado o lazer para fins de simplificacdo, ele pode deci-
dir tirar um dia inteiro de folga de uma vez e nao produzir nenhum
fruto, completando a vara em um dia. Ou ele pode decidir colher fru-
tas vermelhas por oito horas em vez de dez, e dedicar as outras duas
horas por dia para fazer a vara; nesse caso, a conclusdo da vara levara
cinco dias. O método que ele escolhera depende da natureza de sua es-
cala de valores. Em qualquer caso, ele precisa restringir seu consumo
por 10 horas de trabalho — 200 frutas. A taxa de sua restricdo depen-
derd da urgéncia com que ele deseja o aumento da producdo, em com-
paracdo com a urgéncia com que deseja manter seu suprimento atual
de frutas silvestres.

Analiticamente, ha pouca diferenca entre trabalhar nos bens de
consumo, acumular um estoque deles e entdo trabalhar em tempo inte-
gral no bem de capital, e trabalhar no bem de capital e nos bens de
consumo simultaneamente. Outras coisas permanecendo iguais, no en-
tanto, é possivel que um dos métodos se mostre mais produtivo; as-
sim, pode ser que o agente consiga completar a tarefa em menos tem-
po se trabalhar continuamente. Nesse caso, ele tendera a escolher o
primeiro método. Por outro lado, as cerejas podem tender a estragar se
acumuladas, o que o levaria a escolher o tltimo caminho. Um equili-
brio dos varios fatores em sua escala de valor resultara em sua deci-
sao.
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Suponhamos que Robinson tenha tomado sua decisdo e, depois
de cinco dias, comece a usar a vara. No sexto dia em diante, entdo,
500 cerejas por dia comecam a ser juntadas e ele colhera os frutos de
seu investimento em bens de capital.

Crusoé pode usar seu aumento de produtividade para aumentar
suas horas de lazer, bem como para aumentar seu output de cerejas.
Assim, ele pode decidir cortar seu trabalho diario de 10 para 8 horas.
O seu output de cerejas sera entdo aumentado, por causa da vara, de
200 para 400 cerejas por dia, enquanto Crusoé pode aumentar as suas
horas de lazer de 14 para 16 por dia. Obviamente, Crusoé pode esco-
lher aproveitar seu aumento de produtividade em varias combinagdes
de aumento de output do préprio bem e de aumento de lazer.3?

Ainda mais importante do que seu uso para aumentar o output
por unidade de tempo é a funcdo do capital em capacitar o homem a
adquirir bens que ele ndo poderia sequer obter de outra forma. Um pe-
riodo muito curto de producdo permite que Crusoé produza lazer e
pelo menos algumas cerejas, mas sem a ajuda do capital ele ndao pode
atingir nenhuma de suas outras necessidades. Para adquirir carne, ele
deve ter um arco e flechas, para adquirir peixes ele deve ter uma vara
ou rede, para adquirir abrigo ele deve ter toras de madeira ou lona e
um machado para cortar a madeira. Para satisfazer tais desejos, ele
precisa restringir seu consumo e investir seu trabalho na producao de
bens de capital. Em outras palavras, ele precisa embarcar em proces-
sos de producdo mais longos do que os envolvidos na coleta de cere-
jas; ele deve reservar um tempo para produzir os proprios bens de ca-
pital antes de usa-los para desfrutar dos bens de consumo. Em cada
caso, as decisdes que ele toma ao embarcar na formacdo de capital se-
rdo o resultado de pesar em sua escala de valor a utilidade do aumento
de produtividade esperado em comparacdo com a desutilidade de sua
preferéncia temporal pelo presente em comparacdo com as satisfacdes
futuras.

32 Nesse sentido, a vara pode ser chamada de “dispositivo de economia de
mio de obra”, embora a terminologia seja enganosa. E “economizador de mao
de obra” apenas na medida em que o agente opta pelo aumento da produtividade
na forma de lazer.

48



Fundamentos da Acdo Humana

E 6bvio que o fator que impede todo homem de investir mais e
mais de sua terra e trabalho em bens de capital é sua preferéncia tem-
poral pelos bens presentes. Se o homem, as outras coisas permanecen-
do iguais, ndo preferisse a satisfacdo no presente a satisfacao no futu-
ro, ele ndo consumiria de fato; ele iria investir todo o seu tempo e tra-
balho para aumentar a producao de bens futuros. Mas “nunca consu-
mir” é um absurdo, pois consumir é o fim de toda a producao. Portan-
to, a qualquer dado momento, todos os homens terdo investido em to-
dos os periodos mais curtos de producdo para satisfazer os desejos
mais urgentes que seu conhecimento das receitas de producao permite;
qualquer formagdo posterior de capital ird para processos de produ-
¢do mais longos. Outras coisas permanecendo iguais (ou seja, a urgén-
cia relativa de desejos a serem satisfeitos e o conhecimento do agente
sobre as receitas de producdo), qualquer investimento adicional sera
em um processo de producdo mais longo do que o que estd em anda-
mento.

Aqui é importante perceber que “um periodo de producao” nao
envolve apenas a quantidade de tempo gasto para fazer o bem de capi-
tal real, mas se refere a quantidade de tempo de espera desde o inicio
da producdo do bem de capital até que os bens de consumo sejam pro-
duzidos. No caso da vara e das cerejas, as duas sdo idénticas, mas isso
acontecia apenas porque a vara era um bem de capital de primeira or-
dem, i.e., era apenas um estagio de distancia do output de bens de con-
sumo. Tomemos, por exemplo, um caso mais complexo — a constru-
cdo por Crusoé de um machado para cortar lenha para produzir uma
casa para ele. Crusoé deve decidir se a casa que ele vai ganhar valera
ou ndo os bens de consumo perdidos nesse meio tempo. Digamos que
Crusoé levard 50 horas para produzir o machado e mais 200 horas,
com a ajuda do machado, para cortar e transportar lenha para construir
uma casa. O processo de producdao mais longo que Crusoé precisa de-
cidir é agora um de trés estagios, totalizando 250 horas. No primeiro,
o trabalho e a natureza produzem o machado, um bem de capital de
segunda ordem; No segundo, o trabalho, mais o machado, mais os ele-
mentos dados pela natureza, produzem toras de madeira, um bem de
capital de primeira ordem; finalmente, o trabalho e as toras de madeira
se combinam para produzir o bem de consumo desejado — uma casa.
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A duragao do processo de producao é todo o periodo de tempo desde o
ponto em que um agente precisa comegar seu trabalho até o ponto em
que o bem de consumo é produzido.

Novamente, deve-se observar que, ao considerar a duracao de um
processo de producdo, o agente ndo esta interessado na histéria passa-
da como tal. A duragdo de um processo de produgdo para um agente é
o tempo-de-espera a partir do ponto em que sua agdo comega. Assim,
se Crusoé tivesse a sorte de encontrar um machado em boas condi¢oes
deixado por algum habitante anterior, ele contaria seu periodo de pro-
ducdo em 200 horas em vez de 250. O machado seria dado a ele por
seu ambiente.

Esse exemplo ilustra uma verdade fundamental sobre bens de ca-
pital: o capital é uma estacdo intermedidria ao longo do caminho para
o desfrutar dos bens de consumo. Aquele que possui capital estd muito
mais avangado no tempo no caminho para o bem de consumo deseja-
do. Crusoé sem o machado esta a 250 horas de sua casa desejada; Cru-
soé com o machado esta a apenas 200 horas de distancia. Se as toras
de madeira fossem empilhadas prontas em sua chegada, ele estaria
muito mais perto de seu objetivo; e se a casa estivesse la para come-
car, ele realizaria seu desejo imediatamente. Ele estaria ainda mais
avancado em direcdo a seu objetivo sem a necessidade de mais restri-
¢Oes de consumo. Assim, o papel do capital é fazer o homem avancar
no tempo em direcdo ao seu objetivo de produzir bens de consumo.
Isso é verdade tanto para o caso em que novos bens de consumo estao
sendo produzidos quanto para o caso em que bens mais antigos estao
sendo produzidos. Assim, no caso anterior, sem a vara, Crusoé estava
a 25 horas de um output de 500 cerejas; com a vara, ele estd apenas a
10 horas. Nos casos em que o capital permite a aquisicao de novos
bens — de bens que ndo poderiam ser obtidos de outra forma — é um
ponto de passagem absolutamente indispensdvel, bem como conveni-
ente, em direcdo aos bens de consumo desejados.

E evidente que, para qualquer formacdo de capital, deve haver
poupang¢a — uma restricdo do desfrutar dos bens de consumo no pre-
sente — e o investimento dos recursos equivalentes na producao de
bens de capital. Esse desfrutar dos bens de consumo — a satisfacdo
dos desejos — é chamado de consumo. A poupanca pode ocorrer
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como resultado de um aumento na oferta disponivel de bens de consu-
mo, que o agente decide economizar em parte em vez de consumir to-
talmente. De qualquer forma, o consumo precisa ser sempre menor do
que o valor que pode ser assegurado. Assim, se a colheita na ilha de-
serta melhorar e Crusoé descobrir que pode colher 240 cerejas em 10
horas sem a ajuda de uma vara, ele pode agora economizar 40 cerejas
por dia durante cinco dias, permitindo-lhe investir seu trabalho em
uma vara, sem reduzir o consumo de cerejas das 200 cerejas originais.
A poupanca envolve a restricdo do consumo em relacao a quantidade
que poderia ser consumida; nem sempre envolve uma reducdo real da
quantidade consumida em relacdo ao nivel de consumo anterior.

Todos os bens de capital sdo pereciveis. Esses poucos produtos
que ndo sdo pereciveis, mas permanentes, tornam-se, para todos os
efeitos, parte da terra. Caso contrario, todos os bens de capital sdo pe-
reciveis, consumidos durante os processos de producao. Podemos en-
tao dizer que os bens de capital, durante a producao, sdo transforma-
dos em seus produtos. Com alguns bens de capital, isso é fisicamente
bastante evidente. Assim, é 6bvio, por exemplo, que quando 100 libras
de pdo no atacado sdao combinadas com outros fatores para produzir
100 libras de pao no varejo, o primeiro fator é imediatamente e com-
pletamente transformado no ultimo fator. O uso de bens de capital é
dramaticamente claro. Todo o bem de capital é usado em cada evento
de producdo. Os demais bens de capital, porém, também se esgotam,
mas nao tdo repentinamente. Um caminhdo transportando pao pode ter
uma vida de 15 anos, totalizando, digamos, 3.000 dessas conversoes
de pdo do estagio de atacado para o de varejo. Nesse caso, podemos
dizer que /3000 do caminhdo se esgota a cada vez que ocorre o proces-
so de producdo. Da mesma forma, um moinho convertendo trigo em
farinha pode ter uma vida 1til de 20 anos, caso em que podemos dizer
que /20 do moinho foi gasto na producdo de farinha de cada ano. Cada
bem de capital particular tem uma vida util diferente e, portanto, uma
taxa diferente de esgotamento ou, como é chamado, de depreciagdo.
Os bens de capital variam na duragao de sua servicibilidade.

Voltemos agora a Crusoé e a sua vara. Vamos supor que a vara
tera uma vida util de 10 dias, e assim é estimado por Crusoé, apos o
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qual ela se desgasta, e o output de Crusoé se reverte ao seu nivel ante-
rior de 20 cerejas por hora. Ele esta de volta ao ponto de partida.

Portanto, Crusoé se depara com uma escolha, depois que sua vara
entrar em uso. Seu “padrdo de vida” (agora, digamos, com 500 cerejas
por dia mais 14 horas de lazer) melhorou, e ele ndo gostara da pers-
pectiva de uma reducdo para 200 quando a vara ceder. Se deseja man-
ter seu padrao de vida intacto, precisara, durante os 10 dias, trabalhar
na construcao de outra vara, que podera ser usado para substituir o an-
tigo quando se desgastar. Essa acdo de construir outra vara envolve
mais uma agdo de poupanga. A fim de investir na substituicdo da vara,
ele precisa novamente poupar — restringir seu consumo em compara-
¢do com a producdo que pode estar disponivel. Assim, ele tera nova-
mente que poupar 10 horas de trabalho em cerejas (ou lazer) e dedica-
las a investir em um bem que s6 pode ser usado indiretamente para
producdo futura. Suponha que ele faca isso mudando uma hora por dia
de sua producao de cerejas para o trabalho de produzir outra vara. Ao
fazer isso, ele restringe seu consumo de cerejas, por 10 dias, a 450 por
dia. Ele restringiu o consumo de seu maximo, embora ainda esteja
muito melhor do que em seu estado original, sem ajuda.

Assim, a estrutura de capital é renovada ao final dos 10 dias,
poupando e investindo em uma reposicdao. Depois disso, Crusoé é no-
vamente confrontado com a escolha de pegar sua producdo méaxima de
500 cerejas por dia e se encontrar de volta a um nivel de 200 por dia
ao final de mais 10 dias, ou de fazer um terceiro ato de economizar
para providenciar a substituicdo da segunda vara quando essa se des-
gastar.>

Se Crusoé decidir ndo substituir a primeira ou a segunda vara e
aceitar uma queda posterior no output para evitar a poupanga atual, ele
estara consumindo capital. Em outras palavras, ele estd optando por
consumir em vez de economizar e manter sua estrutura de capital e
taxa de output futuro. Consumir seu capital permite que Crusoé au-
mente seu consumo presente de 450 para 500 cerejas por dia, mas em

33 E necessério enfatizar que atos independentes de poupanca sdo necessa-
rios para a substituicdo de bens, ja que muitos escritores (e.g., J.B. Clark, Frank
H. Knight) tendem a assumir que, uma vez produzido, o capital, de alguma for-
ma mistica, se reproduz sem mais necessidade de atos de poupanca.
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algum momento no futuro (aqui em 10 dias), ele serd forcado a reduzir
seu consumo de volta para 200 cerejas. E claro que o que levou Cru-
soé a consumir capital foi sua preferéncia temporal, o que, nesse caso,
levou a preferir um consumo mais presente a maiores perdas no con-
sumo futuro.

Assim, qualquer agente, em qualquer momento, tem a escolha de:
(a) aumentar sua estrutura de capital, (b) manter seu capital intacto, ou
(c) consumir seu capital. As escolhas (a) e (b) envolvem atos de pou-
panga. O curso adotado dependera de o agente ponderar sua desutili-
dade de espera, conforme determinado por sua preferéncia temporal,
contra a utilidade a ser fornecida no futuro pelo aumento de seu con-
sumo de bens de consumo.

Nesse ponto da discussdo sobre o desgaste e a substituicao dos
bens de capital, podemos observar que um bem de capital raramente
retém todos os seus “poderes” para ajudar na producao e, de repente,
perde toda a sua servicibilidade. Nas palavras do professor Benham,
“os bens de capital geralmente nao permanecem em perfeitas condi-
cOes técnicas e entdo, de repente, entram em colapso, como 0 maravi-
lhoso 'one-hoss shay'.”* O output de cerejas de Crusoé, em vez de
permanecer 500 por 10 dias e depois cair para 200 no 11° dia, é prova-
vel de diminuir em alguma taxa antes que a vara se torne completa-
mente indtil.

Outro método de manutencao de capital pode agora estar disponi-
vel. Assim, Crusoé pode descobrir que, gastando um pouco de tempo
consertando a vara, quebrando partes mais fracas, etc., ele pode ser ca-
paz de prolongar a vida dela e manter seu output de cerejas por mais
tempo. Resumindo, ele pode aumentar sua estrutura de capital por
meio de reparos.

Aqui, novamente, ele ira pesar o aumento adicionado no output
futuro de bens de consumo com a perda presente de bens de consumo
que ele precisa suportar gastando seu trabalho em reparos. Fazer repa-
ros, portanto, requer um ato independente de poupanca e a escolha de
reparar. E perfeitamente possivel, por exemplo, que Crusoé decida
substituir a vara e gaste seu trabalho com esse propdésito, mas ndo con-
sidere que vale a pena conserta-lo. O curso que ele decide seguir de-

34 Cf. Frederic Benham, Economics (New York: Pitman Publishing, 1941),
p. 162.
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pende de sua valoragdo dos varios outputs alternativos e de sua taxa de
preferéncia temporal.

A decisdo de um agente sobre em quais objetos ira investir vai
depender da utilidade esperada do produto aos seus proximos consu-
midores, sua durabilidade e a duracdo de seu tempo de espera. Assim,
ele pode primeiro investir em uma vara e depois decidir que nao vale-
ria a pena investir em uma segunda vara; em vez disso, seria melhor
comecar a construir o machado para obter uma casa. Ou ele pode pri-
meiro fazer um arco e flechas para cagar e depois comecar a trabalhar
em uma casa. Uma vez que a utilidade marginal do estoque de um
bem diminui conforme o estoque aumenta, quanto mais ele tem do es-
toque de um bem de consumo, mais provavel sera que ele gaste suas
novas economias em um bem de consumo diferente, desde o segundo
o bem tera agora uma utilidade marginal do produto mais alta em rela-
¢do ao trabalho investido e a espera, e a utilidade marginal do primeiro
sera menor.

Se dois bens de consumo tém a mesma utilidade marginal espera-
da na capacidade de servicibilidade diaria e ttm o mesmo periodo de
tempo de espera, mas um é mais duravel do que o outro, o agente es-
colhera investir na producdo desse. Por outro lado, se a utilidade total
de dois bens de consumo esperados for a mesma, e sua duragdo de pe-
riodo de producdo for a mesma, o bem menos duravel sera investido,
uma vez que suas satisfacdes totais chegam antes do outro. Além dis-
so, ao escolher entre investir em um ou outro dos dois bens de consu-
mo, o agente ird, outras coisas permanecendo iguais, escolher aquele
bem com o periodo de producao mais curto, como foi discutido acima.

Qualquer agente continuara a poupar e investir seus recursos em
varios bens de consumo futuros esperados, desde que a utilidade, con-
siderada no presente, do produto marginal de cada unidade economi-
zada e investida seja maior do que a utilidade dos bens de consumo
presentes que ele poderia obter por ndo realizar essa poupanca. A ulti-
ma utilidade — dos bens de consumo presentes perdidos — é a “desu-
tilidade da espera”. Uma vez que essa se torne maior do que a utilida-
de de obter mais bens no futuro por meio da poupanga, o agente deixa-
rd de poupar.
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Dada a relativa urgéncia de desejos, o homem, como foi demons-
trado acima, tende a investir primeiro nos bens de consumo com 0s
processos de producdao mais curtos. Portanto, qualquer poupanca sera
investida na manutencdo da estrutura de capital atual ou na adigdo de
capital em estagios de producdo cada vez mais remotos, ou seja, em
processos de producdo mais longos. Assim, qualquer dada poupanca
(além de manter a estrutura) tendera a alongar os processos de produ-
cdo e investir em ordens cada vez mais altas de bens de capital.

Em uma economia moderna, a estrutura de capital contém bens
de distancia quase infinita dos bens de consumo finais. Vimos acima
alguns dos estagios envolvidos na producdo de um produto comparati-
vamente muito simples, como um sanduiche de presunto. O trabalha-
dor em uma mina de ferro estd muito distante do sanduiche de presun-
to na poltrona de Jones.

E evidente que os problemas de medicdo que surgiram nas secdes
anteriores provavelmente representam uma grave dificuldade para
poupar e investir. Como os agentes sabem quando sua estrutura de ca-
pital estd se ampliando ou sendo consumida quando os tipos de bens
de capital e de consumo sdao numerosos? Obviamente, Crusoé sabe
quando tem mais ou menos cerejas, mas como poderia numa econo-
mia moderna e complexa, com indmeros bens de capital e bens de
consumo, tomar tais decisdes? A resposta a esse problema, que tam-
bém se baseia na comensurabilidade de diferentes bens, sera discutida
em capitulos posteriores.

Ao observar o aumento do output possibilitado pelo uso de bens
de capital, pode-se facilmente chegar a atribuir algum tipo de poder
produtivo independente ao capital e dizer que trés tipos de forcas pro-
dutivas entram na producdo de bens de consumo: trabalho, natureza e
capital. Seria facil tirar essa conclusdo, mas ela é completamente fala-
ciosa. Os bens de capital ndo tém poder produtivo proprio indepen-
dente; em ultima andlise, eles sdo completamente redutiveis ao traba-
lho e a terra, que os produziram, e ao tempo. Bens de capital sdo traba-
lho, terra e tempo “armazenados”; eles sdo estacoOes intermediarias no
caminho para a eventual obtencdo dos bens de consumo nos quais sao
transformados. A cada passo do caminho, eles precisam ser trabalha-
dos pela mdo de obra, em conjunto com a natureza, para dar continui-
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dade ao processo de produgdo. O capital ndo é um fator produtivo in-
dependente como os outros dois. Uma excelente ilustracdo desta ver-
dade foi fornecida por Bohm-Bawerk:

A analogia a seguir tornard isso perfeitamente claro. Um
homem joga uma pedra em outro homem e o mata. A pe-
dra matou o homem? Se a pergunta for feita sem dar énfa-
se especial, ela pode ser respondida, sem hesitacdo, em
afirmativa. Mas e se o assassino, em seu julgamento, se
defendesse dizendo que ndo foi ele, mas a pedra que ma-
tou 0 homem? Tomando as palavras nesse sentido, deveri-
amos ainda dizer que a pedra matou o homem e absolver
o assassino? Agora, é com uma énfase como essa que 0S
economistas indagam sobre a produtividade independente
do capital. ... Ndo estamos perguntando sobre causas in-
termedidrias dependentes, mas sobre elementos indepen-
dentes finais. A questdo ndo é se o capital desempenha um
papel na obtengdo de um resultado produtivo — como a
pedra faz ao matar o homem — mas se, concedido o resul-
tado produtivo, alguma parte dele é devida ao capital de
maneira tdo completa e peculiar que simplesmente ndo
pode ser atribuido ao crédito dos outros dois fatores ele-
mentares reconhecidos, a natureza e o trabalho.

Bohm-Bawerk responde com uma negagdo, apontando que o0s
bens de capital sao puramente instancias no processo de producao, tra-
balhados em todo possivel estagio da producdo pelas forcas do traba-
lho e terra:

Se, hoje, aliando meu trabalho as forgas naturais, fago ti-
jolos de barro, e amanhd, aliando meu trabalho a dons
naturais, obtenho cal, e no dia seguinte faco argamassa e
assim construi uma parede, pode isso ser dito algo sobre
qualquer parte da parede que eu e os poderes naturais
ndo fizemos? Mais uma vez, antes que uma obra demora-
da, como a construgdo de uma casa, esteja totalmente
concluida, naturalmente deve ser concluida uma quarta
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parte, depois uma metade e trés quartos terminados. O
que agora seria dito se alguém descrevesse essas etapas
inevitdveis da obra como requisitos independentes de
construgdo de uma casa, e sustentasse que, para a cons-
trugdo de uma casa, necessitamos, além de materiais de
construgdo e mdo de obra, uma casa acabada, uma casa
semiacabada e uma casa com trés quartos acabada? Na
forma, talvez seja menos impressionante, mas na verdade
ndo é nem um pouco mais impressionante, elevar aquelas
etapas intermedidrias no andamento do trabalho, que ex-
ternamente tomam a forma de capital, em um agente inde-
pendente de produgdo ao lado da natureza e do traba-
lho.%>

E isso permanece verdadeiro, independentemente de quantos es-
tagios estdao envolvidos ou quao distante o bem de capital esta do bem
de consumo final.

Uma vez que o investimento em bens de capital envolve olhar
para o futuro, um dos riscos que um agente sempre precisa enfrentar é
a incerteza das condicoes futuras. A producdo de bens de consumo en-
volve diretamente um periodo muito curto de producao, de modo que
a incerteza incorrida ndo seja tdo grande quanto a incerteza de proces-
sos de producdo mais longos, uma incerteza que se torna cada vez
mais importante conforme o periodo de producdo se prolonga.3®

Suponha que Crusoé, ao decidir sobre seu investimento na vara,
acredite que existe uma boa possibilidade de ele encontrar um bosque
onde as cerejas sdo abundantes, dando-lhe um output de 50 ou mais
cerejas por hora sem o auxilio de uma vara, e também onde as cerejas
estariam tdo proximas que tornariam a vara inutil. Nesse caso, quanto
mais provavel ele achar que sdo as chances de encontrar o bosque, me-
nos ele tomara a decisdo de investir na vara, o que nao o ajudaria em

3% Bohm-Bawerk, Positive Theory of Capital, pp. 95-96. Ver também Mises, Hu-

man Action, pp. 480-90, e pp. 476-514.

Essa incerteza é um sentimento subjetivo (“palpite” ou estimativa) e ndo
pode ser medida de forma alguma. Os esforcos de muitos escritores populares
para aplicar a “teoria da probabilidade” matematica a incerteza dos eventos his-
toricos futuros sdo completamente vaos. Cf. Mises, Human Action, pp. 105-18.
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nada. Quanto maior a dtvida sobre a utilidade da vara depois de pron-
to, menor sera a probabilidade de investir nele e maior sera a probabi-
lidade de investir em outro bem ou de consumir em vez de poupar. Po-
demos considerar que existe uma espécie de “desconto de incerteza”
sobre a utilidade futura esperada do investimento, que pode ser tdo
grande a ponto de induzir o agente a nao fazer o investimento. O fator
de incerteza, nesse caso, trabalha com o fator de preferéncia temporal
em desvantagem do investimento, contra o qual o agente equilibra a
utilidade esperada do output futuro.

Por outro lado, a incerteza pode funcionar como um estimulo adi-
cional para fazer o investimento. Portanto, suponha que Crusoé acre-
dite que uma praga pode atingir as cerejas em breve e que, se isso
acontecer, seu output de cerejas desamparado diminuira perigosamen-
te. Se a praga acontecesse, Crusoé precisaria muito da vara para man-
ter seu output no nivel atual. Assim, a possibilidade de que a vara pos-
sa ser de uso ainda maior para ele do que ele antecipa aumentara a uti-
lidade esperada de seu investimento, e quanto maior a chance dessa
possibilidade na visao de Crusoé, maior sera a probabilidade de ele in-
vestir na vara. Assim, o fator de incerteza pode atuar em qualquer di-
recdo, dependendo da situacao especifica envolvida.

Podemos explicar a completa acdo de decidir se devemos ou nao
realizar um ato de formacao de capital como o equilibrio das utilida-
des relativas, “descontadas” pela taxa de preferéncia temporal do
agente e também pelo fator de incerteza. Assim, primeiro vamos su-
por, para fins de simplificacao, que Crusoé, ao fazer a vara, renuncie a
10 horas de bens presentes, ou seja, 200 cerejas, e adquiriu 1.500 cere-
jas e trés dias depois como resultado da decisdo de investimento. Se as
1.500 cerejas estivessem imediatamente disponiveis, ndo haveria duvi-
da de que ele teria desistido de 200 cerejas para adquirir 1.500. Assim,
1.500 cerejas no presente podem ter uma classificacdo de quatro em
sua escala de valor, enquanto 200 cerejas tém uma classificacdo de 11:

| 4 1.500 cerejas no presente
11 200 cerejas no presente

Agora, como ira Crusoé decidir entre 200 cerejas no presente e
1.500 cerejas daqui a trés dias? Uma vez que todas as escolhas sdo fei-
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tas em uma escala de valor, o Crusoé precisa classificar a utilidade de
1.500 cerejas daqui a trés dias em comparacdo com a utilidade de 200
cerejas agora. Se o primeiro for maior (mais alto em sua escala de va-
lor), ele tomara a decisdo de poupar e investir na vara. Se este tltimo
for maior, entdo nao ter 200 cerejas renunciadas tem um valor maior
do que a expectativa de 1.500 cerejas daqui a trés dias, caso no qual
sua preferéncia temporal ja conquistou a maior utilidade do estoque e
ele ndo tomara a reducdo de poupanca-investimento. Assim, uma esca-
la de valor do agente pode ser:

(a) 4 1.500 cerejas no presente

11 200 cerejas agora
12 1.500 cerejas dagqui a 3 dias

Ou pode ser como:

(b) 4 1.500 cerejas no presente

9  1.500 cerejas daqui a 3 dias
11 200 cerejas agora

No caso (b) ele tomara a decisdao de investir; no caso (a) ele nao o faz.
Podemos dizer que o valor de 1.500 cerejas daqui a trés dias é o valor
presente do bem futuro. O bem futuro esperado é descontado pelo
agente de acordo com sua taxa de preferéncia temporal. O valor pre-
sente de seu bem futuro esperado é comparado ao valor presente do
bem presente na escala de valor do agente, e a decisdo de economizar
e investir é feita de acordo. E claro que quanto maior a taxa de descon-
to, menor sera o valor presente do bem futuro e maior sera a probabili-
dade de se abster do investimento. Por outro lado, quanto menor a taxa
de desconto, maior sera o valor presente dos bens futuros na escala de
valor do agente e maior sera a probabilidade de ser maior do que o va-
lor dos bens presentes renunciados e, portanto, de sua decisdao em rea-
lizar o investimento.

Assim, a decisdo de investimento sera determinada pelo que for
maior: o valor presente do bem futuro ou o valor presente dos bens
presentes renunciados. O valor presente do bem futuro, por sua vez, é
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determinado pelo valor que o bem futuro teria se estivesse imediata-
mente presente (digamos, o “valor futuro esperado do bem futuro”); e
pela taxa de preferéncia temporal. Quanto maior o primeiro, maior
sera o valor presente do bem futuro; quanto maior o ultimo (a taxa de
desconto do futuro em relagdo aos bens presentes), menor o valor pre-
sente.

A qualquer momento, um agente tem uma gama de decisdes de
investimento abertas a ele de diversas utilidades potenciais para os
produtos que lhe sdo fornecidos.?” Ele também tem uma certa taxa de
preferéncia temporal pela qual descontara essas utilidades futuras es-
peradas aos seus valores presentes. Quanto ele ird poupar e investir em
qualquer periodo sera determinado ao comparar os valores presentes
com o valor dos bens de consumo renunciados ao tomar a decisdo de
investimento. Conforme ele toma uma decisdo de investimento apds a
outra, ele escolhera alocar seus recursos primeiro para investimentos
de maior valor presente, depois para aqueles de préximo maior valor
presente, etc. Conforme ele continua investindo (em qualquer dado
tempo), o valor presente da utilidade dos bens futuros diminuira. Por
outro lado, uma vez que ele esta desistindo de uma oferta cada vez
maior de bens de consumo no presente, a utilidade dos bens de consu-
mo que ele renuncia (lazer e outros) aumentara — com base na lei da
utilidade marginal. Ele deixara de poupar e investir no ponto em que o
valor dos bens renunciados excede o valor presente das futuras utilida-
des a serem obtidas. Isso determinara a taxa de poupanga e investi-
mento de um agente em qualquer momento.

E evidente que o problema surge novamente: como 0s agentes
podem decidir e comparar as taxas de preferéncia temporal para ind-
meros bens possiveis e em uma economia moderna e complexa? E
aqui também, a resposta para uma economia complexa reside em esta-

37 Que tal gama de decisdes de investimento que lhe permita alcancar um
maior output futuro precisa estar sempre aberta para ele é uma verdade funda-
mental derivada da premissa da agdo humana. Se ndo fossem abertas a ele, isso
significaria que o homem ndao poderia (ou melhor, acreditar que ele ndo poderia)
agir para melhorar sua sorte e, portanto, ndo haveria possibilidade de agdo. Uma
vez que ndo podemos sequer conceber a existéncia humana sem acdo, segue-se
que “oportunidades de investimento” estdo sempre disponiveis.
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belecer comensurabilidade entre todas as varias mercadorias, presen-
tes e futuras, como sera discutido em capitulos posteriores.

Agora, os fatores de incerteza entram na decisdo do agente de
uma forma ou de outra. O delicado procedimento de pesar todos os
varios fatores da situacdo é um processo complexo que ocorre na men-
te de cada agente de acordo com sua compreensdo da situacdo. E uma
decisdo que depende puramente do julgamento individual, das estima-
tivas subjetivas de cada agente. A “melhor” decisdo ndo pode ser exa-
tamente, ou quantitativamente, decidida com antecedéncia por méto-
dos objetivos. Esse processo de prever as condi¢des futuras que ocor-
rerdo durante o curso de sua acao, é um processo que precisa ser reali-
zado por todo agente. Essa necessidade de adivinhar o curso das con-
dicGes relevantes e sua possivel mudanca durante a acdo futura é cha-
mada de ato de empreendedorismo. Assim, pelo menos até certo pon-
to, todo homem é um empreendedor. Cada agente faz sua estimativa
da situagdo de incerteza em consideragdo a sua acdo futura.

Os conceitos de sucesso ou fracasso no empreendedorismo sao,
portanto, dedutiveis da existéncia da acdo. O empreendedor relativa-
mente bem-sucedido é aquele que adivinhou corretamente as mudan-
cas nas condigdes que ocorrerdo durante a acdo e investiu adequada-
mente. Ele é o Crusoé que decidiu ndo construir o galho porque seu
julgamento lhe diz que ele logo encontrara um novo bosque de cere-
jas, que entdao acaba por encontrar. Por outro lado, o empreendedor re-
lativamente malsucedido é aquele que se equivocou gravemente em
sua previsao das mudancas relevantes nas condicoes que ocorrem du-
rante o curso de sua acdo. Ele é o Crusoé que falhou em se munir de
uma vara contra a praga. O agente de sucesso, o empreendedor de su-
cesso, faz estimativas corretas; o empreendedor malsucedido é aquele
que faz estimativas erradas.

Suponha agora que um investimento ja foi feito e os bens de ca-
pital ja foram construidos com um objetivo em vista, quando as mu-
dancas nas condicdes revelarem que um erro foi cometido. O agente &,
entdo, confrontado com o problema de determinar o que fazer com o
bem de capital. A resposta depende da conversibilidade do bem de ca-
pital. Se o bem se torna inutil no uso a que se destina, o agente, embo-
ra tenha cometido um erro ao investir nele em primeiro lugar, agora o
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tem em suas maos e tem de tirar o melhor proveito dele. Se houver ou-
tro uso para o qual o agente possa convenientemente transferir o bem
de capital, ele o fara. Assim, se Crusoé descobrir que um novo bosque
tornou sua vara inutil para a colheita de cerejas, ele pode usa-la como
uma bengala. Ele ndo teria investido nela originalmente se soubesse
que seria inutil para a colheita de cerejas, mas agora que a possui, ele
a usa para seu uso disponivel mais urgente. Por outro lado, ele pode
achar que dificilmente vale a pena perder tempo substituindo a benga-
la, agora que ela s6 pode ser usada para propdsitos de caminhar. Ou,
depois de trabalhar 50 horas e construir um machado, pode encontrar
uma casa deixada por algum morador anterior. O machado, entretanto,
pode ser convertivel para uso em algo com um pouco menor em valor
— digamos, construir um arco e flechas para cagar ou construir um
barco para pescar. O machado pode ser tdo valioso nesses usos que
Crusoé ainda trabalhara para substitui-lo e manté-lo em operacao.

E claro que o estoque acumulado de bens de capital (ou, nesse
caso, bens de consumo duraveis) impoe uma forca conservadora na
acdo atual. O agente no presente é influenciado por suas acdes (ou de
outra pessoa) no passado, mesmo que essa Ultima tenha sido, em certa
medida, um erro. Assim, Crusoé pode encontrar um machado ja dispo-
nivel, construido por um antigo habitante. Pode ndo ser o tipo de ma-
chado que Crusoé consideraria o melhor disponivel. No entanto, ele
pode decidir, se for um machado itil, usd-lo como um bem de capital
e esperar até que se gaste antes de substitui-lo por um de sua escolha.
Por outro lado, ele pode sentir que é tdo cego a ponto de ser de pouco
uso e comecar imediatamente a trabalhar em seu proprio machado.

O conservadorismo do passado exerce influéncia semelhante na
questdo da localizagdo, outro aspecto do mesmo problema. Assim,
Crusoé pode ja ter construido sua casa, limpado um campo, e etc., em
uma parte da ilha. Entdo, um dia, ao caminhar pela ilha, ele poderia
encontrar uma area em outro lugar com vantagens muito maiores em
pesca, frutas, etc. Se ele ndo tivesse investido em quaisquer bens de
capital ou bens de consumo duraveis, ele mudaria imediatamente sua
localizacdo para essa area mais abundante. No entanto, ele ja investiu
em alguns bens de capital: alguns, como o machado, sdo facilmente
convertiveis ao novo local; outros, como o campo limpo e a casa, nao
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podem ser convertidos em seu local. Portanto, ele tem de decidir em
sua escala de valor entre as vantagens e desvantagens de se mudar: os
peixes e frutas mais abundantes versus a necessidade de trabalhar para
construir uma nova casa, fazer uma nova clareira, etc. Ele pode deci-
dir, por exemplo, ficar na casa e limpando esse campo até que eles te-
nham se desgastado até certo ponto, sem trabalhar em uma substitui-
cdo, e entdo mude para o novo local.

Se um agente decide abandonar o capital ndao convertivel, como a
vara ou o campo limpo, em favor de produzir outro capital e bens de
consumo, ele ndo esta, como alguns podem pensar, desperdicando
seus recursos ao permitir o surgimento de “capacidade ndo utilizada”
de seus recursos. Quando Crusoé abandona sua clareira ou vara ou
casa (que pode ser considerada, nesse contexto, como equivalente ao
capital), ele esta abandonando o capital ndao convertivel para usar seu
trabalho em combinacdo com elementos naturais ou bens de capital
que ele acredita que lhe renderdo uma maior utilidade. Da mesma for-
ma, se ele se recusa a ir fundo na selva para buscar cerejas, ele ndo
esta “desperdicando” seu suprimento ndo convertivel de terra e cere-
jas, pois ele julga que fazer isso é de muito menos utilidade do que ou-
tros usos que ele poderia fazer de seu trabalho e tempo. A existéncia
de um bem de capital que nao esteja em uso nao revela um erro come-
tido por esse ou por algum agente anterior no passado, mas indica que
o agente espera adquirir uma utilidade maior de outros usos de seu tra-
balho do que poderia obter continuando o bem de capital em seu uso
originalmente pretendido ou convertendo-o para algum outro uso.3?

Essa discussao fornece a pista para uma andlise de como os agen-
tes empregam os fatores de producao dados pela natureza original. Em
muitos casos, os agentes podem escolher entre os varios elementos
fornecidos pela natureza. Assim, suponha que Crusoé, em suas explo-
racoes da ilha, descubra que entre os possiveis locais onde pode se es-
tabelecer, alguns sdo abundantes em output de cerejas (deixando de
lado a produgdo de outros bens de consumo), alguns menos abundan-
tes, e alguns intiteis e estéreis. E claro que, outras condi¢des se man-
tendo iguais, ele se estabelecera na terra mais fértil — a “melhor” terra
— e empregard esse fator na medida em que for determinado pela uti-

38 No espantalho da “capacidade ndo utilizada”, confira Benham, Econo-
mics, pp. 147-49.

63



Homem, Economia e Estado

lidade de seu produto, a possibilidade de investir em bens de capital
Uteis sobre a terra, o valor que ele atribui ao lazer, etc. As areas mais
pobres permanecem sem uso. Como afirmado acima, esse desenvolvi-
mento é esperado; ndo ha razdo para ficar surpreso com tal evidéncia
de “recursos ndo utilizados”. Por outro lado, se as melhores areas se
esgotarem, Crusoé passara a utilizar algumas das proximas melhores
areas, até que a utilidade do suprimento produzido ndo exceda a utili-
dade de seu lazer renunciado. (“a préxima melhor” inclui todos os fa-
tores relevantes, como produtividade, acesso conveniente a melhor
terra, etc.)

As areas de uso potencial, mas que o agente opta por ndo colocar
em uso porque nao “compensaria” em termos de utilidades renuncia-
das, sdo chamadas de éareas sub-marginais. Elas ndo sdo objetos de
acdo no momento, mas o agente as tem em mente para um possivel
uso futuro.

Por outro lado, a ilha de Crusoé pode ser tdo pequena ou tdo arida
que todas as suas areas lteis de terra ou dgua disponiveis precisem ser
utilizadas. Assim, Crusoé pode ter de explorar toda a ilha para seu out-
put didrio de 200 cerejas. Nesse caso, se seus recursos sao tais que ele
precisa sempre empregar todos os fatores possivelmente tteis dados
pela natureza, é 6bvio que o agente estd muito préximo do nivel de so-
brevivéncia minima.

Nos casos em que fatores dados pela natureza sdo trabalhados,
“aprimorados” e mantidos pelo trabalho humano, eles sao, com efeito,
transformados em bens de capital. Assim, a terra que foi limpa, culti-
vada, arada, etc. pelo trabalho humano tornou-se um bem de capital.
Essa terra é um bem-produzido e ndo um bem originalmente dado. As
decisOes sobre se, e sobre o quanto melhorar o solo, manté-lo ou ex-
trair o maximo dos bens de consumo atuais a custa de perdas futuras
(“erosdn”), estdo exatamente no mesmo pé de todas as decisdes de for-
macao de capital. Eles dependem de uma comparagdo da utilidade es-
perada da producao futura em relacdo a utilidade dos bens de consumo
atuais renunciados.

E claro que a formacdo de capital e o concomitante alongamento
do periodo de producdo prolongam o periodo de provisdo do agente. A
formacao de capital prolonga o periodo no futuro para o qual ele esta
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providenciando para a satisfacdo de necessidades. A agdo envolve a
antecipacdo das necessidades que serdo sentidas no futuro, uma esti-
mativa de sua urgéncia relativa e o empenho em satisfazé-las. Quanto
mais capital os homens investem, mais longo tende a ser seu periodo
de provisdo. Os bens sendo consumidos direta e atualmente sdao bens
presentes. Um bem futuro é a expectativa presente de desfrutar de um
bem de consumo em algum ponto no futuro. Um bem futuro pode ser
uma reivindicagdo sobre bens de consumo futuros, ou pode ser um
bem de capital, que sera transformado em um bem de consumo no fu-
turo. Uma vez que um bem de capital é uma estagdo intermedidria (e
fatores dados pela natureza sdo estagOes originais) na rota para os bens
de consumo, bens de capital e fatores dados pela natureza (matéria pri-
ma) em si sdo bens futuros.

Da mesma forma, o periodo de fornecimento pode ser prolonga-
do pelo alongamento da duracao do servico dos bens de consumo que
estdo sendo produzidos. Uma casa tem uma durabilidade mais longa
do que uma safra de cerejas, por exemplo, e o investimento de Crusoé
em uma casa aumenta consideravelmente seu periodo de provisdao. Um
bem de consumo duravel é consumido apenas parcialmente no dia a
dia, de modo que o consumo de cada dia é o de um bem presente, en-
quanto o estoque do restante é um bem futuro. Assim, se uma casa for
construida e durar 3.000 dias, o uso de um dia consumird /3000 dela,
enquanto o restante sera consumido no futuro. Um trés milésimo da
casa é um bem presente, enquanto a parte restante é um bem futuro.3°

Pode-se acrescentar que outro método de prolongar o periodo de
producdo é o simples actimulo de estoques de bens de consumo a se-
rem consumidos no futuro, em vez do presente. Por exemplo, Crusoé
pode poupar um estoque de 100 cerejas para serem consumidas alguns
dias ou uma semana depois. Isso é muitas vezes chamado de simples
poupanga, diferentemente da poupanga capitalista, na qual a poupan-
ca entra no processo de formacdo de capital.*’ Veremos, no entanto,
que ndo ha diferenca essencial entre os dois tipos de poupanca e que a
poupanca simples é também poupanca capitalista, na medida em que

3 Cf. Bohm-Bawerk, Positive Theory of Capital, pp. 238-44.

40 A simples poupanga nao deve ser confundida com um exemplo anterior,
quando Crusoé poupou estoques de bens de consumo a serem consumidos en-
quanto dedicava sua mao de obra a produgdo de capital.
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também resulta na formacao de capital. Devemos ter em mente o fato
vital de que o conceito de um “bem” se refere a algo cujas unidades o
agente acredita oferecer igual capacidade de servico. Nao se refere as
caracteristicas fisicas ou quimicas do bem. Lembramos nossa critica
da objecdo falaciosa popular ao fato universal da preferéncia temporal
— que, em qualquer inverno, o gelo do préximo verdo é preferido ao
gelo agora.*! Esse ndo era o caso de preferir o consumo do mesmo
bem no futuro ao seu consumo no presente. Se Crusoé tem um estoque
de gelo no inverno e decide “poupar” um pouco até o proximo verao,
isso significa que “gelo-no-verdao” é um bem diferente, com uma in-
tensidade de satisfacdo diferente, de “gelo-no-inverno”, apesar de suas
semelhancas fisicas. O caso das cerejas ou de qualquer outro bem é se-
melhante. Se Crusoé decidir adiar o consumo de uma porcao de seu
estoque de cerejas, isso precisa significar que essa porcao tera uma in-
tensidade maior de satisfacdo se consumida mais tarde — o suficiente,
na verdade, para superar sua preferéncia temporal pelo presente. As
razoes para tais diferencas podem ser intimeras, envolvendo gastos an-
tecipados e condicdes de fornecimento naquela data futura. De qual-
quer forma, “cerejas-comidas-em-uma-semana-a-partir de agora” se
tornam um bem mais valioso do que “cerejas-comidas-agora”, e o nu-
mero de cerejas que serdo transferidas do consumo de hoje para a
proxima semana sera determinado pelo comportamento da utilidade
marginal decrescente das cerejas da proxima semana (conforme a
oferta aumenta), pela utilidade marginal crescente das cerejas de hoje
(conforme a oferta diminui) e pela taxa de preferéncia temporal. Supo-
nha que, como resultado desses fatores, Crusoé decida transferir 100
cerejas para essa finalidade. Nesse caso, essas 100 cerejas sdo removi-
das da categoria de bens de consumo e transferidas para a de bens de
capital. Estes sdo os tipos de bens de capital, no entanto, que, como o
vinho, precisam apenas de tempo de maturagdo para serem transferi-
dos para bens de consumo, sem o gasto de trabalho (exceto o possivel
trabalho extra de armazenamento e desestocagem das cerejas).

E claro, portanto, que o actiimulo de um estoque de bens de con-
sumo também é uma poupanca que vai para a formacdo de capital.*?
Os bens poupados tornam-se imediatamente bens de capital, que mais

41 Veja a nota 15 acima.
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tarde amadurecem em bens de consumo mais valorizados. Nao ha di-
ferenca essencial entre os dois tipos de poupanca.

10. Acao como uma Troca

Afirmamos que toda acdo envolve uma troca — uma desisténcia
de um estado de coisas pelo que o agente espera que seja um estado
mais satisfatorio.** Podemos agora elaborar sobre as implicacoes desta
verdade, a luz dos numerosos exemplos que foram dados neste capitu-
lo. Cada aspecto da agdo envolveu uma escolha entre alternativas —
uma rentncia de alguns bens em prol da aquisicdo de outros. Onde
quer que tenha ocorrido a escolha — seja entre os usos de bens de
consumo duraveis ou de bens de capital; poupanga versus consumo;
trabalho versus lazer; etc.— essas escolhas entre alternativas, essa re-
nincia de uma coisa em favor da outra, sempre estiveram presentes.
Em cada caso, o agente adotou o curso que ele acreditava que lhe pro-
porcionaria maior utilidade em sua escala de valor; e em cada caso, o
agente desistiu do que ele acreditava que seria de menor utilidade.

Antes de analisar mais a fundo a gama de escolhas alternativas, é
necessario enfatizar que o homem precisa sempre agir. Como esta
sempre em condicdes de melhorar sua sorte, até “ndo fazer nada” é
uma forma de agir. “Nao fazer nada” — ou gastar todo o seu tempo
em lazer — é uma escolha que afetara seu suprimento de bens de con-
sumo. Portanto, o0 homem precisa estar sempre engajado na escolha e
na agao.

Visto que o homem esta sempre agindo, ele precisa estar sempre
empenhado em tentar atingir a maior altura em sua escala de valores,
qualquer que seja o tipo de escolha em consideracdo. Sempre precisa
haver espaco para melhorias em sua escala de valor; caso contrario,
todas as necessidades do homem seriam perfeitamente satisfeitas e a
acao desapareceria. Como ndo pode ser esse o caso, significa que esta
sempre aberta a cada agente a perspectiva de melhorar sua sorte, de
atingir um valor superior ao que esta renunciando, ou seja, de obter
um lucro psiquico. O que ele estd abrindo mao pode ser chamado de

42 O periodo de produgao seré igual a diferenca de tempo entre o ato de pou-

par e o ato de consumo futuro, como em todos os outros casos de investimento.
43 Ver pagina 18 acima.
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custos, ou seja, as utilidades que ele estd abrindo mao para alcangar
uma posicao melhor. Assim, os custos de um agente sdo suas oportuni-
dades renunciadas de desfrutar dos bens de consumo. Da mesma for-
ma, a (maior) utilidade que ele espera adquirir por causa da acdo pode
ser considerada sua renda psiquica, ou receita psiquica, que por sua
vez sera igual a utilidade dos bens que ele consumira como resultado
da acdo. Assim, na inauguracao de qualquer acdo, o agente acreditara
que esse curso de acdo ira, entre as alternativas, maximizar sua renda
psiquica ou receita psiquica, ou seja, atingir o maior patamar em sua
escala de valor.

Apéndice A: Praxeologia e Economia

Este capitulo foi uma exposicdo de parte da andlise praxeoldgica
— a andlise que forma o corpo da teoria econdmica. Esta analise toma
como premissa fundamental a existéncia da acdo humana. Uma vez
demonstrado que a acdo humana é um atributo necessario da existén-
cia dos seres humanos, o resto da praxeologia (e sua subdivisao, a teo-
ria econdmica) consiste na elaboracao das implicagdes légicas do con-
ceito de acdo. A andlise econdmica é da forma:

(1) Assercdo A — axioma de agao.

(2) Se A, entdo B; se B, entdo C; se C, entao D, etc. — pelas
regras da légica.

(3) Portanto, afirmamos (a verdade de) B, C, D, etc.

E importante perceber que a economia ndo propde nenhuma lei
sobre o contetido dos fins do homem. Os exemplos que demos, como
sanduiche de presunto, cerejas, etc., sdo simplesmente exemplos ilus-
trativos e ndo pretendem afirmar nada sobre o contetido dos objetivos
de um homem em um determinado momento. O conceito de acao en-
volve o uso de meios escassos para satisfazer os desejos mais urgentes
em algum momento no futuro, e as verdades da teoria econdmica en-
volvem as relacoes formais entre fins e meios, e ndao seus contetidos
especificos. Os fins de um homem podem ser “egoistas” ou “altruis-
tas”, “refinados” ou “vulgares”. Eles podem enfatizar o desfrutar de
“bens materiais” e confortos, ou podem enfatizar a vida ascética. A
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economia ndo se preocupa com seu contetdo e suas leis se aplicam in-
dependentemente da natureza desses fins.

A praxeologia, portanto, difere da psicologia ou da filosofia da
ética. Uma vez que todas essas disciplinas lidam com as decisdes sub-
jetivas das mentes humanas individuais, muitos observadores acredi-
tam que elas sdo fundamentalmente idénticas. Esse ndo é o caso. A
psicologia e a ética lidam com o contetido dos fins humanos; eles per-
guntam: por que o homem escolhe tais fins ou que fins os homens de-
veriam valorizar? A praxeologia e a economia lidam com quaisquer
fins dados e com as implicagdes formais do fato de que os homens
tém fins e empregam meios para alcancé-los. A praxeologia e a econo-
mia sdo, portanto, disciplinas separadas e distintas de todas as outras.

Assim, todas as explicacoes da lei da utilidade marginal em bases
psicologicas ou fisiolégicas sdo erroneas. Por exemplo, muitos escrito-
res basearam a lei da utilidade marginal em uma alegada “lei da sacie-
dade dos desejos”, segundo a qual um homem pode comer tantas bolas
de sorvete de uma vez, etc., e entdo ficar saciado. Se isso é verdade ou
ndo na psicologia, é completamente irrelevante para a economia. Esses
autores concluiram erroneamente que, no inicio do fornecimento, uma
segunda unidade pode ser mais desfrutavel do que a primeira e, por-
tanto, essa utilidade marginal pode aumentar no inicio antes de dimi-
nuir. Isso é completamente falacioso. A lei da utilidade marginal nao
depende de suposicdes fisiologicas ou psicolégicas, mas é baseada na
verdade praxeologica de que a primeira unidade de um bem sera usada
para satisfazer a necessidade mais urgente, a segunda unidade, a
proxima necessidade mais urgente, etc. Deve ser lembrado que essas
“unidades” precisam ser de igual potencial de servicibilidade.

Por exemplo, é errado argumentar da seguinte maneira: Tome os
ovos como o bem em questdo. E possivel que um homem precise de
quatro ovos para fazer um bolo. Nesse caso, o segundo ovo pode ser
usado para um uso menos urgente do que o primeiro ovo, e o terceiro
ovo para um uso menos urgente do que o segundo. No entanto, como
0 quarto ovo permite a producao de um bolo que de outra forma nao
estaria disponivel, a utilidade marginal do quarto ovo é maior do que a
do terceiro ovo.
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Este argumento negligencia o fato de que um “bem” ndo é o ma-
terial fisico, mas qualquer material do qual as unidades constituirdo
um suprimento igualmente util. Como o quarto ovo ndo é igualmente
utilizavel e intercambidvel com o primeiro ovo, os dois ovos ndo sao
unidades do mesmo suprimento e, portanto, a lei da utilidade marginal
nao se aplica a este caso de forma alguma. Para tratar os ovos, neste
caso, como unidades homogéneas de uma mercadoria, seria necessario
considerar cada conjunto de quatro ovos como uma unidade.

Para resumir a relacgdo e as distingdes entre a praxeologia e cada
uma das outras disciplinas, podemos descrevé-las da seguinte forma:

e Por que o homem escolhe varios fins: psicologia.

e Quais devem ser os fins dos homens: filosofia da ética. Tam-
bém: filosofia da estética.

e Como usar meios para chegar aos fins: tecnologia.

e Quais sdo e foram os fins do homem e como o homem usou os
meios para alcanga-los: historia.

e As implicacoes formais do fato de que os homens usam meios
para atingir varios fins escolhidos: praxeologia.

Qual é a relacdo entre praxeologia e analise economica? A econo-
mia € uma subdivisdo da praxeologia — até agora a unica subdivisao
totalmente elaborada. Sendo a praxeologia a teoria geral e formal da
acdo humana, a economia inclui a analise da acdo de um individuo
isolado (economia de Crusoé) e, de forma especialmente elaborada, a
analise da troca interpessoal (catalaxia). O resto da praxeologia é uma
area inexplorada. Tém sido feitas tentativas para formular uma teoria
logica da guerra e da acao violenta, e a violéncia na forma do governo
foi tratada pela filosofia politica e pela praxeologia no rastreamento
dos efeitos da intervencdo violenta no livre mercado. Uma teoria dos
jogos foi elaborada, e inicios interessantes foram feitos em uma anali-
se logica da votacao.

Foi feita a sugestdo de que, uma vez que a praxeologia e a econo-
mia sdo cadeias logicas de raciocinio baseadas em algumas premissas
universalmente conhecidas, para ser realmente cientifico ela deveria
ser elaborada de acordo com as notagOes simbdlicas da logica mate-
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matica.** Isso representa uma concepcdo curiosa do papel de légica
matematica, ou “logistica”. Em primeiro lugar, é a grande qualidade
das proposicdes verbais que cada uma tem significado. Por outro lado,
os simbolos algébricos e lo6gicos, conforme usados na logistica, ndo
sdo em si significativos. A praxeologia afirma o axioma da acdo como
verdadeiro, e a partir disso (junto com alguns axiomas empiricos —
como a existéncia de uma variedade de recursos e individuos) sao de-
duzidas, pelas regras de inferéncia l6gica, todas as proposi¢ées da eco-
nomia, cada uma da qual é verbal e significativa. Se a série de simbo-
los logisticos fosse usada, cada proposi¢do ndo seria significativa. A
logistica, portanto, é muito mais adequada as ciéncias fisicas, onde,
em contraste com a ciéncia da acdo humana, sdo conhecidas as con-
clusdes e ndo os axiomas. Nas ciéncias fisicas, as premissas sdo ape-
nas hipotéticas e dedugdes 16gicas sao feitas a partir delas. Nesses ca-
sos, nao ha proposito em ter proposicoes significativas em cada etapa
do caminho e, portanto, a linguagem simbdlica e matematica é mais
util.

Simplesmente, desenvolver a economia verbalmente e em segui-
da traduzir em simbolos logisticos e, finalmente, reproduzir as propo-
sicOes de volta para o portugués, nao faz sentido e viola o principio ci-
entifico fundamental da navalha de Occam, que exige a maior simpli-
cidade possivel na ciéncia e evitar a desnecessaria multiplicacdo de
entidades ou processos.

Ao contrério do que se possa imaginar, o uso da légica verbal ndo
é inferior a logistica. Pelo contréario, este é apenas um dispositivo au-
xiliar baseado no primeiro. Pois a légica formal lida com as leis neces-
sarias e fundamentais do pensamento, que precisam ser expressas ver-
balmente, e a logistica é apenas um sistema simboélico que usa essa 16-
gica verbal formal como seu fundamento. Portanto, a praxeologia e a
economia ndo precisam ser nem um pouco apologéticas para o uso da

44 Cf. G.J. Schuller, “Rejoinder”, American Economic Review, marco de
1951, p. 188. Para uma resposta, veja Murray N. Rothbard, “Toward a Recon-
struction of Utility and Welfare Economics” em Mary Sennholz, ed. On Free-
dom and Free Enterprise: Essays in Honor of Ludwig von Mises (Princeton,
N.J.: D. Van Nostrand, 1956), p. 227. Ver também Boris Ischboldin, “A Critique
of Econometrics”, Review of Social Economy, setembro de 1960, pp. 110-27; e
Vladimir Niksa, “The Role of Quantitative Thinking in Modern Economic The-
ory”, Review of Social Economy, setembro de 1959, pp. 151-73.
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l6gica verbal — a base fundamental da l6gica simbdlica e significativa
em cada etapa do caminho.*

Apéndice B: Sobre os Meios e Fins

Costuma-se dizer que qualquer teoria baseada em uma separacao
légica de meios e fins é irrealista, porque os dois sdo frequentemente
amalgamados ou fundidos em um. No entanto, se 0 homem age com
propésito, ele se dirige para fins e, seja qual for o caminho que tomar,
ele precisa, ipso facto, empregar meios para atingi-los. A distin¢do en-
tre meios e fins é uma distingdo l6gica necessaria enraizada em toda
acdo humana — na verdade, toda acdo proposital. E dificil ver o senti-
do de qualquer negacao dessa verdade primordial. O tinico sentido da
acusacao diz respeito aos casos em que certos objetos, ou melhor, cer-
tos cursos de agdo, tornam-se fins em si mesmos, bem como meios
para outros fins. Isso, é claro, pode acontecer com frequéncia. Nao ha
dificuldade, entretanto, em incorpora-los a uma analise, como foi feito
acima. Assim, um homem pode trabalhar em determinado emprego
nao apenas pelo pagamento, mas também porque gosta do trabalho ou
do local. Além disso, qualquer desejo por dinheiro é um desejo por um
meio para outros fins. Os criticos da praxeologia confundem a separa-
¢do necessdria e eterna de fins e meios como categorias com sua fre-
quente coincidéncia em um determinado recurso concreto ou curso de
acao.

45 Cf. René Poirier, “Sur Logique” em André Lalande, Vocabulaire tech-
nique et critique de la philosophie (Paris: Presses Universitaires de France,
1951), pp. 574-75.
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capitulo

2 Troca Direta

1. Tipos de Acao Interpessoal: Violéncia

A analise do capitulo 1 foi baseada nas implicag¢oes logicas do
pressuposto da agdo, e seus resultados sao verdadeiros para toda acao
humana. A aplicagdo desses principios foi confinada, no entanto, a
“economia de Crusoé”, onde as acoes de individuos isolados sdo con-
sideradas por elas proprias. Nessas situagoes, ndo ha interacdo entre as
pessoas. Assim, a andlise poderia ser facil e diretamente aplicada a n
nimero de Crusoés isolados em n ilhas ou outras areas isoladas. A
proxima tarefa é aplicar e estender a analise para considerar as intera-
cOes entre seres humanos individuais.

Suponhamos que Crusoé descubra que outro individuo, digamos
Jackson, também tem vivido uma existéncia isolada no outro lado da
ilha. Quais tipos de interacdo podem ocorrer entre eles? Um tipo de
acao € a violéncia. Assim, Crusoé pode nutrir um 6dio vigoroso por
Jackson e decidir assassina-lo ou feri-lo de outra forma. Nesse caso,
Crusoé obteria seu fim — assassinato de Jackson — cometendo vio-
léncia. Ou Crusoé pode decidir que gostaria de expropriar a casa de
Jackson e sua colecdao de peles, e assassinar Jackson como um meio
para esse fim. Em ambos os casos, o resultado é que Crusoé ganha sa-
tisfacao a custa de Jackson, que, para dizer o minimo, sofre grande
perda psiquica. Fundamentalmente semelhante é a acdo baseada em
uma ameacga de violéncia ou intimidagdo. Assim, Crusoé pode assaltar
Jackson com a ponta de uma faca e roubar-lhe as peles e provisoes
acumuladas. Ambos os exemplos sdo casos de agdo violenta e envol-
vem ganho para um em detrimento do outro.

Os seguintes fatores, isoladamente ou em combinacdo, podem
funcionar para induzir Crusoé (ou Jackson) a se abster de qualquer
acdo violenta contra o outro:

(1) Ele pode sentir que o uso da violéncia contra qualquer outro
ser humano é imoral, ou seja, que abster-se da violéncia contra outra
pessoa é um fim em si mesmo, cuja classificacdo em sua escala de va-
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lor é superior a qualquer vantagem na forma de capital ou bens de
consumo que ele poderia ganhar com tal acdo.

(2) Ele pode decidir que instituir uma acdo violenta pode muito
bem estabelecer um precedente indesejavel, fazendo com que a outra
pessoa pegue em armas contra ele, de modo que ele possa acabar sen-
do a vitima em vez de ser o vencedor. Se ele comeca um tipo de acao
em que alguém precisa ganhar a custa de outro, entdo precisa enfrentar
o fato de que é ele que pode acabar perdendo como resultado da acdo.

(3) Mesmo que sinta que sua agao violenta acabara resultando em
vitoria sobre o outro, ele pode concluir que os “custos da guerra” ex-
cederiam seu ganho liquido com a vitéria. Assim, a desutilidade do
tempo e da energia do trabalho despendidos no combate da guerra (a
guerra pode ser definida como acdo violenta usada por dois ou mais
oponentes), na acumulacdo de armas para a guerra (bens de capital
para uso na guerra), etc., pode, em perspectiva, superar os despojos da
conquista.

(4) Mesmo que Crusoé se sinta razoavelmente certo da vitoria e
acredite que os custos da luta serdao muito menores do que a utilidade
de seus espOlios de vitoria, esse ganho de curto prazo pode ser supera-
do em sua decisdo por perdas de longo prazo. Assim, sua conquista
das peles e da casa de Jackson pode aumentar sua satisfagdo por um
tempo apos o “periodo de produgdo” (= preparagdo para a guerra + a
duracdo da guerra em si), mas, depois de um tempo, sua casa ira de-
cair e suas peles perderdo o valor. Entao ele pode concluir que, por seu
assassinato de Jackson, ele perdeu permanentemente muitos servicos
que a existéncia continuada de Jackson poderia ter fornecido. Isso
pode ser companheirismo ou outros tipos de bens de consumo ou de
capital. As formas pelas quais Jackson poderia ter servido a Crusoé
sem recorrer a violéncia serdo indicadas abaixo, mas, de qualquer for-
ma, Crusoé pode ser impedido de usar a violéncia ao estimar a desuti-
lidade das consequéncias de longo prazo mais do que a utilidade dos
ganhos de curto prazo esperados. Por outro lado, sua preferéncia tem-
poral pode ser tdo alta que faz com que seus ganhos de curto prazo
anulem as perdas de longo prazo em sua decisdo.

E possivel que Crusoé leve a cabo acdes violentas sem levar em
consideracdo os custos da guerra ou as consequéncias de longo prazo,
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caso em que suas agoes se revelardo erroneas, ou seja, 0s meios que
utilizou ndo foram os adequados para maximizar sua receita psiquica.

Em vez de assassinar seu oponente, Crusoé pode achar mais util
escravizd-lo e, sob continua ameaca de violéncia, forcar Jackson a
concordar em despender seu trabalho para a satisfacdao dos desejos de
Crusoé, em vez dos seus proprios.! Sob a escraviddo, o mestre trata os
escravos como faz com seu rebanho, cavalos e outros animais,
usando-os como fatores de produgdo para satisfazer suas necessidades
e alimentando-os, abrigando-os etc., apenas o suficiente para capacita-
los a continuar servindo ao seu senhor. E verdade que o escravo con-
corda com esse arranjo, mas esse acordo é o resultado de uma escolha
entre trabalhar para o senhor e ser ferido pela violéncia. O trabalho
nessas condicoes é qualitativamente diferente do trabalho que nao esta
sob ameaca de violéncia e pode ser chamado de trabalho compulsério
em comparacao ao trabalho livre ou trabalho voluntdrio. Se Jackson
concorda em continuar trabalhando como escravo sob as ordens de
Crusoé, isso ndo significa que Jackson seja um defensor entusiasta de
sua propria escravidao. Simplesmente significa que Jackson ndo acre-
dita que a revolta contra seu mestre ira melhorar sua condicdo, por
causa dos custos da revolta em termos de possivel violéncia infligida a
ele, o trabalho de preparacdo e luta, etc.

O argumento de que o escravo pode ser um apoiador entusiasta
do sistema por causa da comida, etc., fornecida por seu mestre ignora
o fato de que, nesse caso, a violéncia e a ameaca de violéncia por parte
do mestre ndo seriam necessarias. Jackson simplesmente se colocaria
voluntariamente a servico de Crusoé, e esse arranjo ndo seria a escra-
viddo, mas outro tipo considerado na préxima secdo.23 E claro que o

1 Para uma discussdo sobre a transformacdo de assassinato em escravidao,
cf. Franz Oppenheimer, The State (New York: Vanguard Press, 1914, reimpresso
em 1928), pp. 55-70 e passim.

2 E verdade que o homem, sendo o que ele é, ndo pode absolutamente ga-
rantir servico vitalicio a outro sob um acordo voluntario. Assim, Jackson, no
presente, pode concordar em trabalhar sob a direcao de Crusoé por toda a vida,
em troca de comida, roupas, etc., mas ele ndo pode garantir que ndo mudara de
ideia em algum momento no futuro e decidird partir. Neste sentido, a prépria
pessoa e a vontade de um homem sdo “inalienadveis”, i.e., ndo pode ser entregue
a outra pessoa por qualquer periodo futuro.
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escravo esta sempre pior do que estaria sem a ameaca de violéncia
pelo mestre e, portanto, que o mestre sempre ganha a custa do escravo.

A relacdo interpessoal na escraviddo é conhecida como hege-
monica.* A relacdo é de comando e obediéncia com ordens sendo im-
postas por ameagas de violéncia. O senhor usa os escravos como ins-
trumentos, como fatores de producdo, para satisfazer suas necessida-
des. Assim, a escraviddao, ou hegemonia, é definida como um sistema
em que alguém precisa trabalhar sob as ordens de outro sob a ameaca
de violéncia. Sob a hegemonia, 0 homem que obedece — o “escravo”,
“servo”, “pupilo” ou “sidito” — faz apenas uma escolha entre duas
alternativas: (1) sujeitar-se ao mestre ou “ditador”; ou (2) revoltar-se
contra o regime de violéncia, recorrendo a violéncia ou recusando-se a
obedecer as ordens. Se ele escolher o primeiro curso, ele se submete
ao regente hegemonico, e todas as outras decisdes e acoes sdo feitas
por esse regente. O stdito escolhe uma tinica vez ao escolher obedecer
ao regente; as outras escolhas sdo feitas pelo regente. O sudito atua
como um fator passivo de producdo para uso do mestre. Depois da-
quele ato de (continua) escolha feita pelo escravo, ele se envolve em
trabalho forcado ou obrigatério, e somente o ditador é livre para esco-
lher e agir.

A acdo violenta pode resultar nos seguintes acontecimentos: (a)
luta inconclusiva, sem oponente vencedor, caso em que a guerra pode
continuar intermitentemente por um longo periodo de tempo, ou a
acdo violenta pode cessar e a paz ser estabelecida (auséncia de guer-
ra); (b) o vencedor pode matar a vitima, caso em que ndo ha mais acao
interpessoal entre os dois; (c) o vencedor pode simplesmente roubar a
vitima e partir, para retornar ao isolamento, ou talvez com incursoes
violentas intermitentes; ou (d) o vencedor pode estabelecer uma conti-
nua tirania hegemonica sobre a vitima por meio de ameacas de violén-
cia.

8 Tal acordo ndo é uma garantia de “seguranca” das provisdes, uma vez que
ninguém pode garantir um fornecimento estavel de tais bens. Isso significa sim-
8 pode g 8
plesmente que A acredita que B é mais capaz de fornecer esses bens do que ele
proprio.
4 Cf. Mises, Human Action, pp. 196-99, e, para uma comparagao de escra-
vos e animais, ibid., pp. 624-30.
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No curso (a), a acdo violenta provou ser prematura e erronea; em
(b), ndo ha nenhuma interacdo interpessoal adicional; em (c), ha alter-
nancia entre roubo e isolamento; e em (d), um vinculo hegemonico
continuo € estabelecido.

Desses resultados, apenas em (d) um padrdo continuo de relacio-
namento interpessoal foi constituido. Essas relaces sdo obrigatorias,
envolvendo as seguintes “trocas” coagidas: os escravos sao tratados
como fatores de producdao em troca de alimentos e outras provisoes; 0s
senhores adquirem fatores de producdo em troca do fornecimento das
provisoes. Qualquer padrdo continuo de trocas interpessoais é chama-
do de sociedade, e é claro que uma sociedade foi estabelecida apenas
no caso (d).> No caso da escravidao de Jackson por Crusoé, a socieda-
de estabelecida é totalmente hegemonica.

O termo “sociedade”, entdo, denota um padrao de trocas interpes-
soais entre seres humanos. E obviamente absurdo tratar a “sociedade”
como “real”, com alguma forga prépria independente. Ndo existe rea-
lidade para a sociedade para além dos individuos que a compdem e
cujas acoes determinam o tipo de padrao social que sera estabelecido.

Vimos no capitulo 1 que toda agdo é uma troca e agora podemos
dividir as trocas em duas categorias. Um € a troca autistica. A troca
autistica consiste em qualquer troca que ndo envolva alguma forma de
troca interpessoal de servicos. Assim, todas as trocas de Crusoé isola-
das eram autisticas. Por outro lado, o caso da escravidao envolveu tro-
cas interpessoais, em que cada um abre mdo de alguns bens para ad-
quirir outros bens do outro. Nessa forma de troca compulséria, entre-
tanto, apenas o governante se beneficia da troca, ja que é o tinico que a
faz por sua livre escolha. Como ele precisa impor a ameaca de violén-
cia para induzir o sujeito a fazer a troca, é claro que este dltimo perde
com a troca. O mestre usa o sudito como um fator de producdo para
seu proprio lucro a custa desse, e esse hegemdnico relacionamento
pode ser chamado de exploragdo. Sob a troca hegemonica, o regente
explora o stdito para o beneficio do regente.®

5 Naturalmente, ndo ha, neste momento, nenhum julgamento sobre se o es-
tabelecimento de uma sociedade ou de uma sociedade desse tipo é um desenvol-
vimento bom, ruim ou indiferente.

6 Esse sistema tem sido as vezes chamado de “cooperacao obrigatéria”, mas
preferimos limitar o termo “cooperagdo” ao resultado de escolhas voluntérias.

77



Homem, Economia e Estado

2. Tipos de Acao Interpessoal: Intercambio Voluntario e Sociedade
Contratual’

A partir daqui, desenvolvemos uma analise do funcionamento de
uma sociedade baseada puramente na acdo voluntaria, totalmente de-
simpedida de violéncia ou ameacas de violéncia. Examinaremos as
acoOes interpessoais que sao puramente voluntarias e nao tém nenhum
traco de relagdes hegemonicas. Entdo, depois de elaborar as leis do
mercado desimpedido, tracaremos a natureza e os resultados das rela-
¢Oes hegemonicas — das ac¢des baseadas na violéncia ou na ameaca de
violéncia. Notaremos os varios efeitos da interferéncia violenta nas
acoes voluntarias e consideraremos as consequéncias das abordagens
de um regime de hegemonia total, de pura escravidao ou sujeicao. No
momento, devemos limitar nossa discussdo a uma analise das acdes li-
vres da existéncia de violéncia do homem contra o homem.

A principal forma de interacdo voluntaria é a troca interpessoal
voluntaria. A cede um bem por B em troca de um bem que B cede a A.
A esséncia da troca é que ambas as pessoas o fazem porque esperam
que isso os beneficie; caso contrdrio, eles ndo teriam concordado
com a troca. Uma condi¢ao necessaria para que uma troca ocorra é
que os dois bens tenham avaliagdes reversas nas respectivas escalas
de valor das duas partes na troca. Assim, suponha que A e B sejam os
dois trocadores, e A dé para B o bem X em troca do bem Y. Para que
essa troca ocorra, as seguintes precisam ter sido as escalas de valor de-
les antes de fazer a troca:

A B
1—(BemY) 1 — (Bem X)
2— Bem X 2—BemY

Para uma andlise das trocas, veja Menger, Principles of Economics, pp.
175-90. Para uma discussdo vivida das trocas, veja Frédéric Bastiat, Harmonies
of Political Economy (Santa Ana, Calif.: The Register Publishing Co., 1944), I,
96-130.
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(Parénteses em torno do bem indicam que a parte ndo o tem em seu
estoque; a auséncia de parénteses indica que ele tem.) A possui o bem
X e B possui 0 bem Y, e cada um avalia o bem do outro mais altamen-
te do que o seu. Depois que a troca é feita, A e B mudaram para uma
posicao superior em suas respectivas escalas de valor.

Assim, as condi¢Oes para que ocorra uma troca sao as que 0S
bens sejam avaliados pela ordem inversa pelas duas partes e que cada
uma das partes saiba da existéncia da outra e dos bens que possui.
Sem o conhecimento dos bens da outra pessoa, nenhuma troca desses
bens poderia ocorrer.

E claro que as coisas que precisam ser trocadas sdo bens, que se-
rdo uteis para a parte receptora. Os bens podem ser bens presentes ou
futuros (ou reivindicagdes sobre bens futuros, que podem ser conside-
rados como equivalentes a bens futuros), eles podem ser bens de capi-
tal ou bens de consumo, trabalho ou fatores dados pela natureza. De
qualquer forma, os objetos de uma troca precisam ser meios escassos
para os fins humanos, pois, se estivessem disponiveis em abundancia
para todos, seriam condi¢Ges gerais de bem-estar humano e ndo obje-
tos da acdo humana. Se algo fosse uma condicao geral do bem-estar
humano, ndo haveria necessidade de desistir de algo para adquiri-lo, e
ele ndo se tornaria objeto de troca.

Se os bens em questdo sdo bens Unicos que tem o suprimento de
uma unidade, entdo o problema de quando as trocas serdao ou nao fei-
tas é simples. Se A tiver um vaso e B uma maquina de escrever, se
cada um souber do ativo do outro, e se A valorizar mais a maquina de
escrever e B valorizar mais o vaso, havera uma troca. Se, por outro
lado, qualquer A ou B valorizam o que tem mais do que o outro, entao
ndo havera troca. Da mesma forma, a troca ndo ocorrera se nenhuma
das partes tiver conhecimento de que a outra parte possui um vaso ou
uma maquina de escrever.

Por outro lado, se os bens estdao disponiveis em oferta de unida-
des homogéneas, o problema se torna mais complexo. Aqui, ao deter-
minar até onde irdo as trocas dos dois bens, a lei da utilidade marginal
torna-se o fator decisivo.? Se Jones e Smith tém certas quantidades de

8 Estritamente, a lei da utilidade marginal também se aplica ao caso em que
o suprimento é apenas uma unidade, e podemos dizer que, no exemplo acima, a
troca ocorrera se, para A, a utilidade marginal do bem Y for maior que a utilida-
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unidades de bens X e Y em sua posse, entdo para que Jones negocie
uma unidade de X para uma unidade de Y, as seguintes condicoes de-
vem ser atendidas: para Jones, a utilidade marginal da unidade adicio-
nada de Y precisa ser maior que a utilidade marginal da unidade de X
cedida; e para Smith, a utilidade marginal da unidade adicionada de X
precisa ser maior do que a utilidade marginal da unidade de Y cedida.
Portanto:

Jones 1 unidade de X  Smith

> QCOITe 58
-

1 unidade de Y

Para Jones, a U.M. adicionada por Y > U.M de X.
Para Smith, a U.M. adicionada por X > U.M de Y.

(As utilidades marginais dos bens para Jones e Smith sdo, obviamente,
ndo comparaveis, uma vez que ndo podem ser medidas, e as duas es-
calas de valor ndo podem ser reduzidas a uma medida ou escala.)

No entanto, como Jones continua a trocar unidades de X por uni-
dades de Y com Smith, a utilidade marginal de X para Jones aumenta,
por causa da lei da utilidade marginal. Além disso, a utilidade margi-
nal da unidade adicionada de Y continua a diminuir conforme o esto-
que de Y de Jones aumenta, por causa da operacdo desta lei. Por con-
seguinte, Jones chegara a um ponto em que, em qualquer troca adicio-
nal de X por Y, a utilidade marginal de X sera maior do que a utilidade
marginal da unidade adicionada de Y, de modo que ele nao fara nenhu-
ma troca adicional. Além disso, Smith estd em uma posi¢ao semelhan-
te. Conforme ele continua a trocar Y por X, para ele a utilidade margi-
nal de Y aumenta, e a utilidade marginal da unidade adicionada de X
diminui, com a operacao da lei da utilidade marginal. Ele também aca-
bara por chegar a um ponto em que uma troca adicional baixara em
vez de aumentar sua posicao em sua escala de valor, de modo que ele
se recusara a fazer qualquer troca adicional. Visto que sdo necessarios
dois para fazer uma barganha, Jones e Smith trocardo unidades de X

de marginal do bem X, e vice-versa para B.
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por unidades de Y até que um deles alcance um ponto além do qual
outras trocas levardo a perdas em vez de lucros.

Assim, suponha que Jones comece com uma posicao em que seus
ativos (estoque de mercadorias) consistam em um estoque de cinco
cavalos e zero vacas, enquanto Smith comeca com ativos de cinco va-
cas e zero cavalos. O quanto, se houver, as trocas de uma vaca por um
cavalo serdo efetuadas é refletido nas escalas de valor das duas pesso-
as. Assim, suponha que o diagrama de valor de Jones seja como mos-
trado na Figura 5. Os pontos representam o valor da utilidade marginal
de cada vaca adicional, conforme Jones faz trocas de um cavalo por
uma vaca. Os cruzamentos representam a utilidade marginal crescente
de cada cavalo abandonado conforme Jones faz trocas. Jones vai parar
de negociar apos a terceira troca, quando seus ativos consistem em
dois cavalos e trés vacas, uma vez que uma nova troca ira deixa-lo em
uma situacao pior.

X

= o . =

= 0 * = 0 5 X

= 0 = X

= X = 0

= 0 T x

= | X = 0

- L1 1 1 - L1 1 1 1
123 45 123 45

Trocas Trocas

Figura 5. Jones Figura 6. Smith

Por outro lado, suponha que o diagrama de valor de Smith apare-
ca como na Figura 6. Os pontos representam a utilidade marginal para
Smith de cada cavalo adicional, enquanto as cruzes representam a uti-
lidade marginal de cada vaca abandonada. Smith vai parar de negociar
depois de duas trocas e, portanto, Jones tera que parar depois de duas
trocas também. Eles terminardo com Jones tendo um estoque de trés
cavalos e duas vacas, e Smith com um estoque de trés vacas e dois ca-
valos.
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E quase impossivel superestimar a importancia da troca em um
sistema economico desenvolvido. As trocas interpessoais tém uma
enorme influéncia nas atividades produtivas. Sua existéncia significa
que bens e unidades de bens nao tém apenas valor-de-uso direto para
o produtor, mas também valor-de-troca. Em outras palavras, agora os
bens podem ser trocados por outros bens de maior utilidade para o
agente. Um homem trocard uma unidade de um bem, desde que os
bens que ele pode pedir em troca tenham maior valor para ele do que o
valor que tinha em uso direto, isto é, desde que seu valor de troca seja
maior que seu uso direto. No exemplo acima, os primeiros dois cava-
los que Jones trocou e as duas primeiras vacas entregues por Smith ti-
nham um valor de troca maior do que o valor de uso direto para seus
proprietdrios. Por outro lado, a partir de entdo, seus respectivos ativos
passaram a ter maior valor de uso para seus proprietarios do que o va-
lor de troca.’

A existéncia e as possibilidades de troca abrem para os produto-
res a via de producdo para um “mercado” e ndo para eles proprios. Em
vez de tentar maximizar seu produto isoladamente, produzindo bens
exclusivamente para seu proprio uso, cada pessoa pode agora produzir
bens antecipando seu valor de troca e troca-los por outros que sejam
mais valiosos para ela. E evidente que, uma vez que isso abre um novo
caminho para a utilidade dos bens, torna-se possivel para cada pessoa
aumentar sua produtividade. Por meio da praxeologia, portanto, sabe-
mos que somente ganhos podem vir para todos os participantes na tro-
ca e que cada um precisa se beneficiar com a transacao; caso contra-
rio, ele ndo se envolveria nisso. Sabemos empiricamente que a econo-
mia de troca possibilitou um enorme aumento de produtividade e sa-
tisfacdo para todos os participantes.

Assim, qualquer pessoa pode produzir bens para seu proprio uso
direto ou para fins de troca com terceiros pelos bens que deseja. No
primeiro caso, ele é o consumidor de seu proprio produto; neste ultimo
caso, ele produz a servico de outros consumidores, ou seja, ele “pro-
duz para um mercado”. Em qualquer dos casos, é claro que, no “mer-

9 Sobre valor de uso e valor de troca, veja Menger, Principles of Economics,
pPp- 226-35.
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cado” desimpedido, sdo os consumidores que ditam o curso da produ-
cdo.

A qualquer momento, um bem ou uma unidade de um bem pode
ter como possuidor o valor de uso direto ou o valor de troca ou uma
mistura de ambos, e o que for maior é o determinante de sua acgdo.
Exemplos de bens com valor de uso direto para seu proprietario sao
aqueles em uma economia isolada ou tais bens, como um 6culos, sub-
metidos para uma prescrigao individual. Por outro lado, os produtores
de tais 6culos ou de instrumentos cirdrgicos nao encontram valor de
uso direto nesses produtos, mas apenas valor de troca. Muitos bens,
como no exemplo anterior de troca, tém valor direto e de troca para
seus proprietarios. Para os udltimos bens, as mudancas nas condi¢Ges
podem fazer com que o valor de uso direto substitua o valor de troca
na hierarquia de valores do agente, ou vice-versa. Assim, se uma pes-
soa com um estoque de vinho perder o gosto pelo vinho, o maior valor
de uso anterior que o vinho tinha para ela mudar4, e o valor de troca
do vinho tera precedéncia sobre seu valor de uso, que agora torna-se
quase nulo. Da mesma forma, uma pessoa adulta pode trocar os brin-
quedos que usava quando crianga, agora que seu valor de uso declinou
muito.

Por outro lado, o valor de troca dos bens pode diminuir, fazendo
com que os seus possuidores os usem diretamente em vez de troca-los.
Assim, uma estilista pode fazer um chapéu para fins de troca, mas al-
gum defeito menor pode fazer com que seu valor de troca esperado di-
minua, de modo que a estilista decida usar o chapéu ela mesma.

Um dos fatores mais importantes que causam uma mudanga na
relacdo entre o valor de uso direto e o valor de troca é um aumento no
nimero de unidades de um suprimento disponivel. Da lei da utilidade
marginal, sabemos que um aumento na oferta de um bem disponivel
diminui a utilidade marginal da oferta para uso direto. Portanto, quan-
to mais unidades da oferta estiverem disponiveis, serd mais provavel
que o valor de troca da unidade marginal seja maior do que o seu valor
em uso direto, e sera mais provavel que o seu proprietario o troque.
Quanto mais cavalos Jones tinha em seu estoque, e quanto mais vacas
Smith tinha, mais ansiosos eles ficaram para troca-los. Por outro lado,
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uma diminuicdo na oferta aumentara a probabilidade de predominio
do valor de uso direto.

A rede de trocas interpessoais voluntarias forma a sociedade;
também formam um padrdo de inter-relacdes conhecido como merca-
do. Uma sociedade formada exclusivamente pelo mercado tem um
mercado desimpedido, ou um livre mercado, um mercado que nao so-
fre a interferéncia da acao violenta. Uma sociedade baseada em trocas
voluntarias é chamada de sociedade contratual. Em contraste com a
sociedade hegemonica baseada na regra da violéncia, o tipo contratual
de sociedade é baseado em relacOes contratuais livremente estabeleci-
das entre individuos. Os acordos entre individuos para fazer trocas sao
chamados de contratos, e uma sociedade baseada em acordos contra-
tuais voluntéarios é uma sociedade contratual. E a sociedade do livre
mercado.

Em uma sociedade contratual, cada individuo se beneficia do
contrato de troca que faz. Cada individuo é um agente livre para tomar
suas proprias decisoes em cada etapa do caminho. Assim, as relagoes
entre as pessoas em um mercado desimpedido sdao “simétricas”; existe
igualdade no sentido de que cada pessoa tem igual poder para tomar
suas proprias decisoes de troca. Isso contrasta com uma relacao hege-
monica, em que o poder é assimétrico — em que o ditador toma todas
as decisdes por seus suditos, exceto a unica decisdo de obedecer, por
assim dizer, na ponta da baioneta.

Assim, as caracteristicas distintivas da sociedade contratual, do
mercado desimpedido, sdo autorresponsabilidade, estar livre da vio-
léncia, total poder para tomar suas proprias decisOes (exceto a decisao
de instituir violéncia contra outra) e beneficios para todos os indivi-
duos participantes. As caracteristicas distintivas de uma sociedade he-
gemonica sdo o dominio da violéncia, a entrega do poder de tomar
suas proprias decisoes a um ditador e a exploracdo dos suditos em be-
neficio dos senhores. Veremos a seguir que as sociedades existentes
podem ser totalmente hegemonicas, totalmente contratuais ou varias
misturas de diferentes graus das duas, e serdo analisadas a natureza e
consequéncias dessas varias “economias mistas” e sociedades total-
mente hegemonicas.
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Antes de examinarmos mais o processo de troca, é preciso ser
considerado que, para que uma pessoa troque alguma coisa, ela preci-
sa primeiro possui-la ou ter a propriedade dela. Ela abre mao da pro-
priedade do bem X para obter a propriedade do bem Y. A propriedade
de um ou mais proprietarios implica o controle e uso exclusivo dos
bens possuidos, e os bens possuidos sao conhecidos como proprieda-
de. Estar livre de violéncia implica que ninguém pode confiscar a pro-
priedade de outro por meio de violéncia ou ameaga de violéncia e que
a propriedade de cada pessoa esta segura, ou “protegida”, de tal agres-
sao.

Que bens se tornam propriedades? Obviamente, apenas meios es-
cassos sdo propriedades. As condi¢des gerais de bem-estar, por serem
abundantes para todos, ndo sdao objeto de nenhuma acdo e, portanto,
ndo podem ser apropriadas ou se tornarem propriedades. No livre mer-
cado, ndo faz sentido dizer que alguém é “proprietario” do ar. Somente
quando um bem é escasso, é necessario que alguém o obtenha ou o
possua para uso. A Unica maneira de um homem assumir a proprieda-
de do ar é usar a violéncia para forcar essa reivindicagdo. Tal acdo ndo
poderia ocorrer no livre mercado.

No mercado livre e desimpedido, um homem pode adquirir pro-
priedade de bens escassos da seguinte maneira: (1) Em primeiro lugar,
cada homem tem propriedade sobre si mesmo, sobre sua vontade e
acoes, e a maneira pela qual ele exercera seu proprio trabalho. (2) Ele
adquire fatores escassos dados pela natureza, seja apropriando-se de
itens até entdo nao usados para seu proprio uso ou recebendo-os como
um presente de outra pessoa, que em ultima analise deve ter se apro-
priado deles como fatores até entdo ndo usados.!? (3) Ele adquire bens
de capital ou bens de consumo, ou ao misturar seu préprio trabalho
com fatores dados pela natureza para produzi-los, ou ao recebé-los
como doacdo de outra pessoa. Como no caso anterior, as doagdes pre-
cisam eventualmente se transformar em alguma producdo de bens de
algum agente pelo uso de seu proprio trabalho. Claramente, serdo os
fatores dados pela natureza, bens de capital e bens de consumo dura-

10 De forma analitica, receber um fator de alguém como uma doacdo sim-
plesmente empurra o problema para outra etapa. Em algum momento, o agente
precisa té-lo apropriado do dmbito dos fatores ndo utilizados, como Crusoé se
apropriou das terras nao utilizadas da ilha.
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veis que provavelmente serdo transmitidos por meio de doacdes, ja
que os bens de consumo nao durdveis provavelmente serdo consumi-
dos rapidamente. (4) Ele pode trocar qualquer tipo de fator (servigo de
trabalho, fator dado pela natureza, bem de capital, bem de consumo)
por qualquer tipo de fator. E claro que presentes e trocas como uma
fonte de propriedade precisam eventualmente ser resolvidos em: auto-
propriedade, apropriagdo de fatores ndo utilizados dados pela nature-
za e produgdo de capital e bens de consumo, como as fontes finais de
aquisicao de propriedade em um sistema de economia livre. Para que a
doacdo ou troca de bens ocorra, eles precisam, primeiramente, serem
obtidos por agentes individuais de uma dessas maneiras. A sequéncia
légica de eventos é, portanto: um homem é proprietario de si mesmo;
ele se apropria de fatores ndo utilizados dados pela natureza para sua
propriedade; ele usa esses fatores para produzir bens de capital e bens
de consumo que se tornam seus; ele esgota os bens de consumo e/ou
da os bens de consumo e os bens de capital a terceiros; ele troca al-
guns desses bens por outros bens que passardo a ser propriedade de
terceiros da mesma maneira.'!? Esses sdo os métodos de aquisicdo de
bens obtidos no livre mercado e incluem todos, exceto o método vio-

n Sobre a autopropriedade e a aquisi¢do de propriedade, cf. a classica dis-
cussdo de John Locke, “An Essay Concerning the True Original Extent and End
of Civil Government, Second Treatise” em Ernest Barker, ed., Social Contract
(London: Oxford University Press, 1948), pp. 15-30.

12 O problema da autopropriedade é complicado pela questdo das criangas.
As criancas ndo podem ser consideradas autoproprietarias, pois ainda ndo possu-
em 0s poderes da razdo necessarios para dirigir suas acdes. O fato de as criancgas
estarem sob a autoridade hegemonica de seus pais até que tenham idade sufici-
ente para se tornarem seres autoproprietarios ndo é, portanto, contrario a nossa
suposicao de um mercado puramente livre. Como as criangas ndo sdao capazes de
autopropriedade, a autoridade sobre elas repousara em alguns individuos; em
um mercado desimpedido, repousaria em seus produtores, os pais. Por outro
lado, a propriedade dos pais nesse caso unico nao é exclusiva; os pais ndo po-
dem ferir as criangas a seu bel-prazer. As criangas, ndo muito depois do nasci-
mento, comecam a adquirir os poderes de raciocinio dos seres humanos e incor-
poram o desenvolvimento potencial de autoproprietarios plenos. Portanto, a cri-
anga, no livre mercado, serd defendida de a¢des violentas da mesma forma que
um adulto. Sobre as criangas, ver ibid., pp. 30-38.
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lento ou outra forma de expropriacdo invasiva da propriedade de ter-
ceiros.!3

Em contraste com as condi¢Oes gerais de bem-estar, que no livre
mercado ndo podem estar sujeitas a apropriacao como propriedade, os
bens escassos em uso na producdo precisam sempre estar sob o con-
trole de alguém e, portanto, precisam ser sempre propriedade. No li-
vre mercado, os bens pertencerao aqueles que os produziram, primeiro
os colocaram em uso ou os receberam como presentes. Da mesma for-
ma, em um sistema de violéncia e vinculos hegemonicos, alguém ou
algumas pessoas devem supervisionar e dirigir a operacdo desses bens.
Quem exerce essas funcdes com efeito possui esses bens como propri-
edade, independentemente da definicdo legal de propriedade. Isso se
aplica a pessoas e seus servicos, bem como a bens materiais. No livre
mercado, cada pessoa é um dono completo de si mesma, ao passo que,
em um sistema de vinculos hegemonicos plenos, ela esta sujeita a pro-
priedade de outros, com excecdo da decisdo tnica de ndo se revoltar
contra a autoridade do dono. Assim, os regimes violentos ou hege-
monicos ndo abolem e ndo podem abolir a propriedade, que deriva
dos fundamentos da acdo humana, mas sé podem transferi-la de uma
pessoa ou conjunto de pessoas (os produtores ou proprietarios natu-
rais) para outro conjunto.
Podemos agora resumir brevemente os varios tipos de agdo humana na
seguinte tabela:

Acdo Humana
I. Isolamento (troca autistica)
I1. Acdo Interpessoal
A. Agao Invasiva
1. Guerra
2. Assassinato, agressao
3. Roubo
4. Escravidao
B. Ac¢do nao invasiva
1. Doacao
2. Troca voluntaria

13 Para saber mais sobre atos invasivos e ndo-invasivos em um livre merca-

do, veja a se¢do 13 abaixo.
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Este e os capitulos subsequentes sao dedicados a uma analise de uma
sociedade ndo invasiva, particularmente aquela constituida pela troca
interpessoal voluntaria.

3. Trocas e Divisao do Trabalho

Ao descrever as condicOes que precisam existir para que a troca
interpessoal ocorra (como avaliagdes reversas), supomos implicita-
mente que precisam ser dois bens diferentes que estdao sendo trocados.
Se Crusoé em sua extremidade da ilha produzisse apenas cerejas, e
Jackson em sua extremidade produzisse apenas o mesmo tipo de cere-
ja, entdo ndo haveria base para troca entre eles. Se Jackson produzisse
200 cerejas e Crusoé 150 cerejas, seria absurdo supor que qualquer
troca de cerejas seria feita entre eles.!* A unica acdo interpessoal vo-
luntaria em relacao as cerejas que poderia ocorrer seria uma doagao de
um para o outro.

Se os trocadores precisam trocar dois bens diferentes, isso impli-
ca que cada parte precisa ter uma proporcao diferente de ativos de
bens em relacao as suas necessidades. Ele deve ter se especializado re-
lativamente na aquisicao de bens diferentes daqueles produzidos pela
outra parte. Essa especializacdo de cada individuo pode ter ocorrido
por qualquer um dos trés motivos diferentes ou qualquer combinacdo
dos trés: (a) diferencas na adequacao e rendimento dos fatores dados
pela natureza; (b) diferencas em determinado capital e bens de consu-
mo duréveis; e (c) diferencas na habilidade e na desejabilidade de di-
ferentes tipos de trabalho.'> Esses fatores, além do valor de troca e va-
lor de uso potenciais dos bens, determinarao a linha de producdo que o
agente seguira. Se a producao for direcionada para a troca, o valor de
troca tera um papel importante em sua decisdo. Assim, Crusoé pode
ter encontrado colheitas abundantes no seu lado da ilha. Esses recur-

14 E possivel que Crusoé e Jackson, pela diversio miitua, possam passar 50
cerejas adiante e para tras entre eles. Isso, no entanto, ndo seria uma troca genui-
na, mas uma participacdo conjunta em um bem de consumo agradavel — seria
um jogo ou uma jogada.

15 Basicamente, a classe (b) pode ser resolvida em diferencas nas classes (a)
e (¢), que respondem por sua produgao.
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sos, somados a sua maior habilidade na lavoura e a menor desutilidade
dessa ocupacdo para ele por causa do gosto pela agricultura, pode
leva-lo a praticar a agricultura, enquanto a maior habilidade de Jack-
son na caca e a maior abundancia na oferta de caca o induzem a se es-
pecializar em caca e armadilhas. A troca, um processo produtivo para
ambos o0s participantes, implica na especializacao da produgao, ou di-
visdo do trabalho.

A extensdo da divisdao do trabalho em uma sociedade depende da
extensdo do mercado para os produtos. Este ultimo determina o valor
de troca que o produtor serd capaz de obter por seus bens. Assim, se
Jackson sabe que sera capaz de trocar parte de sua caca pelos graos e
frutas de Crusoé, ele pode muito bem despender todo o seu trabalho
cacando. Entdo ele sera capaz de devotar todo o seu tempo de trabalho
a caga, enquanto Crusoé se dedica a agricultura, e seus estoques “ex-
cedentes” serdo trocados até os limites analisados na secdo anterior.
Por outro lado, se, por exemplo, Crusoé tem pouco uso para tanta car-
ne, Jackson ndo sera capaz de trocar muita carne, e sera forcado a ser
muito mais autossuficiente, produzindo seus proprios graos e frutas,
bem como a carne.

E claro que, praxeologicamente, o préprio fato da troca e da divi-
sao do trabalho implica que precisa ser mais produtivo para todos 0s
envolvidos do que o trabalho autistico. A analise econdmica por si s0,
entretanto, nao nos da conhecimento do enorme aumento de produtivi-
dade que a divisdo do trabalho traz para a sociedade. Isso é baseado
em uma visdo empirica adicional, a saber, a enorme variedade de se-
res humanos e do mundo ao redor deles. E fato que, superposto a uni-
dade basica das espécies e objetos na natureza, ha uma grande diversi-
dade. Particularmente, ha variedade nos fatores acima mencionados
que dariam origem a especializacdo: os locais, tipos de recursos natu-
rais, os talentos, habilidades e gostos dos seres humanos. Nas palavras
do Professor von Mises:

Pode-se também considerar esses dois fatos como um tini-
co e mesmo fato, ou seja, a multiplicidade da natureza que
torna o universo um conjunto de infinitas variedades. Se a
superficie da terra fosse tal que as condigées fisicas de
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produgdo fossem as mesmas em todos os pontos e se um
homem fosse ... igual a todos os outros homens ... a divi-
sdo do trabalho ndo ofereceria nenhuma vantagem para o
homem atuante.'®

E evidente que as condicdes de troca e, portanto, o aumento da
produtividade dos participantes, ocorrera quando cada parte tiver uma
superioridade de produtividade em relagdo a um dos bens trocados —
uma superioridade que pode ser devida a melhores fatores dados pela
natureza ou a habilidade do produtor. Se os individuos abandonam as
tentativas de satisfazer seus desejos isoladamente, e se cada um dedica
seu tempo de trabalho aquela especialidade em que se destaca, fica
claro que a produtividade total de cada um dos produtos aumenta. Se
Crusoé puder produzir mais cerejas por unidade de tempo, e Jackson
puder matar mais por cacada, é evidente que a produtividade em am-
bas as linhas aumentara se Crusoé se dedicar totalmente a producao de
cerejas e Jackson a caga, ap6s o qual podem trocar algumas das cere-
jas por alguma caca. Além disso, a especializacdo em tempo integral
em uma linha de producdo tende a melhorar a produtividade de cada
pessoa nessa linha e intensificar a superioridade relativa de cada um.

Mais intrigante é o caso em que um individuo é superior a outro
em todas as linhas de producdo. Suponha, por exemplo, que Crusoé é
superior a Jackson tanto na producdo de cerejas como na producao de
caca. Existe alguma possibilidade de troca nesta situacao? Superficial-
mente, pode-se responder que ndo ha nenhuma, e que ambos continua-
rdo isolados. Na verdade, vale a pena para Crusoé se especializar na-
quela linha de produgdo na qual ele tem a maior superioridade relativa
de producao, e trocar esse produto pelo produto em que Jackson se es-
pecializou. E claro que o produtor inferior se beneficia ao receber al-
guns dos produtos do superior. Este tltimo também se beneficia, no
entanto, por ser livre para se dedicar aquele produto em que sua supe-
rioridade produtiva é maior. Assim, se Crusoé tem uma grande superi-
oridade na producdo de cerejas e uma pequena na producgdo de caca,

16 Mises, Human Action pp. 157 ff. Sobre a disseminacdo da variedade, tam-

bém cf. F.A. Harper, Liberty, A Path to Its Recovery (Irvington-on-Hudson,
N.Y.: Foundation for Economic Education, 1949), pp. 65-77, 139-41.
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ainda serd benéfico para ele dedicar seu tempo de trabalho integral a
producdo de cerejas e, em seguida, trocar algumas cerejas por produ-
tos de caca de Jackson. Em um exemplo mencionado pelo Professor
Boulding:

Um médico que é um excelente jardineiro pode muito bem
preferir empregar um homem contratado que, como jardi-
neiro, seja inferior a si mesmo, pois assim ele pode se de-
dicar mais tempo para sua prdtica médica."”

Este importante principio — que a troca pode ser benéfica mes-
mo quando uma das partes é superior em ambas as linhas de produgao
— é conhecida como lei da associagdo, lei dos custos comparativos
ou lei das vantagens comparativas.

Com uma variacdo abrangente que oferece possibilidades de es-
pecializacdo e condicdes favoraveis de troca ocorrendo mesmo quan-
do uma das partes € superior em ambas as atividades, abundam gran-
des oportunidades para ampla divisdo de trabalho e extensdao de mer-
cado. Uma vez que mais e mais pessoas se ligam na rede de trocas,
mais “estendido” é o mercado para cada um dos produtos e mais pre-
domina o valor de troca, em relacao ao valor de uso direto, nas deci-
sO0es do produtor. Assim, suponha que haja cinco pessoas na ilha de-
serta e cada uma se especialize naquela linha do produto em que tem
uma vantagem comparativa ou absoluta. Suponha que cada um se con-
centre nos seguintes produtos:

A ol cerejas
B ... caga

C peixe
D ............ ovos

E ... leite

Com mais gente participando do processo de mercado, as oportu-
nidades de troca para cada agente sdo agora muito maiores. Isso é ver-
dade, mesmo que cada ato particular de troca ocorra entre apenas duas

17 Kenneth E. Boulding, Economics Analysis (1* ed.; New York: Harper &
Bros., 1941), p. 30; também ibid., pp. 22-32.
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pessoas e envolva dois bens. Assim, como mostrado na Figura 7, a se-
guinte rede de troca pode ocorrer: o valor de troca agora assume um
lugar muito mais dominante nas decisdes dos produtores. Crusoé (se A
for Crusoé) agora sabe que se ele se especializar em cerejas, nao tera
que depender apenas de Jackson para compra-las, mas podera troca-
las pelos produtos de varias outras pessoas. Uma subita perda de gosto
por cerejas por parte de Jackson, ndo empobrecera Crusoé, nem o pri-
vara de todas as outras necessidades, como antes. Além disso, as cere-
jas irdo agora trazer para Crusoé uma variedade mais ampla de produ-
tos, cada um em maior abundancia que antes, alguns estando disponi-
veis agora que ndo estariam antes. Maior produtividade, mais amplo o
mercado e a énfase na aquisicao de valor de troca para todos os parti-
cipantes do mercado.

E evidente, como sera explicado em secdes posteriores sobre tro-
ca indireta, que a sociedade contratual do mercado é uma sociedade
genuinamente cooperativa. Cada pessoa se especializa na tarefa para a
qual esta mais apta, e cada um serve a seus semelhantes a fim de servir
a si mesmo em troca. Cada pessoa, ao produzir para trocar, coopera
com seus semelhantes de forma voluntaria e sem coer¢ao. Em contras-
te com a forma hegemonica de sociedade, na qual uma pessoa ou um
grupo de pessoas explora as demais, uma sociedade contratual deixa
cada pessoa livre para se beneficiar do mercado e, consequentemente,
também beneficiar outras. Um aspecto interessante dessa verdade pra-
xeologica, é que esse beneficio causado aos outros ocorre independen-
temente dos motivos envolvidos na troca. Assim, Jackson pode se es-
pecializar na caca e troca-la por outros produtos, mesmo que seja indi-
ferente, ou mesmo que deteste cordialmente, seus colegas participan-
tes. No entanto, independentemente de seus motivos, 0os outros partici-
pantes sdo beneficiados por suas agdes como uma consequéncia indi-
reta, mas necessaria, de seu proprio beneficio. E esse processo quase
maravilhoso, pelo qual um homem ao buscar seu préprio beneficio
também beneficia os outros, que fez Adam Smith exclamar que quase
parecia que uma “mado invisivel” estava dirigindo o processo.!8

18 Os criticos de Adam Smith e outros economistas que o acusam de “presu-
mir” que Deus ou a Natureza dirige o processo de mercado com uma “mao invi-
sivel” para o beneficio de todos os participantes erram completamente. O fato

92



Troca Direta

Caca | B

Esse diagrama
retrata o
padrao das
rocas de A.
Peixe | C  Ele engajaem
troca com
cada um dos
OUMro agentes.
Ovos | D Paracadaum
dos outros
agentes, 0
padrao seria
Leite | £ Smilan

A Frutas

'
{
*

Y

Figura 7. Padrdes das Trocas de A

Assim, ao explicar as origens da sociedade, ndo ha necessidade
de evocar qualquer comunhdo mistica ou “sentimento de pertencimen-
to” entre os individuos. Os individuos reconhecem, através do uso da
razdo, as vantagens das trocas decorrentes de maior produtividade
causada pela divisao de trabalho, e passam a seguir esse curso vantajo-
so. Na verdade, é muito mais provavel que os sentimentos de amizade
e comunhdo sejam os efeitos de um regime de cooperacao social (con-
tratual) e ndo a causa. Suponha, por exemplo, que a divisdo do traba-
lho ndo fosse produtiva, ou que os homens nao tenham reconhecido
sua produtividade. Nesse caso, haveria pouca ou nenhuma oportunida-
de de troca, e cada homem tentaria obter seus bens de forma indepen-
dente. O resultado seria, sem duvida, uma luta feroz para obter a posse
dos bens escassos, uma vez que, em tal mundo, o ganho de bens tteis

do mercado prover o bem-estar de cada individuo que dele participa é uma con-
clusdo baseada em analises cientificas, ndo uma suposicdo na qual a andlise se
baseia. A “mado invisivel” foi simplesmente uma metafora utilizada para comen-
tar esse processo e seus resultados. Cf. William D. Grampp, “Adam Smith and
the Economic Man”, Journal of Political Economy, agosto de 1948, pp. 315-36,
especialmente pp. 319-20.
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de cada homem seria a perda de algum outro homem. Seria quase ine-
vitdvel que um mundo tdo autistico fosse fortemente marcado pela vi-
oléncia e guerra perpétua. Uma vez que cada homem poderia ganhar a
custa de seus semelhantes, a violéncia prevaleceria, e é altamente pro-
vavel que os sentimentos de hostilidade mitua seriam dominantes. Tal
como animais brigando por ossos, um mundo belicoso s6 poderia cau-
sar odio e hostilidade entre os homens. A vida seria uma amarga “luta
pela sobrevivéncia”. Por outro lado, em um mundo de cooperacao so-
cial voluntaria através de trocas mutuamente benéficas, onde o ganho
de um homem ¢é o ganho de outro homem, é ébvio que se da um gran-
de espaco para o desenvolvimento da simpatia social e amizades hu-
manas. E a sociedade pacifica e cooperativa que cria condicdes favo-
raveis para sentimentos de amizade entre os homens.

Os beneficios mutuos gerados pela troca fornecem um grande in-
centivo (como no caso de Crusoé acima) para que os aspirantes a
agressores (iniciadores de acOes violentas contra outros) se contenham
e cooperem pacificamente com seus semelhantes. Os individuos entdo
decidem que as vantagens de se envolver em especializacao e troca su-
peram as vantagens que a guerra pode trazer.

Outra caracteristica da sociedade de mercado formada pela divi-
sdo do trabalho é sua permanéncia. As demandas dos homens sdo re-
novadas a cada periodo de tempo e, portanto, eles devem tentar obter
para si um novo suprimento de bens a cada periodo. Crusoé quer ter
um abastecimento constante de caca e Jackson gostaria de ter um su-
primento continuo de frutas, etc. Portanto, as relagdes sociais forma-
das pela divisao do trabalho tendem a ser permanentes, pois 0s indivi-
duos se especializam em tarefas diferentes e continuam a produzir
nesses campos.

Existe um tipo de troca, menos importante, que ndo envolve a di-
visdo do trabalho. Trata-se de uma troca dos mesmos tipos de trabalho
para certas tarefas. Portanto, suponha que Crusoé, Jackson e Smith es-
tejam tentando limpar seus campos de troncos. Se cada um se dedicas-
se exclusivamente ao trabalho de limpar seu préprio campo, levaria
muito tempo. No entanto, se cada um se esforcasse, durante algum
tempo, de forma conjunta para remover os troncos dos campos dos ou-
tros companheiros, a produtividade das operacdes seria muito maior.
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Cada homem poderia terminar a tarefa em um periodo de tempo mais
curto. Isso é particularmente verdadeiro para atividades como mover
toras pesadas, que cada homem ndo conseguiria realizar sozinho e que
sO poderiam realizar mediante uma agdo conjunta acordada. Nesses
casos, cada homem abre mao de seu proprio trabalho no campo de ou-
tra pessoa em troca de receber o trabalho dos outros em seu campo,
este ultimo, sendo de maior valor para ele. Tal troca envolve uma
combinagdo do mesmo tipo de trabalho, em vez de uma divisdo de tra-
balho em diferentes tipos, para executar tarefas além da capacidade de
um individuo isolado. Este tipo de “rolagem de troncos” cooperativa,
no entanto, implicaria apenas em aliancas temporarias com base em
tarefas especificas e, ndo iria, como a especializacdo e a divisdo do
trabalho, estabelecer lacos de troca permanentes e relacdes sociais. !

O grande escopo da divisao do trabalho ndo se restringe a situa-
coes em que cada individuo fabrica todo um produto em particular,
como no caso acima. A divisdo do trabalho pode envolver a especiali-
zacdo de individuos nas diferentes etapas de producdo necessarias para
produzir um determinado bem de consumo. A divisdo do trabalho
pode implicar na especializacdo de individuos nos diferentes estdgios
de producdo necessarios para produzir um determinado bem de consu-
mo. Assim, com um mercado mais amplo permitindo que diferentes
individuos se especializem nas diferentes etapas envolvidas, por
exemplo, na producdo do sanduiche de presunto discutido no capitulo
anterior. A produtividade geral é consideravelmente aumentada na me-
dida em que algumas pessoas e algumas areas se especializam na pro-
ducdo de minério de ferro, na producao de diferentes tipos de maqui-
nas, na fabricacdo de paes, no empacotamento de carne, no varejo, etc.
A esséncia das economias de mercado desenvolvidas consiste na estru-
tura de trocas cooperativas, que emergem com tal especializacdo.?®

4. Termos de Troca

Antes de analisar o problema dos termos de troca, ¢ bom lembrar
dos motivos da troca — o fato de que cada individuo valoriza mais o

19 Veja Mises, Human Action, pp. 157-58.
20 Tal especializagdo de estagios requer a adogdo da troca indireta, discutida
nos préximos capitulos.
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bem que obtém do que o bem que renuncia. Esse fato é suficiente para
eliminar a nocado falaciosa de que, se Crusoé e Jackson trocam 5.000
cerejas por uma vaca, existe algum tipo de “igualdade de valor” entre
a vaca e as 5.000 cerejas. O valor existe nas mentes avaliadoras dos
individuos, e esses individuos fazem a troca justamente porque, para
cada um deles, existe uma desigualdade de valores entre a vaca e as
cerejas. Para Crusoé, a vaca vale mais que 5.000 cerejas; para Jackson,
tem menos valor. Caso contrario, a troca nao poderia ser feita. Portan-
to, para cada troca, ha uma dupla desigualdade de valores, em vez de
uma igualdade e, portanto, ndo ha “valores iguais” a serem “medidos”
de forma alguma.?!

Ja vimos quais sdao as condi¢Oes necessarias para que a troca
ocorra e até que ponto a troca ocorrera nos termos dados. Surge entdo
a questdo: existem principios que decidem os termos em que as trocas
sdo feitas? Por que Crusoé troca com Jackson a uma taxa de 5.000 ce-
rejas por uma vaca, ou 2.000 cerejas por uma vaca?

Tomemos a troca hipotética de 5.000 cerejas por uma vaca. Esses
sdao os termos ou a taxa de troca (5.000 cerejas por uma vaca). Se ex-
pressarmos uma mercadoria em termos de outra, obtemos o preco da
mercadoria. Assim, o preco de um bem em relagdo ao outro é o mon-
tante do outro bem dividido pelo valor do primeiro bem em troca. Se
duas vacas forem trocadas por 1.000 cerejas, o prec¢o das vacas em ter-
mos de cerejas (“o preco-em-cerejas de vacas”) é de 500 cerejas por
vaca. Por outro lado, o preco das frutas em termos de vacas (“o0 preco
das cerejas”) é /500 vaca por cereja. O preco é a taxa de troca entre
duas mercadorias, expressa em termos de uma das mercadorias.

Outros conceitos Uteis na analise de troca sdo os de “venda” e
“compra”. Assim, na troca acima, podemos dizer que Crusoé vendeu
1.000 cerejas e comprou duas vacas em troca. Por outro lado, Jackson
vendeu duas vacas e comprou 1.000 cerejas. A venda é o bem cedido
em troca, enquanto a compra é o bem recebido.

Concentremos novamente a atencao no objeto de troca. Nos lem-
bramos do capitulo 1 que o objetivo de toda acdao é maximizar a recei-
ta psiquica, e para isso o agente tenta fazer com que a receita psiquica

21 Cf. Mises, Human Action, pp. 204-06; e Menger, Principles of Economics,
pp. 192-94, 305-06.
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da acdo exceda o custo psiquico, para que ele obtenha um lucro
psiquico. Isso ndo é menos verdadeiro para a troca interpessoal. O ob-
jetivo dessa troca para cada parte é maximizar a receita, trocar desde
que a receita psiquica esperada exceda o custo psiquico. A receita
psiquica de qualquer troca é o valor dos bens recebidos na troca. Isso é
igual a utilidade marginal para o comprador de adicionar os bens ao
seu estoque. Mais complicado é o problema dos custos psiquicos de
uma troca. Os custos psiquicos incluem tudo o que o agente abre mao
ao fazer a troca. Isso é igual ao préximo melhor uso que ele poderia ter
feito dos recursos que usou.

Suponha, por exemplo, que Jackson possui cinco vacas e esta
considerando se deve ou ndo vender uma vaca. Ele decide na sua esca-
la de valores que a classificacdo em termos de valor dos possiveis usos
da vaca é o seguinte:

1. 5.000 cerejas oferecidas por Crusoé

2. 100 barris de peixes oferecidos por Smith
3. 4.000 cerejas oferecidas por Jones

4. Utilidade marginal da vaca em uso direto

Nesse caso, as trés alternativas superiores envolvem o valor de troca
da vaca, a quarta é seu valor em uso direto. Jackson fard o melhor uso
de seu recurso fazendo a troca com Crusoé. As 5.000 cerejas de Cru-
s0é serdo sua receita psiquica da troca, enquanto a perda dos 100 bar-
ris de peixe constitui seu custo psiquico. Vimos acima que, para que
ocorra a troca, a utilidade marginal dos bens recebidos deve ser maior
do que a utilidade marginal dos bens cedidos. Vemos agora que, para
que qualquer troca especifica ocorra, a utilidade marginal dos bens re-
cebidos também precisa ser maior do que a utilidade marginal renun-
ciada — aquela que poderia ter sido recebida em outro tipo de troca.

E evidente que Jackson preferird sempre uma oferta com mais
unidades de um bem em vez de uma oferta de menos unidades do
mesmo bem. Por outras palavras, o vendedor preferird sempre o preco
de venda mais elevado possivel para o seu bem. Jackson vai preferir o
preco de 5.000 cerejas por vaca oferecido por Crusoé ao preco de
4.000 cerejas por vaca oferecido por Jones. Pode-se contestar que isso
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pode nem sempre ser verdade e que pode ser contrabalanceado por ou-
tros fatores. Assim, a perspectiva de 4.000 cerejas de Jones pode ser
avaliada acima da perspectiva de 5.000 cerejas de Crusoé, se: (a) A
desutilidade psiquica do trabalho e do tempo, etc., para entregar em
uma distancia mais longa a tltima torna a perspectiva de venda para
Crusoé menos atrativa, apesar do preco mais elevado em cerejas; ou
(b) sentimentos especiais de amizade por Crusoé ou 6dio por Jones
servem para mudar as utilidades na escala de valores de Jackson. No
entanto, em analise posterior, estes fatores acabam ndo sendo vician-
tes. A regra de que o agente preferird o preco de venda mais alto para
seu bem em relacdo ao outro sempre é valida. Precisa ser reiterado que
um bem ndo é definido pelas suas caracteristicas fisicas, mas sim pela
igualdade de servigo das suas unidades para o agente. Agora, clara-
mente, uma cereja vinda de uma distancia mais longa, uma vez que
precisa provocar a desutilidade do trabalho para mové-la, ndo é a mes-
ma coisa que uma cereja vinda de uma distancia mais curta, embora
seja fisicamente a mesma cereja. O proprio fato de que a primeira esta
mais longe significa que ndo é tdo vantajosa quanto a outra cereja e,
portanto, ndo é o mesmo bem. Para que um “preco” seja comparavel a
outro, o bem precisa ser o mesmo. Assim, se Jackson prefere vender
sua vaca pelas 4.000 cerejas de Jones em comparacao com as 5.000
cerejas de Crusoé, isso ndo significa que ele tenha escolhido um preco
mais baixo para seu produto em termos do mesmo bem (cerejas), mas
que ele escolheu um preco em termos de um bem (cerejas de Jones)
em vez de um preco em termos de um bem totalmente diferente (cere-
jas de Crusoé). Da mesma forma, se, devido a sentimentos de amizade
ou hostilidade, receber cerejas de Crusoé assume uma qualidade dife-
rente daquela de receber cerejas de Jones, os dois pacotes de cerejas
nao tém a mesma serventia para Jackson e, portanto, tornam-se para
ele dois bens diferentes. Se esses sentimentos o levarem a vender a Jo-
nes por 4.000 cerejas, em vez de a Crusoé por 5.000 cerejas, ndo signi-
fica que ele escolheu um preco mais baixo pelo mesmo bem; ele esco-
lhe entre dois produtos diferentes — cerejas de Crusoé e cerejas de Jo-
nes. Assim, em todos os momentos, um agente vendera seu produto
pelo preco mais alto possivel em termos do bem recebido.
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Obviamente, o inverso é verdadeiro para o comprador. O com-
prador sempre comprard sua mercadoria pelo menor preco possivel.
Essa verdade pode ser tracada no exemplo que acabamos de discutir,
pois, no momento em que Jackson era vendedor de vaca, ele também
era comprador das cerejas. Onde o produto em questdo — cerejas —
era comparavel, ele comprou pelo preco mais baixo possivel — diga-
mos /5,000 vaca por cereja em vez de /4000 vaca por cereja. Nos casos
em que Jackson escolhe o tltimo preco, as duas cerejas ndo sdo mais
as mesmas, mas mercadorias diferentes. Se, para comprar cerejas, 0
comprador precisa ir mais longe ou comprar de alguém de quem nao
gosta, entdo esse produto torna-se um produto diferente do produto
mais proximo ou vendido por um amigo.

5. Determinacdo do Preco: Preco de Equilibrio??

Um dos problemas mais importantes da andlise econdmica é a
questdo: quais principios determinam a formacgdo dos precos no livre
mercado? O que pode ser dito por derivacdo légica do pressuposto
fundamental da acdo humana para explicar a determinacdo de todos os
precos nas trocas interpessoais, passadas, presentes e futuras?

E mais conveniente comecar com um caso de troca isolada, um
caso em que apenas duas partes isoladas estdo envolvidas na troca de
dois bens. Por exemplo, Johnson e Smith estdao considerando uma pos-
sivel troca de um cavalo do primeiro por alguns barris de peixe do se-
gundo. A questdo é: o que a analise economica pode dizer sobre os de-
terminantes da taxa de troca estabelecida entre os dois bens na troca?

Um individuo decidira se fard ou ndo uma troca com base nas po-
sicoes relativas dos dois bens em sua escala de valor. Assim, suponha
que a escala de valores de Smith, o possuidor do peixe, seja a presente
na figura 8.

E claro que Smith estaria disposto a adquirir um cavalo de John-
son se ele pudesse abrir mdo de 100 barris de peixe ou menos. Cem
barris ou menos sao menos valiosos para Smith do que o cavalo. Por
outro lado, 101 ou mais barris de peixes sdo mais valiosos para ele do

2 Cf. Bohm-Bawerk, Positive Theory of Capital, pp. 195-222. Também cf.
Fetter, Economic Principles, pp. 42-72; e Menger, Principles of Economics, pp.
191-97.
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que o cavalo. Assim, se o preco do cavalo em termos do peixe ofereci-
do por Smith for de 100 barris ou menos, Smith fara a troca. Se o pre-
co for de 101 barris ou mais, a troca ndo sera realizada.

—— 103 barris de peixes
— 102

— 101

— (Um cavalo)

— 100

— 99

— 08

Figura 8. Escala de Valor de Smith

(Quaisquer ntimeros de classificacdo desejados poderiam ser atribui-
dos as varias quantidades, mas eles nao sdo necessarios aqui.)

Suponha que a escala de valor de Johnson seja assim:

(104) barris de peixe
— (103)
— (102)
— Um cavalo
— (101)
— (100)
— (99)

Figura 9. Escala de Valor de Johnson

Entdo, Johnson nao abrira mao de seu cavalo por menos de 102 barris
de peixe. Se o preco oferecido por seu cavalo for inferior a 102 barris
de peixe, ele ndo fara a troca. Aqui, é claro que nenhuma troca serd
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feita; ao preco de venda minimo de Johnson, isso é, 102 barris de pei-
xe, é mais benéfico para Smith permanecer com o peixe do que adqui-
rir o cavalo.

Para que uma troca seja feita, entdo, o preco de venda minimo do
vendedor precisa ser inferior ao preco de compra mdximo do compra-
dor para aquele bem. Nesse caso, precisa ser inferior ao preco de 100
barris de peixe por cavalo. Suponha que essa condicdo seja atendida e
a escala de valor de Johnson seja a seguinte:

(64) barris de peixe
— (83)
— (82)
— (81)
— Um cavalo
— (80)
— (79)

Figura 10. Escala de Valor de Johnson

Johnson vendera o cavalo por qualquer quantidade de peixe igual
ou superior a 81 barris. Esse é, entdo, o preco minimo de venda do ca-
valo. Sendo essa a escala de valor de Johnson e Smith conforme ilus-
trado na Figura 8, qual preco sera de comum acordo para o cavalo (e,
inversamente, para o peixe)? Tudo que a analise pode dizer sobre este
problema é que, uma vez que a troca precisa ser para beneficio mutuo,
o preco do bem em troca isolada sera estabelecido em algum lugar
entre o pregco mdximo de compra e o preco minimo de venda, ou seja,
o preco do cavalo sera algo entre 100 e 81 barris de peixe. (Da mesma
forma, o preco do peixe sera definido entre /g1 e /100 de um cavalo
por barril). Nao podemos dizer em que ponto o preco sera definido.
Isso depende dos dados de cada caso especifico, das condi¢des espe-
cificas existentes. Em particular, vai depender da habilidade de barga-
nha dos dois individuos. Claramente, Johnson tentara definir o preco
do cavalo tdo alto quanto possivel, enquanto Smith tentard definir o
preco o mais baixo possivel. Isso se baseia no principio de que o ven-
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dedor do produto tenta obter o preco mais alto, enquanto o comprador
tenta garantir o preco mais baixo. Nao podemos prever o ponto em
que o dois concordardo, exceto que estara em algum lugar neste inter-
valo definido pelos dois pontos.?3

Agora, vamos remover gradualmente nossa suposi¢ao de troca
isolada. Vamos primeiro supor que Smith tem um concorrente, Brown,
um rival a oferecer peixe pelo desejado cavalo de Johnson. Supomos
que o peixe oferecido por Brown é de utilidade idéntica a Johnson as-
sim como o peixe oferecido por Smith. Suponha que a escala de valor
de Smith seja a mesma de antes, mas que a escala de valor de Brown
seja tal que o cavalo valha mais do que 90 barris de peixe para ele,
mas menos de 91 barris. As escalas de valor dos trés individuos apare-
cerdao conforme mostrado na Figura 11.

Smith rown Johnson
— 103 93 (54)
— 102 92 (83)
101 91 (82)
— (Um cavalo) (Um cavalo) (B8l) «—
— 100 90 Um cavalo
— 99 59 (80)
— og 88 (79)
Prego maxime Preco minimo
de compra de venda

Figura 11. Escalas de Valor dos Trés Individuos.

Brown e Smith estdo competindo pela compra do cavalo de John-
son. Claramente, apenas um deles pode fazer a troca pelo cavalo, e
uma vez que seus produtos sao idénticos para Johnson, a decisdo desse
de trocar sera decidida pelo preco oferecido pelo cavalo. Obviamente,
Johnson fara a troca com o potencial comprador que oferecer o prego
mais alto. Suas escalas de valor sdo tais que Smith e Brown podem

23 E claro que, dadas outras escalas de valor, os precos finais podem ser de-
terminados em nosso ponto ou dentro de uma faixa estreita. Assim, se o preco
maximo de compra de Smith for 87 e o preco minimo de venda de Johnson for
87, o preco sera determinado exclusivamente em 87.
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continuar a superlicitar’* um ao outro conforme a faixa de preco esteja
entre 81 e 90 barris de peixe por cavalo. Assim, se Smith oferece a
Johnson uma troca em 82 barris por cavalo, Brown pode competir au-
mentando a licitacdo para 84 barris de peixe por cavalo, e etc. Isso
pode continuar, no entanto, apenas até que o preco maximo de compra
de Brown tenha sido excedido. Se Smith oferece 91 barris pelo cavalo,
ja ndo compensa mais para Brown fazer a troca, e ele sai da competi-
¢do. Assim, o preco na troca sera alto o suficiente para excluir o com-
prador “menos capaz” ou “menos urgente” — aquele cuja escala de
valor ndo permite que ele ofereca um preco tdo alto quanto o outro, o
comprador “mais capaz”. Nao sabemos exatamente qual sera o preco,
mas sabemos que sera definido por uma barganha em algum lugar
igual ou abaixo do preco de compra maximo do comprador mais ca-
paz e acima do preco de compra mdximo do préximo comprador mais
capaz. Sera algo entre 100 e 91 barris, e a troca seré feita com Smith.
Vemos que a adi¢do de outro comprador concorrente para o produto
estreita consideravelmente a zona de barganha na determinacdo do
preco que sera estabelecido.

Essa andlise pode ser facilmente estendida para o caso de um
vendedor e n nimero de compradores (cada um oferecendo a mesma
mercadoria em troca). Assim, suponha que existam cinco compradores
potenciais para o cavalo, todos oferecendo peixes, cujas escalas de va-
lor sdo as seguintes:

Smith A Erown
— 101 100

i Fi Em, Em -1
— 100

(C) = (Um cavalo)

Figura 12. Escalas de Valor de Cinco Potenciais Compradores

24 N.T.: Licitar ou licitagdo, aqui e no decorrer do livro, é o ato de oferecer
determinados precgos por algo, i.e., dar lances. Sendo assim, superlicitar, ou su-
perlicitacdo, significa dar lances mais altos, i.e., oferecer um preco muito alto
para comprar algo. E sublicitar, ou sublicitacdo, significa dar lances mais baixos,
i.e., oferecer um preco muito baixo para comprar algo. Para ver mais, consulte
Overbidding e Underbidding.
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Com apenas um cavalo para ser vendido a um tinico comprador,
os compradores superlicitam uns aos outros até que cada um precise
sair da competicao. Finalmente, Smith pode superlicitar A, seu proxi-
mo concorrente mais capaz, apenas com um preco de 100. Vemos que,
nesse caso, 0 preco na troca é determinado unicamente — uma vez
que as varias escalas de valor sdo dadas — em 100, uma vez que a um
preco mais baixo A ainda esta na licitacdo, e, a um preco mais alto, ne-
nhum comprador estara disposto a concluir a troca. De qualquer for-
ma, mesmo que as escalas de valor ndo sejam capazes de determinar o
preco de maneira excepcional, a adicdo de mais concorrentes estreita
muito a zona de barganha. A regra geral ainda € valida: o preco estara
entre o preco de compra maximo do competidor mais capaz e o do
préximo mais capaz, incluindo o primeiro e excluindo o tltimo.?®

E também evidente que o estreitamento da zona de barganha se
deu no sentido ascendente e com vantagem para o vendedor do produ-
to.

O caso da competicdao unilateral de muitos vendedores com ape-
nas um comprador é o inverso direto do caso acima e pode ser consi-
derado simplesmente invertendo o exemplo e considerando o preco do
peixe em vez do preco do cavalo. Conforme mais vendedores de peixe
competiram para concluir a troca com um comprador, a zona de deter-
minacdo do preco do peixe diminuiu, embora desta vez no sentido
descendente e com a vantagem adicional do comprador. Conforme
mais vendedores foram adicionados, cada um tentou sublicitar seu ri-
val — oferecer um preco mais baixo pelo produto do que seus concor-
rentes. Os vendedores continuaram a sublicitar um ao outro até que to-
dos, exceto um vendedor, fossem excluidos do mercado. No caso de
muitos vendedores e um comprador, o preco sera definido em um pon-
to entre o prego de venda minimo do sequndo mais capaz e o do con-
corrente mais capaz — estritamente, em um ponto abaixo do primeiro
e fora ou incluindo o tdltimo. No exemplo final acima, o ponto foi em-

25 As vendas de leildes sdo exemplos de mercados para uma unidade de um
produto com um vendedor e muitos compradores. Cf. Boulding, Economic
Analysis, pp. 41-43.
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purrado para baixo para ser determinado exclusivamente no ultimo
ponto — /190 cavalo por barril.

Até agora consideramos os casos de um comprador com mais de
um vendedor e de um vendedor com mais de um comprador. Chega-
mos agora ao Unico caso de grande importancia em uma economia
moderna e complexa, baseada em uma rede de trocas entrelacada:
competi¢cdo bilateral de compradores e vendedores. Consideremos,
portanto, um mercado com qualquer nimero de compradores e vende-
dores concorrentes. Qualquer produto pode ser considerado, mas nos-
so exemplo hipotético continuara a ser a venda de cavalos em troca de
peixe (os cavalos, bem como os peixes, sendo considerados por todas
as partes como unidades homogéneas do mesmo bem). A seguir, esta
uma lista dos precos de compra maximos dos varios compradores com
base nas avaliacdes em suas respectivas escalas de valor:

Compradores de Cavalos Preco Maximo de Compra

D 100 barris de peixe
X2 i 98
X3 95
X4 it 91
X5 89
X6 e 88
X e 86
X8 e 85
X 83

A seguir, esta uma lista dos precos de compra minimos dos varios
compradores com base nas avaliagdes em suas respectivas escalas de
valor:

Vendedor de Cavalos Preco Minimos de Venda

2 81 barris de peixe
22 oottt 83
Z3 oo 85
2 88
Z5 i 89
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26 i 90
L7 ot 92
28 o 96

Reconhecemos Smith como o “comprador mais capaz” de cavalos,
com um preco de compra de 100 barris. Johnson é o “vendedor mais
capaz” — o vendedor com o preco de venda minimo mais baixo —
com 81 barris. O problema é encontrar o principio pelo qual o preco,
ou precos, das trocas de cavalos serdo determinados.

Agora vamos primeiro considerar o caso de X1 — Smith. E claro
que é vantajoso para Smith fazer a troca ao preco de 100 barris pelo
cavalo. No entanto, é uma grande vantagem para Smith comprar o
produto ao menor preco possivel. Ele ndo estad engajado em superlici-
tar a seus concorrentes apenas pelo bem de superlicitar. Ele tentara ob-
ter o bem pelo preco mais baixo que puder. Portanto, Smith preferira
comecar a ofertar por um cavalo com os pregos mais baixos oferecidos
por seus concorrentes, e s6 aumentar o preco oferecido se for necessa-
rio fazé-lo para evitar ser excluido do mercado. Da mesma forma,
Johnson faria uma venda vantajosa a um prego de 81 barris. No entan-
to, ele esta interessado em vender seu produto ao preco mais alto pos-
sivel. Ele fara uma sublicitacdo ao seu concorrente apenas se for ne-
cessaria fazé-la para evitar ser excluido do mercado sem realizar uma
venda.

E evidente que os compradores tenderdo a iniciar negociacdes
oferecendo precos tao baixos quanto possivel, enquanto os vendedores
tenderdo a pedir um preco tdao alto quanto acham que podem obter.
Claramente, esse “teste de mercado” preliminar tendera a ser mais
prolongado em um “novo” mercado, onde as condigoes sdo desconhe-
cidas, enquanto tendera a ser menos prolongado em um mercado “an-
tigo”, onde os participantes estao relativamente familiarizados com os
resultados do processo de formacao de pregos no passado, e podem es-
timar com mais precisdo quais serdo os resultados finais.

Suponhamos que os compradores comecem oferecendo o preco
baixo de 82 barris por cavalo. Aqui esta um preco pelo qual cada um
dos compradores ficaria feliz em fazer uma compra, mas apenas um
vendedor, Z1, estaria disposto a vender, por 82. E possivel que Z1, por
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ignorancia, possa concluir a troca com algum dos compradores a 82,
sem perceber que poderia ter obtido um preco superior. Também é
possivel que os outros compradores, por ignorancia, permitam que o
comprador se safe dessa sorte inesperada sem superlicitar ele por esse
cavalo mais barato. Mas esse resultado nao é muito provavel. Parece
mais provavel que Z1 ndo venda a um preco tdo baixo e que os com-
pradores imediatamente superlicita qualquer tentativa de um deles de
concluir uma troca a esse preco. Mesmo que, por acaso, uma troca fos-
se concluida a 82, é 6bvio que tal preco nao poderia durar. Uma vez
que nenhum outro vendedor faria uma troca a esse preco, o preco de
outras trocas teria que aumentar ainda mais, como resultado da sobre
oferta de lances dos compradores.

Vamos supor, nesse ponto, que nenhuma troca sera feita a esse
preco por causa do aumento da oferta de lances dos compradores e do
conhecimento disso pelos vendedores. Conforme o preco de oferta
sobe, os compradores menos capazes, COmo No €aso anterior, passam a
ser excluidos do mercado. Um preco de 84 trara dois vendedores para
o mercado, mas excluird X9 do lado do comprador. Conforme o prego
da oferta aumenta, a desproporcdo entre a quantidade ofertada para
venda e a quantidade demandada para compra a dado preco diminui,
mas enquanto o ultimo for maior do que o primeiro, a superlicitacdo
mutua dos compradores continuara a aumentar o prego. A quantia pos-
ta a venda a cada preco é chamada de oferta; a quantidade exigida
para compra em cada preco é chamada de demanda. Evidentemente,
ao primeiro preco de 82, a oferta de cavalos no mercado é uma; a de-
manda por cavalos no mercado é de nove. Apenas um vendedor estaria
disposto a vender por esse preco, enquanto todos os nove compradores
estariam dispostos a fazer sua compra. Com base nas tabelas abaixo,
sobre os precos de compra maximos e precos de venda minimos, po-
demos apresentar uma lista das quantidades do bem, que serdo deman-
dadas e ofertadas a cada preco hipotético.

Essa tabela reflete a entrada progressiva dos vendedores no mer-
cado conforme o preco aumenta, e o abandono dos compradores con-
forme o preco aumenta. Como vimos acima, enquanto a demanda ex-
ceder a oferta a qualquer preco, os compradores continuardo a superli-
citar e o preco continuara a subir.
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Tabela 2
Preco |Fornecido| Exigido Preco |Fornecido| Exigido
80 0 cavalos | 9 cavalos 91 6 cavalos | 4 cavalos
81 1 9 92 7 3
82 1 9 93 7 3
83 2 9 94 7 3
84 2 8 95 7 3
85 3 8 96 8 2
86 3 7 97 8 2
87 3 6 98 8 2
88 4 6 99 8 1
89 5 5 100 8 1
90 6 4 101 8 0

O inverso ocorre se 0 preco comegcar perto de seu ponto mais
alto. Assim, se os vendedores primeiro demandarem um preco de 101
barris pelo cavalo, havera oito vendedores ansiosos e nenhum compra-
dor. Ao preco de 99, os vendedores podem encontrar um comprador
ansioso, mas € provavel que a venda ndao seja realizada. O comprador
vai perceber que ndo adianta pagar um preco tao alto, e os outros ven-
dedores fardo uma sublicitacao do que aquele que tentar fazer a venda
ao
preco de 99. Assim, quando o preco é tdo alto que a oferta excede a
demanda naquele preco, a sublicitacdo de ofertadores fara o preco
cair. Conforme o preco provisorio cai, mais vendedores sdao excluidos
do mercado e mais compradores entram nele.
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Se a superlicitacdo de compradores elevar o preco sempre que a
quantidade demandada for maior do que a quantidade ofertada, e a
sublicitacdo dos vendedores diminuir o preco sempre que a oferta for
maior do que a demanda, é evidente que o preco do bem encontrara
um ponto de descanso onde a quantidade demandada € igual a quanti-
dade ofertada, ou seja, onde a oferta é igual a demanda. Nesse preco e
somente nesse preco, o mercado estd compensado, ou seja, nao ha in-
centivo para que os compradores oferecam precos mais altos ou para
que os vendedores oferecam precos mais baixos. Em nosso exemplo,
esse preco final, ou preco de equilibrio, é 89, e por esse preco, cinco
cavalos serdo vendidos a cinco compradores. Esse preco de equilibrio
é o preco ao qual o bem tendera a ser fixado e as vendas a serem fei-
tas.2®

Especificamente, as vendas serdo feitas para os cinco comprado-
res mais capazes a esse preco: X1, X2, X3, X4 e X5. Os outros com-
pradores menos capazes (ou menos urgentes) sao excluidos do merca-
do porque suas escalas de valor ndo os permitem comprar cavalos a
esse preco. Da mesma forma, os vendedores Z1-Z5 sdo os que reali-
zam a venda a 89; os outros vendedores sao excluidos do mercado
porque suas escalas de valor ndo permitem que eles estejam no merca-
do a esse preco.

Nesse mercado de cavalos e peixes, o Z5 é o menos capaz dos
vendedores que conseguiram permanecer no mercado. O Z5, cujo pre-
co de venda minimo é 89, s6 consegue fazer sua venda a 89. Ele é o
vendedor marginal — o vendedor na margem, aquele que seria exclui-
do por uma leve queda no preco. Por outro lado, o X5 é o menos ca-

26 E possivel que o ponto de equilibrio ndo seja determinado exclusivamente
a um preco definido. Assim, o padrdo da tabela de oferta e demanda pode ser o
seguinte:

P S D

89 5 6

90 6 5
A desigualdade é a mais estreita possivel, mas ndo ha um ponto dnico de igual -
dade. Nesse caso, se as unidades forem mais divisiveis, o preco serd definido
para liberar o mercado em um ponto intermediario, digamos 89,5 barris de peixe
por cavalo. Se ambos os bens trocados forem ainda mais indivisiveis, como va-
cas por cavalos, entdo o preco de equilibrio sera 89 ou 90, e esta sera a aborda-
gem mais proxima do equilibrio, em vez do equilibrio em si.
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paz dos compradores que conseguiram permanecer no mercado. Ele é
o comprador marginal — aquele que seria excluido por um leve au-
mento no preco. Uma vez que seria insensato os outros compradores
pagarem mais do que devem para obter seu suprimento, eles também
pagardo o mesmo preco que o comprador marginal, ou seja, 89. Da
mesma forma, os outros vendedores ndo venderdo por menos do que
poderiam conseguir; eles venderdo ao preco que permite o vendedor
marginal permanecer no mercado.

Evidentemente, os compradores (e vendedores) mais capazes ou
“mais urgentes” — o supramarginal (que inclui o marginal) — obtém
um excedente psiquico nessa troca, pois estdo em melhor situacdo do
que estariam se o preco fosse mais alto (ou inferior). No entanto, uma
vez que os bens podem ser classificados apenas na escala de valor de
cada individuo, e nenhuma medi¢do de ganho psiquico pode ser feita
para um individuo ou entre diferentes individuos, pouco de valor pode
ser dito sobre esse ganho psiquico, exceto que ele existe. (Ndo pode-
mos nem mesmo fazer a afirmacdo, por exemplo, que o ganho psiqui-
co em troca obtido por X1 é maior do que o de X5). Os compradores e
vendedores excluidos sao denominados submarginais.

A caracteristica especifica da “compensacao de mercado” realiza-
da pelo preco de equilibrio é que, somente a esse preco, todos 0s com-
pradores e vendedores que desejam efetuar trocas podem fazé-lo. A
esse preco, cinco vendedores com cavalos encontram cinco comprado-
res para os cavalos; todos os que desejam comprar e vender a esse pre-
¢o podem fazé-lo. Em qualquer outro preco, existem compradores ou
vendedores frustrados. Assim, a um preco de 84, oito pessoas gostari-
am de comprar por esse preco, mas apenas dois cavalos estdo disponi-
veis. A esse preco, existe uma grande quantidade de “demanda ndo
atendida” ou excesso de demanda. Por outro lado, a um preco de, di-
gamos, 95, ha sete vendedores ansiosos para vender cavalos, mas ape-
nas trés pessoas dispostas a comprar cavalos. Assim, nesse preco, ha
“oferta insatisfeita” ou excesso de oferta. Outros termos para excesso
de demanda e excesso de oferta sdo “escassez” e “excedente” do bem.
Além do fato universal da escassez de todos os bens, um preco que
esta abaixo do preco de equilibrio cria uma escassez adicional de ofer-
ta para os demandadores, enquanto um preco acima do equilibrio cria
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um excedente de bens a venda em comparacdo as demandas de com-
pra. Vemos que o processo de mercado sempre tende a eliminar essas
faltas e sobras e estabelecer um preco onde os compradores possam
encontrar uma oferta e os ofertantes uma demanda.

E importante perceber que esse processo de superlicitacdo de
compradores e sublicitacdo de vendedores sempre ocorre no mercado,
mesmo que os aspectos superficiais do caso especifico facam parecer
que apenas os vendedores (ou compradores) estdo definindo o preco.
Assim, um bem pode ser vendido em lojas de varejo, com precos sim-
plesmente “cotados” pelo vendedor individual. Mas o mesmo proces-
so de licitagdo ocorre em tal mercado como em qualquer outro. Se os
vendedores fixarem seus precos abaixo do preco de equilibrio, os
compradores se apressardo em fazer suas compras, e os vendedores
descobrirdo que ocorre escassez, acompanhada por filas de comprado-
res ansiosos para comprar bens que nao estao disponiveis. Percebendo
que eles poderiam obter precos mais altos para suas mercadorias, 0s
vendedores aumentam seus precos cotados de acordo. Por outro lado,
se fixarem seus precos acima do preco de equilibrio, surgem supe-
ravits de estoques ndao vendidos, e eles terdo que baixar seus precos
para “movimentar” o actimulo de estoques indesejados e compensar o
mercado.

O caso em que os compradores cotam pregos e, portanto, pare-
cem defini-los é semelhante. Se os compradores cotarem precos abai-
x0 do preco de equilibrio, descobrirdo que ndo podem satisfazer todas
as suas demandas com aquele preco. Como resultado, eles terdo que
aumentar seus precos cotados. Por outro lado, se os compradores defi-
nirem precos muito altos, eles encontrardo uma correria de vendedores
com estoques nado vendiveis e aproveitardo a oportunidade para baixar
o preco e compensar o mercado. Assim, independentemente da forma
do mercado, o resultado do processo de mercado é sempre a tendéncia
para o estabelecimento do preco de equilibrio via licitacdo de compra-
dores e vendedores.

E evidente que, se eliminarmos a suposicdo de que nenhuma ven-
da preliminar foi feita antes do preco de equilibrio ser estabelecido,
isso ndo ira alterar os resultados da analise. Mesmo que, por ignoran-
cia e erro, a venda tenha sido feita ao preco de 81 ou 99, esses precos

111



Homem, Economia e Estado

ainda serdo efémeros e temporarios, e o preco final do bem tendera a
ser o preco de equilibrio.

Uma vez que o preco de mercado seja estabelecido, é claro que
um preco precisa reger todo o mercado. Isso ja foi sugerido pelo fato
de que todos os compradores e vendedores tenderdo a trocar pelo mes-
Mo preco que seus concorrentes marginais. Sempre havera uma ten-
déncia no mercado de estabelecer um e apenas um preco para um bem
a qualquer momento. Assim, suponha que o preco de mercado tenha
sido estabelecido em 89, e que um astuto vendedor tente induzir um
comprador a comprar em 92. E evidente que nenhum comprador com-
prara a 92 quando sabe que pode comprar no mercado normal a 89. Da
mesma forma, nenhum vendedor estara disposto a vender a um preco
abaixo do mercado se souber que pode prontamente fazer sua venda a
89. Se, por exemplo, um vendedor ignorante vende um cavalo a 87, o
comprador provavelmente entrarda no mercado como um vendedor
para vender o cavalo a 89. Tais impulsos por ganhos de arbitragem
(compra e venda para tirar vantagem das discrepancias no preco de um
bem) agem rapidamente para estabelecer um preco para um bem em
todo o mercado. Esses precos de mercado tenderdo a mudar apenas
quando as mudancas nas condi¢oes de oferta e demanda alteram o pre-
¢o de equilibrio e estabelecem uma condicdo de excesso de oferta ou
excesso de demanda onde antes o mercado estava compensado.

Uma imagem mais clara dos precos de equilibrio, conforme de-
terminado pelas condicGes de oferta e demanda, serd derivada da re-
presentacao grafica na Figura 13.

E evidente que, conforme o preco aumenta, novos ofertantes com
precos de venda minimos mais elevados sdo introduzidos no mercado,
enquanto demandadores com precos de compra maximos reduzidos
comecardo a desistir. Portanto, conforme o preco diminui, a quantida-
de demandada precisa sempre permanecer a mesma ou aumentar, nun-
ca diminuir. Da mesma forma, conforme o preco diminui, a quantida-
de oferecida na oferta precisa sempre diminuir ou permanecer a mes-
ma, nunca aumentar. Portanto, a curva de demanda precisa ser sempre
vertical ou inclinada a direita conforme o preco diminui, enquanto a
curva de oferta precisa ser sempre vertical ou inclinada a esquerda
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conforme o preco diminui. As curvas se cruzarao no preco de equili-
brio, onde oferta e demanda sdo iguais.

Claramente, uma vez determinada a zona de intersecao das cur-
vas de oferta e demanda, sdo os compradores e vendedores na margem
— na area do ponto de equilibrio — que determinam qual sera o preco
de equilibrio e a quantidade trocada.

A tabelacdo?” da oferta, oferecida em qualquer dado preco, é cha-
mada de tabela de oferta, enquanto sua apresentacdo grafica, com os
pontos conectados aqui, para fins de clareza, é conhecida como curva
de oferta. Da mesma forma, a tabelacdo da demanda é a tabela de de-
manda, e sua representacao grafica a curva de demanda, para cada
produto e mercado. Dado o ponto de interseccdo, as curvas de
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Figura 13. Determinacao do Preco de Equilibrio

oferta e demanda acima e abaixo desse ponto podem assumir muitas
formas concebiveis sem afetar o preco de equilibrio. Os determinantes
diretos do preco sdo, portanto, os compradores e vendedores margi-

27 N.T.: Tabelagdo (tabulation, em inglés) é o ato ou efeito de colocar em ta-

bela, é uma representacao sistematica e légica de dados em linhas e colunas.
Em outras palavras, o método de colocar dados organizados em uma forma de
tabela. Ndo confundir com tabelamento, no caso de tabelamento de precos, onde
os precos sdo fixados pelo governo.

113



Homem, Economia e Estado

nais, enquanto as avaliacdes das pessoas supramarginais sao importan-
tes para determinar quais compradores e vendedores estardo na mar-
gem. As avaliagdes dos compradores e vendedores excluidos muito
além da margem ndo tém influéncia direta sobre o preco e se tornarao
importantes apenas se uma mudancga na demanda de mercado e nas ta-
belas de oferta os aproximarem do ponto de intersecao.

Assim, dado o ponto de intersecdo, o padrao das curvas de oferta
e demanda (representado pelas linhas solidas e pontilhadas) poderia
ser pelo menos qualquer uma das variantes mostradas na Figura 14.

Até este ponto, presumimos, por uma questao de simplicidade e
clareza, que cada comprador, bem como cada fornecedor, estava limi-
tado a uma unidade do bem em cujo preco nos concentramos — o ca-
valo. Agora, podemos remover essa restricdo e concluir nossa analise
do mundo real da troca, permitindo que ofertadores e demandadores

reco

Quantddade

Figura 14. Possiveis Padroes

troquem qualquer nimero de cavalos que desejarem. Sera visto imedi-
atamente que a eliminacdo de nossa restricdo implicita ndo fez nenhu-
ma mudanca substancial na analise. Assim, voltemos ao caso de John-
son, cujo preco de venda minimo de um cavalo era de 81 barris de pei-
xe. Vamos agora supor que Johnson tenha um estoque de varios cava-
los. Ele esta disposto a vender um cavalo — o primeiro — por um
preco minimo de 81 barris, ja que em sua escala de valor ele coloca o
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cavalo entre 81 e 80 barris de peixe. Qual sera o preco de venda mini-
mo de Johnson para se desfazer de seu segundo cavalo? Vimos anteri-
ormente neste capitulo que, de acordo com a lei da utilidade marginal,
conforme o estoque de bens de um homem diminui, o valor colocado
em cada unidade restante aumenta; inversamente, conforme o estoque
de bens de um homem aumenta, a utilidade marginal de cada unidade
diminui. Portanto, a utilidade marginal do segundo cavalo (ou, estrita-
mente, de cada cavalo depois que o primeiro cavalo se for), sera maior
do que a utilidade marginal do primeiro cavalo. Isso sera verdadeiro
mesmo que cada cavalo seja capaz de realizar o mesmo servico que
todos os outros. Da mesma forma, o valor de partida de um terceiro
cavalo sera ainda maior. Por outro lado, enquanto a utilidade marginal
colocada em cada cavalo desistido aumenta, a utilidade marginal dos
peixes adicionais adquiridos em troca diminuira. O resultado desses
dois fatores é inevitavelmente aumentar o preco de venda minimo para
cada cavalo sucessivo que ele vendeu. Portanto, suponha que o preco
minimo de venda para o primeiro cavalo seja 81 barris de peixe.
Quando se trata da segunda troca, o valor renunciado do segundo ca-
valo serd maior, e o valor dos mesmos barris em troca diminuira.
Como resultado, o preco de venda minimo abaixo do qual Johnson
nao vendera o cavalo aumentara, digamos, para 88. Assim, conforme o
estoque do vendedor diminui, seu preco de venda minimo aumenta. A
escala de valor de Johnson pode parecer com a Figura 15.

Com base nessa escala de valor, a tabela de oferta individual do
préprio Johnson pode ser construida. Ele ofertara zero cavalos até um
preco de 80, um cavalo em um preco entre 81 e 87, dois cavalos com
um preco entre 88 e 94, trés cavalos em um preco de 95 a 98 e quatro
cavalos em um preco de 99 e acima. O mesmo pode ser feito para cada
vendedor do mercado. (Quando o vendedor tem apenas um cavalo
para vender, a tabela de oferta é construida como antes). E claro que
uma tabela de oferta do mercado pode ser construida simplesmente
adicionando os suprimentos que serdo oferecidos pelos varios vende-
dores individuais no mercado em qualquer dado preco.

Os fundamentos da andlise anterior da oferta do mercado perma-
necem inalterados. Assim, o efeito de construir a tabela da oferta do
mercado, nesse caso, é o mesmo como se houvesse quatro vendedores,
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cada um fornecendo um cavalo e cada um com pregos de venda mini-
mos de 81, 88, 95 e 99. O fato de ser um tinico homem que esta forne-
cendo as novas unidades, e ndo varios homens diferentes, ndo altera os
resultados da andlise. O que ele faz é reforcar a regra de que a curva
de oferta precisa sempre ser vertical ou inclinada a direita conforme o
preco aumenta, i.e., que a oferta precisa sempre permanecer inaltera-
da ou aumentar com um aumento no prego. Pois, além de novos ofer-
tadores entrarem no mercado com aumento de preco, 0 mesmo oferta-
dor vai oferecer mais unidades da mercadoria. Assim, o funcionamen-
to da lei da utilidade marginal serve para reforcar a regra de que a
oferta ndo pode diminuir a precos mais elevados, mas precisa aumen-
tar ou permanecer a mesma.
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— (100)
— (99)
— Um quarto cavalo
— (98)
— (97)
— (96)
— (95)
—— Um terceiro cavalo
— (84
— (93)
— (92) (s pre¢os minimos
— (91) de venda de Johnson
— (90) estao agui: 81, 88, 95
— (B9) e 99,
— (88)
— Um segundo cavalo
(87)
— (806)
— (B3]
— (84)
— (83)
— (B82)
— (81)
— Um cavalo
(B0)

Figura 15. Escala de Valor de Johnson

O exato oposto ocorre no caso da demanda. Suponha que permi-
tamos que os compradores comprem qualquer nimero desejado de ca-
valos. Lembramos que o preco de compra maximo de Smith para o
primeiro cavalo foi de 100 barris de peixe. Se ele considerar a compra
de um segundo cavalo, a utilidade marginal do cavalo adicional sera
menor que a utilidade do primeiro, e a utilidade marginal da mesma
quantidade de peixes da qual ele teria que desistir aumentara. Se a uti-
lidade marginal das compras diminui na medida em que mais sao fei-
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tas, e a utilidade marginal do bem cedido aumenta, esses fatores resul-
tam em precos maximos de compra mais baixos para cada cavalo su-
cessivo comprado. Assim, a escala de valor de Smith pode aparecer
como na Figura 16.

Essas tabelas de demanda individuais podem ser feitas para cada
comprador no mercado e podem ser adicionadas para formar uma cur-
va de demanda resultante para todos os compradores no mercado.

E evidente que, aqui novamente, ndo ha mudanca na esséncia da
curva de demanda do mercado. A curva de demanda individual de
Smith, com precos de compra maximos conforme acima, é analitica-
mente equivalente a quatro compradores com precos de compra maxi-
mos de 83, 89, 94 e 100, respectivamente. O efeito de permitir que
mais de uma unidade seja demandada por cada comprador traz a lei da
utilidade marginal para reforcar a regra acima mencionada, de que a
curva de demanda é inclinada a direita conforme o preco diminui, i.e.,
que a demanda precisa aumentar ou permanecer inalterada conforme
o preco diminui. Pois, somado ao fato de que precos mais baixos tra-
zem compradores anteriormente excluidos, cada individuo tendera a
demandar mais conforme o preco cair, uma vez que 0s pre¢os maxi-
mos de compra serdo menores com a compra de mais unidades, de
acordo com a lei da utilidade marginal.

Vamos agora resumir os fatores que determinam os precos nas
trocas interpessoais. Um preco tendera a ser estabelecido para cada
bem no mercado, e esse preco tendera a ser o preco de equilibrio, de-
terminado pela intersecdo das tabelas de oferta e demanda do merca-
do. Aqueles fazendo as trocas a esse preco serdo os compradores e
vendedores supramarginais e marginais, enquanto os menos capazes,
ou submarginais, serdo excluidos da venda, porque suas escalas de va-
lor ndo lhes permitem fazer uma troca. Seus precos de compra maxi-
mos sao muito baixos ou seus precos de venda minimos sao muito al-
tos. As tabelas de oferta e demanda do mercado sdao determinadas pe-
los precos de venda minimos e precos de compra maximos de todos os
individuos no mercado. Os ultimos, por sua vez, sio determinados
pela colocacao das unidades a serem compradas e vendidas nas esca-
las de valor dos individuos, sendo essas classificacdes influenciadas
pela lei da utilidade marginal.
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— 102
— 101
— (Um cavalo)
— 100
— 09
— 98
9 Com base nisso, uma
[ 9? tabela de demanda
95 individual para Smith
— (Um segundo cavalo) pode ser construida,
— 94 Smith demandara: 4
— 93 cavalos a um prego de
— 82 83 e abaixo; 3 cavalos
o1 ao prego de 84 a 89; 2
L op cavalos ao prego de 90
— (Um terceiro cavalo) a 94; 1 cavalo ao prego
80 de 94 a100;e 0
88 cavalos a um preco de
L a7 101 ou mais.
— Bb
— B5
— B4
— (Um quarto cavalo)
— B3
— &2

Figura 16. Escala de Valor do Smith

Além da lei da utilidade marginal, ha outro fator que influencia
as classificacdes na escala de valor de cada individuo. E 6bvio que a
quantidade que Johnson ofertar a qualquer preco é limitada pelo esto-
que de mercadorias que ele tem disponivel. Assim, Johnson pode estar
disposto a ofertar um quarto cavalo a um preco de 99, mas se isso
exaurir seu estoque disponivel de cavalos, nenhum preco mais alto
sera capaz de gerar uma oferta maior de Johnson. Pelo menos isso é
verdade enquanto Johnson ndo tiver mais estoque disponivel para ven-
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der. Assim, em qualquer dado tempo, o estoque total dos bens disponi-
veis colocam um limite maximo na quantidade do bem que pode ser
ofertado no mercado. Contrariamente, o estoque total da compra de
bens colocara um limite maximo no total do bem de venda que qual-
quer individuo, ou o mercado, pode demandar.

Ao mesmo tempo em que as tabelas de oferta e demanda do mer-
cado estabelecem o preco de equilibrio, elas também estabelecem cla-
ramente a quantidade de equilibrio de ambos os bens que serdo troca-
dos. Em nosso exemplo anterior, as quantidades de equilibrio trocadas
sao cinco cavalos e 5 x 89, ou 445 barris de peixe, para o total do mer-
cado.

6. Elasticidade de Demanda?®

A tabela de demanda nos diz quantas unidades do bem comprado
serdo compradas a cada preco hipotético. A partir desta tabela pode-
mos facilmente encontrar o ntimero total de unidades do bem a venda
que serdo gastas a cada preco. Assim, a partir da Tabela 2, descobri-
mos que a um preco de 95, trés cavalos serdo exigidos. Se trés cavalos
forem demandados a um preco de 95 barris de peixe, o nimero total
de unidades do bem a venda que sera oferecido em troca sera de 3 x
95, ou 285 barris de peixe. Esse, entdo, é o dispéndio total do bem de
venda que sera oferecido no mercado a esse preco.

O dispéndio total da venda do bem a cada preco hipotético é
mostrado na Tabela 3.

A Figura 17 é uma apresentacao grafica da curva de dispéndio to-
tal. E evidente que essa é uma derivacdo légica da curva de demanda
e, portanto, também é uma curva de despesas dos compradores a cada
preco hipotético.

Uma caracteristica marcante da curva de dispéndio total é que,
em contraste com as outras curvas (como a curva de demanda), ela
pode inclinar em qualquer direcao conforme o preco aumenta ou dimi-
nui. A possibilidade de uma inclinagdo em qualquer direcdo decorre da
operacao dos dois fatores que determinam a posi¢do da curva.

28 Cf. Benham, Economics, pp. 60-63.
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Tabela 3
Compradores

Preco Demandado Vendas Totais
80 ... 9 cavalos 720 barris de peixe
81 ... 9 729
82 ... 9 738
83 ... 9 747
84 ... 8 672
85 ... 8 680
86 ... 7 602
87 ... 6 522
88 ... 6 528
89 ... 5 445
90 ... 4 360
91 ... 4 364
92 ... 3 276
93 ... 3 279
9 ... 3 282
95 ... 3 285
96 ... 2 192
97 ... 2 194
98 ... 2 196
99 ... 1 99
100 ... 1 100
101 ... 0 0

Despesa = Preco x Quantidade demandada (do bem de compra). Mas
sabemos que, conforme o preco diminui, a demanda precisa aumentar
ou permanecer a mesma. Portanto, uma diminuicdo no preco tende a
ser contrabalangada por um aumento na quantidade e, como resultado,
o dispéndio total do bem a venda pode aumentar ou diminuir confor-
me o preco muda.

Com dois precos estabelecidos, sejam eles quaisquer que sejam,
podemos comparar o gasto total da venda do bem que sera gasto pelos
compradores. Se o prego mais baixo rende um valor total maior do
que o preco mais alto, a curva de dispéndio total é definida como sen-
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do eldstica sobre essa faixa. Se o preco mais baixo gerar uma despesa
total menor do que o preco mais alto, entdo a curva é ineldstica nesse
intervalo. Alternativamente, podemos dizer que o primeiro caso é o de
uma elasticidade maior que a unidade, o ultimo de uma elasticidade
menor que a unidade, e o caso em que o dispéndio total é o mesmo
para os dois precos é um de elasticidade unitdria, ou elasticidade igual
a um. Uma vez que a precisdao numérica no conceito de elasticidade
ndo é importante, podemos simplesmente usar os termos “inelastico”,
“elastico” e (para o ultimo caso) “neutro”.
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Figura 17. Curva de Dispéndio Total

Alguns exemplos esclarecerdo esses conceitos. Assim, suponha
que examinemos a tabela de dispéndio total a precos de 96 e 95. Em
96, o dispéndio total é de 192 barris; em 95, sdo 285 barris. O dispén-
dio é maior com o preco mais baixo e, portanto, a tabela de dispéndio
é eldastica nesta faixa. Por outro lado, consideremos os precos 95 e 94.
Em 94, o dispéndio é 282. Consequentemente, a tabela aqui € ineldsti-
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ca. E evidente que existe um dispositivo geométrico simples para de-
cidir se a curva de demanda é ou ndo elastica ou inelastica entre dois
precos hipotéticos: se a curva de dispéndio estd mais para a direita
com o preco mais baixo, a curva de demanda é elastica; se mais para a
esquerda, a dltima é inelastica.

Nao ha razdo para que o conceito de elasticidade precisa ser con-
finado a dois precos préximos um do outro. Quaisquer dois precos na
tabela podem ser comparados. E evidente que um exame de toda a
curva de despesas demonstra que a curva de demanda anterior é basi-
camente elastica. E elastico em quase toda a sua extensdo, com exce-
cdo de algumas pequenas lacunas. Se compararmos quaisquer dois
precos bastante espacados, é evidente que o gasto é menor com o pre-
co mais alto. Se o preco for alto o suficiente, a demanda por qualquer
bem caira para zero e, portanto, o gasto caira para zero.

De particular interesse é a elasticidade da curva de demanda ao
preco de equilibrio. Subindo um degrau para o preco de 90, a curva é
claramente elastica — o gasto total é menor com o prego mais alto.
Descendo um degrau para 88, a curva também é elastica. Esta curva
de demanda particular é elastica na vizinhanca do preco de equilibrio.
Outras curvas de demanda, é claro, poderiam ser inelasticas em seu
preco de equilibrio.

Contrariamente do que se possa pensar a principio, o conceito de
“elasticidade da oferta” ndo é significativo, assim como a “elasticida-
de da demanda”. Se multiplicarmos a quantidade ofertada a cada prego
pelo preco, obtemos o numero de barris de peixe (o bem a venda) que
os vendedores irdo demandar em troca. Sera facil perceber, entretanto,
que essa quantidade sempre aumenta conforme o preco aumenta e
vice-versa. Em 82 é 82, em 84 é 168, em 88 é 352, etc. A razdo é que
seu outro determinante, a quantidade ofertada, muda na mesma dire-
¢do que o preco, e ndo na direcao inversa como a quantidade deman-
dada. Como resultado, a oferta é sempre “elastica”, e o conceito é de-
sinteressante,?’

2 A atencdo de alguns escritores para a elasticidade da oferta deriva de uma
abordagem errada de toda a analise da utilidade, oferta e demanda. Eles assu-
mem que é possivel tratar a agdo humana em termos de diferengas “infinitamen-
te pequenas” e, portanto, aplicar os conceitos matematicamente elegantes do cal-
culo etc., aos problemas econdmicos. Tal tratamento é falacioso e enganoso, po-
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7. Especulacao e Tabelas da Oferta e da Demanda

Vimos que o preco de mercado é, em ultima analise, determinado
pela intersecdo das tabelas de oferta e demanda. Agora é para conside-
rar ainda mais os determinantes dessas tabelas particulares. Podemos
estabelecer qualquer outra conclusdo a respeito das causas da forma e
posicdo das proprias tabelas de oferta e demanda?

Lembramos que, a qualquer preco, a quantidade de um bem que
um individuo vai comprar ou vender é determinada pela posicao do
bem de venda e do bem de compra em sua escala de valor. Ele vai de-
mandar um bem se a utilidade marginal de adicionar uma unidade do
bem de compra for maior do que a utilidade marginal do bem de ven-
da do qual ele precisa desistir. Por outro lado, outro individuo sera um
vendedor se suas avaliagOes das unidades estiverem em ordem rever-
sa. Vimos que, nesta base, e reforcada pela lei de utilidade marginal, a
curva de demanda do mercado nunca diminuird quando o preco bai-
xar, e a curva de oferta nunca aumentara quando o preco diminuir.

Analisemos melhor as escalas de valor dos compradores e vende-
dores. Vimos acima que as duas fontes de valor que um bem pode ter
sdo o valor de uso direto e o valor de troca, e que o valor mais alto é o
determinante para o agente. Um individuo, portanto, pode demandar
um cavalo em troca por uma de duas razdes: seu valor de uso direto
para ele ou o valor que ele acredita ser capaz de obter em troca. Se o

rém, uma vez que a agao humana precisa tratar todos os assuntos apenas em ter-
mos de passos discretos. Se, por exemplo, a utilidade de X é tdo pouco menor
que a utilidade de Y que pode ser considerada idéntica ou negligentemente dife-
rente, entdo a acdo humana os tratard como tal, i.e., como o mesmo bem. Por ser
conceitualmente impossivel medir a utilidade, mesmo o desenho de curvas de
utilidade continua é pernicioso. Nas tabelas de oferta e demanda, ndo €é prejudi-
cial desenhar curvas continuas por uma questdo de clareza, mas os conceitos
matematicos de continuidade e de calculo ndo sdo aplicaveis. Como resultado, o
conceito aparentemente preciso de “elasticidade em um ponto” (aumento per-
centual da demanda dividido por uma diminuicdo percentual “insignificante” no
preco) estd completamente fora de ordem. E essa substituicdo equivocada da
elegancia matemaética pelas realidades da agdo humana que confere uma aparen-
te importancia ao conceito de “elasticidade da oferta”, comparéavel ao conceito
de elasticidade da demanda.
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primeiro, entdo ele sera um consumidor dos servicos do cavalo; se o
segundo, entdo ele compra a fim de fazer uma troca mais vantajosa no
futuro. Assim, suponha, no exemplo anterior, que o preco de mercado
existente ndo atingiu o equilibrio — que agora esta a 85 barris por ca-
valo. Muitos demandadores podem perceber que esse preco esta abai-
x0 do equilibrio e que, portanto, podem obter um lucro de arbitragem
comprando a 85 e revendendo por um preco final superior.

[reco

Quantddade

Figura 18. Curva de Demanda Simplificada

Estamos agora em condi¢des de refinar a anélise da se¢do anteri-
or, que ndo sondou a questdo sobre se as vendas ocorreram ou nao an-
tes de o preco de equilibrio ter sido alcancado. Presumimos agora ex-
plicitamente que o tabela de demanda mostrado na Tabela 2 se referia
a demanda para uso direto pelos consumidores. Suavizando as etapas
da curva de demanda representada na Figura 13, podemos, para fins de
simplicidade e exposicdo, retrata-la como na Figura 18. Essa, pode-
mos dizer, é a curva de demanda para uso direto. Para esta curva de
demanda, entdo, a abordagem de equilibrio se da através de compras
reais aos varios precos, e entdo a escassez ou os excedentes revelam a
superlicitacdo ou sublicitacdo, até que o preco de equilibrio seja final-
mente alcancado. Na medida em que os compradores preveem o preco
de equilibrio final, no entanto, ndo comprardo a um prego mais alto
(mesmo que o tivessem feito se esse fosse o preco final), mas espera-
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rdo que o preco caia. Da mesma forma, se o preco estiver abaixo do
preco de equilibrio, na medida em que os compradores preveem o pre-
co final, eles tenderdo a comprar parte do bem (e.g., cavalos), a fim de
revender com lucro pelo preco final. Assim, se o valor de troca entrar
em cena, e um bom nimero de compradores agir sobre suas previsoes,
a curva da demanda pode mudar, como mostra a Figura 19. A antiga
curva de demanda, baseada apenas na demanda para uso, é DD, e a
nova curva de demanda, incluindo previsdo antecipada do preco de
equilibrio, é D'D'". E claro que tais antecipacdes tornam a curva de de-
manda muito mais eldstica, uma vez que mais sera comprado a um
preco mais baixo e menos a um preco mais alto.

Assim, a introducdo do valor de troca pode restringir a demanda
acima do preco de equilibrio previsto e aumenta-la abaixo desse preco,
embora a demanda final — consumir — ao preco de equilibrio perma-
neca a mesma.

Agora, vamos considerar a situacdo do vendedor da mercadoria.
A curva da oferta na Figura 13 trata a quantidade ofertada a qualquer
preco sem considerar um possivel preco de equilibrio. Portanto, pode-
mos dizer que, com tal curva de oferta, as vendas serdo feitas a cami-
nho do preco de equilibrio, e as faltas ou excedentes finalmente reve-
lardo o caminho para o preco final. Por outro lado, suponha que mui-
tos vendedores antecipam o preco de equilibrio final. Claramente, eles
se recusardo a fazer vendas a um preco mais baixo, mesmo que o ti-
vessem feito se esse fosse o preco final. Por outro lado, eles venderao
mais acima do preco de equilibrio, uma vez que poderdo fazer um lu-
cro de arbitragem vendendo seus cavalos acima do preco de equilibrio
e comprando-os de volta ao preco de equilibrio. Assim, a curva de
oferta, com tais antecipacdes, pode mudar como mostrado na Figura
20. A curva da oferta muda, como um resultado da antecipagdo do pre-
¢o de equilibrio, de SS para S’ S'.
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Ireco

Quantddade

Figura 19. Curva de Demanda modificada pela especulagdo

recn

Quantdade

Figura 20. Curva de Oferta modificada pela especulagdo

Suponhamos o evento altamente improvavel de que todos os de-
mandantes e ofertantes sejam capazes de prever exatamente o preco fi-
nal, de equilibrio. Qual seria o padrdo de curvas de oferta e demanda
no mercado em um caso tao extremo? Seria 0 seguinte: a um preco
acima do equilibrio (digamos 89) ninguém demandaria o bem, e os
ofertantes ofertariam todo o seu estoque. A um preco abaixo do equili-
brio, ninguém ofertaria o bem, e todos demandariam o maximo que
pudessem comprar, como mostra a Figura 21. Tais previsoes, unani-
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memente corretas, ndo sdo passiveis de ocorrer na acdo humana, mas
esse caso aponta para o fato de que quanto mais esse elemento anteci-
patério, ou especulativo, entra na oferta e demanda, mais rapidamente
o preco de mercado tendera para o equilibrio. Obviamente, quanto
mais 0s agentes anteciparem o preco final, quanto mais distantes esta-
rdo a oferta e a demanda em qualquer preco diferindo do equilibrio,
mais drastica sera a escassez e os excedentes, e mais rapidamente sera
estabelecido o preco final.

Cuantidade

Figura 21. Previsoes de Preco Final Unanimosamente Correto

Até agora assumimos que essa oferta e demanda especulativa,
essa antecipacdo do preco de equilibrio, tem sido correta, e vimos que
essas antecipagOes corretas aceleraram o estabelecimento do equili-
brio. Suponha, entretanto, que a maioria dessas expectativas estejam
erroneas. Suponha, por exemplo, que os demandantes tendem a supor
que o preco de equilibrio sera mais baixo do que realmente é. Isso al-
tera o preco de equilibrio ou obstrui a passagem para esse preco? Su-
ponha que as tabelas de demanda e oferta sdo as mostradas na Figura
22. Suponha que a curva basica de demanda é DD, mas que os deman-
dantes antecipam precos de equilibrio mais baixos, mudando e baixan-
do assim a curva de demanda para D'D'. Com a curva de oferta dada
na SS, isso significa que a intersecao das tabelas de oferta e demanda
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sera em Y em vez de X, digamos em 85 em vez de 89. E claro, entre-
tanto, que esse sera apenas um ponto de descanso provisorio para o
preco. Assim que o preco se estabelece em 85, os demandantes veem
que a escassez se desenvolve nesse preco, que eles gostariam de com-
prar mais do que esta disponivel, e superlicitacdao dos demandantes au-
menta o preco novamente até o preco de equilibrio genuino.

Ireco

Quantddade

Figura 22. Curva de Exigéncia Modificado por Antecipacao Erronea

O mesmo processo de revelacdo do erro ocorre no caso de erros
de antecipacdo pelos ofertantes, e assim as forcas do mercado tendem
inexoravelmente para o estabelecimento de um genuino preco de equi-
librio, sem distor¢oes por erros especulativos, que tendem a se revelar
e serem eliminados. Assim que os ofertantes ou demandantes consta-
tam que o preco que seus erros especulativos estabeleceram ndo é real-
mente um equilibrio e que a escassez e/ou os excedentes se desenvol-
vem, suas acoes tendem mais uma vez a estabelecer a posicao de equi-
librio.

As agoes tanto de compradores quanto de vendedores no mercado
podem estar relacionadas aos conceitos de receita psiquica, lucro e
custo. Lembramos que o objetivo de cada agente é a maior posicdo de
receita psiquica e, portanto, a obtencao de um ganho psiquico em
comparagao com sua proxima melhor alternativa — seu custo. Se um
individuo compra ou ndao depende de ser ou ndo sua melhor alternati-
va com seus dados recursos — nesse caso, seu peixe. Sua receita espe-
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rada em qualquer acao sera equilibrada com seu custo esperado — sua
préxima melhor alternativa. Nesse caso, a receita sera (a) a satisfacao
dos fins do uso direto do cavalo ou (b) a revenda esperada do cavalo a
um preco mais alto — qualquer que tiver a maior utilidade para ele.
Seu custo sera ou (a) a utilidade marginal do peixe cedido em uso di-
reto ou (b) (possivelmente) o valor de troca do peixe por algum outro
bem ou (c) a esperada compra futura do cavalo a um prego mais baixo
— qualquer que tiver a maior utilidade. Ele comprara o cavalo se a re-
ceita esperada for maior; ele ndo comprara se o custo esperado for
maior. A receita esperada é a utilidade marginal do cavalo adicionado
para o comprador; o custo esperado é a utilidade marginal do peixe
desistido. Para a receita ou custo, o maior valor em uso direto ou em
troca sera escolhido como a utilidade marginal do bem.

Consideremos agora o vendedor. O vendedor, assim como o0 com-
prador, tenta maximizar sua receita psiquica tentando obter uma recei-
ta maior que seu gasto psiquico — a utilidade da préxima melhor al-
ternativa ele tera de renunciar ao tomar agdo. O vendedor ird pesar a
utilidade marginal do bem de venda adicionado (nesse caso, o peixe) a
utilidade marginal do bem renunciado (o cavalo), ao decidir se faz ou
ndo a venda em qualquer preco em particular.

A receita psiquica para o vendedor sera a maior das utilidades
provenientes de uma das seguintes fontes: (a) o valor em uso direto da
mercadoria (o peixe) ou (b) o valor especulativo da troca do peixe
pelo cavalo a um preco mais baixo no futuro. O custo da acdo do ven-
dedor sera a maior utilidade renunciada entre as seguintes alternativas:
(a) o valor em uso direto do cavalo desistido ou (b) o valor especulati-
vo da venda a um preco mais alto no futuro ou (c) o valor de troca da
aquisicdao de algum outro bem pelo cavalo. Ele vendera o cavalo se a
receita esperada for maior; ele ndo conseguira vender se o custo espe-
rado for maior. Assim, vemos que as situacoes dos vendedores e dos
compradores sdo comparaveis. Ambos agem ou ndo agem de acordo
com sua estimativa da alternativa que lhes produzira uma maior utili-
dade para ele. E a posicdo das utilidades nos dois conjuntos de escalas
de valor — dos compradores e vendedores individuais — que determi-
na o preco de mercado e o valor que sera trocado a esse preco. Em ou-
tras palavras, é, para todo bem, utilidade e somente a utilidade que de-
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termina o preco e a quantidade trocada. Utilidade e somente a utilida-
de determina a natureza das tabelas de oferta e demanda.

Portanto, é claramente falacioso acreditar, como tem sido a supo-
sicdo popular, que utilidade e “custos” sdo igualmente e independente-
mente potentes na determinacao do preco. O “custo” é simplesmente a
utilidade da préxima melhor alternativa que precisa ser renunciada em
qualquer acao, e é, portanto, parte e parcela da utilidade na escala de
valor do individuo. Esse custo é, é claro, sempre uma consideracao
presente de um evento futuro, mesmo que este “futuro” seja muito
proximo. Assim, a utilidade renunciada ao fazer a compra pode ser o
consumo direto de peixe que o agente pode ter se engajado dentro de
poucas horas. Ou pode ser a possibilidade de trocar por uma vaca, cuja
utilidade seria desfrutada durante um longo periodo. E evidente, como
tem sido indicado no capitulo anterior, que a atual consideragao da re-
ceita e do custo em qualquer acdo é baseado no valor presente das re-
ceitas e custos futuros esperados. A questdo é que tanto as utilidades
derivadas quanto as utilidades renunciadas, em qualquer acao, se refe-
rem a algum ponto no futuro, mesmo se é um muito proximo, e que o0s
custos passados ndo tém nenhum papel na acdo humana e, portanto,
na determinacdo do preco. A importancia dessa verdade fundamental
sera esclarecida em capitulos posteriores.

8. O Estoque, e a Demanda Total para Manter

Ha outra forma de tratar as tabelas de oferta e demanda, que, para
alguns problemas de analise, é mais ttil do que as tabelas apresentadas
acima. Em qualquer ponto do mercado, os ofertantes estdao engajados
em ofertar uma parte de seus estoques de bens e reter sua oferta do re-
manecente. Assim, a um preco de 86, os ofertantes ofertam trés cava-
los no mercado e retém os outros cinco em seu estoque. Essa retencao
é causada por um dos fatores mencionados acima como possiveis cus-
tos da troca: ou o uso direto do bem (digamos o cavalo) tem maior uti-
lidade do que o recebimento do peixe em uso direto; ou entdo o cavalo
poderia ser trocado por algum outro bem; ou, finalmente, o vendedor
espera que o preco final seja mais alto, para que ele possa adiar a ven-
da de forma lucrativa. A quantia que os vendedores reterdo no merca-
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do é chamada de demanda de reserva. Esta ndo é, como a demanda es-
tudada acima, uma demanda por um bem em troca; essa é uma deman-
da para manter estoque. Assim, o conceito de “demanda para manter
um estoque de bens” incluird sempre ambos os fatores de demanda;
incluird a demanda do bem em troca por ndo-proprietarios mais a de-
manda para manter o estoque por parte dos possuidores. A demanda
pelo bem em troca também é uma demanda para manter, pois, inde-
pendentemente do que o comprador pretende fazer com o bem no fu-
turo, ele precisa manter o bem desde o momento em que ele entra em
sua propriedade e posse por meio de troca. Chegamos, portanto, ao
conceito de uma “demanda total para manter” um bem, diferente do
conceito anterior de troca-demanda, apesar de incluir o ultimo, além
da demanda de reserva pelos vendedores.

Se soubermos o estoque total do bem existente (aqui, oito cava-
los), podemos, inspecionando as tabelas de oferta e demanda, chegar a
uma “demanda total para manter” — ou uma tabela de demanda total
para o mercado. Por exemplo, a um preco de 82, nove cavalos sdo de-
mandados pelos compradores, em troca, e 8 — 1 = 7 cavalos sao reti-
dos pelos vendedores, i.e., demandados a serem mantidos pelos ven-
dedores. Portanto, a demanda total para manter cavalos no mercado é
de 9 + 7 = 16 cavalos. Por outro lado, ao preco de 97, nenhum cavalo
é retido pelos vendedores, cuja demanda de reserva €, portanto, zero,
enquanto a demanda pelos compradores é de dois. A demanda total
para manter a esse preco € de 0 + 2 = 2 cavalos.

A Tabela 4 mostra a demanda total para manter derivada da tabe-
la de oferta e demanda na Tabela 2, juntamente com o estoque total,
que é, por enquanto, considerado como fixo. A Figura 23 representa a
demanda total para manter, e o estoque.

E evidente que a natureza, de inclinagdo a direita, da curva de de-
manda total é ainda mais acentuada do que a da curva de demanda.
Pois a tabela de demanda aumenta ou permanece a mesma quando o
preco cai, enquanto a tabela de demanda de reserva dos vendedores
também tende a aumentar conforme o preco cai. A tabela de demanda
de reserva total é o resultado da soma das duas tabelas. Claramente, a
demanda de reserva dos vendedores aumenta conforme o preco de-
cresce pelo mesmo motivo que decresce a curva de demanda
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Tabela 4
Demanda Demanda
Estoque Estoque
Preco | Total para Preco | Total para
Total Total
Manter Manter
80 17 cavalos | 8 cavalos 91 6 cavalos | 8 cavalos
81 16 8 92 4 8
82 16 8 93 4 8
83 15 8 94 4 8
84 14 8 95 4 8
85 13 8 96 2 8
86 12 8 97 2 8
87 11 8 98 2 8
88 10 8 99 1 8
89 8 8 100 1 8
90 6 8 101 0 8
= Estogue
= 105 -
= 100 :'":___}
- 95 b T
= Possuidores
o maiz capare —
Ev 90 ¢ :-H_ Prego de equilibrio
. g9 | T S
c L R SR
- o 1.
-_\-E:I P:IEEL'J.::IIEE |
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| | | | |
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Chuantddade de cavalos

Figura 23. Estoque e Demanda Total a Manter
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dos compradores. Com um pre¢o mais baixo, o valor do bem de com-
pra em uso direto ou em outras e futuras trocas aumenta relativamente,
e, portanto, o vendedor tende a reter mais o bem do processo de troca.
Em outras palavras, a curva de demanda de reserva é o anverso da cur-
va de oferta.

Outro ponto de interesse é que, ao preco de equilibrio de 89, a
demanda total para manter é oito, igual ao total do estoque existente.
Assim, o preco de equilibrio ndo apenas iguala a oferta e a demanda
no mercado; ele também iguala o estoque de um bem a ser mantido
com o desejo das pessoas de manté-lo, incluindo compradores e ven-
dedores. O estoque total estd incluido no diagrama anterior com um
numero fixo, de oito.

E claro que o mercado tende sempre a fixar o preco d ve um bem
de modo a igualar o estoque a demanda total para manter o estoque.
Suponha que o preco de um bem seja superior a esse preco de equili-
brio. Digamos que o preco seja 92, o qual o estoque é oito e a deman-
da total para manter é quatro. Isto significa que existem quatro cavalos
que seus proprietarios ndo querem possuir. E claro que alguém precisa
possuir este estoque, ja que todos os bens precisam ser propriedade;
caso contrario, nao seriam objetos de acao humana. Como todo o esto-
que precisa ser sempre possuido por alguém, o fato de que o estoque é
maior que a demanda total significa que ha um desequilibrio na econo-
mia, que alguns dos detentores estdo insatisfeitos com a posse do esto-
que. Eles tendem a baixar o preco para vender o estoque, e 0 preco cai
até que finalmente o estoque esteja equiparado a demanda para man-
ter. Inversamente, suponha que o preco esteja abaixo do equilibrio, di-
gamos que em 85, onde sdo exigidos 13 cavalos em comparagao a um
estoque de oito. Os lances dos avidos ndo-possessores para 0 escasso
estoque empurram o preco para cima até que ele atinja o equilibrio.

Nos casos em que os individuos antecipam corretamente o preco
de equilibrio, o elemento especulativo tendera a tornar a curva de de-
manda total ainda mais “elastica” e mais plana. A um preco superior
ao equilibrio, poucos quererdo manter o estoque — os compradores
exigirdo muito pouco, e os vendedores estardo ansiosos para dispor do
bem. Por outro lado, a um preco menor, a demanda para manter sera
muito maior do que o estoque; os compradores exigirdo muito, e 0s
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vendedores estardo relutantes em vender seu estoque. As discrepancias
entre a demanda total e o estoque serdo muito maiores, e a sublicitacdo
e a superlicitacdo trardo mais rapidamente o preco de equilibrio.

Vimos acima que, ao preco de equilibrio, os compradores mais
capazes (ou “mais urgentes”) fizeram as trocas com os vendedores
mais capazes. Aqui vemos que o resultado do processo de troca é que
os estoques finalmente vao para as maos dos detentores mais capazes.
Lembramos que na venda dos oito cavalos, os compradores mais capa-
zes, X1-X5, adquiriram o bem dos vendedores mais capazes, Z1-Z5.
Na conclusao da troca, entdo, os detentores sdo X1-X5, e os vendedo-
res excluidos Z6-Z8. Sao esses individuos que terminam possuindo os
oito cavalos, e esses sdo 0s detentores mais capazes. A um preco de 89
barris de peixe por cavalo, esses foram os que preferiram o cavalo em
suas escalas de valor a 89 barris de peixe, e agiram com base nesta
preferéncia. Para cinco dos individuos, isso significava trocar seu pei-
xe por um cavalo; para trés, significava recusar de se desfazer de seus
cavalos pelo peixe. Os outros nove individuos no mercado eram os
menos capazes detentores, e terminaram possuindo o peixe em vez do
cavalo (mesmo que tivessem comecado possuindo cavalos). Esses fo-
ram os que classificaram 89 barris de peixe acima de um cavalo na es-
cala de valor deles. Cinco deles eram proprietarios originais de cava-
los que os trocaram por peixe; quatro simplesmente retiveram o peixe
sem comprar um cavalo.

A andlise da demanda-estoque total é um companheiro titil para a
analise da oferta e da demanda. Cada uma tem vantagens para uso em
esferas diferentes. Um defeito relativo da analise da demanda-estoque
total é que ela ndo revela as diferencas entre os compradores e 0s ven-
dedores. Ao considerar a demanda total, ela se abstrai de trocas atuais
e, portanto, ndo determina, ao contrario das curvas de oferta e deman-
da, a quantidade de trocas. Ela revela apenas o preco de equilibrio,
sem demonstrar a quantidade de equilibrio trocada. No entanto, con-
centra-se mais acentuadamente na verdade fundamental de que o pre-
co é determinado unicamente pela utilidade. A curva da oferta é redu-
tivel a uma curva de demanda de reserva e a uma quantidade de esto-
que fisico. A andlise da demanda-estoque, portanto, mostra que a curva
de oferta ndo se baseia em algum tipo de “custo” que seja independen-
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te da utilidade em escalas de valor individuais. Vemos que os determi-
nantes fundamentais do preco sdo as escalas de valor de todos os indi-
viduos (compradores e vendedores) no mercado e que o estoque fisico
simplesmente assume seu lugar nessas escalas.°

E claro, nesses casos de troca direta de bens fiteis, que mesmo
que a utilidade dos bens para compradores ou vendedores é no presen-
te determinada por seu valor de troca subjetivo para o individuo, a
unica fonte final de utilidade de cada bem é seu valor de uso direto. Se
a maior utilidade de um cavalo para seu possuidor é o peixe ou a vaca
que ele pode adquirir em troca, e o maior valor deste dltimo para seus
possuidores é o cavalo que pode ser obtido em troca etc., o determi-
nante final da utilidade de cada bem é seu valor de uso direto para seu
consumidor individual.

9. Mercados Continuos e Mudancas nos Precos

Como, entdo, podemos resumir a andlise de nosso hipotético
mercado de cavalos e peixes? Comecamos com um estoque de oito ca-
valos existentes (e um certo estoque de peixes também), e uma situa-
¢do em que as posicOes relativas de cavalos e peixes em diferentes es-
calas de valor de pessoas foram tais que estabelecemos condi¢des para
a troca dos dois bens. Dos possuidores originais, os “vendedores mais
capazes” venderam seu estoque de cavalos, enquanto entre os ndo-
possuidores originais, os “compradores mais capazes” compraram uni-
dades do estoque com seus peixes. O preco final de sua venda foi o
preco de equilibrio determinado em ultima instancia por suas diversas
escalas de valor, 0 que também determinou a quantidade de trocas que
se realizaram a esse preco. O resultado liquido foi um deslocamento
do estoque de cada bem para as maos de seus detentores mais capazes,
de acordo com a classificacdo relativa do bem em suas escalas de va-
lor. As trocas ja foram concluidas, os possuidores relativamente mais

30 Sobre a andlise da demanda de estoque total, veja Philip H. Wicksteed,
The Common Sense of Political Economy and Selected Papers (Londres: Rout-
ledge e Kegan Paul, 1933), I, 213-38; II, 493-526, e 784-88. Veja também Boul-
ding, Economic Analysis, pp. 51-80.
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capazes tém o estoque, e o mercado para esse bem chegou ao fecha-
mento.

Com a chegada ao equilibrio, as trocas deslocaram as mercadori-
as para os detentores mais capazes, e ndao ha mais motivos para trocas.
O mercado terminou, e ndo ha mais um “preco de mercado dominan-
te” ativo para qualquer um dos bens porque ndo ha mais nenhum moti-
vo para troca. No entanto, em nossa experiéncia, os mercados para
quase todas as mercadorias estdo sendo continuamente renovados.

O mercado s6 pode ser renovado novamente se houver uma mu-
danca na posicdo relativa dos dois bens em consideracao nas escalas
de valor de pelo menos dois individuos, um deles possuidor de um
bem e o outro possuidor do segundo bem. As trocas serdao entdo reali-
zadas em uma quantidade e a um preco final determinado pela interse-
cdo da nova combinacdo das tabelas de oferta e demanda. Isso pode
estabelecer uma quantidade diferente de trocas ao preco de equilibrio
antigo ou a um novo preco, dependendo de seu contetido especifico.
Ou pode acontecer que a nova combinacao das tabelas — no novo pe-
riodo — seja idéntico ao antigo e, portanto, estabeleca a mesma quan-
tidade de trocas e 0 mesmo preco que no mercado antigo.

O mercado estd sempre tendendo rapidamente para sua posi¢ao
de equilibrio, e quanto mais amplo for o mercado, e melhor for a co-
municacdo entre seus participantes, mais rapidamente esta posicao
sera estabelecida para qualquer conjunto de tabelas. Além disso, um
crescimento da especulagdo especializada tendera a melhorar as previ-
soes do ponto de equilibrio e a acelerar a chegada ao equilibrio. Entre-
tanto, nos casos em que o mercado nao chega ao equilibrio antes que
as proprias tabelas de oferta ou demanda mudem, o mercado ndo atin-
ge o ponto de equilibrio. Ele se torna continuo, avancando em direcdo
a uma nova posicao de equilibrio antes que a antiga tenha sido alcan-
cada.’!

31 Essa situacdo ndo é provavel que surja no caso dos equilibrios de mercado
descritos acima. Geralmente, um mercado tende a “compensar-se” rapidamente
estabelecendo seu preco de equilibrio, apds o qual um certo niimero de trocas
ocorre, levando ao que foi chamado de estado simples de repouso — a condigdo
apos as varias trocas terem ocorrido. Esses precos de mercado de equilibrio, no
entanto (como sera visto em capitulos posteriores), por sua vez, tendem a avan-
car em diregdo a certos equilibrios de longo prazo, de acordo com a tabela de
demanda e o efeito sobre o tamanho do estoque produzido. A curva de oferta en-
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Os tipos de mudangas introduzidas por uma mudanga nas tabelas
da oferta e/ou da demanda podem ser representados pelos diagramas
da Figura 24.

-
#
>
LA

Prego

'reco

(¢} (Cuantidade
Figura 24. Mudancas nas Tabelas de Oferta e Demanda

Esses quatro diagramas retratam oito tipos de situacdes que po-
dem se desenvolver a partir de mudancas nas tabelas de oferta e de de-
manda. Deve-se observar que estes diagramas podem se aplicar tanto
a um mercado que ja alcangou o equilibrio e que é renovado em algu-
ma data posterior ou a um mercado continuo que experiencia uma mu-
danca nas condicdes de oferta e/ou demanda antes de alcancar o antigo
ponto de equilibrio. Linhas so6lidas retratam as tabelas antigas, en-
quanto linhas pontilhadas retratam as novas.

volvida nesse estado final de repouso envolve as decisdes finais na producgdo de
uma mercadoria e difere da curva de oferta do mercado. Nos movimentos em di-
recdo a esse “estado final”, as condigdes, tais como a curva de demanda, sempre
mudam no interim, estabelecendo assim um novo estado final como meta dos
precos de mercado. O estado final nunca é alcangado. Veja Mises, Human Acti-
on, pp. 245 ff.

138



Troca Direta

Em todos esses diagramas sdo assumidas linhas retas puramente
por conveniéncia, uma vez que as linhas podem ser de qualquer forma,
desde que as restricbes acima mencionadas sobre a inclinacao das ta-
belas sejam atendidas (tabelas de demanda com declive para a direita
etc.).

No diagrama (a), a tabela de demanda dos individuos no merca-
do aumenta. A cada preco hipotético, as pessoas desejardo acrescentar
mais do que antes bens a seus estoques — e ndo importa se esses indi-
viduos ja possuem ou ndo algumas unidades do bem. A tabela de ofer-
ta permanece a mesma. Como resultado, o novo prego de equilibrio é
superior ao antigo, e a quantidade de trocas feitas na nova posi¢cdo de
equilibrio é maior do que na posi¢do antiga.

No diagrama (b), a tabela de oferta aumenta, enquanto a tabela
de demanda permanece a mesma. A cada precgo hipotético, as pessoas
desejardo dispor de mais de seu estoque. O resultado é que o novo pre-
co de equilibrio é menor que o antigo, e o equilibrio da quantidade
trocada é maior.

Os diagramas (a) e (b) também retratam o que ocorrera quando a
curva de demanda diminuir e a curva de oferta diminuir, a outra tabela
permanecendo a mesma. Tudo o que precisamos fazer é pensar nas li-
nhas pontilhadas como as tabelas antigas, e as linhas s6lidas como as
novas. No diagrama (a) vemos que uma diminui¢do na tabela de de-
manda leva a uma queda nos precos e a uma queda na quantidade tro-
cada. No diagrama (b), vemos que uma diminui¢do na tabela de ofer-
ta leva a um aumento nos precos e a uma queda na quantidade troca-
da.

Para os diagramas (c) e (d), a restricdo de que uma tabela precisa
permanecer a mesma enquanto a outra muda, é removida. No diagra-
ma (c), a curva de demanda decresce e a curva de oferta aumenta. Isto
certamente levara a uma queda no prego de equilibrio, embora o que
acontecera com a quantidade trocada dependa da proporcao relativa de
mudanga nas duas tabelas, e, portanto, esse resultado ndao pode ser pre-
visto do fato de um aumento na tabela da oferta e uma diminuicao na
tabela da demanda. Por outro lado, uma diminui¢do na tabela da oferta
mais um aumento na tabela da demanda levara definitivamente a um
aumento no prego de equilibrio.
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O diagrama (d) revela que um aumento nas tabelas de demanda e
de oferta levara definitivamente a um aumento na quantidade trocada,
embora se o preco cair ou ndo dependa da proporcao relativa da mu-
danca. Além disso, uma diminuicdo nas tabelas de oferta e de deman-
da levara a uma diminui¢do na quantidade trocada. No diagrama (c),
0 que acontece com a quantidade, e no diagrama (d) o que acontece
com o preco, depende da forma especifica e da mudanga das curvas
em questdo.

As conclusoes desses diagramas podem ser resumidas na Tabela 5.

Tabela 5
Se ...Entdo
Tabelas de Tabela de | Preco de Quantidade
Demanda Oferta | Equilibrio Demanda
aumenta ... mantém aumenta e aumenta
diminui ... mantém diminui s diminui
mantém ... aumenta diminui e aumenta
mantém ... diminui aumenta s diminui
diminui ... aumenta diminui
aumenta ... diminui aumenta
aumenta ... aumenta e s aumenta
diminui ... diminui e e diminui

Se esses sao os efeitos das mudangas nas tabelas de demanda e de
oferta de um periodo para outro, o proximo problema é explicar as
causas dessas mudancas em si. Uma mudanca na tabela de demanda se
deve puramente a uma mudanca nas escalas de utilidade relativa das
duas mercadorias (o bem de compra e o bem de venda) nas escalas de
valor dos compradores individuais no mercado. Um aumento na tabela
de demanda, por exemplo, significa um aumento geral do bem de
compra na escala de valores dos compradores. Isso pode ser devido a
(a) um aumento no valor de uso direto do bem; (b) oportunidades mais
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precarias para trocar a mercadoria por algum outro bem — como re-
sultado, digamos, de um preco mais alto de vacas em termos de peixe;
ou (c) um declinio na espera especulativa para que o preco do bem
caia ainda mais. O ultimo caso foi discutido em detalhes e demonstrou
ser autocorretivo, impelindo o mercado mais rapidamente para o ver-
dadeiro equilibrio. Podemos, portanto, omitir esse caso agora e con-
cluir que um aumento na tabela de demanda se da ou a um aumento no
valor de uso direto do bem ou a um preco mais alto de outros bens de
compras potenciais em termos do bem de venda que os compradores
oferecem em troca. Uma diminuicdo nas tabelas de demanda se da
precisamente aos casos inversos — uma queda no valor em uso direto
ou maiores oportunidades de adquirir outros bens de compra por este
bem de venda. Este ultimo significaria um maior valor de troca — de
peixe, por exemplo — em outros campos de troca. As mudangas nas
oportunidades para outros tipos de troca podem ser resultado de pre-
¢os mais altos ou mais baixos para os outros bens de compra, ou po-
dem ser o resultado do fato de que novos tipos de mercadorias estao
sendo oferecidos por peixe no mercado. O stbito aparecimento de va-
cas sendo oferecidas por peixe onde nenhuma tinha sido oferecida an-
tes é um alargamento das oportunidades de troca por peixe e resultara
em um declinio geral da curva de demanda por cavalos em termos de
peixe.

Uma mudanca na curva de oferta do mercado é, naturalmente,
também o resultado de uma mudanca nas classificacGes relativas de
utilidade nas escalas de valor dos vendedores. Essa curva, no entanto,
pode ser dividida na quantidade de estoque fisico e na tabela de reser-
vas de demanda dos vendedores. Se assumirmos que a quantidade de
estoque fisico é constante nos dois periodos em comparacdo, entdao
uma mudanca nas curvas de oferta é puramente o resultado de uma
mudanca nas curvas de demanda de reserva. Uma diminuicdo na curva
da oferta causada por um aumento na demanda de reserva do estoque
pode ser devida (a) a um aumento no valor de uso direto do bem para
os vendedores; (b) a maiores oportunidades de fazer trocas para outros
bens de compra; ou (c) a uma maior antecipacdo especulativa de um
preco mais alto no futuro. Podemos aqui omitir o ultimo caso pela
mesma razdo que omitimos nossa discussao sobre a curva da deman-
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da. Por outro lado, uma queda na tabela de demanda de reserva pode
ser devida (a) a uma diminuicdo do valor de uso direto do bem para os
vendedores, ou (b) a uma diminuicdo das oportunidades de troca para
outros bens de compra e venda.

§ Estoque
. - TD
—a
T 1D
E Quantidade

Figura 25. Aumento na Demanda Total para Estocar

Assim, com o estoque total constante, as mudangas nas curvas de
oferta e demanda sdo devidas, unicamente, a mudangas na demanda
para manter o bem, tanto por vendedores ou por compradores, que,
por sua vez, sdo devidas a mudancas na utilidade relativa dos dois
bens. Assim, em ambos os diagramas A e B acima, 0 aumento na tabe-
la de demanda e uma diminui¢do na tabela de oferta de S'S’ para SS,
sao um resultado do aumento da demanda total para manter. Em um
caso, o aumento da demanda total para manter é por parte dos compra-
dores, no outro caso, dos vendedores. O respectivo diagrama corres-
pondente é mostrado na Figura 25. Em ambos os casos de aumento na
tabela total de demanda para manter, digamos de TD para T'D’, o pre-
¢o de equilibrio aumenta. Caso contrario, quando a tabela de demanda
diminui, e/ou quando a tabela de oferta aumenta, isso significa uma
diminuicdo geral na tabela total de demanda para manter e, conse-
quentemente, uma queda no prego de equilibrio.
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Um diagrama de demanda-estoque total ndao consegue transmitir
informag0es sobre a quantidade trocada, mas apenas sobre o preco de
equilibrio. Assim, no diagrama (c), as linhas pontilhadas representam
uma queda na demanda para manter e, consequentemente, poderiamos
ter certeza de que a demanda total para manter diminuiu e que, portan-
to, o preco diminuiu. (O oposto seria o caso para uma mudanga das li-
nhas pontilhadas para as linhas sélidas.) No diagrama (d), no entanto,
uma vez que um aumento na tabela de oferta representou uma queda
na demanda para manter, e um aumento na demanda foi um aumento
na demanda para manter, nem sempre poderiamos ter certeza do efeito
liquido sobre a demanda total para manter e, portanto, sobre o preco
de equilibrio.

Desde o inicio da anélise de oferta-demanda até esse ponto, esta-
mos assumindo a existéncia de um estoque fisico constante. Assim, es-
tamos presumindo a existéncia de oito cavalos e considerando os prin-
cipios sobre o0s quais este estoque ira parar nas maos de diferentes pos-
suidores. A analise acima aplica-se a todos os bens — a todos 0s casos
em que um estoque existente esta sendo trocado pelo estoque de outro
bem. Para alguns bens, esse ponto é o mais longe que a analise pode
ser realizada. Isso se aplica aos bens cujo estoque é fixo e ndo podem
ser aumentados por meio da producao. Eles sdao produzidos uma vez
pelo homem ou sdo dados pela natureza, mas o estoque nao pode ser
aumentado pela acdao humana. Um desses bens, por exemplo, seria
uma pintura de Rembrandt ap6s a morte de Rembrandt. Tal pintura te-
ria uma classificacdo alta o suficiente, em escalas de valor individuais,
para exigir um alto preco na troca por outros bens. No entanto, o esto-
que nunca pode ser aumentado, e sua troca e precificacdo sdo apenas
em termos da troca previamente analisada de estoque existente, deter-
minada pelas classificacdes relativas desses, e de outros bens, em va-
rias escalas de valor. Ou suponha que uma certa quantidade de dia-
mantes foi produzida e que ndo hd mais diamantes disponiveis em
qualquer lugar. Novamente, o problema seria unicamente a troca do
estoque existente. Nesses casos, nao ha um problema adicional de
producdo — de decidir quanto de um estoque deve ser produzido em
um determinado periodo. Para a maioria dos bens, entretanto, o pro-
blema de decidir o quanto produzir é crucial. Muito do restante deste
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volume, na verdade, é dedicado a uma andlise do problema da produ-
¢ao.

Passaremos agora aos casos em que 0 estoque existente de uma
mercadoria muda de um periodo para outro. Um estoque pode aumen-
tar de um periodo para o outro porque uma quantidade do bem foi re-
centemente produzida neste meio tempo. Esta quantidade de nova pro-
dugdo constitui um acréscimo ao estoque. Assim, trés dias apds o ini-
cio do mercado de cavalos, referido acima, dois novos cavalos poderi-
am ser produzidos e adicionados ao estoque existente. Se a tabela de
demanda dos compradores e a tabela de demanda de reserva dos ven-
dedores permanecerem as mesmas, 0 que ocorrera pode ser represen-
tado como na Figura 26.

Esztogue Esztogue’

Barnl por cavalo

oo oD
[

D

g 10 Cavalos

Figura 26. Efeito de um Aumento no Estoque

O aumento do estoque reduzira o preco do bem. Ao preco de
equilibrio antigo, os individuos descobrem que seu estoque excede a
demanda total para manter, e a consequéncia é uma competicdo pela
venda, que reduz o preco para o novo equilibrio.

Em termos de curvas de oferta e demanda, um aumento no esto-
que, com as tabelas de demanda e reservas de demanda permanecendo
as mesmas, € equivalente a um aumento uniforme na tabela de oferta
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pela quantidade de estoque aumentada — neste caso em dois cavalos.
A quantidade ofertada seria o primeiro total mais os dois

D

Barril por cavalo

5 6 Cavalos

Figura 27. Efeito de um Aumento na Tabela de Oferta

adicionados. Os possuidores, com um excesso de estoque ao preco de
equilibrio antigo, precisam sublicitar, uns com os outros, para atingir o
menor preco, para que possam vender o estoque aumentado. Se voltar-
mos a Tabela 2, descobriremos que um aumento na tabela de oferta em
dois, reduz o preco de equilibrio para 88, cuja demanda € seis e a nova
oferta € seis.

[lustrativamente, a situacdo pode ser representada como na Figu-
ra 27.

O aumento do estoque reflete-se em um aumento uniforme da
curva da oferta, com uma consequente queda do preco e um aumento
da quantidade trocada.

Obviamente, ndo ha razdo para supor que, na realidade, um au-
mento no estoque sera necessariamente acompanhado por uma curva
de reservas de demanda inalterada. Mas, para estudar os varios fatores
causais que interagem para formar o resultado histérico real, é neces-
sario isolar cada um e considerar qual seria seu efeito se os outros per-
manecessem inalterados. Assim, se um estoque aumentado fosse, ao
mesmo tempo, absorvido por um aumento equivalente na tabela de de-
manda de reserva, a curva de oferta ndo iria sequer aumentar de forma
alguma, e o preco e a quantidade trocada permaneceriam inalterados.
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(Na tabela de demanda-estoque total, esta situacdo refletiria-se em um
aumento no estoque, acompanhado por um aumento compensatério na
curva de demanda total, deixando o preco no nivel original.)

Uma redugdo no estoque de um periodo para outro pode resultar
do esgotamento do estoque. Assim, se considerarmos apenas 0s bens
de consumo, uma parte do estoque pode ser consumida. Uma vez que
os bens sdo geralmente usados no processo de consumo, se nao houver
producao suficiente durante o tempo considerado, o estoque total exis-
tente pode diminuir. Assim, um novo cavalo pode ser produzido, mas
dois podem morrer, de um ponto no tempo para o outro, e o resultado
pode ser um mercado com um cavalo a menos em existéncia. Uma
queda no estoque, com a demanda permanecendo a mesma, tem o
efeito exatamente inverso, como podemos ver nos diagramas, passan-
do das linhas pontilhadas para as linhas s6lidas. Ao preco de equilibrio
antigo, ha um excesso de demanda para manter em comparagao ao es-
toque disponivel, e o resultado é um aumento na licitacio de precos
para o novo equilibrio. A tabela de oferta diminui uniformemente com
a diminuicdo do estoque, e o resultado é um preco mais alto e uma
menor quantidade de mercadorias trocadas.

Podemos resumir a relacao entre estoque, producao e tempo, afir-
mando que o estoque em um periodo (assumindo que um periodo de
tempo é definido como aquele durante o qual o estoque permanece
inalterado) esta relacionado ao estoque em um periodo anterior, como
segue:

Se: S; éigual ao estoque em um determinado periodo (t)
St~ n é igual ao estoque em um periodo anterior (t — n), que é
n unidades de tempo antes do periodo (t)
Py é igual a producao do bem durante o periodo n
U, é igual a quantidade do bem usado durante o periodo n
Entdo: St = St —n + Pn— Un

Assim, no caso que acabamos de mencionar, se o estoque original é de

oito cavalos, e um novo cavalo é produzido enquanto dois morrem, o
novo estoque do bem é 8 + 1 — 2 = 7 cavalos.
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E importante estar alerta aqui contra uma confusio comum sobre
um termo como “um aumento na demanda”. Sempre que esta frase é
usada isoladamente neste trabalho, ela sempre significa um aumento
na tabela de demanda, i.e., um aumento nas quantidades que serdo de-
mandadas a cada preco hipotético. Essa “mudanca da tabela de de-
manda para a direita” sempre tende a causar um aumento no preco.
Nunca deve ser confundido com o “aumento da quantidade demanda-
da” que ocorre, por exemplo, em resposta ao aumento da oferta. Uma
maior tabela de oferta, ao baixar o preco, induz o mercado a demandar
a maior quantidade ofertada. Isso, entretanto, ndo é um aumento na ta-
bela de demanda, mas uma extensdo ao longo da mesma tabela de de-
manda. E uma quantidade maior demandada em resposta a uma oferta
de preco mais atrativa. Este simples movimento ao longo da mesma
tabela ndo deve ser confundido com um aumento na tabela de deman-
da a cada preco possivel. Os diagramas da Figura 28 destacam a dife-
rencga.

LA

Preco

Cuantidade Cuantidade

Figura 28. Aumento na Tabela de Demanda
e na Quantidade Demandada

O diagrama I mostra um aumento na tabela da demanda, enquan-
to o diagrama II representa uma extensao da quantidade demandada ao
longo da mesma tabela, como resultado de um aumento na oferta ofer-
tada. Em ambos os casos, as escalas de valor dos varios individuos de-
terminam o resultado final, mas pode haver grande confusao se os
conceitos ndo forem claramente distinguidos, quando termos como
“aumento” ou “reducdo” na demanda estdo sendo usados.
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10. Especializacao e Producao de Estoque

Analisamos as trocas que ocorrem com estoque existente e o efei-
to das mudangas no estoque de um bem. A questdo ainda permanece:
em que principios é determinado o tamanho do préprio estoque? Além
dos bens de consumo ou bens de producdo dados diretamente pela na-
tureza, todos os bens precisam ser produzidos pelo homem. (E mesmo
os produtos, aparentemente, dados pela natureza precisam ser procura-
dos e usados pelo homem e, portanto, sdo, em ultima analise, produtos
do esfor¢co humano.) O tamanho do estoque de qualquer bem depende
da taxa em que o bem foi e estd sendo produzido. E uma vez que as
necessidades humanas, para a maioria dos bens, sdo continuas, os bens
que se desgastam pelo uso devem ser constantemente substituidos por
uma nova producdo. Uma andlise da taxa de producao e seus determi-
nantes é, portanto, de importancia central em uma analise da acao hu-
mana.

Uma resposta completa para este problema nao pode ser dada
neste ponto, mas certas conclusdes gerais sobre a produ¢do podem ser
feitas. Em primeiro lugar, embora qualquer individuo possa, em mo-
mentos diferentes, ser comprador e vendedor do estoque existente, na
producgdo desse estoque precisa haver especializa¢do. Essa onipresen-
ca de especializacao foi tratada acima, e, quanto mais uma economia
de troca se desenvolver, mais avangado sera o processo de especializa-
¢do. Foi demonstrado que a base para a especializagdo sdo as habilida-
des variadas dos homens e a localizacdo variada dos recursos naturais.
O resultado é que um bem passa a existir pela producao e, entdo, é
vendido por seu produtor, em troca de algum outro bem, que foi pro-
duzido da mesma maneira. As vendas iniciais de qualquer novo esto-
que serdo todas feitas pelos produtores originais do bem. As compras
serdo feitas por compradores, que usardo o bem, seja para seu uso di-
reto ou para reservar o bem na expectativa especulativa de revendé-lo
posteriormente, a um preco mais elevado. A qualquer momento, por-
tanto, novos estoques serdo vendidos por seus produtores originais. O
estoque antigo sera vendido por: (a) os produtores originais que, por
meio de reservas de demanda do passado, acumularam estoque antigo;
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(b) compradores anteriores, que compraram na expectativa especulati-
va de revenda a um preco mais elevado; e (c) compradores anteriores,
cujas escalas de valor a utilidade relativa do bem para seu uso direto
caiu.

A qualquer momento, entdo, a tabela de oferta do mercado é for-
mada pela adigdo das tabelas de oferta dos seguintes grupos de vende-
dores:3?

(a) A oferta feita pelos produtores do bem.

1. A oferta inicial de novo estoque.
2. A oferta de estoques antigos, previamente reservados
pelos produtores.

(b) A oferta de estoque antigo, oferecida por compradores anteri-

ores.

1. Vendas feitas por compradores especulativos, que
previram a revenda a um preco mais alto.

2. Vendas feitas por compradores, que compraram para
uso direto, mas nas tais escalas de valor a utilidade re-
lativa do bem caiu.

A tabela de demanda do mercado a qualquer momento consiste
na soma das tabelas de demanda de:

(c) Compradores para uso direto.
(d) Compradores especulativos, para revenda a um pre¢o mais
elevado.

Uma vez que o bem consiste em unidades igualmente utilizaveis,
os compradores sao, necessariamente, indiferentes quanto a se, o que
estdo comprando é um estoque novo ou antigo. Se ndo forem, entdo o
“estoque” se refere a dois bens diferentes, e ndo ao mesmo bem.

A curva de oferta do tipo de vendedores da classe (b) ja foi total-
mente analisada acima, e.g., a relacdo entre estoque e demanda de re-
serva para revendedores especulativos e para aqueles cuja posicdao de

32 A adigdo de tabelas de oferta é um processo simples de conceber: se, a um
preco X, os vendedores da classe (a) ofertardo T toneladas de um bem e os ven-
dedores da classe (b) ofertardo T, a oferta total do mercado para esse preco é de
T + T’ toneladas. O mesmo processo aplica-se a cada prego hipotético.
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utilidade mudou. O que mais pode ser dito, entretanto, da tabela de
oferta dos vendedores da classe (a) — os produtores originais do
bem?

Em primeiro lugar, o estoque de bens recém-produzidos nas maos
dos produtores também é fixado para um dado ponto no tempo. Diga-
mos que, para o més de dezembro, os produtores de cobre decidam
produzir 5.000 toneladas de cobre. No final daquele més, seu estoque
de cobre recém-produzido é de 5.000 toneladas. Eles podem se arre-
pender de sua decisdo e acreditar que, se pudessem refazer sua deci-
sdo, teriam produzido, digamos, 1.000 toneladas. Mas eles tém seu es-
toque e precisam usa-lo da melhor maneira possivel. A caracteristica
distintiva dos produtores originais é que, como resultado da especiali-
zacdo, o valor de uso direto de seu produto para eles é, provavelmente,
quase inexistente. Quanto mais se prossegue a especializacdao, menor €é
o valor de uso possivel, que o produto pode ter para seu produtor. Ima-
gine, por exemplo, quanto cobre um fabricante de cobre poderia con-
sumir em seu uso pessoal, ou o valor de uso direto do enorme ntimero
de automéveis produzidos para a familia Ford. Portanto, na tabela de
oferta dos produtores, o elemento de uso direto em sua demanda de re-
serva desaparece. A Unica razdo para um produtor reservar, para esto-
car, qualquer parte de seu estoque é especulativa — em antecipacao de
um preco mais elevado para o bem no futuro. (Na troca direta, tam-
bém existe a possibilidade de troca por um terceiro bem-digamos, va-
cas em vez de peixes, em nosso exemplo).

Se, por enquanto, fizermos as suposicOes restritivas de que nao
ha vendedores de classe (b) no mercado e que os produtores ndo tém
demanda de reserva atual ou acumulada no passado, entdo as tabelas
de oferta e de demanda do mercado podem ser representadas como SS,
DD na Figura 29. Assim, sem demanda de reserva, a curva de oferta
sera uma linha reta vertical (SS) ao nivel do novo estoque. Parece
mais provavel, no entanto, que um precgo abaixo do equilibrio tendera
a suscitar uma demanda de reserva para manter pelos produtores, em
antecipagdo a um preco mais alto (chamado de “acumulagdo de esto-
que”), e que um preco acima do equilibrio resultara no descarrega-
mento de estoque antigo, que havia sido acumulado como resultado da
demanda de reserva anterior (chamado de “reducao de estoque”). Nes-
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se caso, a curva de oferta assume uma forma mais familiar (a linha
pontilhada acima — S' §').
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Figura 29. Efeito do Novo Estoque de
Produtores de Classe (A)

A remocado do valor de uso direto do calculo dos vendedores, sig-
nifica que todo o estoque precisa ser, eventualmente, vendido, de
modo que, em tltima andlise, nenhum estoque pode ser reservado da
venda, pelos produtores. Os produtores fardo suas vendas no ponto em
que esperam que o preco de mercado seja 0 maior que eles podem
atingir — i.e., no momento em que se espera que a demanda de mer-
cado, pelo dado estoque, seja a maior.?®> O periodo de tempo que os
produtores podem reservar a oferta depende, é claro, da durabilidade
do bem; um bem altamente perecivel, como o morango, por exemplo,
ndo poderia ser reservado por muito tempo e sua curva de oferta de
mercado provavelmente seria uma linha vertical.

Suponha que um preco de equilibrio para um bem tenha sido al-
cancado no mercado. Nesse caso, o elemento especulativo da demanda
de reserva cai. No entanto, em contraste ao mercado de troca de esto-
que existente, o mercado para nova produgdo nao termina. Como as
necessidades estdao sempre sendo renovadas, em cada periodo sucessi-

33 Estritamente, é claro, custos de armazenamento terdo de ser considerados
em seus calculos.
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vo, novo estoque também serd produzido em cada periodo, e se a
quantidade de estoque for a mesma e a tabela de demanda dada, a
mesma quantidade continuara a ser vendida no mesmo preco de equi-
librio. Assim, suponha que os produtores de cobre produzam 5.000 to-
neladas por més; esses sdo vendidos (sem demanda de reserva) ao pre-
¢o de equilibrio de 0X, no diagrama anterior. A quantidade de equili-
brio é 0S. No més seguinte, se forem produzidas 5.000 toneladas, o
preco de equilibrio serd o mesmo. Se mais for produzido, entdo, como
vimos acima, o preco de equilibrio é menor; se menos, o preco de
equilibrio é maior.

Se os elementos especulativos também forem excluidos da tabela
da demanda, é claro que essa tabela sera determinada, unicamente,
pela utilidade do bem para uso direto (em comparacao com a utilidade
do bem para venda). Os tnicos dois elementos no valor de um bem
sdo seu valor de uso direto e seu valor de troca, e a tabela de demanda
consiste na demanda para uso direto mais a demanda especulativa, em
antecipacgdo a revenda a um pre¢o maior. Se excluirmos o dltimo ele-
mento (e.g., ao preco de equilibrio), a tnica fonte final de demanda
sera o valor de uso direto do bem para o comprador. Se abstrairmos
dos elementos especulativos em um mercado, portanto, o tnico deter-
minante do preco de mercado do estoque de um bem sera o seu valor
de uso direto relativo para seus compradores.

E claro, como foi mostrado nas seces anteriores, que a producio
precisa ocorrer durante um periodo de tempo. Para obter uma certa
quantidade de novo estoque em alguma data futura, o produtor precisa
primeiro colocar em pratica uma série de atos, usando trabalho, natu-
reza e bens de capital; e o processo precisa levar tempo desde os atos
iniciais e intermediérios até o estoque final ser produzido. Portanto, a
esséncia da producdo especializada é a antecipagdo do estado futuro
do mercado, pelos produtores. Ao decidir produzir ou nao determina-
da quantidade de estoque em uma data futura, o produtor precisa usar
seu julgamento para estimar o preco de mercado pelo qual ele podera
vender seu estoque. E provéavel que esse preco de mercado esteja em
algum equilibrio, mas ndo é provavel que um equilibrio dure mais do
que um curto tempo. Isso é especialmente verdadeiro quando (como
resultado das escalas de valor em constante mudanca), a curva de de-
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manda do bem muda continuamente. Cada produtor tenta usar seus re-
cursos — seu trabalho e bens tteis — de modo a obter, na producao
de estoque, 0 maximo de receita psiquico e, portanto, um lucro psiqui-
co. Ele esta sempre sujeito ao erro, e 0s erros em antecipar o mercado
lhe trardo uma perda psiquica. A esséncia da producdo para o mercado,
portanto, é o empreendedorismo. A principal consideracao é que as ta-
belas de demanda e, consequentemente, os precos futuros, ndo sao e
nunca podem ser definitivas e automaticamente conhecidas pelos pro-
dutores. Eles precisam estimar o estado futuro da demanda da melhor
maneira que conseguirem.

O empreendedorismo também é a caracteristica dominante de
compradores e vendedores que agem especulativamente, que se espe-
cializam em antecipar os precos mais altos ou mais baixos no futuro.
Toda a sua acdo consiste na tentativa de antecipar os futuros precos de
mercado, e seu sucesso depende do qudo precisas, ou erroneas, sao
suas previsoes. Uma vez que, como vimos acima, a especulacao corre-
ta acelera o movimento em direcdo ao equilibrio e a especulacao erro-
nea tende a se corrigir, a atividade desses especuladores tende a apres-
sar a chegada de uma posicao de equilibrio.

Os usuadrios diretos de um bem também precisam antecipar seus
desejos por um bem, ao compra-lo. No momento da compra, o uso
real de um bem sera em alguma data no futuro, mesmo que seja em
um futuro muito préximo. A posicdo do bem em suas escalas de valor,
é uma estimativa de seu valor futuro esperado nesses periodos, des-
contada pelas preferéncias temporais. E muito possivel que o compra-
dor faca uma previsdo erronea do valor do bem para ele no futuro, e
quanto mais duravel o bem, maior a probabilidade de erro. Assim, é
mais provavel que o comprador de uma casa erre ao prever sua propria
avaliacdo futura do que o comprador de morangos. Portanto, o em-
preendedorismo também é uma caracteristica da atividade do compra-
dor — mesmo em uso direto. No entanto, no caso de produtores espe-
cializados, o empreendedorismo assume a forma de estimar as deman-
das futuras de outras pessoas, e essa é obviamente uma tarefa muito
mais dificil e desafiadora do que prever as suas proprias avaliagoes.

A acdo humana ocorre em estagios e, em cada estagio, um agente
precisa fazer o melhor uso possivel de seus recursos a luz dos desen-
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volvimentos futuros esperados. O passado estd para sempre no passa-
do. O papel dos erros, em diferentes estdgios da acdo humana, pode
ser considerado no caso, comparativamente simples, do homem que
compra um bem para uso direto. Digamos que sua estimativa de seus
usos futuros seja tal que ele compre um bem — e.g., 10 quartos de lei-
te — em troca de 100 barris de peixe, que acontece de ser seu preco
maximo de compra por 10 quartos de leite. Suponha que, depois de
concluida a compra, ele descubra, por algum motivo, que suas avalia-
¢Oes mudaram e que o leite esta agora muito mais baixo em sua escala
de valor. Ele agora é confrontado com a questdo de qual é o melhor
uso para os 10 quartos de leite. O fato de ele ter cometido um erro, ao
usar seus recursos de 100 barris de peixe, ndo elimina o problema de
fazer o melhor uso dos 10 quartos de leite. Se o preco ainda for de 100
barris de peixe, a melhor escolha, no momento, seria revender o leite e
recuperar os 100 barris de peixe. Se o preco agora estiver acima de
100, ele obteve um ganho especulativo e pode revender o leite por
mais peixes. E se o preco do leite tiver caido, mas se o peixe ainda es-
tiver mais alto em sua escala de valor do que os 10 quartos de leite, ele
poderia maximizar seu rendimento psiquico, ao vender o leite por me-
nos de 100 barris de peixe.

E importante reconhecer que é um absurdo criticar tal acdo dizen-
do que ele sofreu uma perda evidente de X barris de peixe nas duas
trocas. Para ter certeza, se ele tivesse previsto corretamente 0s aconte-
cimentos posteriores, o homem ndo teria feito a troca original. Sua tro-
ca original pode, portanto, ser considerada errdbnea em retrospecto.
Mas, uma vez que a primeira troca tenha sido feita, ele precisa fazer o
melhor uso possivel presente e futuro do leite, independentemente dos
erros do passado e, portanto, sua segunda troca foi a melhor escolha
possivel nas circunstancias.

Se, por outro lado, o preco do leite tivesse caido abaixo de seu
novo preco minimo de compra, sua melhor alternativa seria usar o lei-
te em seu uso direto mais valioso.

Da mesma forma, um produtor pode decidir produzir uma certa
quantidade de estoque e, depois que o estoque for produzido, a situa-
¢do do mercado pode acabar sendo tal que o faca se arrepender de sua
decisdo. No entanto, ele precisa fazer o melhor que puder com o esto-
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que, uma vez que foi produzido, e obter o maximo rendimento psiqui-
co dele. Em outras palavras, se considerarmos sua acdo desde o inicio
— quando ele investiu seus recursos na producdo — seu ato, em re-
trospecto, foi uma perda psiquica porque nao produziu a melhor alter-
nativa disponivel a partir desses recursos. Mas, uma vez que o estoque
é produzido, esse é seu recurso disponivel, e sua venda pelo melhor
preco possivel, agora, rende-lhe um ganho psiquico.

Nesse ponto, podemos resumir a receita (psiquica) esperada e o
custo (psiquico) esperado, fatores que influenciam a decisdao dos com-
pradores e vendedores em qualquer troca direta de dois bens.

Receita do Comprador Receita do Vendedor
Sendo Sendo
*A. Uso direto do bem da compra *A. Uso direto do bem da venda
ou B. Venda posterior premeditada ou B. Compra posterior premedi-

a um preco mais alto tada a um prego mais baixo
(qualquer que seja a mais elevada (qualquer que seja a mais elevada
em sua escala de valor) em sua escala de valor)

Custo do comprador Custo do vendedor
Seja Seja

A. Uso direto do bem da venda A. Uso direto do bem da compra
ou B. Compra POSte.Hor P remedi- ou * B. Troca por um terceiro bem
tada a um preco mais baixo

ou C. Venda posterior a um preco
mais alto (qualquer que seja a
mais elevada em sua escala de va-

lor)

ou * C. Troca por um terceiro bem
(qualquer que seja a mais elevada
em sua escala de valor)

Se eliminarmos o elemento especulativo temporario, ficamos
com os fatores: receita A, custo A, custo C para os compradores; e re-
ceita A, custo A, custo B para os vendedores. Da mesma forma, se
considerarmos os vendedores como os produtores originais especiali-
zados — e isso sera mais verdadeiro quanto maior for a propor¢ao da
taxa de producdo em relacdo ao estoque acumulado — o custo A cai
para os vendedores. Se lembrarmos também que, ja que a troca envol-
ve dois bens, o conjunto de compradores de um bem € o conjunto de
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vendedores do outro bem, o custo A é eliminado como fator também
para os compradores também. Apenas os fatores marcados com aste-
risco acima permanecem. A receita para os compradores e vendedores
é o uso direto esperado dos bens adquiridos; os custos sdo a troca por
um terceiro bem, que é dispensada por causa dessa troca.

As receitas e os custos envolvidos na tomada de decisdo original
quanto a produgdo do estoque sdo, como indicamos, de ordem dife-
rente, e serao explorados nos capitulos subsequentes.

11. Tipos de Bens Trocaveis

Para fins de clareza, os exemplos de bens trocaveis neste capitulo
foram extraidos principalmente de mercadorias tangiveis, como cava-
los, peixes, ovos, etc. No entanto, essas mercadorias ndo sao o Unico
tipo de bens sujeitos a troca. A pode trocar seus servigos pessoais pela
mercadoria de B. Assim, por exemplo, A pode ceder seus servicos de
trabalho ao fazendeiro B em troca de produtos agricolas. Além disso,
A pode fornecer servicos pessoais que funcionam diretamente como
bens de consumo em troca de outro bem. Um individuo pode, portan-
to, trocar seu aconselhamento médico ou sua apresentacao musical por
comida ou roupas. Esses servigos sdao bens de consumo tdo legitimos
quanto os bens incorporados em mercadorias fisicas tangiveis. Da
mesma forma, os servigos de trabalho individuais sdo tanto bens de
producao quanto os bens de capital tangiveis. Na verdade, os bens tan-
giveis sdo valorizados ndo tanto pelo seu contetdo fisico, quanto pelos
servicos prestados ao usuario, seja ele consumidor ou produtor. O
agente valoriza o pao por seus servicos em fornecer alimento, a casa
por seus servicos em fornecer abrigo, a maquina por seus servicos na
producao de um bem de ordem inferior. Em tltima analise, as merca-
dorias tangiveis também sdo avaliadas por seus servicos e, portanto,
estdo no mesmo plano que os “servicos” pessoais intangiveis.

A economia, portanto, ndo é uma ciéncia que lida particularmen-
te com “bens materiais” ou “bem-estar material”. Trata-se, em geral,
da acdo dos homens para satisfazerem seus desejos e, especificamente,
do processo de troca de bens como meio de cada individuo “produzir”
satisfacOes para seus desejos. Esses bens podem ser mercadorias tan-
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giveis ou podem ser servicos pessoais intangiveis. Os principios de
oferta e demanda, de determinacdo de pregos, sdo exatamente 0os mes-
mos para qualquer bem, esteja em uma categoria ou em outra. A anali-
se anterior é aplicavel a todos os bens.
Assim, os seguintes tipos de trocas possiveis foram cobertos por

nossa analise:

(a) Uma mercadoria por uma mercadoria; como cavalos por

peixes.

(b) Uma mercadoria por um servico pessoal; como conselhos

médicos para obter manteiga, ou mao de obra agricola para ob-

ter alimentos.

(c) Um servigo pessoal por um servico pessoal; como a troca

de favores por dois agricultores, ou aconselhamento médico

por um trabalho de jardinagem, ou ensino por uma apresenta-

¢do musical.?*
Nos casos em que ha varias unidades homogéneas concorrentes, as ta-
belas de oferta e demanda podem ser adicionadas; nos casos em que
uma ou ambas partes estejam isoladas ou sejam as tnicas trocando, a
zona de determinacdo do preco serd estabelecida conforme indicado
acima. Dessa forma, se um professor de aritmética estd negociando
com um violinista por uma troca de servicos, suas respectivas classifi-
cacoes de utilidade estabelecerdo a zona de determinacdo de preco. Se
varios professores de aritmética e varios violinistas, que fornecem ser-
vicos homogéneos, formarem um mercado para seus dois bens, o pre-
co de mercado sera formado com a adicdo e a intersecdo das tabelas de
oferta e de demanda. Se os servigcos dos diferentes individuos nao fo-
rem considerados de igual qualidade pelos demandantes, eles serao
avaliados separadamente, e cada servigo sera precificado separada-
mente.3> A curva de oferta serd, entdo, uma oferta de unidades de uma
mercadoria possuida por um tnico individuo. Essa curva de oferta in-
dividual é, naturalmente, inclinada para cima na direcdo direita. Quan-
do um tnico individuo é o ofertante de um bem no mercado, sua curva
de oferta é idéntica a curva de oferta do mercado.

34 Sobre a importancia dos servicos, veja Arthur Latham Perry, Political
Economy (21? ed.; New York: Charles Scribner’s Sons, 1892), pp. 124-39.
35 Isso ndo significa negar, é claro, que a existéncia de vdrios violinistas, de

qualidades diferentes, afetara as avaliacdes do consumidor sobre cada um.
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Uma razdo evidente para a confusdo de trocar com a mera troca
de objetos materiais, é o fato de que muitas propriedades intangiveis
ndo podem, por sua prépria natureza, ser trocadas. Um violinista pode
ter posse sobre sua habilidade musical e trocar unidades dela, na for-
ma de servigo, pelos servicos de um médico. Mas outros atributos pes-
soais, que nao podem ser trocados, podem ser desejados como bens.
Assim, Brown pode ter um fim desejado: obter a aprovagao genuina
de Smith. Este é um bem de consumo especifico, que ele ndo pode
comprar com nenhum outro bem, pois o que ele deseja é a aprovagao
genuina, e ndo uma demonstracao de aprovacdo que pode ser compra-
da. Nesse caso, 0 bem de consumo é uma propriedade de Smith que
nao pode ser trocada; pode ser adquirido de alguma forma, mas nao
por meio de troca. Em relacdo a troca, este bem intangivel é uma pro-
priedade inaliendvel de Smith, i.e., ndo pode ser cedido. Um outro
exemplo é que um homem ndo pode transferir permanentemente sua
vontade, embora ele possa transferir muitos de seus servicos e sua pro-
priedade. Como mencionado acima, um homem ndo pode concordar
com a servidao permanente, ao ser contratado para trabalhar para ou-
tro homem pelo resto de sua vida. Ele pode mudar de ideia posterior-
mente e, em um livre mercado, ndo podera ser compelido a continuar
trabalhando depois disso. Porque a autopropriedade de um homem so-
bre sua vontade € inalienavel, ele ndo pode, no mercado desimpedido,
ser compelido a continuar um arranjo pelo qual ele submete sua vonta-
de as ordens de outro, mesmo que ele possa ter concordado com esse
arranjo anteriormente.3® 37 Por outro lado, quando uma propriedade

36 Se ele tomou a propriedade de outro por meio de tal acordo, ele ter, no li-
vre mercado, que devolver a propriedade. Assim, se A concordou em trabalhar
por toda a vida para B em troca de 10.000 gramas de ouro, ele terd que devolver
o valor proporcional da propriedade se ele rescindir o acordo e cessar o trabalho.

37 Em outras palavras, ele ndo pode fazer contratos executaveis vinculando
suas futuras acdes pessoais. Sobre a execucdo de contratos em um livre merca-
do, consulte a secdo 13 abaixo. Isso se aplica também a contratos de casamento.
Visto que a autopropriedade humana ndo pode ser alienada, um homem ou uma
mulher, em um livre mercado, ndo poderia ser compelido a continuar no casa-
mento se ele ou ela ndo deseja mais fazé-lo, independentemente de qualquer
acordo anterior. Assim, um contrato de casamento, como um contrato de traba-
lho individual, é, em um mercado desimpedido, rescindivel por vontade de
qualquer uma das partes.
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que pode ser alienada é transferida, ela, naturalmente, torna-se propri-
edade — sob a jurisdicdo tnica e exclusiva — da pessoa que a recebeu
em troca, e nenhum arrependimento posterior do proprietario original
pode estabelecer qualquer reivindicacao sobre a propriedade.

Assim, a troca pode ocorrer com bens aliendveis; podem ser
bens de consumo, com vdrios graus de durabilidade; ou podem ser
bens de producgdo. Eles podem ser mercadorias tangiveis ou servicos
pessoais intangiveis. Existem outros tipos de itens trocaveis, que se
baseiam nesses bens alienaveis. Por exemplo, suponha que Jones de-
posite uma mercadoria — digamos 1.000 alqueires de trigo — em um
deposito para custodia. Ele retém a propriedade da mercadoria, mas
transfere sua posse fisica para o proprietario do depdsito, Green, para
custédia. Green da a Jones um recibo de depésito pelo trigo, certifi-
cando que o trigo esta 14 para custddia e dando ao dono do recibo uma
reivindicagdo para receber o trigo sempre que apresentar o recibo de
deposito. Em troca desse servico como guardido do trigo, Jones paga-
lhe uma certa quantia combinada de algum outro bem, digamos esme-
raldas. Assim, a reivindicacdo origina-se da troca de uma mercadoria
por um servico — esmeraldas por armazenamento — e o preco dessa
troca é determinado de acordo com os principios da andlise anterior.
Agora, porém, o recibo de depdsito passou a existir como uma reivin-
dicacdo do trigo. Em um livre mercado, a reivindicacdo seria conside-
rada como absolutamente segura e certa de ser honrada e, portanto, Jo-
nes poderia trocar a reivindicagdo como um substituto pela troca fisica
real do trigo. Ele pode encontrar uma outra pessoa, Robinson, que de-
seja comprar o trigo em troca de cavalos. Eles concordam com um
preco e, entdao, Robinson aceita a reivindicacdo sobre o depdsito como
um substituto perfeitamente legitimo da transferéncia real do trigo. Ele
sabe que, quando quiser usar o trigo, podera resgatar a reivindicacao
no depdsito; a reivindicacdo, portanto, funciona aqui como um substi-
tuto de bens. Nesse caso, a reivindicacdo é por um bem presente, pois
o bem pode ser resgatado a qualquer momento que o proprietario de-
sejar.

Aqui, a natureza e a fungdo da reivindicacdo sdo simples. A rei-
vindicacdo é uma evidéncia segura da propriedade do bem. Ainda
mais simples é o caso em que a posse de uma propriedade, digamos,
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uma fazenda, é transferida de A para B por meio da transferéncia de
um titulo escrito ou prova de propriedade, o que pode ser considerado
uma reivindicagdo. A situacao fica mais complicada, entretanto, quan-
do a propriedade é dividida em partes, e essas partes sdo transferidas
de pessoa para pessoa. Assim, suponha que Harrison seja o proprieta-
rio de uma mina de ferro. Ele decide dividir a propriedade e vender as
varias partes divididas, ou cotas, do bem a outros individuos. Suponha
que ele crie 100 tiquetes, com o total constituindo a propriedade total
da mina, e depois venda todos, exceto 10 tiquetes, para varios outros
individuos. O proprietario de duas cotas torna-se entao o proprietario
de 2/100 da mina. Como had muito pouco alcance pratico para tal ativi-
dade em um regime de troca direta, a analise dessa situacao sera dei-
xada para capitulos posteriores. E claro, no entanto, que o proprietério
de ?/100 tem direito a sua cota proporcional na dire¢do, controle e re-
ceita da propriedade conjunta. Em outras palavras, a cota é evidéncia
de propriedade parcial, ou uma reivindicacdo de propriedade parcial,
de um bem. Esse direito de propriedade, de uma cota proporcional do
uso de um bem, também pode ser vendido ou comprado em trocas.
Um terceiro tipo de reivindicagdo surge de uma troca de crédito
(ou transagdo de crédito). Até este ponto, estivemos discutindo trocas
de um bem presente por outro — i.e., o0 bem pode ser usado no pre-
sente — ou em qualquer momento desejado — por cada receptor na
troca. Em uma transacdo de crédito, um bem presente é trocado por
um bem futuro, ou melhor, uma reivindica¢do sobre um bem futuro.
Suponha, por exemplo, que Jackson deseje adquirir 100 libras de algo-
dao de uma vez. Ele faz a seguinte troca com Peters: Peters da a Jack-
son 100 libras de algoddo agora (um bem presente); e, em retorno,
Jackson da a Peters a reivindicagdo de 110 libras de algodao daqui a
um ano. Essa é uma reivindicagdo sobre um bem futuro — 110 libras
de algoddo daqui a um ano. O preco do bem presente em termos do
bem futuro é 1,1 libras de algodao futuro (daqui a um ano) por libra de
algoddo presente. Os precos nesses tipos de troca sdo determinados
por escalas de valor e pelo encontro de tabelas de oferta e de demanda,
assim como no caso de trocas de bens presentes. Uma analise mais
aprofundada do preco das transacdes de crédito precisa ser deixada
para os capitulos posteriores; aqui pode ser apontado que, conforme
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explicado no capitulo anterior, todo homem avaliara mais altamente
um bem homogéneo, quanto mais cedo for sua perspectiva de conse-
gui-lo. Um bem presente (um bem que consiste em unidades capazes
de render satisfacdo equivalente) sera sempre mais valorizado do que
o mesmo bem no futuro, de acordo com a taxa de preferéncia temporal
do individuo. E evidente que as vérias taxas de preferéncia temporal
— determinadas, em ultima instancia, por posicOes relativas nas esca-
las de valor individuais — atuardo para definir o prego das trocas de
crédito. Além disso, o recebedor do bem presente — o devedor —
sempre tera que reembolsar uma quantidade maior do bem no futuro
ao credor — o homem que recebe a reivindicacdo, visto que o mesmo
nimero de unidades vale mais como um bem presente do que como
um bem futuro. O credor estd prestando ao devedor o servico de usar
um bem no presente, enquanto o devedor paga por esse servico, reem-
bolsando uma quantia maior do bem no futuro.

Na data do vencimento final da revindicacdo, o credor resgata a
reivindicacdo e adquire o préprio bem, pondo um término a existéncia
da reivindicagdo. Nesse interim, no entanto, a reivindicacdo existe e
pode ser comprada e vendida em troca de outros bens. Assim, Peters,
o credor, pode decidir vender a reivindicacdo — ou nota promissoria
— para Williams em troca de uma carroga. O preco dessa troca sera,
novamente, determinado pelas tabelas de oferta e de demanda. A de-
manda pela nota sera baseada em sua garantia, como uma reivindica-
cdo sobre o algoddo. Assim, a demanda de Williams pela nota (ou a
demanda para manter de Peters), em termos de carrogas, sera baseada
em (a) a utilidade direta e o valor de troca da carroga, e (b) a utilidade
marginal das unidades adicionadas de algodao, descontado por ele por
dois motivos possiveis: (I) o tempo que resta da reivindicacdo até a
data de “vencimento” e (2) a estimativa da garantia da nota. Assim,
quanto menos tempo resta para uma reivindicacao de um determinado
bem, mais ela tendera a ser valorizada no mercado. Além disso, se o
eventual pagamento for considerado menos do que absolutamente ga-
rantido, devido a possivel falha no resgate, a reivindicacdo serd menos
avaliada, de acordo com as estimativas das pessoas sobre a probabili-
dade de sua falha. Ap6s a transferéncia de uma nota, ela se torna pro-
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priedade do novo dono, que se torna o credor e tera o direito de resga-
tar a reivindicacdao quando devido.

Quando uma reivindicacdo é entdo transferida em troca de algum
outro bem (ou reivindicagdo), isso em si ndo é uma transacdo de
crédito. Uma troca de crédito configura um pagamento inacabado por
parte do devedor; nesse caso, Peters paga a Williams a reivindicagao
em troca do outro bem e a transacdo é concluida. Jackson, por outro
lado, permanece como devedor, em decorréncia da transacdo original,
que permanece inacabada até que ele faca o pagamento acordado ao
credor na data de vencimento.>8

Os diversos tipos de reivindicacdes, portanto, sdo: sobre bens
presentes, por meio de recibos de deposito ou cotas de propriedade
conjunta de um bem; e sobre bens futuros, decorrentes de operacdes
de crédito. Essas sdo evidéncias de propriedade ou, como no ultimo
caso, objetos que se tornardo evidéncias de propriedade em uma data
posterior.

Assim, além dos trés tipos de trocas mencionados acima, existem
trés outros tipos, cujos termos e principios estdao incluidos na analise
anterior deste capitulo:

(d) Uma mercadoria por uma reivindicacao; exemplos disso
sdo: (1) o depodsito de uma mercadoria por um recibo de de-
posito — a reivindicacao de um bem presente; (2) uma transa-
¢do de crédito, com uma mercadoria trocada por uma reivindi-
cacdo a uma mercadoria futura; (3) a compra de cotas de esto-
que em uma mercadoria, através da troca de outro tipo de mer-
cadoria por elas; (4) a compra de notas promissorias de um de-
vedor por meio da troca de uma mercadoria. Todos os quatro
desses casos foram descritos acima.

(e) Uma reivindicacdo por um servico; um exemplo é o servico
pessoal sendo trocado por uma nota promissoria ou recibo de
deposito ou estoque.

38 Em uma transacao de crédito, ndo é necessario que os bens, presentes e fu-

turos, trocados sejam a mesma mercadoria. Assim, um homem pode vender tri-
go no presente momento em troca de certa quantidade de milho em uma data fu-
tura. O exemplo no texto, entretanto, destaca a importancia da preferéncia tem-
poral e também €é mais provavel de ocorrer na pratica.
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(f) Uma reivindicacdo por uma reivindicacdo; cujos exemplos
seriam: troca de uma nota promissoria por outra; de cotas de
estoque por uma nota; de um tipo de cota de estoque por outra;
de um recibo de depdsito por qualquer um dos outros tipos de
reivindicacoes.

Com todos os bens analisaveis em categorias de mercadorias tan-
giveis, servicos, ou reclamacdes de bens (substitutos de bens), todos
os seis tipos possiveis de trocas sdo cobertos pela utilidade e andlise
da oferta-demanda deste capitulo. Em cada caso, diferentes considera-
¢Oes concretas entram na formacdo das escalas de valor — como pre-
feréncia temporal no caso de trocas de crédito; e isso permite expandir
a discussdo sobre os varios tipos especificos de trocas. O nivel de
analise apresentado neste capitulo, entretanto, abrange todas as trocas
de bens possiveis. Em capitulos posteriores, quando a troca indireta ti-
ver sido introduzida, a presente analise também se aplicara, mas sera
feita uma andlise mais aprofundada dos problemas de producao e troca
envolvidos nas trocas de crédito (preferéncia temporal); nas trocas por
bens de capital e bens de consumo; e em trocas por servigos de traba-
lho (salarios).

12. Propriedade: A Apropriacao de Terra Bruta

Como afirmamos acima, a origem de toda propriedade é, em ulti-
ma analise, tracavel a apropriacdo de um fator sem dono, dado pela
natureza por um homem, e a “mistura” do trabalho dele com este fator
natural, para produzir um bem de capital ou um bem de consumo. Pois
quando tracamos através de presentes e trocas, precisamos chegar até
um homem e um recurso natural sem dono. Em uma sociedade livre,
qualquer pedaco da natureza que nunca foi usado é sem dono e esta
sujeito a apropriacdo de um homem, por meio de seu primeiro uso ou
mistura de seu trabalho com esse recurso.

Como o titulo de um individuo sobre o fator dado pela natureza
sera determinado? Se Colombo pousar em um novo continente, é le-
gitimo para ele proclamar todo o novo continente como seu, ou mes-
mo aquele setor “até onde seus olhos podem ver”? Claramente, esse
ndo seria o caso na sociedade livre que postulamos. Colombo ou Cru-
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soé teriam de usar a terra, para “cultivd-la” de alguma forma, antes
que pudesse ser declarado como seu proprietario. Esse “cultivo” nao
tem que envolver o preparo do solo, embora seja uma forma de cultivo
possivel. Se o recurso natural for a terra, ele pode limpé-la para uma
casa ou pasto, ou cuidar de alguns lotes de madeira, etc. Se houver
mais terra do que pode ser usada por uma oferta limitada de trabalho,
entdo a terra ndo utilizada precisa, simplesmente, permanecer sem pro-
prietario até que o primeiro usuario entre em cena. Qualquer tentativa
de reivindicar um novo recurso que nao for utilizado, teria que ser
considerada como uma invasdao do direito de propriedade de quem
quer que se torne o primeiro usudrio.

Nao ha nenhuma exigéncia, no entanto, que a terra continue a ser
usada para que continue a ser propriedade do homem. Suponha que
Jones use um novo terreno, mas, entdo, descubra que o novo terreno
nao é lucrativo e deixe-o cair em desuso. Ou suponha que ele limpe
uma nova terra e, portanto, obtenha o titulo dela, mas, entdo, descubra
que ela ndo é mais til na producdo e permita que ela permaneca ocio-
sa. Em uma sociedade livre, ele perderia o titulo? Nao, pois uma vez
que seu trabalho é misturado com o recurso natural, o recurso continua
sendo sua propriedade. Seu trabalho foi irremediavelmente misturado
com a terra, e a terra é, portanto, sua ou de seus designados em perpe-
tuidade. Veremos em capitulos posteriores que a questdao de se o traba-
lho foi ou ndo misturado com a terra é irrelevante para seu preco de
mercado ou valor de capital; na catalaxia, o passado ndo interessa. Ao
estabelecer propriedade sobre a propriedade, no entanto, a questdo é
importante, pois uma vez que a mistura ocorra, 0 homem e seus her-
deiros terdo apropriado o fator dado pela natureza, e seria um ato inva-
sivo caso qualquer outra pessoa tentasse apropriar-se dessa proprieda-
de.

Como Wolowski e Levasseur afirmam:

A natureza foi apropriada por ele (homem) para seu uso;
ela tornou-se sua; ela é sua propriedade. Essa proprieda-
de é legitima; constitui um direito tdo sagrado para o ho-
mem quanto é o livre exercicio de suas faculdades. E dele
porque veio inteiramente dele mesmo e ndo é nada mais
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que uma emanacgdo de seu proprio ser. Antes dele, ndo ha-
via quase nada além de matéria; desde ele, e por ele, hd
riquezas intercambidveis. O produtor deixou um fragmen-
to de sua propria pessoa na coisa, que, assim, tornou-se
valiosa e pode, portanto, ser considerada como um pro-
longamento das faculdades do homem agindo sobre a na-
tureza externa. Como um ser livre, ele pertence a si mes-
mo; agora, a causa, isto é, a forgca produtiva, é ele mes-
mo; o efeito, ou seja, a riqueza produzida, ainda é ele
mesmo. Quem se atreveria a contestar seu titulo de pro-
priedade tdo claramente marcado pelo selo de sua perso-
nalidade?%®

Alguns criticos, especialmente os seguidores de Henry George,
afirmam que, embora um homem ou seus designados possam ter direi-
to a producdo de seu proprio trabalho, ou de qualquer coisa trocada
por ele, ele ndo tem direito a um fator original dado pela natureza, um
“presente da natureza”. O fato de um homem se apropriar desse pre-
sente é alegado como uma invasdo de uma heranca comum, que todos
os homens merecem usar igualmente. Essa, no entanto, é uma posicao
autocontraditéria. Um homem ndo pode produzir nada sem o auxilio
dos fatores originais dados pela natureza, mesmo que seja apenas o es-
paco que ele permanece. Para produzir e possuir qualquer bem de ca-
pital ou bem de consumo, portanto, ele precisa se apropriar e usar um
fator original dado pela natureza. Ele ndo pode formar produtos ape-
nas com seu trabalho; ele precisa misturar seu trabalho com os fatores
originais dados pela natureza. Portanto, se a propriedade da terra ou de
outros fatores dados pela natureza for negada ao homem, ele ndo po-
dera obter propriedade dos frutos de seu trabalho.

Além disso, na questao da terra, é dificil ver qual o melhor titulo
de terra existente além de o primeiro a transpor a terra de uma simples
coisa sem valor para a esfera da producgdo. Pois é isso que o primeiro
usudrio faz. Ele pega um fator que antes ndo tinha dono e nem era usa-
do e, portanto, sem valor para ninguém, e o converte em uma ferra-
menta para a producao de bens de capital e de consumo. Embora tais

39 Léon Wolowski e Emile Levasseur, “Property,” Lalor’s Cyclopedia of Po-
litical Science, etc. (Chicago: M.B. Cary & Co., 1884), III, 392.
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questdes como o comunismo de propriedade sejam discutidas em par-
tes posteriores deste livro, é realmente dificil ver porque o mero fato
de nascer confere automaticamente a alguém, alguma parte da aliquota
da terra do mundo. Pois o primeiro usuario misturou seu trabalho com
a terra, enquanto nem a crianca recém-nascida nem seus ancestrais fi-
zeram qualquer coisa com a terra.

O problema ficard mais claro se considerarmos o caso dos ani-
mais. Os animais sdo “terras economicas” porque sao equivalentes a
terra fisica por serem fatores de producdo originais, dados pela nature-
za. Ainda assim, alguém negara o titulo de uma vaca ao homem que a
encontra e a doméstica, colocando-a em uso? Pois isso é exatamente o
que ocorre no caso da terra. As terras “selvagens”, anteriormente sem
valor, bem como animais selvagens, sao tomadas e transformadas por
um homem em bens teis para 0 homem. A “mistura” de trabalho da o
titulo equivalente tanto em um caso como no outro.

Precisamos lembrar, também, o que “producdo” implica. Quando
0 homem “produz”, ele ndo cria matéria. Ele usa os materiais dados e
os transforma e os reorganiza em bens que ele deseja. Em resumo, ele
move a matéria ainda mais em direcdo ao consumo. Encontrar terras
ou animais e colocéa-los em uso também é uma grande transformacao.

Mesmo que o valor agregado a um pedaco de terra no momento
seja substancial, ainda assim, o pedaco de terra s6 pode ser considera-
do “terreno econdmico” por causa dos indmeros esforcos anteriores
dos homens trabalhando na terra. Quando estamos considerando a le-
gitimidade do titulo, o fato de que a terra sempre incorpora trabalho
anterior torna-se extremamente importante.*°

Se os animais também sdo “terra” no sentido de fatores originais
dados pela natureza, também o sdo a agua e o ar. Vimos que o “ar” é
inapropriavel, uma condicdo do bem-estar humano em vez de um bem
escasso que pode ser possuido. No entanto, isso é verdadeiro apenas
para o ar para respirar em condi¢oes normais. Por exemplo, se algu-
mas pessoas querem que seu ar seja trocado ou “condicionado”, elas

40 Veja a discussdo vivida de Edmond About em, Handbook of Social Econ-
omy (London: Strahan & Co., 1872), pp. 19-30. Até mesmo os sitios urbanos in-
corporam muito trabalho anterior. Cf. Herbert B. Dorau e Albert G. Hinman,
Urban Land Economics (New York: Macmillan & Co., 1928), pp. 205-13.
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terdo que pagar por esse servico, e o “ar-condicionado” torna-se um
bem escasso que pertence aos seus produtores.

Além disso, se entendermos por “ar” o meio para a transmissao
de coisas como ondas de radio e imagens de televisdo, existe apenas
uma quantidade limitada de comprimentos de onda disponiveis para
radio e televisdo. Esse fator escasso é apropriado e possuido pelo ho-
mem. Em uma sociedade livre, a propriedade desses canais seria atri-
buida a individuos, assim como a terra ou os animais: 0s primeiros
usuarios obtém a propriedade. O primeiro usuario, Jones, do compri-
mento de onda de 1.000 quilociclos, seria o dono absoluto desse com-
primento para sua area de onda e teria o direito de continuar a usa-lo,
abandona-lo, vendé-lo, etc. Qualquer outra pessoa que instalasse um
transmissor no comprimento de onda do proprietario, seria tdo culpado
de invasdo do direito de propriedade de outra pessoa, quanto um inva-
sor da terra de outra pessoa, ou um ladrdo do gado de outra pessoa.*"-#?

O mesmo se aplica no caso da dgua. A 4gua, pelo menos nos rios
e oceanos, tem sido considerada pela maioria das pessoas como tam-
bém sendo impropria e inapropriavel, embora seja admitida como pos-
sivel no caso de (pequenos) lagos e pocos. Ora, é verdade que o alto
mar, em relacdo as rotas maritimas, é provavelmente inapropriavel,
devido a sua abundancia em relacdo as rotas maritimas.*? Isso ndo é
verdade, no entanto, para os direitos de pesca nos oceanos. Os peixes
definitivamente ndo estdo disponiveis em quantidades ilimitadas em
relacdo aos desejos humanos. Portanto, eles sdo apropridveis — seu
estoque e fonte, assim como os proprios peixes capturados. Na verda-
de, as nacdes estdo sempre discutindo sobre “direitos de pesca”. Em

41 Se um canal tem que ter um certo nimero de comprimentos de onda, em
largura, para permitir uma transmissao clara, entdo a propriedade seria atribuida
ao primeiro usudrio, em termos de tal largura.

42 O professor Coase demonstrou que a apropriacdo federal de ondas de ra-

dio foi arrogada, na década de 1920, ndo tanto para aliviar um “caos” preceden-

te, quanto para impedir essa mesma aquisicao, de direitos de propriedade priva-
da em ondas aéreas, que os tribunais estavam em processo de estabelecer de
acordo com os principios da common law. Ronald H. Coase, “The Federal Com-

munications Commission,” Journal of Law and Economics, outubro de 1959,

pp. 5, 30-32.

Estd se tornando, rapidamente, evidente que as rotas aéreas para avioes
estdo se tornando escassas e, em uma sociedade livre, seriam de propriedade dos
primeiros usudarios — evitando assim muitos acidentes de avido.
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uma sociedade livre, os direitos de pesca nas areas apropriadas dos
oceanos seriam de propriedade dos primeiros usuarios dessas areas e,
entdo, utilizaveis ou vendiveis a outros individuos. A apropriacdao de
areas de agua que contém peixes, é diretamente analoga a apropriacao
privada de areas de terras ou florestas que contém animais a serem ca-
cados. Algumas pessoas levantam a dificuldade de que a agua flui e
ndo tem uma posicdo fixa, como a terra. Essa é uma objecao comple-
tamente invalida, entretanto. A terra também “se move”, como quando
o solo é arrancado nas tempestades de poeira. Mais importante, a d4gua
pode, definitivamente, ser marcada em termos de latitudes e longitu-
des. Esses limites, entdo, circunscreveriam a area apropriada de indivi-
duos, com pleno conhecimento de que peixes e agua podem se mover
da propriedade de uma pessoa para outra. O valor da propriedade seria
medido de acordo com esse conhecimento.**

Outro argumento é que a apropriacdo da propriedade por um pri-
meiro usudrio resultaria em uma alocacao ndo econémica dos fatores
dados pela natureza. Portanto, suponha que um homem possa cercar,
cultivar ou usar de outra forma, apenas cinco acres de uma determina-
da terra, enquanto a alocacao mais econdmica seria de unidades de 15
acres. No entanto, a regra da primeira apropriagdo pelo primeiro
usudrio, seguida em uma sociedade livre, ndo significaria que a pro-
priedade precisa terminar com essa alocacdo. Pelo contrario. Nesse
caso, 0s proprietarios agrupariam seus ativos em uma forma corporati-
va, ou os proprietarios individuais mais eficientes comprariam os ou-
tros acres, e o tamanho final de cada unidade de terra em produgao se-
ria de 15 acres.

A dgua corrente deve ser apropriada proporcionalmente a sua taxa de uso
pelo primeiro usuéario — i.e., pela “apropriacao” em vez do método “ripario” de
propriedade. No entanto, o apropriador teria, entdo, controle absoluto sobre sua
propriedade, poderia transferir sua parte, etc., algo que ndo pode ser feito nessas
areas, e.g., os estados no Ocidente, onde uma abordagem de propriedade de
apropriacdo agora predomina. Veja Murray N. Rothbard, “Concerning Water,”
The Freeman, margo, 1956, pp. 61-64. Também veja o excelente artigo do Pro-
fessor Jerome W. Milliman, “Water Law and Private Decision-Making: A Cri-
tique,” The Journal of Law and Economics, outubro, 1959, pp. 41-63; Milliman,
“Commonality, the Price System, and Use of Water Supplies,” Southern Eco-
nomic Journal, abril 1956, pp. 426-37.
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Deve-se acrescentar que a teoria da apropriacdo da terra em uma
sociedade livre apresentada até aqui, i.e., a primeira apropriacdo pelo
primeiro usudrio, ndo tem nada em comum com outra teoria, superfici-
almente, semelhante de apropriacdo da terra — mais desenvolvida por
J.K. Ingalls e seus discipulos, no final do século XIX. Ingalls defen-
deu a continuidade da propriedade apenas para ocupantes reais e usua-
rios pessoais da terra. Isso contrasta com a apropriacdo original do
primeiro usuario.

O sistema Ingalls traria, em primeiro lugar, uma alocacado alta-
mente antiecondmica dos fatores de terra. Sitios de terra, onde peque-
nas terras arrendadas de “homestead” sdo ndo economicas, seriam for-
cados a ser usados apesar disso, e a terra seria impedida de entrar em
outras linhas de uso, altamente demandadas pelos consumidores. Al-
guma terra seria artificialmente e coercitivamente retirada de uso, uma
vez que a terra que ndo poderia ser usada pessoalmente por proprieta-
rios, teria que permanecer ociosa. Além disso, essa teoria é autocontra-
ditéria, uma vez que ndo iria sequer permitir realmente a apropriacao.
Uma das principais condi¢des da apropriacdo é o direito de comprar,
vender e dispor da propriedade como o proprietario, ou proprietarios,
considerarem adequado. Visto que os pequenos arrendatarios nao teri-
am o direito de vender aos grandes arrendatarios ndo ocupantes, 0s pe-
quenos arrendatdrios nem sequer seriam realmente proprietarios da
terra. O resultado é que, na questdo da propriedade, a tese de Ingalls
reverte, em Ultima analise, a visdo georgista de que a Sociedade (na
suposta pessoa do Estado) deveria ser proprietaria da terra.*>

13. Do Uso da Forca contra a Invasao de Propriedade
Este trabalho é, em grande parte, a analise de uma sociedade de

mercado desimpedido do uso da violéncia contra a pessoa ou roubo
45

Sobre Ingalls e suas doutrinas, veja James J. Martin, Men Against the
State (DeKalb, Ill.: Adrian Allen Associates, 1953), pp. 142-52, 220 ff., 246 ff.
Também cf. Benjamin R. Tucker, Instead of a Book (2* ed.; New York: B.R.
Tucker, 1897), pp. 299-357, para as opinides do discipulo mais capaz de Ingalls.
Apesar da semelhanca subjacente e de seus muitos erros econémicos, o grupo
Ingalls-Tucker lancou algumas criticas interessantes e eficazes a posi¢do geor-
gista. Essas ganham valor a luz da excessiva gentileza frequentemente atribuida
as doutrinas georgistas pelos economistas.
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contra a pessoa ou propriedade de qualquer homem. A questdo dos
meios pelos quais essa condicdo pode ser melhor estabelecida nao
esta, no momento, em consideracao. Para o presente propdsito, nao faz
diferenca se essa condicao é estabelecida pela decisdo de cada homem
de se abster de agdes invasivas contra outros, ou se alguma agéncia é
estabelecida para impor o abandono de tal acdo por todos os indivi-
duos. (A agdo invasiva pode ser definida como qualquer acdo — vio-
léncia, roubo ou fraude — que vise tirar a liberdade pessoal ou a pro-
priedade de outra pessoa sem o seu consentimento). Quer o uso da for-
ca seja realizado por cada pessoa ou por algum tipo de agéncia, assu-
mimos aqui que tal condi¢do — a existéncia de um mercado desimpe-
dido — é mantida de alguma forma.

Um dos problemas em manter as condi¢des de um livre mercado
é o papel da agéncia do uso da forca — seja individual ou organizacio-
nal — nos contratos de troca. Que tipos de contratos precisam ser exe-
cutados para manter as condi¢cdes de um livre mercado? Ja vimos que
os contratos de cessdo da vontade de um individuo ndao podem ser im-
postos em tal mercado, porque a vontade de cada pessoa €é, por sua na-
tureza, inalienavel. Por outro lado, se o individuo fez esse tipo de con-
trato, e recebeu a propriedade do outro em troca, ele precisa ceder par-
te ou a totalidade da propriedade quando decidir terminar o acordo.
Veremos que a fraude pode ser considerada como roubo, porque um
individuo recebe a propriedade do outro, mas ndo cumpre sua parte no
acordo de troca, tomando assim a propriedade do outro sem o consen-
timento do outro. Esse caso fornece a pista para o papel do contrato e
sua imposicao em uma sociedade livre. O contrato precisa ser conside-
rado como uma troca acordada, entre duas pessoas, de dois bens, pre-
sentes ou futuros. As pessoas estariam livres para fazer todo e qual-
quer contrato de propriedade que desejassem; e, para que exista uma
sociedade livre, todos os contratos, em que o bem é, naturalmente, ali-
enavel, precisam ser cumpridos. O ndo cumprimento dos contratos
precisa ser considerado como roubo da propriedade do outro. Assim,
quando o devedor compra um bem em troca de uma promessa de pa-
gamento futuro, o bem ndo pode ser considerado sua propriedade até
que o contrato acordado seja cumprido e o pagamento feito. Até entdo,
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permanece propriedade do credor, e 0o ndo pagamento seria equivalen-
te ao roubo da propriedade do credor.

Uma consideracao importante aqui é que o contrato ndo seja for-
cado porque foi feita uma promessa que nao foi cumprida. Nao é fun-
cdo da agéncia do uso da forca, ou agéncias, no livre mercado, fazer
cumprir promessas meramente porque sao promessas; seu proposito é
usar da forca contra o roubo de propriedade, e os contratos sao impos-
tos devido ao roubo implicito envolvido.

A evidéncia de uma promessa de pagamento de propriedade é
uma reivindicagdo que pode ser forcada, porque o possuidor dessa rei-
vindicacdo é, com efeito, o proprietario da propriedade envolvida, e a
falha do resgate da reivindicagdo equivale ao roubo da propriedade.
Por outro lado, considere o caso de uma promessa de contribuir com
servicos pessoais, sem uma troca antecipada de propriedade. Assim,
suponha que um ator de cinema concorde em atuar em trés filmes,
para um determinado estidio durante um ano. Antes de receber qual-
quer bem em troca (salario), ele quebra o contrato e decide ndo reali-
zar o trabalho. Como sua vontade pessoal é inalienavel, ele ndo pode,
no livre mercado, ser forcado a realizar o trabalho ali. Além disso,
como ele ndo recebeu nenhuma propriedade da companhia cinemato-
grafica em troca, ele ndo cometeu roubo e, portanto, o contrato nao
pode ser for¢ado no livre mercado. Qualquer agdo por “indenizacao”
ndo poderia ser considerada em um livre mercado. O fato de que a em-
presa de cinema ter feito planos e investimentos consideraveis, na ex-
pectativa de que o ator cumpriria o acordo pode ser infeliz para a em-
presa, mas ela ndo poderia esperar que o ator pagasse por sua falta de
previsao e péssimo empreendedorismo. Ela paga a penalidade de ter
confiado demais no homem. O ator de cinema ndo recebeu e nem
manteve qualquer propriedade da empresa e, portanto, ndo pode ser
responsabilizado, na forma de pagamento de bens como “indeniza-
¢d0”.%6 Qualquer pagamento forcado seria uma invasdo de seus direi-
tos de propriedade no livre mercado, em vez de um ataque a invasao.

46 Isso é verdade mesmo que o agente tenha, previamente, acordado em um

contrato que pagaria uma indenizagdo. Pois isso ainda é apenas uma promessa;
ele ndo confiscou implicitamente a propriedade de outra pessoa. O objetivo de
uma agéncia de uso da forga, em uma sociedade livre, ndo é manter a promessa
pela forca, mas reparar quaisquer invasdes contra pessoas e propriedades.
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Pode ser considerado mais moral cumprir promessas do que quebra-
las, mas a condicao de um livre mercado é que os direitos pessoais e
de propriedade de cada individuo sejam mantidos, e ndo que algum
padrdo ulterior de moral seja coercitivamente imposto a todos. Qual-
quer aplicagdo coercitiva de tal cédigo moral, indo além da abolicdo
de atos invasivos, constituiria, em si mesma, uma invasdo dos direitos
individuais da pessoa e da propriedade, e seria uma interferéncia no li-
vre mercado.

Certamente estaria em consonancia com o livre mercado, no en-
tanto, para a produtora de cinema pedir ao ator que pague uma certa
quantia pela quebra do contrato e, se ele se recusar, recusar-se a con-
tratd-lo novamente e notificar outros possiveis contratantes (como em-
presas de cinema) do trabalho da pessoa. Parece provavel que a pers-
pectiva do ator de fazer trocas no futuro sera prejudicada por causa de
sua acao. Assim, a “lista negra” é permitida no livre mercado. Outra
acdo legitima no livre mercado é o boicote, pelo qual A encoraja B a
ndo fazer uma troca com C, por qualquer motivo. Uma vez que as
acOes de A e B sdo puramente voluntarias e ndo invasivas, ndo ha ra-
zdo para que um boicote ndo seja permitido no livre mercado. Pelo

47 Sir Frederick Pollock descreve assim o direito contratual inglés original:

As dividas, é verdade, eram recuperaveis desde muito cedo. Mas
isso ndo aconteceu porque o devedor havia prometido pagar o em-
préstimo; mas, sim, porque o dinheiro ainda era considerado como
pertencente ao credor, como se as moedas idénticas estivessem
apenas sob a custédia do devedor. O credor entrou com uma agao
para recuperar o dinheiro, ... exatamente da mesma forma que ele
teria usado para exigir a posse de terras, ... e até a época de
Blackstone, dizia-se que o credor tinha uma propriedade na divida
— propriedade que o devedor havia concedido a ele. Dar crédito,
nesta forma de pensar, ndo é confiar no direito de pedir uma agdo
posteriormente ... a ser realizado pelo devedor, mas apenas sus-
pensdo do direito imediato de possuir o proprio dinheiro particu-
lar, da mesma forma que o proprietario de um lote de casa suspen-
de o seu direito de ocupa-lo. ... O fundamento do direito do quei-
X0S0 Nao era a barganha ou promessa, mas a detencdo injusta pelo
réu, do dinheiro ou bens do queixoso. (Sir Frederick Pollock,
“Contract,” Encyclopedia Britannica [14* ed.; London, 1929], VI,
339-40).
172



Troca Direta

contrario, qualquer acao coercitiva contra um boicote é uma invasao
aos direitos das pessoas livres.

Se a inadimpléncia nas dividas contraidas for considerada equi-
valente a roubo, entdo, no livre mercado seu tratamento pela agéncia
de uso da forca serd semelhante ao do roubo. E claro — por exemplo,
no caso de roubo — que a recuperagdo da propriedade roubada ao seu
proprietario seria a consideracao fundamental para a agéncia de uso da
forca. A punicdo do transgressor seria uma consideracdo subsidiaria a
anterior. Assim, suponha que A tenha roubado 100 ongas de ouro de B.
No momento em que A foi apreendido pela agéncia de uso da forga,
ele ja havia disposto das 100 ongas e ndo possuia ativos pelos quais as
100 ongas pudessem ser obtidas. O principal objetivo da agéncia de
uso da forca deveria ser forcar A a devolver as 100 ongas. Assim, em
vez do simples aprisionamento ocioso, a agéncia poderia forgar o la-
drdo a trabalhar e a anexar seus ganhos para compensar o valor do
roubo, mais uma indenizagdo pelo atraso. Se esse trabalho forcado é
feito dentro ou fora da prisao, é irrelevante aqui. O ponto principal é
que o invasor dos direitos de outra pessoa, no livre mercado, abre mao
de seus direitos na mesma medida. A primeira consideracao, na puni-
cdo do agressor contra a propriedade, no livre mercado, é a devolugao
forcada da propriedade equivalente.*® Por outro lado, suponha que B,
voluntariamente, decida perdoar A e conceder a esse uma doagdo de
propriedade; ele se recusa a “apresentar queixa” contra o ladrao. Nesse
caso, a agéncia de uso da forca ndo tomaria providéncia contra o la-
drdo, pois ele agora se encontra na posicdo de receptor de uma doagao
de propriedade.

Essa andlise fornece a pista para o tratamento dos devedores ina-
dimplentes no livre mercado. Se um credor decide esquecer a divida e
ndo apresentar queixa, ele, efetivamente, concede uma doacao de sua
propriedade ao devedor, e ndo ha mais espaco para a imposicao do
contrato. E se o credor insistir em manter sua propriedade? E claro que

48 Wordsworth Donisthorpe, Law in A Free State (London: Macmillan &
Co., 1895), p. 135:
Em Roma, podia-se recuperar bens roubados, ou conseguir inde-
nizagdes por sua perda, pelo que deveriamos chamar de processo
civil, sem ao menos afetar a relagdo entre o ladrdo e o puiblico em
razao do roubo. Restitui¢do primeiro e punicdo depois era a regra.
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se o devedor puder pagar a quantia exigida, mas se recusar a fazé-lo,
ele é culpado de fraude pura, e a agéncia de uso da forca trataria seu
ato como tal. Seu movimento principal seria garantir que os ativos do
devedor fossem transferidos para seu legitimo proprietario, o credor.
Mas suponha que o devedor ndo tenha a propriedade e esteja disposto
a pagar se a tivesse? Isso lhe confere privilégio especial ou eliminacao
coercitiva da divida, como no caso das leis de faléncia? E claro que
ndo. A principal consideracdo no tratamento do devedor seria sua res-
ponsabilidade continua e principal de redimir a propriedade do credor.
A Unica maneira pela qual esse tratamento poderia ser eliminado seria
se o devedor e o credor concordarem, como parte do contrato original,
que se o devedor fizer certos investimentos e nao tiver os bens na data
de prazo, o credor perdoard a divida; em suma, ele concede ao deve-
dor os direitos de coproprietario parcial do imével.

Nao poderia haver espaco, em uma sociedade livre como a que
descrevemos, para “instrumentos negociaveis”. Quando o governo de-
signa um bem como “negociavel”, se A o rouba de B e depois o vende
para C, sem o conhecimento deste tltimo, B ndo pode pegar o bem de
volta de C. Apesar do fato de A ser um ladrdo e ndo ter nenhum titulo
proprio para o bem, C é declarado o proprietario legitimo e B ndo tem
como recuperar sua propriedade. A lei da negociabilidade é, evidente-
mente, uma violacao clara do direito de propriedade. Onde os direitos
de propriedade sdo totalmente defendidos, o roubo ndao pode ser agra-
vado dessa maneira. O comprador deve comprar por sua propria conta
e risco, e precisa se certificar que o bem ndo é roubado; se, mesmo as-
sim, ele comprar bens roubados, ele precisa tentar obter uma restitui-
¢do do ladrdo, e ndo a custa do legitimo proprietario.

E sobre um acordo de cartel? Isso seria aplicavel em uma socie-
dade livre? Se ndo houve troca de propriedade, e as empresas A, B, C

. concordam, entre si, em estabelecer cotas para a producdao de um
bem, esse acordo certamente ndo seria ilegal, mas também ndo seria
aplicavel. Poderia ser apenas uma simples promessa e nao um caso
exequivel de roubo implicito.*°

49 Essa razdo para a ndo aplicabilidade do uso da forca de um acordo de car-
tel em uma sociedade livre ndo tem relagdo com qualquer hostilidade de com-
mon-law contra acordos, supostamente, “de restricio do comércio”. No entanto,
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Uma dificuldade frequentemente levantada contra uma sociedade
livre, com direitos de propriedade individual, é que ela ignora o pro-
blema de “deseconomias externas” ou “custos externos”. Mas todos 0s
casos de “deseconomia externa” acabam sendo casos de falha do go-
verno — a agéncia de uso da forca — em fazer cumprir adequadamen-
te os direitos de propriedade individuais. A “culpa”, portanto, ndo esta
na instituicdo da propriedade privada, mas na falha do governo em fa-
zer cumprir esse direito de propriedade contra as varias formas sutis
de invasdo — a falha, por exemplo, em manter uma sociedade livre.

Um exemplo dessa falha é o caso da fumaca, bem como da polui-
cdo do ar em geral. Na medida em que a liberacdo de fumaca pelas
fabricas polui o ar e prejudica as pessoas e propriedades de terceiros, é
um ato invasivo. E equivalente a um ato de vandalismo e, em uma so-
ciedade, verdadeiramente, livre, teria sido punido apés uma agdo judi-
cial movida pelas vitimas. A poluicdo do ar, entdo, ndo é um exemplo
de defeito em um sistema de direitos de propriedade absolutos, mas da
falha por parte do governo em preservar os direitos de propriedade.
Observe que a solugdo, em uma sociedade livre, ndo é a criacao de um
escritorio administrativo do Estado para prescrever regulamentos para
o controle da fumaca. A solucdo é uma acdo judicial para punir e proi-
bir os danos causados pela poluicdo as pessoas e as propriedades de
terceiros.>

Em uma sociedade livre, como afirmamos, todo homem é auto-
proprietario. A nenhum homem é permitido ter propriedade do corpo
ou mente de outro, sendo essa a esséncia da escravidao. Essa condicao
derruba completamente a base para uma lei de difamacao, i.e., libelo

¢ muito semelhante a doutrina do common-law inglés, finalmente elaborada no
caso do Mogul Steamship (1892). Veja William L. Letwin, “The English Com-
mon Law Concerning Monopolies,” University of Chicago Law Review, primav-
era, 1954, pp. 382 ff.

50 O barulho também é um ato invasivo contra o outro, uma transmissdo de
ondas sonoras que agride os timpanos de outras pessoas. Sobre “deseconomias
externas”, a Unica boa discussdo por um economista, é a excelente discussdao em
Mises, Human Action, pp. 650-53. Para uma apreciacdo da distin¢do entre agdo
judicial e administrativa em uma sociedade livre, e também para uma boa com-
preensdo dos direitos de propriedade e fiscalizagdo governamental, veja a classi-
ca discussdo sobre adulteracdo em Donisthorpe, Law in A Free State, pp. 132-
58.
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(difamacdo escrita) ou caltnia (difamagao oral). Pois a base para proi-
bir a difamacdo é que todo homem tem uma “propriedade em sua pro-
pria reputacdo” e que, portanto, qualquer ataque malicioso ou mentiro-
so contra ele ou seu carater (ou ainda mais, um ataque verdadeiro!)
prejudica sua reputacao e, portanto, deve ser punido. No entanto, um
homem nao possui tal propriedade objetiva como “reputacao”. Sua re-
putacao é simplesmente o que os outros pensam dele, i.e., é puramente
uma func¢do dos pensamentos subjetivos dos outros. Mas um homem
nao pode possuir as mentes ou pensamentos dos outros. Portanto, nao
posso invadir o direito de propriedade de um homem, criticando-o pu-
blicamente. Além disso, uma vez que também ndo possuo as mentes
dos outros, ndo posso forcar ninguém a pensar menos do homem por
causa de minhas criticas.>!

As observacoes anteriores devem nos lembrar, firmemente, que o
que a agéncia de uso da forca combate, em uma sociedade livre, é a
invasdo da pessoa fisica e da propriedade, ndo o dano aos valores da
propriedade. Pois a propriedade fisica é o que a pessoa possui; ele ndo
possui qualquer propriedade em valores monetdrios, que sao uma fun-
¢do do que outros pagardo por sua propriedade. Assim, o vandalismo
ou roubo de uma fabrica é uma invasdo de propriedade fisica e é proi-
bido. Por outro lado, a mudanga de alguém da compra do produto des-
ta fabrica para a compra do produto de uma fabrica concorrente pode
diminuir o valor monetario da propriedade da primeira, mas isso certa-
mente ndo é um ato punivel. E precisamente a condicdo de uma socie-
dade livre que um proprietario ndo tenha uma reivindicagdo imerecida
sobre a propriedade de qualquer outro; portanto, ele ndo tem direito
adquirido sobre o valor de sua propriedade, apenas sobre sua existén-
cia fisica. Quanto ao valor, ele precisa arriscar no livre mercado. Essa
é a resposta, por exemplo, para aqueles que acreditam que empresas
ou pessoas “indesejaveis” precisam ser, legalmente, impedidas de se
mudar para um determinado bairro, porque isso pode ou ird “diminuir
o valor da propriedade existente”.

51 Da mesma forma, a chantagem ndo seria ilegal na sociedade livre. Pois
chantagem é o recebimento de dinheiro em troca do servigo de ndo divulgacao
de determinada informagdo sobre a outra pessoa. Nenhuma violéncia ou ameaga
de violéncia a pessoa ou propriedade esta envolvida.

176



Troca Direta

Um método de aquisicao de propriedade que ainda ndao discuti-
mos € a fraude. A fraude envolve casos em que uma das partes de uma
troca acordada se recusa, deliberadamente, a cumprir sua parte do con-
trato. Assim, ele adquire a propriedade da outra pessoa, mas, ou nao
sacrifica nenhum dos bens acordados ou menos do que havia combi-
nado. Vimos que a falha deliberada de um devedor em pagar seu cre-
dor é equivalente a um roubo da propriedade do credor.

Outro exemplo de acdo fraudulenta é a seguinte troca: Smith con-
corda em dar 15 ongas de ouro para Jones, em troca de um pacote de
certas porcelanas chinesas especificas. Ao receber o pacote, apds ter
entregado o ouro, Smith descobre que recebeu uma caixa vazia em vez
das mercadorias que os dois concordaram em trocar. Jones apresentou
falsamente os bens que ele trocaria e, novamente, isso é equivalente ao
roubo da propriedade de Smith. Uma vez que a troca foi feita de forma
falsa, cuja forma real ndo poderia ter sido contratada se a outra parte
ndo tivesse sido enganada, esse nao é um exemplo de troca voluntéria,
mas de roubo unilateral. Portanto, excluimos tanto a violéncia explici-
ta quanto a violéncia implicita da fraude de nossa definicdo de merca-
do — o padrdo das trocas interpessoais voluntarias. Nesse ponto, esta-
mos lidando apenas com uma andlise do mercado desimpedido de
fraude ou violéncia.

Nao discutimos aqui que tipo de agéncia de uso da forga sera cri-
ada ou os meios que utilizara, mas que tipo de acGes a agéncia comba-
terd e que tipo sera permitido. Em um livre mercado, todos os atos in-
vasivos de uma pessoa contra a propriedade de outra, seja contra sua
pessoa ou seus bens materiais, serdo combatidos pela agéncia ou agén-
cias de uso da forca. Estamos assumindo aqui que ndo h4 atos invasi-
vos na sociedade, seja porque nenhum individuo os comete ou porque
eles sdo combatidos e evitados com sucesso por algum tipo de agéncia
de uso da forca. O problema entdo passa a ser definir atos invasivos,
distintos dos ndo invasivos, e isso é o que foi feito aqui em varios
exemplos tipicos. Cada homem teria direito a propriedade sobre sua
prépria pessoa e sobre qualquer propriedade que tenha adquirido por
producgdo, por apropriacdo de fatores sem proprietarios, por doagoes
recebidos ou por trocas voluntarias. A base da sociedade livre, ndo in-
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vasiva ou “voluntaria”, nunca foi descrita com mais clareza em um
breve espaco, do que pelo fil6sofo politico britdnico Auberon Herbert:

(1) O grande fato natural de cada pessoa nascer com a
posse de uma mente separada e um corpo separado, im-
plica na propriedade de tal mente e corpo por cada pes-
soa, e direitos de diregdo sobre tal mente e corpo; serd
comprovado através da indaga¢do que nenhuma outra de-
dugdo é razodavel.

(2) Essa autopropriedade implica a contengdo de agres-
soes violentas ou fraudulentas feitas sobre ela.

(3) Os individuos, portanto, tém o direito de se proteger
através da forga contra tais agressoes feitas de forma vio-
lenta ou fraudulenta, e podem delegar tais atos de legiti-
ma defesa a um érgdo especial denominado governo ...
Resumindo em poucas palavras, nossa formula voluntaris-
ta seria: “A soberania do individuo precisa permanecer
intacta, exceto por quando o individuo coagido tenha
agredido a soberania de outro individuo ndo agressivo™.

Elaborando sobre o primeiro ponto, Herbert continuou:

Se hd algo sobre o qual podemos construir com seguran-
¢a, é o grande fato natural de que cada ser humano for-
ma, com seu corpo e mente, uma entidade separada — da
qual devemos concluir que as entidades pertencem a si
mesmas e ndo umas ds outras. Como Eu disse, nenhuma
outra deducdo é possivel. Se as entidades ndo pertencem
a si mesmas, entdo somos reduzidos a conclusdo mais ab-
surda. A ou B ndo pode ter propriedade sobre si mesmo;
mas ele pode ter propriedade, ou parte da propriedade, de
C ou D.>?

52 Auberon Herbert, em A. Herbert e J.H. Levy, Taxation and Anarchism
(London: The Personal Rights Assn., 1912), pp. 24, 36-39; e Herbert, “A Cabi-
net Minister’s Vade Mecum” em Michael Goodwin, ed., Nineteenth-Century
Opinion (London: Penguin Books, 1951), pp. 206-07.
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capitulo

3 O Padrao de Troca Indireta

1. As Limitacoes da Troca Direta

Vimos no capitulo anterior, como a troca beneficia cada partici-
pante e como a divisdo do trabalho no mercado aumenta a produtivi-
dade. A tnica troca discutida até agora, entretanto, foi a troca direta,
ou escambo — a troca de um bem util por outro, cada um com o pro-
posito de uso direto pela pessoa na troca. Embora o tratamento da tro-
ca direta seja importante para a analise econdmica, o escopo para a
troca direta na sociedade é extremamente limitado. Em uma sociedade
bastante primitiva, por exemplo, Crusoé poderia empregar Jackson
para trabalhar em sua fazenda em troca de uma parte da producao
agricola. Nao poderia haver, entretanto, nenhum sistema avancado de
producdo em uma sociedade de troca direta e nenhuma acumulacao de
capital em estagios mais altos de produ¢cdo — na verdade, nenhuma
producdo além do nivel mais primitivo. Portanto, suponha que A seja
um construtor de casas; ele constréi uma casa por contrato e emprega
pedreiros, carpinteiros etc. Em regime de troca direta, como seria pos-
sivel pagar esses homens? Ele ndo poderia dar pedacos da casa a cada
um dos trabalhadores. Ele teria de tentar vender a casa exatamente por
aquela combinagdo de bens tteis, que cada um dos trabalhadores e
cada um dos vendedores de matéria-prima aceitaria. E 6bvio que a
producao ndo poderia continuar e que as dificuldades seriam insupera-
veis.

Esse problema da falta de “coincidéncia de desejos” vale até
mesmo para a troca simples e direta de bens de consumo, em adigdo
ao problema insoluvel da produgao. Portanto, suponha que A, com um
estoque de ovos a venda, queira um par de sapatos em troca. B tem sa-
patos, mas ndao quer ovos; ndo ha como os dois negociarem. Para que
qualquer pessoa consiga vender a mercadoria mais simples, ela precisa
encontrar, ndo apenas alguém que queira compra-la, mas alguém que
tenha uma mercadoria a venda que ela deseja adquirir. O mercado para
as mercadorias de qualquer pessoa €, portanto, extremamente limitado,
a extensao do mercado para qualquer produto é muito pequena e o es-
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copo para a divisdo do trabalho é insignificante. Além disso, alguém
com uma mercadoria menos divisivel, como um arado, esta em pior
situacdo. Suponha que D, com um arado, queira troca-lo por ovos,
manteiga, sapatos e varias outras mercadorias. Obviamente, ele nao
pode dividir seu arado em varios pedacos e depois trocar os varios pe-
dacos por ovos, manteiga etc. O valor de cada pedago para os outros
seria praticamente nulo. Sob um sistema de troca direta, um arado nao
teria quase nenhuma comerciabilidade de troca, e poucos seriam pro-
duzidos.

Além de todas essas dificuldades, que tornam um regime de troca
direta praticamente impossivel, tal sociedade ndo poderia resolver os
varios problemas de estimativa, que (como foi visto no capitulo 1) até
mesmo Crusoé teve que enfrentar.! Visto que ndo haveria denomina-
dor comum de unidades, ndo poderia haver maneira de estimar em
qual linha de producdo os varios fatores deveriam entrar. Seria melhor
produzir automoveis, tratores, casas ou aco? Seria mais produtivo em-
pregar menos homens e mais terras em um determinado produto, ou
menos terras e mais homens? A estrutura de capital esta sendo mantida
ou consumida? Nenhuma dessas questdes poderia ser respondida,
pois, nas etapas além do consumo imediato, ndo haveria como compa-
rar a utilidade ou a produtividade dos diferentes fatores ou produtos.

A conclusao evidente é que nenhum tipo de sociedade civilizada
pode ser construido com base na troca direta, e que a troca direta, bem
como o isolamento do tipo de Crusoé, poderia produzir apenas uma
economia do tipo mais primitivo.?

2. O Surgimento da Troca Indireta

As enormes dificuldades da troca direta somente podem ser supe-
radas pela troca indireta, em que um individuo compra uma mercado-
ria, ndo como um bem de consumo para a satisfacao direta de seus de-
sejos ou para a producao de um bem de consumo, mas simplesmente

1 Veja, por exemplo, o capitulo 1 acima, pp. 53-54.

Para um contraste vivido e preciso entre a condicdo do homem em uma
sociedade de mercado e aquela em uma sociedade primitiva, consulte About,
Handbook of Social Economy, pp. 5-17.
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para trocar novamente por outra mercadoria que realmente deseja,
para o consumo ou para a produgdo. De imediato, pode parecer uma
operacao desajeitada e indireta. Mas na verdade, é indispensavel para
qualquer economia acima do nivel escassamente primitivo.

Voltemos, por exemplo, ao caso de A, com estoque de ovos, que
quer um par de sapatos em troca. B, o sapateiro, tem sapatos a venda,
mas nao deseja mais ovos do ele ja tem em estoque. A ndo pode adqui-
rir sapatos por meio de troca direta. Se A deseja comprar um par de sa-
patos, ele precisa descobrir qual mercadoria B deseja em troca e ad-
quiri-la. Se A descobrir que B deseja adquirir manteiga, A pode trocar
seus ovos pela manteiga de C e, em seguida, trocar esta manteiga pe-
los sapatos de B. Nesse caso, a manteiga tem sido usada como meio de
troca indireta. A manteiga valia mais para A do que os ovos (digamos
que a troca foi de 10 duizias de ovos por 10 libras de manteiga, depois
por um par de sapatos), ndo porque ele quisesse consumir a manteiga
ou usar a manteiga para produzir algum outro bem, em uma fase pos-
terior da producdo, mas porque a manteiga facilitou muito a obtencao
dos sapatos em troca. Assim, para A, a manteiga era mais comerciali-
zavel do que seus ovos e valia a pena compra-la por causa de sua co-
mercializacdo superior. O padrdo da troca é mostrado na Figura 30.

Ovos @
—_—
—C)

Manteiga

Sapalos

Manlelgn

()

Figura 30. Padrao de Troca Indireta

Ou considere o enorme beneficio que D, o proprietario de um
arado, obtém usando um meio de troca. D, que gostaria de adquirir
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muitas mercadorias, mas descobre que seu arado tem uma comerciabi-
lidade muito limitada, pode vendé-lo em troca de quantidades de uma
mercadoria mais comercializavel, por exemplo, manteiga. A manteiga,
por um lado, é mais comercializavel porque, ao contrario do arado,
sua natureza é tal que ela ndo perde seu valor por completo quando é
dividida em pedacos menores. D, agora, usa a manteiga como meio de
troca indireta para obter as varias mercadorias que deseja consumir.

Assim como é fundamental para a experiéncia humana que haja
uma grande variedade de recursos, bens demandados e habilidades hu-
manas, também é fundamental que haja uma grande variedade na co-
merciabilidade das varias mercadorias. O que tende a aumentar a co-
merciabilidade de uma mercadoria é sua demanda para uso por mais
pessoas, sua divisibilidade em pequenas unidades sem perda de valor,
sua durabilidade e sua transportabilidade por grandes distancias. E
evidente que as pessoas podem aumentar enormemente a extensao do
mercado para seus proprios produtos e mercadorias, trocando-os por
mercadorias mais comercializaveis e usando essas como meio de troca
por mercadorias que desejam. Assim, o padrao de trocas de D, o pro-
dutor de arado, sera como mostrado na Figura 31.

D, primeiro, troca seu arado pela manteiga de X; e, em seguida,
usa a manteiga para trocar pelos varios bens que deseja usar, com X>
por ovos, X3 por sapatos, X4 por cavalos, etc.

Na medida em que as mercadorias mais comercializaveis, em
qualquer sociedade, comecam a ser escolhidas pelos individuos como
meio de troca, suas escolhas rapidamente se concentram nas poucas
mercadorias mais comercializdveis disponiveis. Se D visse, por exem-
plo, que os ovos sdo uma mercadoria mais comerciavel do que a man-
teiga, ele trocaria seu arado por ovos e os usaria como meio em outras
trocas. E evidente que, como os individuos concentram-se em apenas
algumas mercadorias selecionadas como meio de troca, a demanda por
essas mercadorias no mercado aumentaria enormemente. Pois as mer-
cadorias, na medida em que sdao usadas como intermediarias, tém um
componente adicional na demanda por elas — ndo apenas a demanda
por seu uso direto, mas também uma demanda por seu uso
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Arado X @
Manteiga

Figura 31. Efeito da Troca de uma Mercadoria
menos comercializavel por uma mais comercializavel

como meio de troca indireta. Essa demanda por seu uso como meio é
sobreposta a demanda por seu uso direto, e esse aumento na demanda
composta pelo intermediario selecionado aumenta enormemente sua
comerciabilidade. Assim, se a manteiga comeca como uma das merca-
dorias mais comercializaveis e, portanto, é cada vez mais escolhida
como meio, esse aumento na demanda de mercado por manteiga au-
menta muito a prépria comerciabilidade que a torna ttil como inter-
mediario, em primeiro lugar. O processo é cumulativo, com as merca-
dorias mais comercializaveis se tornando ainda mais comercializaveis
e, com esse aumento, estimulando seu uso como intermediario de tro-
ca. O processo continua, com uma lacuna cada vez maior entre a co-
merciabilidade do intermediario e as outras mercadorias, até que, fi-
nalmente, uma ou duas mercadorias sdo muito mais comercializaveis
do que quaisquer outras e sao geralmente usadas como intermediario
de troca.?

3

Para uma andlise mais aprofundada desse processo de surgimento de um
intermediario comum, consulte Mises, Theory of Money and Credit, pp. 30-33, e
Human Action, pp. 402-04. Também veja Menger, Principles of Economics, pp.
257-63. Para uma descricao historica, veja J. Laurence Laughlin, A New Exposi-
tion of Money, Credit, and Prices (Chicago: University of Chicago Press, 1931),
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A andlise econbémica ndo se preocupa com quais mercadorias sao
escolhidas como intermediarias de troca. Isso é assunto para a historia
econdmica. A andlise econdmica da troca indireta é valida indepen-
dentemente do tipo de mercadoria usada como meio em qualquer co-
munidade em particular. Historicamente, muitas mercadorias diferen-
tes tém sido, comumente, usadas como intermediarias. As pessoas em
cada comunidade tendiam a escolher a mercadoria mais comercializa-
vel disponivel: tabaco, na Virginia colonial, agucar, nas fndias Ociden-
tais, sal, na Abissinia, gado, na Grécia antiga, pregos, na Escocia, co-
bre, no Egito antigo e muitos outros, incluindo micangas, cha, conchas
de cauri e anzobis.* Ao longo dos séculos, o0 ouro e a prata (espécie)
evoluiram gradualmente como as mercadorias mais amplamente utili-
zadas como meio de troca. Dentre os fatores de sua alta comerciabili-
dade estdo sua grande demanda como ornamentos, sua escassez em re-
lagdo a outras mercadorias, e sua grande divisibilidade e durabilidade.
Nas ultimas centenas de anos, suas qualidades comercializaveis leva-
ram a sua adogao geral como intermediario em todo o mundo.

Uma mercadoria que se torna de uso geral como meio de troca é
definida como dinheiro. E evidente que, enquanto o conceito de “meio
de troca” é preciso e a troca indireta pode ser distintamente separada
da troca direta, o conceito de “dinheiro” é menos preciso. O ponto em
que um meio de troca entra em uso “comum” ou “geral” nao é estrita-
mente definivel, e se um meio de troca é ou ndo dinheiro, s6 pode ser
decidido por investigacao historica e pelo julgamento do historiador.
No entanto, para fins de simplificacdo, e ja que vimos que ha um gran-
de impeto no mercado para que um meio de troca se transforme em di-
nheiro, passaremos a nos referir a todos os intermediarios de troca
como dinheiro.

3. Algumas Implicacoes do Surgimento do Dinheiro

O estabelecimento do dinheiro no mercado aumenta enormemen-
te o escopo de especializacdo e divisao do trabalho, amplia imensa-
I, 3-15, 28-31.

4 Cf. Adam Smith, The Wealth of Nations (New York: Modern Library,
1937), pp. 22-24; Menger, Principles of Economics, pp. 263-71; e Laughlin, A
New Exposition of Money, Credit, and Prices, pp. 15-23, 38-43.
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mente o mercado para todos os produtos, e torna possivel uma socie-
dade em um nivel produtivo civilizado. Nao apenas os problemas de
coincidéncia de desejos e indivisibilidade de bens sao eliminados, mas
os individuos agora podem construir um edificio cada vez maior de
estagios remotos de producdo para chegar aos bens desejados. Esta-
gios de producdo intrincados e remotos agora sdo possiveis, e a espe-
cializacdo pode se estender a todas as partes de um processo de produ-
¢do, bem como ao tipo de bem produzido. Assim, um produtor de au-
tomoveis pode vender um automoével em troca de dinheiro, por exem-
plo, manteiga ou ouro, e depois trocar o ouro parcialmente por traba-
lho, parcialmente por aco, parcialmente por cromo, parcialmente por
pneus de borracha, etc. Os produtores de aco podem trocar o ouro par-
cialmente por trabalho, parcialmente por ferro, parcialmente por
maquinas, etc. Entdo, os varios trabalhadores, proprietarios de terras,
etc., que recebem o ouro no processo de producao podem usa-lo como
um meio para comprar ovos, automoveis ou roupas, como eles deseja-
rem.

Todo o padrdo de uma sociedade moderna é, portanto, construido
sobre o uso do dinheiro, e a enorme importancia do uso do dinheiro se
tornara mais clara conforme a anélise continuar.’ E evidente que é um
erro da parte de muitos escritores, que desejam estabelecer as doutri-
nas da economia moderna, analisar apenas a troca direta e, entao, inse-
rir o dinheiro em algum lugar no final da andlise, considerando a tare-
fa concluida. Ao contrério, a andlise da troca direta é 1til apenas como
um auxilio introdutorio a analise de uma sociedade de troca indireta; a
troca direta deixaria muito pouco espaco para o mercado ou para a
producao.

Com a grande variedade de habilidades humanas e recursos natu-
rais resultando em enormes vantagens na divisao do trabalho, a exis-
téncia de dinheiro permite a divisdo da produgdo em pequenos ramos,
cada homem vendendo seu produto por dinheiro e usando dinheiro
para comprar os produtos que deseja. No campo dos bens de consumo,
um médico pode vender seus servicos, ou um professor os seus, por
dinheiro e, em seguida, usar o dinheiro para comprar os bens que de-
manda. Na producdao, um homem pode produzir um bem de capital,

5 Sobre a significancia do dinheiro para uma sociedade civilizada, cf.
Wicksteed, Common Sense of Political Economy, 1, 140 ff.
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vendé-lo por dinheiro e usar o ouro recebido para comprar o trabalho,
a terra e os bens de capital de ordem superior necessarios para sua pro-
dugdo. Ele pode usar o excedente da renda monetaria sobre o dinheiro
desembolsado em fatores, para comprar bens de consumo para suas
préprias necessidades. Assim, em qualquer estdgio da producdo de
qualquer produto, um homem emprega terras e fatores de trabalho,
trocando dinheiro por seus servicos, bem como pelos bens de capital
necessarios, e entdao vende o produto por dinheiro para ajudar no
préximo estagio mais baixo de producdo. Esse processo continua até
que os bens de consumo finais sejam vendidos aos consumidores. Es-
ses consumidores, por outro lado, obtém seu dinheiro comprando-o
por meio da venda de seus préprios bens — sejam bens de consumo
duraveis ou servigos em producdo. Este ultimo pode incluir a venda de
servicos de mao de obra, a venda de servicos de suas terras, a venda
de seus bens de capital ou a heranca daqueles que anteriormente con-
tribuiram com tais servicos.®

Assim, quase todas as trocas sao feitas por dinheiro, e o dinheiro
imprime sua marca em todo o sistema economico. Os produtores de
bens de consumo, bem como os proprietarios de bens de consumo du-
raveis, os proprietarios de bens de capital e os vendedores de servicos
de trabalho, todos vendem seus bens por dinheiro e compram, com o
dinheiro, os fatores de que precisam. Eles usam sua receita liquida de
dinheiro para comprar bens de consumo produzidos por outras pessoas
na sociedade. Assim, todos os individuos, em suas capacidades de pro-
dutores e proprietarios, ofertam bens (mercadorias e servicos) e de-
mandam dinheiro em troca. E, em suas capacidades como produtores
comprando fatores, bem como em suas capacidades como consumido-
res, ofertam dinheiro e demandam em troca uma variedade quase infi-
nita de bens. A economia é, portanto, uma “economia monetaria”, e
quase todos os bens sdo comparados e trocados por mercadoria-
dinheiro’. Esse fato é de importancia crucial para a analise de qualquer

As secdes posteriores tratardo mais profundamente sobre recibo de renda
monetdria no processo de producdo. Aqui deve ser observado que, uma vez que
o proprietario e vendedor de bens de capital precisa pagar pela terra, trabalho e
bens de capital em sua producdo, em ultima analise, o proprietario do capital re-
cebe renda apenas como detentor de bens durante um periodo de tempo.
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sociedade além do nivel mais primitivo. Podemos resumir o padrao
complexo de trocas em uma economia monetaria da seguinte maneira:
Homens, em sua capacidade como:

Produtores
Vendem: Compram:
Bens de Consumo
Bens de Produgdo Bens de Produgdo
Trabalho Trabalho
Terra Terra
Bens de Capital Bens de Capital
Por Dinheiro Com Dinheiro
Consumidores
Compram:

Bens de Consumo
Com Dinheiro

4. A Unidade Monetaria

Vimos que todo bem esta “em oferta”, se puder ser dividido em
unidades, cada uma das quais, homogéneas entre si. Os bens podem
ser comprados e vendidos apenas em termos de tais unidades, e os
bens que sdo indivisiveis e unicos, podem ser descritos como estando
em oferta de apenas uma unidade. As mercadorias tangiveis sdo geral-
mente negociadas em termos de unidades de peso, como toneladas, li-
bras, oncas, graos, gramas, etc. A mercadoria-dinheiro ndo é excecgdo a
essa regra. A mercadoria mais negociada universalmente na comunida-
de, é comprada e vendida, sempre em termos de unidades de seu peso.
E caracteristico das unidades de peso, assim como é o caso para as ou-
tras escalas métricas, que cada unidade seja conversivel em todas as
7 N.T.: Optamos neste tratado por traduzir “money commodity” por “merca-

doria-dinheiro” devido a traducdo de “money” por dinheiro, diferente da usual
traducdo “moeda” para evitar mal entendidos devido ao fato de Rothbard definir
"coin" de maneira idéntica ao entendimento comum de “moeda” — peca metalica
e redonda usada para pequenas transacdes; e também devido ao contexto lin-
guistico brasileiro, onde o entendimento de dinheiro e de moeda sdao comumente
especificos. Outras obras optam por usar “moeda-mercadoria”. Sendo assim,
quando for falado de mercadoria-dinheiro se estd falando da mercadoria que é
usada como dinheiro, i.e., como intermediaria de trocas.
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outras. Assim, uma libra equivale a 16 ongas; e uma onca equivale a
437,5 grdos, ou 28,35 gramas. Portanto, se Jones vender seu trator por
15 libras de ouro, ele também pode ser descrito como tendo vendido o
trator por 240 ongas de ouro ou por 6.804 gramas de ouro, etc.

E claro que o tamanho da unidade da mercadoria-dinheiro esco-
lhida, para qualquer transacao, € irrelevante para a analise economica,
e é puramente uma questdo de conveniéncia para as varias partes. To-
das as unidades serdao unidades de peso e serdo conversiveis em libras,
ongas, etc., ao multiplica-las ou dividi-las por algum niimero constante
e, portanto, todas serdo conversiveis umas nas outras da mesma ma-
neira. Assim, uma libra de ouro equivalera a 16 oncas e, é claro, sera
trocada por 16 ongas, caso essa troca seja desejada no mercado. A irre-
levancia econdmica dos nomes ou tamanhos das unidades pode ser
vista no exemplo a seguir. Suponha que os residentes do Texas usem,
em suas trocas, uma unidade conhecida como Houston, que seria igual
a 20 graos de ouro, enquanto os residentes de Massachusetts usam o
Adams, que corresponde a 10 graos. Os cidaddos das respectivas areas
podem fazer suas trocas e calculos nestes termos, por exemplo, Jones
vende seu carro por “2.000 Houstons de ouro” ou, mais simplesmente,
“2.000 Houstons”, ou Jones pode considerar o preco dos ovos em di-
nheiro, como sendo /> “Houston por dizia”. Por outro lado, Smith
pode comprar uma casa por “10.000 Adams”. E ébvio que o uso de
nomes diferentes complicara as coisas, mas é economicamente insig-
nificante. O “Houston” ainda é uma unidade de peso de ouro, e é uma
abreviatura para “20 grdos de ouro”. E claro que, no mercado, um
Houston sera trocado por dois Adams.?

8 Os nomes das unidades podem ser, e tém sido, qualquer coisa concebivel,
dependendo do costume, idioma, etc. Nomes como délares, francos, marcos, si-
clos, sdo exemplos. O “ddlar” originou-se como o nome, geralmente, aplicado
aos pesos em ongas de prata, cunhado pelo conde de Schlick na Boémia. O con-
de, que morava em Joachim’s Valley (ou Joachimsthal), comecou a cunhar on-
cas de prata em 1518, e sua uniformidade e pureza ganharam reputacdo em toda
a Europa. Eles ficaram conhecidos como Joachimsthalers, finalmente abreviado
para thalers. O nome “délar” é derivado de “thaler”. Cf. Charles A. Conant, The
Principles of Money and Banking (New York: Harper & Bros., 1905), I, 135-40;
Menger, Principles of Economics, p. 283.
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Para evitar complicacdes desnecessarias e esclarecer a analise,
portanto, os nomes das unidades monetarias neste trabalho, serdao em
termos de unidades de peso universalmente aceitaveis (como oncas,
gramas, etc.), em vez de em termos de nomes ocasionais, com somen-
te significado local (como doélares ou francos).

Obviamente, quanto mais valiosas sdo as unidades de uma mer-
cadoria, menor é o tamanho das unidades usadas nas transacoes dia-
rias; assim, a platina serd comercializada em termos de ongas, enquan-
to o ferro sera comercializado em termos de toneladas. Mercadorias de
dinheiro, relativamente valiosas, como ouro e prata, tendem a ser ne-
gociadas em termos de unidades menores de peso. Aqui, novamente,
esse fato ndo tem significado econdmico particular.

A forma como o peso unitério de qualquer mercadoria é negocia-
do depende de sua utilidade para qualquer propésito especifico deseja-
do. Assim, o ferro pode ser vendido na forma de barras ou pedacos,
queijo em forma retangular ou triangular, etc. Enquanto outras merca-
dorias serdo negociadas nas formas adequadas para a produgdo ou o
consumo, o dinheiro sera negociado nas formas adequadas para a troca
ou para o armazenamento, até uma troca seja feita. Historicamente, as
formas de dinheiro sdo inumeraveis.® Nos ultimos séculos, grandes
barras de ouro ou prata tém sido usadas para armazenamento ou troca
em transacoes maiores, enquanto pecas circulares, menores, conheci-
das como moedas, sdo usadas para transagoes menores.

5. Renda Monetaria e Despesas Monetarias

Em uma economia monetaria, cada individuo vende bens e servi-
¢os que sdo sua propriedade por dinheiro, e usa o dinheiro para com-
prar bens desejados. Cada pessoa pode fazer um registro de tais trocas
monetarias durante qualquer periodo de tempo. Tal registro pode ser
nomeado como seu balango de pagamentos durante esse periodo.

9 O ouro, por exemplo, foi comercializado como dinheiro na forma bruta,
em pepitas, como ouro em po, em sacos ou como joias e outros ornamentos. Um
exemplo interessante de forma de dinheiro foi o dinheiro de ferro da Africa Cen-
tral. O ferro era uma mercadoria valiosa, usada como enxada. A forma de di-
nheiro foi feita para ser divisivel em duas partes, facilmente transformadas em
enxadas. Veja Laughlin, A New Exposition of Money, Credit, and Prices, p. 40.
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Um registro pode ser as transacoes de bens vendidos por dinheiro
em um certo periodo para outros individuos. Suponha, por exemplo,
que o Sr. Brown elabore o registro de bens vendidos por dinheiro no
meés de setembro de 1961. Suponha que ele vendeu seus servicos
como um carpinteiro na constru¢do da casa do Sr. Jones e vendeu seus
servicos de faz-tudo para o Sr. Jones e para o Sr. Smith durante o mes-
mo periodo. E também, ele vendeu um radio velho para o Sr. Johnson.
A conta dele de dinheiro recebido, isso é, dinheiro comprado pelos
bens e servicos vendidos sdo como a seguir:

Setembro de 1961 — James Brown

Dinheiro comprado Por Bens e Servigos Vendidos
20 ongas de ouro Trabalho como carpinteiro para Jones
5 oncas de ouro Trabalho como faz-tudo para Jones e Smith
1 onca de ouro Rédio antigo para Johnson
26 oncas de ouro

Da conta, nds sabemos que pelas vendas de bens e servicos dele
durante esse periodo, Brown comprou 26 ong¢as de ouro. Esse total de
dinheiro comprado, € seu total de renda monetaria durante esse perio-
do.

E claro que, quanto mais renda monetaria um homem recebe du-
rante qualquer periodo, mais dinheiro ele sera capaz de gastar em bens
desejados. Outras coisas permanecendo iguais (uma qualificagdo im-
portante que serd examinada em sessdes posteriores), ele se esfor¢ard
para ganhar o mdaximo de renda monetdria que puder em qualquer
periodo esperado.

O Sr. Brown adquiriu sua renda vendendo seus servigos de traba-
lho e um bem de consumo duravel. Existem outras formas de adquirir
renda monetdria em um mercado desimpedido. O proprietario da terra
pode vendé-la para fins agricolas, locacionais, industriais, bem como
outros propositos. O proprietario de bens de capital pode vendé-los
para aqueles interessados em usa-los como fatores de producao. A ter-
ra tangivel e os bens de capital podem ser vendidos por dinheiro dire-
tamente ou o proprietario pode manter a propriedade do bem enquanto
vende a propriedade dos servigos deles por um certo periodo de tem-
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po. Uma vez que qualquer bem é comprado apenas pelo servico que
concede, ndo ha razdo para que um certo periodo do servico de um
bem ndo possa ser comprado. Isso pode ser feito, é claro, apenas onde
isso é tecnicamente possivel. Sendo assim, o proprietario de um peda-
co de terra, maquina de costura ou uma casa, pode “aluga-la” por um
determinado periodo de tempo em troca de dinheiro. Enquanto tal alu-
guel pode deixar a propriedade legal do bem nas maos do “senhorio”,
o real proprietario do bem do servico durante aquele periodo é o loca-
tario, ou “inquilino”. Ao fim do periodo de contratacao, o bem é retor-
nado ao proprietario original, que pode usar ou vender o remanescente
dos servicos.

Além da venda de bens e servicos, um homem pode receber di-
nheiro na forma de doacdo. Ele ndo compra o dinheiro que recebe
através doacdes. A renda monetdaria dele durante qualquer periodo é
igual ao dinheiro comprado por ele, mais o dinheiro que ele recebe em
forma de doagGes. (Uma forma comum de receber uma doacdo é atra-
vés de uma heranca, o resultado de um legado de morte.)

Sendo assim, a conta de renda monetaria do Sr. Green durante o
periodo de junho a dezembro de 1961, pode ser como a seguir:

Renda Monetaria Da venda de Bens e Servicos

Comprado

28 oncas de ouro Aluguel da Terra de Mr. Jones

300 ongas de ouro Venda de (outra) terra para o Sr. Forrest

15 ongas de ouro Venda de colheitadeira para o Sr. Woods
Doados De Doagoes

400 oncas de ouro Heranca do Tio

743 oncas de ouro

Como foi visto no capitulo anterior, a fim de primeiro adquirir o
bem ou servico que um homem pode vender por dinheiro, ele precisa
primeiramente produzir ele mesmo ou comprar de alguém que produ-
ziu (ou quem, por sua vez, comprou do produtor original). Se ele rece-
beu dinheiro, o proprietario original precisa ter adquirido isso produ-
zindo um bem e etc. Assim, em ultima analise, o primeiro vendedor de
um bem de capital ou de um bem de consumo duravel é o produtor
original, e compradores posteriores precisam ter produzido algum ser-
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vico proprio a fim de obter o dinheiro para adquiri-lo. O vendedor de
servico de trabalho, é claro, produz o servico diretamente no momen-
to. O vendedor da terra pura precisa originalmente ter se apropriado de
uma terra ndo usada que ele encontrou e transformou. Em um mercado
desimpedido de economia monetaria, produtores de mercadorias e ser-
vicos vendem seus bens pela mercadoria-dinheiro e, entdo, usam o di-
nheiro adquirido para comprar outros bens desejados.

O dinheiro é adquirido dessa forma por todos, exceto pelos pro-
dutores do ouro original no mercado — aqueles que extrairam e co-
mercializaram ele. Entretanto, a producdao de mercadoria-dinheiro,
como com todas as outras mercadorias valiosas, ela propria requer o
uso de terra, trabalho e bens de capital, e esses devem ser pagos pelo
uso de dinheiro. O minerador de ouro, entdo, ndo recebe dinheiro de
doacdo, mas precisa ativamente encontrar e produzir ouro para adqui-
rir o dinheiro dele.

Com o uso de dinheiro adquirido nessas varias formas, indivi-
duos compram bens desejados. Eles fazem em duas maneiras: como
consumidores e como produtores. Como consumidores, eles compram
bens de consumo que eles desejam; no caso de bens duraveis, eles po-
dem comprar o bem inteiro ou eles podem contratar os servicos dos
bens por um periodo de tempo especificado. Como produtores, eles
usam o dinheiro para comprar os servicos dos fatores de producdo ne-
cessarios para produzir bens de consumo ou bens de capital de baixa
ordem. Eles podem comprar alguns fatores imediatamente para usar
antecipadamente todos o0s seus servicos futuros; alguns podem contra-
tar para seus servicos durante um periodo especificado. Sendo assim,
eles podem comprar bens de capital que funcionam como “matéria-
prima”; eles podem comprar alguns bens de capital chamados maqui-
nas e contratar outros; ou eles podem contratar ou comprar a terra que
eles precisam para trabalhar. Em geral, assim como os consumidores
ndo podem contratar bens duraveis de curta duragdo, entdo, os produ-
tores nao podem muito bem alugar bens de capital, apelidados de “ma-
téria-prima” ou “estoque”, que sdo usados rapidamente no processo de
producdo. Em um livre mercado, eles ndo podem comprar servicos de
mao de obra diretamente, como foi explicado no capitulo anterior.
Sendo a vontade pessoal do homem inalienavel, ele ndao pode, em uma
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sociedade voluntaria, ser compelido a trabalhar para outro contra sua
presente vontade, portanto, nenhum contrato pode ser feito para com-
prar sua vontade futura. Servicos de mao de obra, portanto, podem
apenas ser comprados para “loca¢do”, com base no regime de “reparti-
cao”.

Qualquer individuo pode preparar uma conta de suas compras de
outros bens com dinheiro durante qualquer periodo. A quantidade total
de dinheiro renunciado em tais trocas é sua despesa monetaria ou seu
dispéndio de dinheiro durante tal periodo. Aqui precisa ser salientado
que essa conta de despesa, bem como sua conta de renda pode ser ite-
mizada para cada transacdo ou pode ser agrupada em varias classes.
Assim sendo, na conta acima, de Brown, ele poderia ter tabulado sua
renda como 25 ongas de trabalho em geral, e uma onca de seu radio.
Quao amplas ou estreitas as classes sao, depende puramente da conve-
niéncia da pessoa que redige a contabilidade. O total, é claro, nunca é
afetado pelo tipo de classificacdo escolhido.

Assim como a renda monetaria equivale ao dinheiro comprado
por bens e servigos vendidos mais o dinheiro recebido como doagdes,
entdo, a despesa monetaria equivale ao dinheiro vendido por bens e
servicos comprados mais o dinheiro dado como doacdo. Sendo assim,
a conta de despesas monetarias do Sr. Brown durante setembro de
1961, pode ser a seguinte:

Setembro de 1961 — Dinheiro Gasto por James Brown

Dinheiro vendido Por Bens e Servicos Comprados

16 ongas de ouro Comida

6 oncas de ouro Roupa

3 ongas de ouro Aluguel da casa

2 ongas de ouro Entretenimento
Dinheiro dado

1 onga de ouro Caridade
24 oncas de ouro

Nessa conta, Brown esta gastando dinheiro puramente como um
consumidor, e seu total de despesas monetarias durante o periodo sdo
24 ongas. Se ele tivesse desejado, ele poderia ter subdividido a conta
ainda mais em itens como magas, /5 onga; chapéu, uma onga; etc.
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Aqui pode ser salientado que a renda monetaria total de um indi-
viduo durante qualquer periodo pode ser denominada como suas ex-
portagdes, e os bens vendidos podem ser denominados como “bens
exportados”; por outro lado, seu total de despesas monetarias pode ser
nomeado importagdes e os bens e servicos comprados sdo “bens im-
portados.” Esses termos se aplicam aos bens comprados por produto-
res ou consumidores.

Agora, vamos observar e comparar as contas de rendas e despe-
sas do Sr. Brown durante setembro de 1961. O total de renda moneta-
ria de Brown foi de 26 ongas de ouro, e as despesas monetarias dele
de 24 ongas. Isso precisa significar que duas ongas das 26 ganhas nes-
se periodo permanecem ndo gastas. Essas duas ongas permanecem na
posse de Sr. Brown, e sdo, portanto, adicionadas a qualquer estoque
anterior de ouro que Brown possa ter possuido. Se o estoque de di-
nheiro de Brown em primeiro de setembro de 1961 foi de seis oncas
de ouro, e o estoque de dinheiro em primeiro de outubro de 1961 é
oito ongas de ouro. O estoque de dinheiro de propriedade de qualquer
pessoa em qualquer ponto no tempo é chamado de reserva de caixa ou
saldo de caixa naquele momento. As duas ongas de renda que perma-
necem ndo gastas em bens e servigos constituiram uma adicao liquida
ao saldo de queda de Brown durante o més de setembro. Durante qual-
quer periodo, portanto, a renda de uma pessoa é igual a seu dispéndio
de dinheiro mais a adi¢do de saldo de caixa.

Se nos subdividirmos essa conta de renda-despesa em menores
periodos de tempo, a imagem do que esta acontecendo com o saldo de
caixa dentro do periodo maior provavelmente sera muito diferente de
uma simples adicdo de duas ongas. Sendo assim, suponha que todas as
entradas de dinheiro de Brown viessem em duas partes, uma no dia
primeiro e outra no dia quinze de setembro, enquanto suas despesas
ocorrem todos os dias em quantidades variaveis. Como resultado, o
saldo de caixa aumentou drasticamente no dia primeiro de setembro,
digamos que seis mais treze ou um total de dezenove ongas. Sendo as-
sim, o saldo de caixa foi gradualmente reduzido a cada dia até que se
igualou a seis novamente no dia 15; entdo aumentou acentuadamente
novamente para dezenove, finalmente sendo reduzido para oito no fi-
nal do més.
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O padrao de oferta e demanda de Brown no mercado é clara.
Brown ofertou varios bens e servigos no mercado e demandou dinhei-
ro em troca. Com essa entrada de dinheiro, ele demandou varios bens
e servicos no mercado e ofertou dinheiro em troca. O dinheiro precisa
ir para o saldo de caixa antes que possa ser gasto em bens e servicos.!”

Suponha, por outro lado, que as despesas de Brown durante se-
tembro tenham sido 29 em vez de 24 ongas. Isso foi realizado reduzin-
do o saldo de caixa de Brown por trés onc¢as e deixando-o com trés
ongas em seu balango de caixa. Nesse caso, as despesas monetarias
dele durante o periodo igualaram sua entrada de dinheiro mais o de-
créscimo em seu saldo de caixa. Em resumo, a seguinte forma sempre
permanece verdadeira para qualquer individuo durante qualquer perio-
do de tempo:

Renda Monetaria = Despesas monetarias + Adi¢des Liquidas ao saldo de caixa —
Subtragdes Liquidas do saldo de caixa|

Alternativamente o termo Exportacdo pode ser substituido por Renda
e Importacdo por Despesa, na equagao acima.

Vamos assumir pelo propoésito de simplificacdo que o total de es-
toque de mercadoria-dinheiro na comunidade tenha permanecido inal-
terado durante o periodo. (Isso ndo é uma suposicao irrealista, uma
vez que o ouro recém-extraido é pequeno em compara¢do com o esto-
que existente). Agora é claro que, como todas as propriedades valora-
das, todo dinheiro precisa, em um momento no tempo, ser possuido
por alguém. Em qualquer momento no tempo, a soma do balanco de
caixa de todos os individuos €é igual ao estoque total de dinheiro na co-
munidade. Sendo assim, se considerarmos Brown dentro do grupo de
cinco pessoas vivendo em uma vila, e seus respectivos saldos de caixa
em primeiro de setembro foi 6, 8, 3, 12 e 5 oncas, entdo o total de di-
nheiro em estoque na vila naquela data era de 34 ongas. Se os dados
estivessem disponiveis, a mesma forma de soma poderia ser feita para
o mundo como um todo, e o total de estoque de dinheiro descoberto.
Agora é obvio que a adi¢do de duas ongas de Brown ao seu saldo de
caixa durante setembro precisa ter sido contrabalanceada pela sub-

10 Isso também é verdadeiro se a receita é gradual e as despesas forem em
quantias discretas, ou para qualquer outro padrdo de renda e despesa monetaria.
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tragdo de duas ongas do saldo de caixa de um ou mais outros indivi-
duos. Uma vez que o estoque de dinheiro ndao mudou, a adicdao de
Brown ao seu saldo de caixa precisa ter sido resultado da diminuigado
do saldo de caixa de outros individuos. Similarmente, se Brown dimi-
nui seu saldo de caixa em trés ongas de ouro, isso precisa ser contraba-
lanceado pela adicdo de trés oncas no saldo de caixa de outros indivi-
duos.

E importante reconhecer que as adicdes ou subtracdes do saldo
de caixa sdo todos atos voluntarios por parte dos individuos envolvi-
dos. Em cada periodo, alguns individuos decidem adicionar aos seus
saldos de caixa e outros decidem reduzir, e cada um toma a decisdo
que ele acredita que mais o beneficiard.!! Durante séculos, no entanto,
o uso popular falacioso tem afirmado que aquele cuja receita é maior
do que as despesas (que as exportacO0es sdo maiores que as importa-
¢oes) tém um “balanco de troca favoravel”, enquanto aqueles cujos
gastos foram maiores que a receita durante um periodo (que as impor-
tacOes sdo maiores que as exportacoes) sofreram um “balanco de troca
desfavoravel”. Tal visao implica que a ativa parte importante do balan-
¢o de pagamentos € parte da “troca”, as exportagoes e importacdes, e
que as mudangas no saldo de caixa do individuo sdo simplesmente
“fatores de equilibrio” passivos, servindo para manter o total de paga-
mentos sempre em equilibrio. Em outras palavras, isso assume que o
individuo gasta o quanto ele quer em bens e servicos e que a adi¢do ou
subtracdo do seu patrimo6nio aparece como uma reflexdo tardia. Ao
contrario, mudancgas no patriménio sdo ativamente decididas por cada
individuo no curso de suas acoes de mercado. Sendo assim, Brown de-
cidiu aumentar seu patrimonio em duas oncas e vendeu seus servicos
de mao de obra para obter o dinheiro, dispensando compras de bens de
consumo até o limite de duas oncas. Por outro lado, no dltimo exem-
plo, quando ele gastou trés oncas mais do que ele ganhou no més, ele
decidiu que seu saldo de caixa havia sido excessivo e que preferia gas-
tar parte dele em bens de consumo e servigos. Portanto, nunca hd ne-

B Essa segdo é limitada a uma discussdo sobre gastos com bens de consumo.
Uma sec¢do posterior irad discutir as despesas dos produtores em bens de produto-
res. Sera visto, no entanto, que mesmo perdas indesejaveis sofridas nos saldos
de caixas pelos produtores sdo puramente o resultado de uma agdo voluntéria
que, em um periodo posterior, se provou erroneo.
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cessidade de ninguém se preocupar com o balango de pagamentos de
outra pessoa. O balancgo de troca “desfavoravel” de uma pessoa conti-
nuara enquanto o individuo desejar reduzir seu saldo de caixa (e ou-
tros estiverem dispostos a comprar seu dinheiro por bens). E claro, o
limite maximo dele é o ponto em que seu saldo de caixa é reduzido
para zero. Mais provavel, entretanto, que ele ira parar de reduzir seu
saldo de caixa bem antes desse ponto.'?

6. Despesas de Produtores

A sessdo anterior se concentrou no caso do Sr. Brown, que todas
as despesas monetarias foram em bens de consumo. A renda monetaria
dele, além da venda de bens antigos produzidos previamente, resultou
da venda de servicos de mao de obra atual. Os gastos dele foram pura-
mente com consumo; a renda foi derivada quase exclusivamente de
sua producao de servicos de mao de obra. Todo homem precisa ser um
consumidor, e, portanto, essa analise de despesa de consumidor se
aplica a todas as pessoas. A maioria das pessoas ganham sua renda da
venda de seus servicos de mao de obra. Entretanto, se excluirmos bens
previamente produzidos, porque alguém precisa ter, originalmente, os
produzido, todas as outras rendas monetarias precisam derivar da nova
producdo de bens de capital ou de consumo. (Isso é distinto dos ven-
dedores de terras ou de seus servigos, cuja propriedade precisa origi-
nalmente ter derivado da descoberta e remodelacdo de terra ndao apro-
priada).

Produtores de bens de capital e bens de consumo estdo em uma
posicdo diferente de vendedores de apenas servico de mao de obra. O
Sr. Brown, por exemplo, um vendedor de apenas servigos de mdo de
obra, ndo precisa gastar qualquer dinheiro na compra de bens de capi-
tal. Puramente de sua despesa em bens de consumo desejados, ele de-
riva a energia para ser capaz de produzir e vender servicos de mao de

12 Também foi feito a afirmacdo que uma pessoa que gaste a maioria ou toda
sua renda em alimentacdo e vestimentas precisa também ter um “balanco de tro-
ca desfavoravel”, uma vez que suas despesas monetdrias precisam estar em um
certo valor minimo. No entanto, se 0 homem gastou todo seu saldo de caixa, ele
ndo pode mais continuar a ter um “balango desfavoravel”, independentemente
de quais bens ele compre ou de seu padrao de vida.
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obra no mercado. Mas os produtores de bens de capital e de consumo
— o cerne de qualquer sociedade civilizada, uma vez que apenas ser-
vicos de mdo de obra poderiam produzir muito pouco — nao estdo e
ndo podem estar em uma posicao tao afortunada. Para um homem pro-
duzir um bem de consumo, ele precisa obter servicos de mao de obra,
os servicos de terra e de bens de capital, a fim de utilizar o “know-
how” tecnolégico disponivel na producao do bem. Voltando ao proble-
ma, descobrimos que, a fim de produzir um bem de capital, o aspiran-
te a produtor precisa obter a terra, trabalho e bens de capital necessa-
rios. Cada tal produtor individual (ou grupo de individuos em parce-
ria) obtém os fatores necessarios, e em seguida, direciona a combina-
cdo de fatores para produzir um bem de capital. Esse processo é repe-
tido entre numerosos individuos, até que o mais baixo estagio de pro-
ducao é alcancado e o bem de consumo é produzido. O produtor do
bem de capital precisa adquirir os fatores necessarios (terra, trabalho e
capital) comprando-os por dinheiro e, quando o bem de capital (de or-
dem mais baixa) é concluido, ele o vende por dinheiro. Esse bem de
capital é, por sua vez, usado para a producao de um bem de capital de
ordem ainda mais baixa, e o ultimo é vendido por dinheiro. Esse pro-
cesso continua até que o produtor final do bem de consumo venda-o
por dinheiro para o consumidor final.

Um esquema de representacdo simplificado desse processo é
mostrado na Figura 32.

As setas solidas representam o movimento de bens em troca,
como fatores sdo comprados por produtores em cada estagio, trabalha-
dos em um bem de capital de ordem mais baixa e depois vendido para
produtores de ordem mais baixa. As setas tracejadas em direcdo rever-
sa representam o movimento do dinheiro nas mesmas trocas. O produ-
tor de um bem de capital empregou o dinheiro que ele ganhou para
comprar fatores de producao. Ele entdo usou esses fatores apropriados,
em conjunto com servico de mao de obra contratada, para produzir um
bem de capital de ordem mais baixa que ele possuia até que ele pudes-
se vendé-lo por dinheiro para outro produtor. O produtor de um bem
de consumo passou pelo mesmo processo, exceto que sua venda final
por dinheiro foi o consumidor final.
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Figura 32. Estagios no Processo de Producao
para o Consumidor Final

Agora vamos chamar os produtores que usam seu dinheiro para
investir na compra de fatores (completamente ou alugados) de capita-
listas. Os capitalistas entdo produzem e se apropriam de varios esta-
gios de bens de capital, trocando-os por dinheiro até que seus produtos
cheguem aos consumidores. Aqueles que participam no processo pro-
dutivo sdo, portanto, os capitalistas e os vendedores de servigos de ter-
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ra e de mao de obra. Os capitalistas sdo os tinicos que gastam dinheiro
em bens de producgdo, e eles, portanto, podem aqui ser nomeados “os
produtores.”

E evidente que a caracteristica dominante do processo de produ-
¢do é que cada individuo precisa produzir em antecipa¢do da venda de
seu produto. Qualquer investimento na producao é feito em antecipa-
¢do da venda posterior para produtores de ordem mais baixa e, final-
mente, aos consumidores.

Claramente o consumidor precisa ter dinheiro em seu saldo de
caixa para gastar em bens de consumo e, da mesma forma, o produtor
precisa ter o dinheiro original para investir em fatores. Onde o consu-
midor adquire o dinheiro? Como foi mostrado acima, ele pode obter
de doacdes ou da venda de bens produzidos previamente, mas na ulti-
ma analise, ele precisa ter obtido da venda de algum servico produti-
vo. O leitor pode inspecionar a destinacdo final das setas tracejadas;
esses sdo os vendedores de servicos de mao de obra e de servicos de
terra. Esses trabalhadores e proprietarios de terra usam o dinheiro en-
tdo obtido para comprar o produto final do sistema de producdo. Os
capitalistas-produtores também recebem renda em cada etapa do pro-
cesso de producdo. Evidentemente, os principios regendo essas rendas
requerem investigacoes cuidadosas, que serdo empreendidas a seguir.
Aqui pode ser salientado que as rendas liquidas acumulando aos pro-
prietarios de bens de capital ndo sdo simplesmente o resultado da con-
tribuicdo para a producao dos bens de capital, uma vez que esses bens
de capital sdo, por sua vez, os produtos de outros fatores.

Onde, entdo, os produtores adquirem seu dinheiro para investir?
Claramente, das mesmas fontes apenas. Da renda adquirida na produ-
¢ao, individuos podem, além de comprar bens de consumo, comprar
fatores de producao e se engajar no processo produtivo como produto-
res de um bem que ndo é simplesmente seu préprio servico de mao de
obra. A fim de obter o dinheiro para investir, entdo, um individuo pre-
cisa economizar dinheiro restringindo suas possiveis despesas em con-
sumo. Esse dinheiro economizado primeiro vai para seu saldo de caixa
e entdo é investido na compra de fatores em antecipacdo da venda pos-
terior do bem produzido. E ébvio que o investimento pode vir apenas
de fundos que sdo poupados por individuos de seus possiveis gastos
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de consumo. Os produtores restringem suas despesas de consumo,
poupam seu dinheiro, e “entram no negdcio” investindo seus fundos
em fatores que irdo produzir para eles produtos no futuro.!34

Entdo, enquanto cada homem precisa gastar parte de sua renda
em consumo, alguns decidem se tornar produtores de capital ou de
bens de consumo e economizar dinheiro para investir em fatores re-
queridos. A renda de cada pessoa pode ser gasta em consumo, em in-
vestimento de bens de producdo ou na adicdo de seu saldo de caixa.
Durante qualquer periodo, a Renda Monetdria de um individuo = suas
Despesas de Consumo + Despesas de Investimento + Adi¢des ao sal-
do de caixa — |Subtragdes do saldo de caixa|. (Despesas de investi-
mento podem ser definidas como sendo a soma de despesas moneta-
rias feitas em investimento em fatores de producao).

Tomemos o caso hipotético do Sr. Fred Jones e seu “balanco de
pagamentos” de novembro de 1961. Suponha que sua renda de varias
fontes durante esse més é de 50 oncas. Ele decide gastar, durante o
meés, 18 oncas em bens de consumo; adiciona 2 ongas ao seu saldo de
caixa; e investe as outras 30 oncas em um “negocio” para a produgao
de algum bem. E necessario enfatizar que seu negécio pode envolver a
producdo de qualquer bem; podendo ser uma fabrica de aco, uma fa-
zenda, ou uma loja de calgcados de varejo. Poderia ser para a compra
de trigo em uma estacao do ano em antecipacdo a venda em outra esta-
cdo. Tudo isso é empreendimento produtivo, pois, em cada instancia,
um bem é produzido, i.e., bens sdo movidos um passo a frente em seu
progresso ao consumidor final. Uma vez que o investimento é sempre
em antecipacdo a uma venda posterior, os investidores estdo também
engajados em empreendedorismo, em empreendimento.

13 Produtores também podem mutuar fundos poupados de outros, mas o pro-

cesso todo de emprestar e de mutuar é omitido nesta sessdo a fim de deixar mais
clara a analise. Empréstimos serdo analisados em um capitulo posterior.

N.T.: Na nota anterior, Rotbhard usa o termo "borrowing" que traduzindo
literalmente seria “tomar emprestado”, “lending” que seria “dar emprestado™” e
“loan” que leva o entendimento semelhante ao “dar emprestado”, mas no senti-
do de “algo que foi emprestado para alguém”, como esses entendimentos na lin-
gua portuguesa ndo sdo distintos em uma palavra e 0s usos serdo recorrentes, re-
servaremos, daqui em diante, “mutuar” para o entendimento de “tomar empres-
tado”, “emprestar” para o entendimento de “dar emprestado” e “empréstimo”
para o entendimento de “algo que foi emprestado para outro”.

201

14



Homem, Economia e Estado

Vamos supor que Jones gaste seus fundos poupados em investi-
mento em uma fabrica de papel. Sua conta de Renda-Despesa durante
novembro pode aparecer como segue no diagrama abaixo. E claro, es-
sas figuras sdo meramente ilustrativas de uma possivel situacdo; exis-
tem indmeras outras ilustragdes, por exemplo; poderia haver uma sub-
tracao do saldo de caixa para permitir um maior investimento.

Novembro de 1961 — Fred Jones

Renda Despesas
Por vender uma terra...20 oz Comida...07 oz.
Por vender um prédio...30 oz Roupa...04 oz.
50 oz Abrigo...04 oz.

Entretenimento...03 oz.

Despesas de consumo...18 oz.

Em Magquinério de Papel...12 oz.
Em Polpa de Celulose...10 oz.
Em Servigo de Mao de obra...08 oz.

Despesas de investimento...30 oz.

Adigdo para o saldo de caixa...02 oz.
Total ... 50 oz.

As despesas de investimento sdao sempre feitas em antecipacdo de
uma venda futura. Fatores sdo comprados, transformados em produ-
tos, e o produto é entdo vendido pelo empreendedor por dinheiro. O
“empreendedor” faz seus dispéndios com a expectativa de poder ven-
der o produto por um determinado preco em uma determinada data fu-
tura. Suponha que Jones faca o investimento de 30 ongas com a expec-
tativa de poder transformar seus fatores em produto (nesse caso, pa-
pel) e vender por 40 oncas em alguma data em novembro de 1962. Se
a expectativa dele se provar correta, ele tera sucesso em vender o pa-
pel por 40 ongas naquela data, e sua conta de renda, durante qualquer
periodo que inclua a data de novembro de 1962, ira incluir “40 ongas
da venda de papel.”

E 6bvio que, outras coisas permanecendo iguais, um investidor
ira tentar adquirir a maior renda liquida possivel de seu investimento,
assim como, com a mesma qualificacdo, todos tentam adquirir a maior
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renda de outros tipos de vendas. Se Jones é confrontado com a oportu-
nidade de investir suas 30 oncas em diferentes linhas ou processos de
producdo possiveis, ele espera que um lhe rendera 40 ongas em um
ano, outro 37 ongas, outro 34, etc. Jones ira escolher o investimento
prometendo o maior rendimento. Uma diferenca crucial, entdo, entre o
homem enquanto empreendedor e 0 homem enquanto consumidor é
que nesse ultimo caso ndo ha motivacdo para ter exportacoes maiores
que importacoes. As importagoes de um homem sdo suas compras de
bens de consumo e sdo, portanto, os fins de sua atividade. Os bens que
ele importa sdo uma fonte de satisfacdo para ele. Por outro lado, o em-
preendedor esta “importando” apenas bens de producdo que sdo, por
definicdo, sem uso para ele diretamente. Ele pode ganhar deles apenas
ao vendé-los ou ao vender os produtos deles e, portanto, suas importa-
¢cOes sdao meramente 0S meios necessarios para suas “exportacoes”
posteriores. Portanto, ele tenta obter a maior renda liquida, ou em ou-
tras palavras, para atingir o maior excedente de exportagdes sobre im-
portacoes. Quanto maior a renda de seu negdcio, mais o dono do ne-
gocio sera apto a gastar (i.e., importar) em bens de consumo que ele
deseja.

E claro, entretanto, que o homem, considerado como um todo,
ndo tem um desejo particular de exportar mais do que ele importa, ou
de ter um “balanco de troca favoravel.” Ele tenta exportar mais do que
importa de bens de consumo em seu negocio; entdo, ele usa esse exce-
dente para gastar em importagdo de bens de consumo para suas vonta-
des pessoais. No balanco total, ele pode, como o Sr. Brown acima, es-
colher adicionar ao seu saldo de caixa ou subtrair de seu saldo de cai-
xa, como ele vé adequado e considera mais desejavel.!®> Tomemos
como exemplo o Sr. Jones, depois dele ter se estabelecido em seu ne-
gocio. Durante certo periodo, ele pode decidir subtrair 5 ongas de seu
saldo de caixa. Mesmo que ele tente seu melhor para alcangar o maior
lucro liquido do negdcio e, assim, adicionar ao seu saldo de caixa o
tanto quanto for possivel a partir dessa fonte, no total, ele pode muito
bem decidir reduzir seu saldo de caixa. Deste modo:

15 Foi em parte uma confusdo entre a acao total do individuo e sua acdo en-

quanto um empresario que levou escritores a extrapolar a partir do comporta-
mento do empreséario e concluir que “nagdes” estdo “em melhor situacdo” se
“elas” exportam mais do que “elas” importam.
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Fred Jones

Renda Despesas
De neg6cios, em fatores de producdo
(bens de producéo)...100 oz.
De Bens de Consumo... 55 oz.
155 oz.
Subtracdo do saldo de caixa...5 oz.

Dos negocios...150 oz.

7. Maximizando a Renda e Alocando Recursos

Nos vimos que, na economia monetdria, outras coisas permane-
cendo iguais, os homens tentardo obter a maior receita monetaria pos-
sivel: se eles sdo investidores, eles tentardo obter o maior rendimento
liquido; se eles vendem seu servico de mao de obra, eles irdo vender
pelo maior rendimento. Quanto maior a receita monetaria deles, mais
dinheiro estara disponivel para despender em bens de consumo. Antes
de procedermos para uma analise mais profunda da economia moneta-
ria, é importante examinar as “outras coisas permanecendo iguais”, ou
a qualificacdo ceteris paribus.

No capitulo 1, examinamos a verdade que em toda acdo, os ho-
mens tentam obter a maior vantagem, i.e., atingir o fim localizado no
ponto mais alto possivel da sua escala de valor. Isso também foi cha-
mado de tentativa de “maximizar a receita psiquica” ou “renda psiqui-
ca”. Isso é uma verdade praxeologica, uma lei geral valida para toda
acdo humana, sem qualquer qualificacao. Agora, o estabelecimento de
uma troca indireta, ou uma economia monetaria, permite que cada
pessoa obtenha um vasto niimero de bens de consumo que ele ndo po-
deria obter, ou mal poderia obter, isoladamente ou por meio de escam-
bo. Como no6s demonstramos nesse capitulo, esses bens de consumo
sao adquiridos produzindo e vendendo um bem pela mercadoria-
dinheiro e entdo usando dinheiro para compra-los. Apesar desse de-
senvolvimento, no entanto, de forma alguma podem todos os bens se-
rem comprados ou vendidos no mercado. Alguns bens sdo obtidos
dessa forma; outros ndo podem ser. Como explicamos no capitulo 2,
alguns bens ndo podem ser alienados de uma pessoa e, portanto, nao
podem ser trocados. Eles ndo podem vir dentro do nexo monetario;
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eles ndo podem ser comprados ou vendidos por dinheiro. Esse fato,
ndo significa, que os individuos menosprezam ou que 0s veneram por
conta disso. Para algumas pessoas, muitos dos bens de consumo nao
trocaveis sdo muito preciosos e tém um lugar alto na escala de valor.
Para outros, esses bens significam pouco, em comparacao aos bens de
consumo que podem ser comprados em troca. A classificacdao em sua
escala de valor depende inteiramente da escolha voluntaria de cada in-
dividuo. Nao tem sentido colocar a culpa no “dinheiro” pelas tendén-
cias de algumas pessoas de valorar bens trocaveis altamente compara-
dos a alguns bens ndo trocaveis. Nao tem uma forca na existéncia da
economia monetaria que compele homens a fazer tais escolhas; di-
nheiro simplesmente permite que os homens expandam enormemente
suas aquisicoes de bens trocaveis. Mas a existéncia do mercado deixa
isso para cada individuo decidir, como ele ira valorar o dinheiro e os
bens que o dinheiro ira comprar, em oposicdo a outros bens que nao
sdo trocaveis.

Na verdade, a existéncia da economia monetaria tem o efeito re-
verso. Uma vez que, como sabemos pela lei da utilidade, a utilidade
marginal de uma unidade de qualquer bem diminui conforme sua ofer-
ta aumenta, e o estabelecimento de dinheiro leva a um aumento enor-
me na oferta de bens trocaveis, é evidente que essa grande oferta per-
mite aos homens desfrutar de bens ndo trocaveis numa extensao muito
maior do que, ao contrdrio, seria o caso. O fato de que bens de consu-
mo trocdveis sdo mais abundantes permite que cada individuo desfru-
te mais daqueles ndo trocaveis.

Existem muitos exemplos possiveis de comparagdes entre bens
trocaveis e ndo trocaveis na escala de valor de um determinado indivi-
duo. Suponha que um homem tenha um pedaco de terra contendo um
monumento historico, que ele valora em niveis estéticos. Suponha
também que ele tem uma oferta para a venda da propriedade por uma
determinada soma de dinheiro, sabendo que o comprador pretende
destruir o monumento e usar a terra para outros propositos. Para deci-
dir se vende ou nao a propriedade, ele precisa pesar o valor, para ele,
de manter o monumento intacto em compara¢dao com o valor, para ele,
dos bens de consumo que ele pode eventualmente comprar com o di-
nheiro. Qual vai ter precedéncia depende da constituicdo da escala de
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valor do individuo naquele momento especifico. Mas é evidente que
uma maior abundancia de bens de consumo ja a sua disposicdo tende a
aumentar o valor do (ndo trocavel) bem estético para ele em compara-
¢do com uma determinada soma de dinheiro. Contrario, portanto, a
acusacdo comum de que o estabelecimento de uma economia moneta-
ria tende a levar os homens a desprezar a importancia dos bens nao
trocaveis, o efeito é precisamente o contrario. Uma pessoa destituida
tem muito menos probabilidade de preferir o bem nao trocéavel ao tro-
cavel do que aquele cujo “padrdao de vida” em termos do ultimo é
alto.16

Exemplos, tais como esse, sdo de grande importancia para a agao
humana, mas de pouca importancia para o resto deste volume, que é
principalmente preocupado com a andlise de mercado dentro de um
sistema de trocas indiretas. Nesse estudo de trocas monetarias — a
subdivisdo da praxeologia conhecida como cataldxia — ndo ha muito
mais que poderia ser dito sobre esse problema. Outros exemplos de
tais escolhas, entretanto, sdo mais importantes para a catalaxia. Consi-
dere o caso de um homem que tem trés ofertas para a compra de seu
servico de mao de obra, uma de uma renda monetaria de 30 oncas por
meés, outra de 24 ongas, e uma terceira de 21 ongas. Agora — e aqui
nés retornamos ao problema original nesta sessdio — o homem ira cla-
ramente escolher aceitar a oferta de 30 ongas, provido que os fatores
psiquicos, ou mais precisamente, os ndo trocaveis, sdo “iguais” entre
as varias alternativas. Se o homem é indiferente a quaisquer variacoes
nas condi¢oes de trabalho entre as trés ofertas, entdao, nenhum fator en-
tra em sua escolha, exceto a renda monetaria e o lazer, e, se ele prati-
camente trabalhar, ele vai escolher a renda de 30 ongas. Por outro
lado, ele pode muito bem ter grandes diferencas no gosto pelo trabalho
em si e nas condic¢des variantes; assim, o trabalho que ganha 30 ongas

16 Os termos bens “ndo trocaveis” (ou “introcaveis”) e “trocaveis” sdo muito
superiores aos termos “ideal” e “material”. A ultima classificacdo erra em dois
aspectos, além de falhar em transmitir a diferenca essencial entre os dois tipos
de bens. Em primeiro lugar, como foi estabelecido acima, muitos bens trocaveis
sdo servigos intangiveis em vez de coisas tangiveis, “materiais”. Em segundo lu-
gar, muitos dos bens ndo trocaveis valorados por algumas pessoas dificilmente
seria considerado “ideal” por outros, entdo, um termo menos amplo é necessa-
rio.
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pode ser para uma empresa, ou em um tipo de trabalho, que ele nao
gosta. Ou o emprego oferecendo 24 ongas pode ter qualidades positi-
vas que o homem gosta muito. N6s vimos no capitulo 1 que o trabalho
é avaliado com base, ndo apenas em termos de rendimento monetario,
mas também em termos de gosto ou aversdo do individuo pelo proprio
trabalho. As valoragoes que um homem atribui ao proéprio trabalho,
sdao bens positivos ou negativos ndo trocaveis, porque sdao, para o
agente, anexos inseparaveis ao proprio trabalho. Elas podem ser pesa-
das em comparacgao as consideracoes monetarias, mas elas ndo podem
ser trocadas ou ignoradas. Entdo, no caso acima, junto com a renda
monetaria prospectiva, o homem precisa pesar os “bens de consumo”
ndo trocaveis anexados aos diferentes trabalhos em sua escala de va-
lor. O que ele esta valorando, em esséncia, sao dois “pacotes” de utili-
dade: (a) a utilidade de 30 oncas por més mais o trabalho no que ele
considera uma troca imoral ou em um ambiente desagradavel, vs. (b) a
utilidade de 24 ongas por més mais o trabalho em um emprego que ele
gosta. A escolha ser4 feita de acordo com a escala de valor de cada in-
dividuo; um homem pode escolher o emprego de 30 ongas, e outro
pode escolher o emprego de 24 ongas. O fato importante para a catala-
xia é que um homem sempre escolhera o pacote de renda monetdria
mais outros fatores psiquicos e que ele ird maximizar sua renda mone-
taria se fatores psiquicos sdo neutros a respeito de suas escolhas. Se
ndo sdo, entdo, esses fatores precisam sempre estar na visao do econo-
mista.

Outro exemplo similar é o caso de um investidor em potencial.
Suponha um investidor que enfrenta a escolha de investir seu dinheiro
poupado em varias alternativas de projetos de producado. Ele pode, di-
gamos, investir 100 ongas, com a perspectiva de obter um rendimento
liquido de 10 por cento em um ano, em um projeto; 8 por cento em um
segundo; e 6 por cento em um terceiro. Outros fatores psiquicos ndo
trocaveis sendo iguais, ele tendera a investir naquela linha onde ele es-
pera o maior rendimento monetario liquido — nesse caso, a linha de
10 por cento. Suponha, entretanto, que ele tem uma grande aversdao ao
produto que ofereceria um rendimento de 10 por cento, enquanto ele
tem um grande afeto por um processo e o produto prometendo um ren-
dimento de 8 por cento. Aqui novamente, cada anexo do investimento
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carrega um fator psiquico positivo ou negativo indissociavel. O prazer
em produzir um produto em comparagao ao desgosto de produzir ou-
tro sdo bens de consumo ndo trocdveis, positivos e negativos, que o
agente tem que pesar ao decidir onde fazer seu investimento. Ele nao
ird simplesmente pesar 10 por cento vs. 8 por cento, mas “10 por cen-
to mais um processo de producao e produto ndao desejado” vs. “8 por
cento mais um processo de producdo agradavel.” Qual alternativa ele
escolhe depende de sua escala de valor individual. Entdo, no caso da
empresa, bem como no caso do trabalho, nés precisamos dizer que um
empreendedor tendera a escolher o curso que maximize sua renda mo-
netdria futura, desde que outros fatores ndo trocaveis sejam neutros em
relacdo as varias alternativas. Em todos os casos, é claro, cada homem
se movera para maximizar sua renda psiquica em sua escala de valor,
em que sdo registrados no balanco todos os bens trocaveis e nao troca-
veis.!’

Na decisdao do curso que maximizara sua renda psiquica, o ho-
mem, portanto, considera todos os fatores relevantes, trocaveis ou nao
trocaveis. Ao considerar onde trabalhar e no que trabalhar, ele precisa
também considerar o bem de consumo mais universalmente desejado,
o lazer. Suponha que, na base do rendimento monetario e dos valores
ndo trocaveis anexados, o trabalhador no exemplo dado acima escolhe
trabalhar no emprego de 24 ongas. Enquanto ele continua a trabalhar
no emprego, a utilidade marginal do salario monetario por unidade de
tempo que ele ganha (seja de 24 oncas por més ou /4 onca por hora,
etc), ira diminuir. A utilidade marginal da renda monetéaria tende a di-
minuir conforme mais dinheiro é adquirido, uma vez que o dinheiro é
um bem. Na medida em que o dinheiro é desejado para um uso nao
monetario (tal como adornos) ou para 0 Uso COmMO UM acréscimo ao
saldo de caixa (veja abaixo para uma discussdo dos componentes na
demanda por dinheiro), o acréscimo ao estoque levara a um declinio
em sua utilidade marginal, assim como é no caso de qualquer outro
bem. Na medida em que o dinheiro é desejado para a compra de bens

17 A crenca dos economistas classicos, notoriamente John Stuart Mill, bem
como seus criticos, que a economia precisa postular um “homem econémico”
mitico, que estd interessado apenas em adquirir renda monetdria, é, portanto,
completamente erronea.
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de consumo, uma “onga-equivalente” de bens de consumo também di-
minuira, em utilidade, conforme novas oncas forem adquiridas. A pri-
meira onca de dinheiro gasta em bens de consumo ira atender a maior
classificacdo de desejos na escala de valor da pessoa, a proxima onga
gasta a segunda maior classificacdo de desejo, etc. (E claro, isso ndo
sera verdade para um bem custando mais que uma onga, mas essa difi-
culdade pode ser superada ao aumentar o tamanho de unidades mone-
tarias tal que cada uma é homogénea no que pode comprar). Conse-
quentemente, a utilidade marginal da renda monetaria tende a diminuir
de acordo com o aumento da renda.

Por outro lado, conforme a entrada de trabalho aumenta, o esto-
que de possiveis unidades de lazer declina, e a utilidade marginal do
lazer renunciado aumenta. Como visto no capitulo 1, o trabalho tende
a ser ofertado até o ponto em que a utilidade marginal retirada do tra-
balho ndo mais supera a utilidade marginal de lazer na escala de valor
do individuo. Na economia de mercado, o trabalho cessara quando a
utilidade marginal da renda monetaria adicional por unidade de tempo
ndo exceder a utilidade marginal do lazer renunciado por trabalhar por
tempo adicional.'8

Assim, o homem aloca seu tempo entre lazer e trabalho produti-
vo, entre trabalho por dinheiro e trabalho em itens nao trocaveis, etc.,
de acordo com o principio de maximizacdo de sua renda psiquica. Ao
decidir entre trabalho e lazer, ele pondera as vantagens marginais do
trabalho em comparagao as vantagens marginais do lazer.

Similarmente, o homem como um possivel investidor precisa
ponderar, ndo apenas as vantagens e desvantagens, monetarias e ou-
tras, de cada investimento em potencial, mas também se sequer inves-
tir ou ndo. Cada homem precisa alocar seus recursos monetdrios em
trés, e apenas trés, formas: em despesas de consumo, em despesas de
investimentos e em acréscimo ao seu saldo de caixa. Suponha que
para o investidor citado acima, o projeto de 10 por cento é maior em

18 E claro, o resultado concreto difere de acordo com o individuo e com a
unidade de tempo selecionada para consideracao. Em termos de renda por hora,
o ponto em que o trabalho para, pode chegar bem rapidamente; em termos de
renda por ano, pode nunca chegar. Independentemente de sua renda monetaria
por hora, em outras palavras, é provavel que ele pare de trabalhar apés um certo
ntimero de horas trabalhadas, ao passo em que é provavel que ele tire um ano de
folga apenas se sua renda anual é substancial.
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utilidade em sua escala de valor, considerando todos os fatores. Mas
entdo, ele precisa decidir: deveria ele investir, ou deveria ele comprar
bens de consumo agora, ou acrescentar a seu saldo de caixa? A vanta-
gem marginal de fazer o investimento serd o rendimento monetario
prospectivo, ponderado pelas utilidades ou desutilidades ndo trocaveis
envolvidas. A vantagem do rendimento monetario sera que ele tera
mais dinheiro, no futuro, que ele podera gastar em bens de consumo.
Se ele tem 100 ongas de dinheiro agora e investe, em um ano ele pode
ter 110 ongas que ele podera gastar em bens de consumo. Por outro
lado, o que principalmente pugna contra o investimento, como foi ex-
plicado no capitulo 1, é o fato da preferéncia temporal, o fato que ele
esta abandonando o consumo possivel no presente. Se assumirmos que
uma onca de dinheiro ird comprar a mesma quantidade de bens assim
como uma ong¢a daqui um ano (uma suposicao que sera removida em
capitulos posteriores), entdo uma onga de dinheiro agora sera sempre
mais valiosa do que uma onca daqui um ano, simplesmente porque a
satisfacdo de um dado bem é sempre preferida o mais cedo possivel.
Portanto, ao decidir se investir ou nao, ele precisa ponderar o rendi-
mento adicional contra seu desejo de consumir no presente a consumir
no futuro. Ele precisa decidir: se eu valorizo 100 oncas agora mais do
que 100 ongas daqui um ano, eu valorizo 100 ongas agora mais ou me-
nos do que 110 oncas daqui um ano? Ele decidira de acordo com sua
escala de valor. Similarmente, ele precisa ponderar cada um em rela-
cdo a utilidade marginal de acrescentar ao seu saldo de caixa (no que
isso consiste, sera examinado abaixo).

Assim, cada unidade de mercadoria-dinheiro no estoque de um
homem (seu recurso monetario adquirido) esta sempre sendo alocado
nas trés categorias de uso, de acordo com sua escala de valor. Quanto
mais dinheiro ele aloca em consumo, menor sera a utilidade marginal
de bens de consumo. Cada unidade adicional gasta sera dedicada a
bens desejados com menor urgéncia. E cada unidade adicional assim
gasta diminuira seu estoque disponivel de bens de investimento e seu
saldo de caixa disponivel e, portanto, ir4, de acordo com a lei de utili-
dade, aumentar a utilidade marginal renunciada em cada um desses
usos. O mesmo sera verdadeiro para cada um dos outros usos; quanto
mais dinheiro ele gasta em cada uso, menor sera a utilidade marginal
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daquele uso e maior sera a utilidade marginal de outros usos renuncia-
dos. Todo homem ira alocar seus recursos monetarios de acordo com
os mesmos principios que o agente hipotético alocou seu estoque de
cavalos no capitulo 1 acima; cada unidade sera usada para o fim mais
titil ainda ndo atingido. E de acordo com estes principios — a maximi-
zacdo de sua renda psiquica — que cada homem ira alocar seu estoque
monetario. De acordo com sua escala de valor, cada homem julgara a
utilidade marginal respectiva a ser obtida por cada unidade monetaria
em cada uso, e seu alocamento de despesas monetarias, como revelado
nesse balanco de pagamentos, sera determinado por tais julgamentos.

Assim como, na categoria geral de despesas de investimento,
existem diferentes projetos com diferentes rendimentos esperados, as-
sim também existem inumeras variedades de bens de consumo na ca-
tegoria de consumo. De acordo com quais principios um homem aloca
suas despesas entre os numerosos tipos de bens de consumo disponi-
veis? Em principios precisamente correspondentes. Sua primeira uni-
dade de dinheiro gasta em bens de consumo sera gasta no bem que sa-
tisfaca o fim mais valorado, a préxima unidade no préximo fim mais
valorado, etc. Cada parcela de um bem de consumo comprado decres-
ce a utilidade marginal desse bem para 0 homem e aumenta a utilidade
marginal de todos outros bens renunciados. Novamente, um homem
ird alocar seus recursos monetarios na categoria de consumo atribuin-
do cada unidade monetaria para aquele bem com a maior utilidade
marginal em sua escala de valor. Um julgamento relativo de utilidade
marginal determina a alocacio de despesas monetérias. E evidente que
podemos eliminar as palavras “na categoria de consumo” da sentenga
anterior, para chegar a regra que governa todas as alocacbes moneta-
rias do homem nas categorias e entre categorias.

Nossa andlise pode agora ser analisada ainda mais profundamen-
te. Cada homem, em qualquer ponto no tempo, tem em sua proprieda-
de um certo estoque de bens titeis, um certo estoque de recursos ou
ativos. Esses recursos podem incluir ndo apenas dinheiro, mas tam-
bém bens de consumo, bens de produgdo ndo pessoais (terra e bens de
capital), energia pessoal e tempo. Ele ira alocar cada um desses recur-
sos de acordo com os mesmos principios que ele tem alocado o di-
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nheiro — tal que cada unidade seja usada com a maior utilidade mar-
ginal prospectiva em sua escala de valor.

Aqui precisamos notar que a venda de servico de mado de obra
pessoal nem sempre é feita para um “empregador” investidor que
compra o servico de mdo de obra por dinheiro e entdo tenta vender o
produto resultante. Em muitos casos, o homem que investe também
trabalha diretamente na producdo do produto. Em alguns casos, o in-
vestidor gasta fundos poupados em fatores de producdo e contrata o
trabalho de alguém para dirigir a operacao atual de producao. Em ou-
tros casos, o investidor também gasta seu tempo-de-trabalho nos deta-
lhes do processo de producdo. E claro que isso é tanto “trabalho”
quanto o trabalho de um funcionério que nao é proprietario e vende o
produto.

Que principios decidirdo se um potencial investidor usa seu tra-
balho em seu proprio investimento na producao (i.e., sera “auténo-
mo™) ou ird investir apenas seu dinheiro e vender seu trabalho em ou-
tro lugar como um funcionario? Claramente, o principio novamente
sera a melhor vantagem psiquica da acdo. Assim, suponha que Jones
encontra o que ele considera ser o melhor e mais lucrativo projeto de
investimento, que ele estima que lhe renderd uma renda monetaria
liquida de 150 ongas para o ano seguinte, desde que ele ndo trabalhe
no projeto em si, mas contrate outros para a direcdo e gestao do proje-
to. Ele também estima que, se ele fosse fazer a direcao ele mesmo, em
vez de contratar um gerente para fazer, ele seria capaz de lucrar uma
receita adicional do projeto, de 50 ongas por ano. Com seu proprio tra-
balho envolvido, entdo, a renda liquida do projeto seria de 200 oncas
por ano. Essa figura sera a maior, quanto mais habilidosa sua direcao
seria do que o homem que ele substitui, e a menor, quanto menos ha-
bilidoso comparativamente ele seria. Nesse caso, o lucro liquido de
200 ongas iria incluir uma renda de 150 oncas de investimento e 50
ongas de renda pelo trabalho de direcdo. Se ele toma ou ndo esse rumo
depende (deixando o lazer de lado) se ele pode vender seu servico de
mao de obra por uma renda maior em outro lugar. Essa “renda maior”
ir4, é claro, ser nos termos de renda psiquica, mas, se os fatores nao
trocaveis sdo assumidos nesse caso sendo neutros, entdo a “renda mai-
or” sera a renda maior monetaria. Se, ceteris paribus, Jones pode ga-
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nhar 60 ongas como um funcionério de algum outro produtor investi-
dor, entdo ele tomara esse trabalho e contratara outra pessoa para usar
a mao de obra em seu investimento. Sua renda monetaria total sera en-
tdo: 150 ongas do projeto mais 60 ongas da venda de seu servico de
mao de obra para um produtor, totalizando 210 oncas. E claro, se fato-
res psiquicos ndo trocaveis contrabalanceiam, tal como uma grande
preferéncia por ser autbnomo no uso de seu trabalho, entdo ele pode
aceitar a renda de 200 ongas.

E claro a partir dessa discussdo que o conceito comum do traba-
lhador produtivo, limitado ao homem que trabalha em campos ou em
uma linha de montagem, é completamente falacioso. Trabalhadores
sdo todos aqueles que empregam seu trabalho no processo produtivo.
Esse trabalho é expandido para uma renda monetaria (que pode ser
ponderado por outros fatores psiquicos). Se o servico de mao de obra
é vendido para um empregador investidor que é proprietario do bem
final produzido pelos fatores cooperativos, poderia ser feito em qual-
quer tarefa exigida, desde um cavador de valas até um presidente de
uma companhia. Por outro lado, a renda do trabalho pode ser o resul-
tado do “trabalho autonomo” do empreendedor investidor. Esse tipo
de trabalhador é também o proprietario do produto final, e seu rendi-
mento monetario liquido da venda do produto ird incluir sua renda do
trabalho bem como o rendimento do dinheiro investido. Quanto maior
e mais complexa a empresa e o processo de producdo, maior tende a
ser o desenvolvimento de habilidade especializada em geréncia e, por-
tanto, menor sera a tendéncia ao trabalho auténomo pelo empreende-
dor. Quanto menor a empresa, e mais direto os métodos de produgao,
mais provavel é que o trabalho autdonomo seja a regra.

Até entdo, nos tratamos especificamente os principios de aloca-
cdo de trabalho e de dinheiro. Os outros recursos trocaveis que um ho-
mem pode possuir (e sdo nesses recursos trocdveis que a catalaxia esta
interessada) sao bens de consumo e bens de producdo ndo pessoais
(terra e bens de capital).

Os bens de consumo no estoque de um homem sao os bens durd-
veis. Os bens e servicos ndo durdveis terdo desaparecido no processo
de consumo deles. Agora, como vimos no capitulo 2, qualquer bem
pode ter valor de uso direto para seu dono ou valor de troca ou uma
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mistura de ambos. Em qualquer momento, cada dono de um bem de
consumo precisa julgar em sua escala de valor se o valor de troca ou
de uso direito, mais alto, é maior. Na economia monetéria, o problema
do valor de troca é simplificado, visto que serd uma troca por dinheiro
que sera especialmente importante. A utilidade em sua escala de valor
do maior valor de uso direto sera comparada a utilidade da soma de di-
nheiro que poderia adquirir em troca do bem. Suponha, por exemplo,
que o Sr. Williams é proprietario de uma casa; ele determina que ele
pode vender a casa por 200 ongas de ouro. Agora ele julga a classifica-
¢ao do uso direto em comparacdo ao valor de troca em sua escala de
valor. Assim, ele pode ter trés usos diretos alternativos para a casa (a)
viver nela; (b) viver nela parte do tempo e deixar seu irmao viver nela
parte do tempo; (c) viver nela parte do tempo, sem participacdo de seu
irmdo, e ele pode ponderar cada um desses com o valor de troca como
segue:

Escala de Valores de Williams
Classificagcdo
1. Uso direto de (A).
2. Trocando o bem por 200 oncas de ouro.
3. Uso direto de (B).
4. Uso direto de (C).

Nesse caso, Williams ira decidir viver na casa e ndo vendé-la. Sua de-
cisdo sera determinada apenas por sua escala de valor; outra pessoa
pode classificar a troca estando acima do uso direto e, portanto, vender
a casa por dinheiro.

E 6bvio que é verdade, sem ressalvas, que para qualquer dado
bem, o vendedor tentara obter um preco monetario tdo alto quanto
possivel. A prova disso é analoga a demonstracao dada no capitulo 2
que o vendedor de um dado bem sempre tenta obter o maior prego, ex-
ceto que aqui, os mercados, sdo simplificados por serem trocas apenas
por dinheiro e, portanto, é o preco monetdrio que é importante. A ren-
da monetdria que um homem obterd da venda de um bem serd sempre
igual ao preco monetdrio da venda vezes a quantidade de unidades do
bem. Assim, se ele vende uma casa a um preco de 200 ongas por casa,
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sua renda monetaria total do bem sera de 200 ongas. Seu desejo de
vender pelo preco mais alto ndo significa, é claro, que ele sempre sera
vendido por esse preco. O preco monetario mais alto por um bem
pode ainda ser menor que o valor psiquico de uso direto para ele,
como foi no caso com Williams. E possivel, entretanto, que se o preco
monetario para vender a casa aumentou para 250 oncas, o valor de tro-
ca da casa seria classificado mais altamente do que o de Uso Direto
(A), e ele iria ter vendido a casa.

E claro que, se o proprietirio do bem de consumo é também o
produtor original, o valor de uso direto para ele sera quase nulo. O
produtor especializado que produz e é proprietario de casas ou televi-
sores, ou maquinas de lavar descobre que o valor de uso direto para
ele desse estoque € praticamente inexistente. Para ele, o valor de troca
é o unico fator importante, e seu interesse reside unicamente em maxi-
mizar sua renda monetdria e, portanto, em atingir os precos moneta-
rios mais altos na venda de cada bem. Os fatores ndo trocaveis que po-
dem parecer grandes para o potencial investidor ou trabalhador em
uma certa linha de producdo sera negligivel para o produtor que ja
possui um estoque de bens, uma vez que ele ja tenha levado os fatores
ndo trocaveis em consideracdo quando ele fez seu investimento origi-
nal ou sua escolha original de ocupagado. Assim, para o produtor de um
bem de consumo, a forma de maximizar a renda psiquica dessa receita
é obtendo o maior preco monetario possivel da venda.

Quando um proprietario vendera o bem e quando ele alugara seus
servicos? Claramente ele seguira o curso que ele acredita que produzi-
ra a maior renda monetdaria ou, mais precisamente, o maior valor pre-
sente de renda monetaria.

O que dizer do proprietario de um estoque de bens de produgdo
ndo pessoais? Como ele ira alocar esses bens para atingir a maior ren-
da psiquica? Em primeiro lugar, é claro que, por definicdo, bens de
producdo ndao podem ter valor de uso direto para ele como bens de
consumo. Mas eles podem muito bem ter valor de uso direto como
bens de produgdo, ou seja, como fatores de producdo na fabricacdo de
um produto mais adiante no processo de transformacdo em bens de
consumo. Para qualquer dado estoque de bens de producdo, ou para
qualquer unidade daquele estoque, pode haver um valor de troca, um
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valor no uso para a transformagao em outro produto que entao tém va-
lor de troca, ou ambos. Isso também €é verdadeiro para o proprietario
de bens de consumo que fatores ndo trocaveis desempenham geral-
mente um papel negligenciavel. O fato que ele ja tenha investido e tal-
vez trabalhado na produgdo ou comprado esses bens significa que ele
ja considerou os possiveis valores psiquicos positivos ou negativos no
trabalho em si. Além disso, na economia de trocas indiretas, é apenas a
troca de bens produzidos por dinheiro que é importante, pois havera
pouco escopo para o escambo. O proprietario de bens de producao &,
portanto, interessado em julgar se os valores produzirdo uma renda
monetaria maior ao troca-los diretamente por dinheiro ou por meio da
producdo em um produto de “menor ordem” e, entdo, vendendo o pro-
duto por dinheiro.

Como um exemplo das escolhas que o proprietario dos bens de
producdo encara, tomemos Robertson. Robertson investiu em e, por-
tanto, é proprietario dos seguintes fatores:

10 unidades de Bem de Producao X
5 unidades de Bem de Producao Y
6 unidades de Bem de Producdo Z

Ele sabe, devido a seu conhecimento tecnolégico, que ele pode
transformar essas unidades de fatores cooperantes X, Y e Z, em 10 uni-
dades de um produto final P. (As varias “unidades”, é claro, sdo pura-
mente unidades fisicas dos variados bens e sdo, portanto, completa-
mente incomensuraveis uns com os outros). Ele estima que ele sera
capaz de vender essas unidades de P por 15 ongas cada, um total de
renda monetaria de 150 ongas.

Por outro lado, ele vé que pode vender (ou revender) os fatores
diretamente por dinheiro, sem que ele os transforme em P, como a se-
guir:

10 unidades de X a 6 ongas de ouro por unidade

(o preco monetario de X) uma renda monetaria do estoque de X de ... 60 ongas
5 unidades de Y a 9 oncas por unidade, uma receita monetaria de ... 45 ongas
6 unidades de Z a 4 ongas por unidade, uma receita monetaria de ... 24 ongas
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Sua renda monetaria total da venda do estoque de cada bem de produ-
cdo separada e diretamente é 129 ongas. Entretanto, Robertson precisa
também considerar as despesas monetarias que ele iria ter de fazer ao
comprar servicos de mao de obra para ajuda-lo nessa transformacao.
Em uma economia livre, ele ndo pode ter um estoque de trabalhadores.
Se suas despesas em servico de mao de obra sdo menores que 21 on-
cas, entdo, ird compensar, para ele, pagar para transformar os fatores e
vender o produto P por 150 ongas; se as despesas necessarias em ser-
vico de mdo de obra sdo maiores que 21 oncas, entdo, ira compensar,
para ele, vender os bens de producao diretamente por dinheiro.

Em cada uma dessas vendas prospectivas, é claro, é do interesse
do proprietario ser possivel vender pelo maior preco possivel, assim,
gerando a maior renda monetaria de cada bem.

Suponha, agora, que Robertson decidiu ir em frente com a produ-
cdo e que ele agora tem em seu estoque 10 unidades de P. Nao ha
prospectiva de ele entrar imediatamente no negécio que faria uso de P
como um fator na fabricagdo de outro produto. Portanto, existe apenas
uma alternativa disponivel para seu proprietario — vender o produto
por dinheiro, pelo maior preco que ele puder adquirir. Entretanto, nes-
ses casos em que P é duravel, ele ainda tem a op¢ao de adiar a venda
se ele acreditar que o preco monetario no futuro serad maior, e desde
que o preco maior cobrird a desvantagem de esperar (sua preferéncia
temporal) e as despesas de armazenar P até que a venda seja feita.

O proprietario de um bem de producdo, seja para ele um produto
ou um fator, pode alugé-lo se ndo vender o bem todo. Para que isso
fosse viavel, é claro, o bem teria de ser relativamente duravel. Aqui
novamente, como no caso de um bem de consumo, o proprietario ira
decidir sobre a venda direta do bem ou o aluguel dos servicos dele du-
rante um periodo de tempo de acordo com seu julgamento de qual al-
ternativa lhe trara a maior renda monetaria (precisamente, o maior va-
lor presente).

Nos, assim, analisamos as agdes de um proprietario de um esto-
que de bens de consumo ou de bens de producdo na tentativa de atin-
gir seus fins mais valorados, ou seja, ao maximizar sua renda psiquica.
Fatores ndo trocaveis para ele serdo geralmente, em importancia, ne-
gligiveis, desde que eles ja tenham sido descontados quando o investi-
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mento neles foi feito. Se nds deixarmos de lado o valor de bens de
consumo duraveis em uso direto para alguns proprietarios, o objetivo
dos proprietarios sera maximizar sua renda monetaria a partir do esto-
que de um bem. Uma vez que a renda monetaria da venda de um bem
é o preco monetario do bem multiplicado pela quantidade vendida,
isso significa que os vendedores tentardo atingir o maior preco mone-
tario para seus estoques.

Nesse ponto, podemos, pelo menos brevemente, comecar a res-
ponder as questdes que ndo tinhamos informagGes para responder no
capitulo 2: dado o comportamento do proprietario de um dado esto-
que, o que determina o tamanho do estoque de bens? Agora obvia-
mente, exceto no caso de energia pessoal, esses bens precisam ter sido
previamente produzidos por alguém (ou previamente encontrado e
transformado no caso de fatores dados puramente pela natureza). Essa
producdo anterior foi realizada ou pelo atual proprietario ou por al-
guém no passado, de quem ele havia adquirido, por troca ou doagao,
esse estoque de bens. Os investimentos passados precisam ter sido fei-
tos pela razao que vimos acima: a expectativa de um rendimento mo-
netario futuro do investimento, compensando pelo sacrificio de espe-
rar consumir no futuro em vez de no presente. Esse investidor prévio
esperava que ele seria capaz de vender o bem por uma renda moneta-
ria maior que as despesas monetarias que ele teve de fazer nos fatores
dessa producdo. Por exemplo, tomemos Robertson com um estoque de
10 unidades de P. Como ele adquiriu esse estoque? Investindo dinhei-
ro na compra de fatores dessa producao e, entdo, produzindo, na espe-
ranca de fazer uma certa renda monetaria liquida, i.e., na expectativa
que a renda monetaria da venda de P seria maior, por uma certa quan-
tia, do que as despesas monetdarias investidas nos varios fatores. Ago-
ra, como os estoques previamente produzidos dos fatores X, Y e Z vie-
ram a existir? Pelo mesmo processo. Varios investidores engajaram na
producdo desses fatores na expectativa de uma renda monetaria liqui-
da do investimento (renda monetaria total do investimento maior do
que o total de despesas monetarias). Essa decisdo de investimentos é
responsavel pela existéncia de todo estoque de todos os bens de pro-
ducdo e de bens de consumo duraveis para qualquer comunidade em
qualquer ponto no tempo. Além disso, o estoque de fatores dados pu-
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ramente pela natureza foi adquirido através da descoberta do proprie-
tario ou da descoberta de alguma pessoa anterior e usando previamen-
te fatores ndo usados no processo de producao. O estoque de mercado-
ria-dinheiro foi, assim como os bens de consumo e producdo, o resul-
tado de uma decisdo de investimento feita por um produtor investidor,
que esperava que sua renda monetaria fosse maior que sua despesa
monetaria. Por outro lado, o estoque de energia pessoal de proprieda-
de de qualquer pessoa € inerente a sua natureza como ser humano.

Analisamos, portanto, cada tipo de recurso trocavel que uma pes-
soa possa ter, 0 que governa o uso deles a fim de maximizar a renda
psiquica, e em que medida tal maximizacdo envolve a tentativa de ma-
ximizacdo da renda monetaria do recurso. Ao analisar os determinan-
tes da renda monetaria de qualquer venda, vimos que eles sdo a quan-
tidade e o preco monetéario, e acabamos de ver como a quantidade en-
volvida em “dado estoque” de qualquer bem pode ser contabilizada. O
que ainda continua ndo contabilizado sdo os precos monetarios. Tudo
que sabemos sobre eles é que o vendedor de qualquer bem — de con-
sumo, de produgdo ou servigos de mao de obra — deseja vendé-lo por
um pre¢o monetdrio tdo alto quanto possivel. Bens nao trocaveis na
escala de valor do proprietario podem modificar essa regra, mas geral-
mente essas modificacdes serdo importantes apenas para os vendedo-
res de servico de mado de obra.

Até entdo, viemos considerando o homem enquanto um alocador,
ou vendedor de um dado bem. E sobre o homem como um comprador
de um bem? (E aqui, n6s lembramos da discussao nas primeiras partes
deste capitulo). Como um comprador, ele usa o dinheiro em despesas
de investimento e em despesas de consumo. Em nossa discussdo sobre
as despesas de consumo de um individuo, vimos que ele decidiu sobre
elas ao considerar uma “unidade de equivaléncia” de bens. Mas o que
determina o que sua unidade de equivaléncia sera? O que é uma onca
de dinheiro de equivaléncia em ovos, chapéus ou manteiga, etc.? Isso
pode ser determinado apenas pelo preco monetdrio que o comprador
teria de pagar pelo bem. Se um homem pode comprar ovos a /19 de
uma onca por duzia, entdo, uma onga de equivaléncia em ovos é 10
duzias. Agora, é claro que um homem, em sua capacidade enquanto
comprador de bens de consumo com dinheiro, ird procurar comprar
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cada bem particular pelo menor preco monetdrio possivel. Para um
homem que é proprietario de dinheiro e busca comprar bens de consu-
mo, é claro que quanto menor o preco monetario dos bens que ele pro-
cura comprar, maior é sua renda psiquica; pois quanto mais produtos
ele pode comprar, mais usos ele pode fazer com a mesma quantia de
seu dinheiro. O comprador ira, portanto, procurar 0 menor pre¢o mo-
netario para os bens que ele compra.

Assim, ceteris paribus, a renda psiquica do homem como alguém
que vende por dinheiro é maximizada vendendo o bem pelo maior
preco monetario obtivel; a renda psiquica do homem como alguém
que compra com dinheiro é maximizada pela compra do bem pelo me-
nor preco monetario obtivel.

Vamos, agora, somar os resultados das analises deste capitulo.
Nos vimos como o meio comum de troca surge no mercado a partir da
troca direta; n6s notamos o padrdo de troca com e por dinheiro em
uma economia de troca indireta; nds descrevemos como cada indivi-
duo tem um padrdo de renda monetaria e de despesas monetarias. En-
tdo, investigamos o que estd envolvido na maximizacdo da renda
psiquica em uma economia monetaria, como esse principio governa as
acoes das pessoas em suas varias funcdes — como proprietarios de di-
ferentes tipos de recursos e como trabalhadores e investidores. Nés vi-
mos até que ponto essa busca pelos fins mais valorados envolve a ma-
ximizacdo da renda monetaria nos varios casos, e até que ponto nao.
Nos concluimos que tais maximizacdes de renda psiquica sempre leva
o vendedor de um bem a procurar o maior prego monetario, e 0 com-
prador de um bem a procurar o menor preco monetario, com excecoes
como os trabalhadores que rejeitam um preco monetario maior por seu
trabalho devido as condi¢Oes ndo trocaveis associadas ao trabalho, ou
o investidor que rejeita uma renda prospectiva maior por uma linha de
producdo que ele prefere em si mesma. Essas excecOes a parte, a bus-
ca da regra: “compre no mercado mais barato e venda no mais caro”
leva a satisfacdo dos fins mais valorados para cada individuo, tanto
como consumidor quanto produtor.

Embora conhecamos que o homem tenta maximizar sua renda
psiquica e, portanto, sua renda monetdria, ceteris paribus, n6s ainda
ndo sabemos em que bases a renda monetaria que ele adquire é deter-
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minada. N6s sabemos que as valoracOes ndo trocaveis sao simples-
mente determinadas pela escala de valor de cada individuo. Mas em-
bora saibamos que, ceteris paribus, um homem vendera um servigco ou
um bem por um preco e uma renda monetaria maior, em vez de menor,
nos ainda ndao sabemos o que torna os precos monetarios no que eles
sdo. O que determina o preco monetario de bens de consumo, de servi-
cos de mao de obra, de bens de capital, de fatores naturais? O que de-
termina o preco monetario de todo bem duravel e o preco monetario
dos servicos “alugados”? E com a enorme importancia de investimen-
tos como os determinantes de um dado estoque de cada bem, o que de-
termina o spread entre a renda monetaria bruta de bens e as despesas
monetdrias dos fatores necessarios para produzi-los? E apenas a ante-
cipacdo desse spread entre a renda monetaria da venda do produto e as
despesas monetarias em fatores que propicia o investimento e a produ-
cdo. E quais, se houver, sdao as relacoes que tendem a se estabelecer
entre os varios precos?

Em outras palavras, toda agdo humana usa recursos escassos para
tentar atingir os fins mais valorados ou ainda ndo atingidos, i.e., maxi-
mizar a renda psiquica. N6s vimos como isso é feito por individuos
em isolamento e por individuos em troca direta — embora esses pos-
sam existir apenas em uma extensdo drasticamente limitada. Nés vi-
mos como isso é feito, em uma escala imensamente maior, na econo-
mia monetdria; e nés vimos que os componentes especificos de maxi-
mizagdo psiquica na economia monetaria sao, em tltima analise, valo-
racoes nao trocaveis, quantidades de bens em estoque, e 0 preco mo-
netario que esses bens podem ser trocados no mercado. Nos explica-
mos as operacoes das valoragoes ndo trocaveis, e indicamos muito
brevemente como a quantidade do dado estoque de cada bem é deter-
minada. Temos agora que investigar o problema classico na analise de
troca indireta: a determinagdo de pregos monetdrios. A analise de pre-
cos monetarios, além disso, permitira a investigacdo das razoes da “di-
ferenca” entre a renda monetaria bruta das vendas e despesas em fato-
res, que induz as pessoas a investir na producao de estoque.
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capitulo
4 Precos e Consumo

1. Precos Monetarios

Nos vimos a enorme importancia dos precos monetarios de bens
em uma economia de trocas indiretas. A receita monetaria do produtor
ou trabalhador e a renda psiquica do consumidor depende da configu-
racao desses precos. Como eles sdao determinados? Nesta investigacao,
podemos nos basear amplamente em quase todas as discussdes do ca-
pitulo 2. La vimos como os precos de um bem em termos de outros
sdo determinados em condicOes de troca direta. A razdo para devotar
tanta consideracdo ao estado 